
如何写创业计划书(通用8篇)
通过规划计划，我们可以更好地利用时间，避免浪费，提高
工作和学习效率。下面是一些成功人士的规划计划案例，展
示了他们如何实现目标和克服困难。

如何写创业计划书篇一

我村是葡萄种植大村，种植面积达1500亩，生态环境良好，
没有污染。可以以葡萄为契机，举办各项活动。我村已建成
垂钓中心，面积达350平米，水质良好，养殖的鱼肉质细腻，
味道鲜美，适合休闲垂钓。同时已建成几座别墅式村屋，配
备基本设施供客人休息。

具备发展农家乐的基本条件

如何写创业计划书篇二

不管创业计划书有多少种，它一定有个规范，有一定的章节，
有一定不能少掉的。

第一个概念

概念指的就是：在计划书里边，要写得让别人可以很快地知
道要卖的是什么。

第二个概念

有了卖的东西以后，接下来是要卖给谁，谁是的顾客，顾客
的范围在哪里要很明确，比如说认为所有的女人都是顾客，
那五十岁以上的女人也能用的东西吗?五岁以下的也是的客户
吗?适合的年龄层在哪里要界定清楚。

第三竞争者



第四是能力

要卖的东西自己会不会、懂不懂?譬如说开餐馆，如果师傅不
做了找不到人，自己会不会炒菜?如果没有这个能力，至少的
合伙人要会做，再不然也要有鉴赏的能力，不然最好是不要
做。

第五是资本

资本可能是现金也可以是资产，是可以换成现金的东西。那
的资本在哪里、有多少，自有的部分有多少，可以借贷的有
多少，要很清楚。

如何写创业计划书篇三

在市场营销方面，尽最大努力与全国各地建立成稳定扎实的
贸易供求网，逐步打开海外市场。不局限于全蝎的低级产品
买卖，在技术和资金答应的情况下，最大限度的对全蝎进行
深加工，如全蝎保健食品、全蝎药疗食品、全蝎餐桌食品，
更重要的是在蝎毒的高效提取上下功夫，注重改进蝎毒提取
的设备。

在打开市场的同时，更要如履薄冰的做事，认准贸易行情，
捉住机遇，迎难而上。在发展全蝎规模养殖的基础上，不能
放弃果园经济农作物的建设，投资时“不要把所有的鸡蛋放
在一个篮子里”，碰到经营危机时，利用贸易伙伴网络关系
尽最大努力减少损失。

如何写创业计划书篇四

如何写好创业计划书是当今大多数创业者面临的难题。下面
就让我给大家提点我的建议吧。



01首先，你要明确自己要做什么，要能把自己的项目说清楚。
第一步也是最难的一步。我曾今和我的创业团队也写过计划
书，当时就是因为没有说清我们想做什么，结果到最后越做
越乱，变成了大杂烩。所以我建议大家首先要描述好自己想
做什么。

02其次，要定位好自己的服务人群。这一步往往决定了你的
市场有多大。比如你 的定位是大学生市场，接下来你就要根
据大学生市场做你的下一步打算;再比如你定位为女性市场，
那么你接下来的重心就要围绕女性市场。

03接着，你要说清自己的盈利模式。盈利模式往往是吸引投
资人的一大亮点，所以你的盈利模式一定要新，要好。

04最后，你需要对市场，对财务和股权做出一个恰当的描述。
应为一切项目都离不开特有的市场，你必须要对市场有充分
的了解和分析。财务和股权也是企业发展的必要因素，好的
项目确定之后投资人就要看你给他的利益了，但给投资人的
股权最好不要超过30%。

如何写创业计划书篇五

在校期间，努力学好专业知识，重点放在英语的学习上，以
便将来打开国际市场交际时所用。在有一定的研究经费下，
要购置两箱蜜蜂和一套电脉冲波蜂毒采集工具，认真研究蜂
毒高效采集方法，在此基础上，改进蜂毒采集设备将其应用
于蝎毒的采集工作上，申请专利，获得专利费。

在较远的将来，做好全蝎规模养殖的条件下，对蝎毒进行深
加工，建立起自己的生物医药团体，登上董事长宝座，为社
会贡献气力，当自己“达”的时候，不忘“兼济天下”!



如何写创业计划书篇六

创业计划又称创业计划书，是寻求投资的创业者叩开投资商
大门的“敲门砖”，一份极具含金量的创业计划会让创业者
达到事半功倍的效果。调查发现，作为将创业想法由白纸黑
字最后落实的载体，创业计划书会直接影响创业者寻找合作
伙伴，获得资金及其他政策支持的'最终结果。

建议创业计划在撰写时要根据看计划书的不同对象而有所侧
重，譬如写给投资者和拿去银行贷款就要考虑对方的具体诉
求。从总体来看，创业计划书也需要遵循一般的格式，应该
全面涵盖以下六个规范和十个章节。

概念concept，让投资者和银行等知道你定位哪个行业、提供
何种产品和服务;顾客customers，顾客即目标消费群体，需要
对客户需求进行全面调研，从年龄、性别、职业、地域等方
面精准把握顾客特点;竞争者competitors，把握产品的市场潜
力、竞争力和市场地位，以及同类或者相似类别的竞争对手
和你的关系;能力capabilities，创业者或合伙人是否具备掌控
企业经营和产品核心设计、生产的能力;资本capital，可以是
现金，也可是有形或无形资产，创业者需明确资金来源、数
量，自有资金和借贷资金的占比情况;持续经营continuation，
创业者创办企业的未来愿景和长远规划是什么。

创业计划通常在前面写一页左右的摘要，接下来一般就是具
体的十个章节。

一是事业描述，说明行业、产品、主要的客户，所属产业的
发展阶段，以及企业的资本组合方式，开业时间和规划经营
时间等;二是产品/服务，说明具体的产品和服务，以及产品
特色和竞争优势、客户吸引力;三是目标市场，不同的市场需



采取不同的营销方式，后续产品如何上市、促销、定价等，
并且做好预算;四是地点，比如店面选址等;五是竞争，进入
新市场、新竞争者进入自己所在市场时需做竞争力分析;六是
管理;七是人事，需考虑公司不同阶段的人才需求及人事预
算;八是财务需求与运用，融资款项的运用、营运资金周转等，
并预测未来3年的损益表、资产负债表和现金流量表。九是风
险，并说明当风险来时如何应对;十是成长与发展，企业持续
经营的规划时。

如何写创业计划书篇七

现阶段城镇居民的乡村旅游消费都是冲着“农”字而来的，
农家乐旅游由于适应市场需求，利用自身现有土地、房屋等
固定资产，投资小、回收快。景点资源几乎是就地取材，稍
加建设就能投入使用，餐饮资源自产自销，游客参与农事活
动把农活的劳作又转化为娱乐而创收，成本低而资源利用率
高，边际效应大，由此总体的收费收费相对较为低廉，对较
大范围的游客的吸引力大。以农家乐为起点，以点带面，带
动我村经济发展。为村民提供工作机会，增加村民收入，提
高村民生活水平，让村级环境向更好的方向发展。

如何写创业计划书篇八

网络时代，有很多鲜有人知的赚钱方式，研究生代大学生写
毕业论文的案例你一定听得很多了，不过代写一篇创业计划
书就能收入3万的赚钱方式你或许听都没听过。

如果创业项目不赚钱，会写创业计划书的创业者大可以利用
此能力去兼职赚点钱，写一份计划书3万，一个月成交两份计
划书、大约就能救活一个面临瓶颈的中小企业。

为什么会有这么一个暴利赚钱方式的存在呢?网络上有那么多
计划书范本、模板，为何总会有创业者需要别人代写计划书?



原因是，他们太需要在“计划书”领域、在他们所处的行业
中的撰写创业计划书的专家或能手了，一份优质的计划书就
能获得自己想要的创业资本、或百万或千万或上亿，这时候
找人代写创业计划书的那点成本实在算不得什么。

今天，a5创业者就教你如何写好一份互联网创业计划书，让创
业者轻轻松松省下这3万。

第一、封面

封面的设计要简洁、有一定的美感、吸引力强，最好还要与
产品有一定的相关性。

第二、计划摘要(项目简介)

摘要风格：要求涵盖计划要点，简明生动、一目了然。

摘要主要内容：介绍公司、管理者、主要产品与业务范围、
市场概况、营销与运营策略、销售计划与财务计划、生产管
理与资金需求情况等。

摘要特别需要突出的内容：创业项目不同于其他产品的优势、
企业获得初步成功的主要市场因素等(也就是个性化特色与市
场发展前景)。

第三、企业与团队介绍

对公司做出简介，重点应该放在公司理念、公司文化、公司
战略目标上。

创业计划书中也需要对人力资源管理做出概述，介绍成员的
职务与能力，简介职员的`背景与职场、创业经历等，因为过
去的经验与取得的成功比单纯的学位更有说服力。



第四、行业分析

准确阐述行业基本特点、竞争现况、未来发展趋势等。针对
行业发展程度、现有发展动态，创业项目在该行业中扮演怎
样的创新、推进角色;以及行业总市场份额、现有销售额、未
来发展趋势(发展前景与钱景);政府政策、人们需求是如何助
力此行业发展的;行业主要问题是什么，你有哪些应对策略等
问题作出详细解说。

第五、产品或服务与发展计划

产品的概念、性能、特性，市场竞争力、开发成本与前景预
测等。此外，创业者最好也在创业计划书中体现产品未来的
发展计划，新产品走向、技术提升与质量改进升级等。

尽量在介绍产品与服务时简明易懂、生动形象。

第六、市场预测

主要包括的内容有：用户需求、市场现状、行业竞争对手概
况、目标用户与市场等。

第七、营销与运营策略

在创业计划书中，创业者也需要向投资者提供详细的营销与
运营策略，营销主要渠道、营销团队组成、广告策略、运营
方案以及价格成本等来源。

第八、财务规划

现金流量表、资产负债表与损益表的制备，这些都需要在创
业计划书中表明。因为只有一个懂得用钱的企业，才能获得
来自投资者的更大信赖。

第九、风险管理



即便你的创业计划书中没有这一项，投资者也会对你的创业
项目进行风险预测的，不过如果你在创业计划书中为投资者
们把风险管理也准备地很清楚的话，肯定更容易获得他们的
好感了。

你需要准备的风险管理内容有：你的产品、服务、项目在市
场上面临哪些竞争与技术风险，你打算如何应对，你认为自
己有哪些突出重围的机会，你将在资本获得后如何扩展市场
等等。


