
春节促销活动内容 春节趣味活动方案春
节趣味活动策划书(汇总9篇)

公益是关注社会、关爱他人的一种行为表现，也是提升社会
文明程度的重要途径。公益总结可以采用图表、图片等形式
进行辅助描述，提升可视化效果。以下是小编为大家收集的
公益项目总结范文，供大家参考。

春节促销活动内容篇一

为了进一步活跃教职工业余文化生活，通过开展有益于身心
健康的文体活动，形成强身益智、振奋精神，陶冶情操、激
发活力，团结奋进的良好风貌，进一步推进和谐校园建设。
经研究决定组织开展“2016新年教职工趣味文体比赛”活动，
特制定活动方案如下：

一、比赛时间：2015年12月下旬。

二、报名方式：本周内在工会张奋勇主席处报名，逾期未报
名者视为放弃。

三、比赛项目

(一)、棋牌类比赛

1、扑克牌比赛

(2)每轮参赛数为偶数，若为奇数则在前轮参赛人中抽签复活
补齐人数参赛

2、跳棋比赛

二、游艺类比赛



1、投掷乒乓球比赛

规则(1)比赛者站在距离字纸篓3米线界外，往字纸篓里投球，
每人20球机会;

(2)奖励等级按进球数依次排名，取前12名获一、二、三等奖
各3、4、5人。

2、投掷飞镖比赛

规则：(1)参赛者站在距离飞镖3米线界外，每人只投一轮，
每轮投10镖，以环数多者为胜。

(2)奖励等级同第1项

说明：游艺类比赛如遇进球数(环数)一致，则数字一致参赛
者进行第二轮比赛，直至决出名次。

参赛要求：1、鼓励全体教职工积极报名，按照要求参赛;

2、服从安排、遵守规则、文明参赛、赛出风格、赛出活力;

4、各比赛项目具体进行时间(包括抽签)，务必注意工会通
知(一般工会提前1天在教学楼4楼通知)，凡在规定时间未到
比赛(抽签)场地，则视为参赛者自己放弃。

5、报名后一般不得弃赛，确因病因事不能参加者务必提前向
工会负责人请假。

春节促销活动内容篇二

串词：风雨历程，我们一路携手走来，文广新系统工作影响
面广、任务重、时间短，面对如此大的压力，我们文广新局
党组班子成员和同志们主动放弃双休日、晚上休息时间，加



班加点，团结一心、配合默契，出色地完成了各项任务。我
们在工作中配合默契，取得事半功倍的效果，下面看看我们
的领导和同志们能不能在游戏中也心有灵犀。

游戏——心灵传真

游戏规则：

1、由班子成员上台，面南（北）站立，第一人抽取主持人手
中词语，将看到的词语通过手势和表情告之第二人，第二人
再通过手势和表情告之第三人，如此传递，让最后的人员将
所得信息用语言表达出来。

2、由系统二级机构负责人或机关科室长上台，重复以上。

串词：刚才的游戏很搞笑，让大家看得啼笑皆非，下面让我
们稍作休息，请欣赏带来的《》，她祝大家，大家掌声欢迎。

串词：听完一段后，接下来又要进入我们快乐的'篇章，下面
有请图书馆……负责人上台，我们接下来要玩一个游戏，游
戏的名字叫《正话反说》，游戏规则是：

主持人说一个词语，要参加游戏的人反着说一遍，比如“新
年好”，游戏者要立刻说出“好年新”，说错的人淘汰。从
三个字开始说起，第二轮四个字，第三轮五个字。

串词：好，让我们用掌声感谢他们的精彩出演，下面有请表
演。大家欢迎。

尖嘴猴腮活蹦乱跳张牙舞爪嚎嚎大哭怒目而视

极目了望虎视眈眈急中生智歪打正着七上八下

惊恐万分兴高采烈喜笑颜开手足无措怒气冲天



欢天喜地走马观花

春节促销活动内容篇三

三月女人天，亮丽妇女节

刺激和诱导顾客消费，回升消费热忱，提高总体的销售额。

家庭好煮意

目的.：以目前的影视消遣新闻来刺激消费者，尤其是目标顾
客群以达到与顾客联络情感，培育忠诚度的目的。

活动时间：xx月xx日-xx月xx日

活动内容：

活动期间，商场向广阔顾客收集家庭好煮意，无论是你学来
的，还是你亲身体会的;不管是炸、炒、滚，还是煮、焖、蒸，
题材不限，你都可以把你的好煮意写下来，并投到商场家庭
好煮意征集箱内，凡参与活动的顾客均可领取小礼品一份(店
内库存赠品)，每天限份，送完为止。商场将于月日邀请店内
专业厨师从中评比出创意大奖名，最佳煮意奖名和优秀煮意
奖名。

商场将于月日将评比结果公布于正门宣扬板上，并附上好煮
意的菜谱，中奖的顾客于月日前凭有效证件到商场服务中心
领取奖品，逾期作废。

最佳煮意奖：奖价值元的商品(名)

优秀煮意奖：奖价值斤大米袋(名)

备注：评奖结果如有一人获多个奖项时，只赠送顾客一份奖



品。

春节促销活动内容篇四

新春“满100送150”、清仓过大年春节活动方案营销企划处x
年春节即将到来，为回报广大顾客让顾客购得最实惠、的年
货，某某商场将推出“满100送150（年货券）”、“大清仓，
过大年”促销活动，以此送给消费者真正的春节大礼。

春节活动方案一：满100送150（年货券）

20xx年x月x日——20xx年x月x日

活动期间，在某某商场累计购物满100元、购买童车满200元、
购买照材类、小家电商品累计300元，可获得大家庭年货
券150元；购买大家电类商品累计1000元，可获得某某商场年
货券100元（超市、黄金、手机、裘皮等特殊商品除外）。

1）年货券：除黄金、手机、裘皮等特殊商品外，在某某商场
均可使用。

2）压岁券：限在初一至初七期间使用，除黄金、手机、裘皮
等特殊商品外，在某某商场均可使用。

3）元宵券：限在正月十五使用，除黄金、手机、裘皮等特殊
商品外，在商场均可使用。

4）烟酒糖茶券：仅限于烟、酒、糖、茶类商品。

5）礼品券：仅限商场内使用。

6）翡翠券：仅限商场及x珠宝宫使用（黄金、铂金除外）。

1）赠券只适用于商场内，复印无效；



2）赠券需对等消费或按比例收券；

3）赠券不能兑换现金，现金部分不循环累计赠券；

4）现金消费退货时，需将赠券或等值现金一并返还；

5）赠券消费，在活动期间退货时，赠券与现金一并退还顾客；

6）赠券消费，在活动过后退货时，只退还现金部分；

8）某某商场保留对此券使用的最终解释权。

活动方案二：大家庭，大清仓，过大年

1、活动时间：x年x月x日——x年x月x日

2、春节活动方案：新春佳节即将到来，某某商场推出“大清
仓，过大年”促销活动，活动期间某某商场服饰类应季商品
清仓销售，知名品牌全场一折起。

另附：为回报广大顾客对大家庭的支持，某某商场自此将在
每年的春节前期和8月份与厂家联手推出两次大规模的应季商
品清仓销售活动。清仓活动将以服装和鞋类商品为主，打出
全年让利消费者。

春节促销活动内容篇五

1.让小朋友愿意将自己的物品与大家分享、交换，懂得爱惜
物品，倡导换物、珍惜资源，倡导低碳生活，从小事做起，
建设节约型社会。

3.通过爱心慈善捐赠活动，培养儿童的爱心和责任心。

20xx年2月8日14：30—16：30



溧水大润发二楼室内广场(根据天气、场地等原因会做临时调
整)

大润发会员及家庭成员、本社区居民

1、活动进行前，家长请与孩子交流此次活动的内容和意义，
请确保出售商品的质量和安全性，如有条件，请先进行清洗
或消毒，贴上标签和价格。

2、6周岁以下儿童须有家长陪同，可在家中与孩子先行尝试
如何交换买卖，认识钱币，学会使用钱币。

4、严格遵守买卖自由，公平交易的原则。互相尊重，不得强
买强卖。需要孩子自己检查购买的东西是否有缺损，一经交
易成功，不得反悔。拒绝任何销售儿童用品的商家参加活动。

1、2：00—2：30活动志愿者到场，对活动场地进行清扫，布
置摊位

2、2：30参加活动人员到场，摊位依次排开，交易活动开始。

3、4：30活动结束后，志愿者清理场地

联系电话：xxxx

春节促销活动内容篇六

活动内容：

20xx=20xx+xx

购物满xx元，加x元可换购价值xx元的商品；

购物满xx元，加x元可换购价值xx元的商品



(换购商品可为一些实用性商品，如茶杯、电饭煲、电吹风
等)

操作说明：

凭购物小票到服务台一侧换购商品，并在小票上盖章以示无
效，如某商品已换购完，可用同价值商品替换。

在商场内购物满200元，可扎破气球一个，在气球内藏有奖券。

满400元扎两个，以此类推，单张小票限扎10个。

奖券设置:

(奖券为即刮即开型，100%中奖，奖品可以为实物商品或消费
券)

一等奖：在奖券上标有5个大象，2名，奖品为价值xx元的礼
品或消费券；

二等奖：4个大象，5名，奖品价值为500元；

三等奖：3个大象，10名，奖品价值200元；

四等奖：2个大象，20名，奖品价值50元；

五等奖：1个大象，奖品为价值10元。

操作说明：可以在商场内圈定一个区域，在里面摆放各种颜
色的气球，顾客凭购物小票进内扎气球。

活动目标顾客群体：重点针对年轻情侣或三口之家，将恋人
的照片或家人的相片印在杯子上，可以让自己所喜欢的人时
刻陪伴在身边。



购物满300元，即可赠送一个马克杯，顾客可以选择将自己喜
欢的图片或恋人的相片或亲人的相片印在马克杯上，每个马
克杯成本在5元左右。立拍立显，立等可取，体现个性魅力，
可作为自己的专用杯，也是年轻人相互馈赠的礼品。活动策
划设备可以租用专业个性彩印店的设备，或与专业个性彩印
店联合举办此活动。

在旧的一年将逝去、新的一年将来临际，听听顾客的意见，
是十分有必要的，有助于商场对过去一年进行更好的总结和
反思，也有助于商场在新的一年里明确如何更好的提升完善
自己。同时，此举也会让顾客感受到xx的真诚。

选择周末两天，李总、谢总亲自坐堂，倾听顾客的意见和建
议，凡提建议的顾客均赠送一份精美礼物(价值5-20元，如台
历、小型工艺品或印有“xx”的实用商品等)，而那些提出了好
建议的顾客，可以通过事后筛选，给予1000元的奖励，并予
次日张榜公布。如果感觉建议特别好，也可以当场拍板给
予1000元奖励。对于那些提出了好意见和建议的顾客，商场
还可以聘为兼职监督员。

春节促销活动内容篇七

三月女人天，亮丽妇女节

刺激和诱导顾客消费，回升消费热忱，提高总体的销售额。

家庭好煮意

目的：以目前的.影视消遣新闻来刺激消费者，尤其是目标顾
客群以达到与顾客联络情感，培育忠诚度的目的。

活动时间：xx月xx日-xx月xx日

活动内容：



活动期间，商场向广阔顾客收集家庭好煮意，无论是你学来
的，还是你亲身体会的;不管是炸、炒、滚，还是煮、焖、蒸，
题材不限，你都可以把你的好煮意写下来，并投到商场家庭
好煮意征集箱内，凡参与活动的顾客均可领取小礼品一份(店
内库存赠品)，每天限份，送完为止。商场将于月日邀请店内
专业厨师从中评比出创意大奖名，最佳煮意奖名和优秀煮意
奖名。

商场将于月日将评比结果公布于正门宣扬板上，并附上好煮
意的菜谱，中奖的顾客于月日前凭有效证件到商场服务中心
领取奖品，逾期作废。

最佳煮意奖：奖价值元的商品(名)

优秀煮意奖：奖价值斤大米袋(名)

备注：评奖结果如有一人获多个奖项时，只赠送顾客一份奖
品。

春节促销活动内容篇八

每年农历五月初五，是中国传统的节日――端午节，为庆祝
端午节、纪念屈原与保留民俗传统，上海传古文化传播有限
公司专业上海公关公司、周年庆典、上海活动策划、会场布
置 、上海晚会策划、晚会策划、启动仪式等联合商场举办多
项庆祝端午节的促销活动，借此活动达到“寓教于乐”的目
的；并回馈顾客，希望能提高商场知名度，吸引人潮，为顾
客提供一个温馨的购物场所，以及提高活动日的营业额，让
顾客感受一个难忘的端午节。

【商品促销】

1、《端午节靓粽，购物满就送》活动



活动内容：凡五月端午活动期间，在各连锁超市一次性购物
满88元，即可凭电脑小票到服务中心免费领取靓粽一只，每
店限送200只，数量有限，送完即止。

2、商品陈列

【商品特卖】

【活动促销】

1、《丹尼斯猜粽，超级价格平》

（1）活动时间：6月10日―12日

（3）活动方式：在商场入口处或冻柜旁边设促销台不打价格
或不易分变的厂商粽籽；让顾客进行粽籽品牌及价格竟猜；
商品由采购部落实价格一定要相当低，以顾客意想不到的价
格出售给顾客，使顾客感受到真下的实惠，为节后下一步的
销售立下口啤打下基础。

2、《五月端午节，刺激包粽赛》

操作步骤：采购部洽谈粽子材料――材料到位――活动宣
传――各店组织比赛；

参赛奖品：获得自己所包粽子，多包多得。

1、两款《粽子吊旗》卖场悬挂宣传

2、传单宣传

3、场外海报和场内广播宣传

1、《端午节靓粽，购物满就送》活动：靓粽每店限送200
只x22店=4400只；



3、《五月端午节，包粽赛》活动：粽子散装米每店30斤x22
店=660斤。

春节促销活动内容篇九

炎炎夏日女装店将为您带来冰爽宜人的清凉感，让您在炎热
的夏日感受到真正的购衣乐趣，此次活动主要针对暑期、夏
日时令消费和会员特价制为主，扩大和增加夏日时令女装的
销售，增加和扩大会员数量，通过会员消费和强化会员商品
的优惠从而带动女装的销售。

活动目的：面对暑期消费淡季，为了保持和增加销售，进行
促销活动，通过对会员优惠的加强，促进会员消费，带动其
他消费者加入会员，从而扩大女装店的固定消费群，促进商
品销售。

活动主题(一)：冰爽夏日回馈(会员优惠)

一.活动时间：7月21日-7月31日

二.活动内容：1.增加会员优惠商品，(特价商品除外)，通过
会员优惠刺激商品销售，增加扩大固定消费群。

2.宣传海报增加优惠角，通过购物，凭购物小票和优惠角即
可在服务台领取礼品，每人限一份，可以提升海报宣传的有
效率和拉动刺激部分消费群来本女装店购买商品。

3.推出一批特价购买量大的时令商品。

活动主题(二)：购物风光无限天天特价不断

一.活动时间：7月20日-7月30日

二.活动内容：1.夏季商品全场特价销售。(夏季连衣裙、t恤、



套装等)每天不定时推出不同商品做活动。

2.天天特价不断，活动期间百余种商品全线下调，再次冲击，
低价绝对震撼，主推夏季时令商品。

3.在活动期间一次性购物满188元，即可享受“惊爆”价女装
抢购，每日限量供应50件，每人限购2件。

客服安排，对于海报回收和礼品、购物券的兑换。

收银台安排布置，强调注明会员优惠，和会员卡的兑换。

前期准备：联系会员活动商品，活动人员安排，海报宣传制
作，会员卡的统计准备。

促销活动相关


