
最新激励销售人员的句子 激励销售人员
的励志口号(实用12篇)

个人简历是一个动态的文档，应根据不同的求职机会进行适
当的调整和修改。接下来是一些范文的实例，可以供大家参
考和学习。

激励销售人员的句子篇一

1. 如同磁铁吸引四周的铁粉，热情也能吸引周围的人，改变
周围的情况。

2. 软弱就是最大的敌人，勇敢就是最好的朋友。

3. 若不给自己设限，则人生中就没有限制你发挥的藩篱。

4. 上帝助自助者。

5. 生命对某些人来说是美丽的，这些人的一生都为某个目标
而奋斗。

6. 生命是重要的，比生命更重要的是，生命是一种过程！

7. 生命之灯因热情而点燃，生命之舟因拼搏而前行。

8. 生气，就是拿别人的过错来惩罚自己。原谅别人，就是善
待自己。

9. 失败后懂得检讨，才乃是成功之母。

10. 失败是什么？没有什么，只是更走近成功一步；成功是
什么？就是走过了所有通向失败的路，只剩下一条路，那就
是成功的路。



11. 失去金钱的人损失甚少，失去健康的人损失极多，失去
勇气的人损失一切。

12. 使用双手的是劳工，使用双手和头脑的舵手，使用双手、
头脑与心灵的是艺术家，只有合作双手、头脑、心灵再加上
双脚的才是推销员。

13. 世界会向那些有目标和有远见的人让路。

14. 世界上那些最容易的事情中，拖延时间最不费力。

15. 世上并没有用来鼓励工作努力的赏赐，所有的赏赐都只
是被用来奖励工作成果的。

16. 世上没有绝望的处境，只有对处境绝望的人。

激励销售人员的句子篇二

1.人天天都学到一点东西，而往往所学到的是发现昨日学到
的是错的。――b.v

2.我的努力求学没有得到别的好处，只不过是愈来愈发觉自
己的无知。――笛卡儿

3.学到很多东西的诀窍，就是一下子不要学很多。――洛克

4.学问是异常珍贵的东西，从任何源泉吸收都不可耻。――
阿卜・日・法拉兹

5.学习是劳动，是充满思想的劳动。――乌申斯基

6.游手好闲的学习并不比学习游手好闲好。――约・贝勒斯

7.有教养的头脑的第一个标志就是善于提问。――普列汉诺



夫

8.生命不等于是呼吸，生命是活动。――卢梭

9.生命是一条艰险的狭谷，只有勇敢的人才能通过。――米
歇潘

10.一个伟大的灵魂，会强化思想和生命。――爱默生

11.世界上只有一种英雄主义，那就是了解生命而且热爱生命
的人。――罗曼・罗兰

12.我们只有献出生命，才能得到生命。――泰戈尔

14.如能善于利用，生命乃悠长。――塞涅卡

15.世上无难事，只要肯攀登好好学习，天天向上事务巨细，
事必躬亲

16.少而好学，如日出之阳;壮而好学，如日中之光;老而好学，
如炳烛之明。――刘向

17.古之立大事者，不惟有超世之才，亦必有坚忍不拔之
志。――苏轼《晁错论》

18.尺有所短;寸有所长。物有所不足;智有所不明。――屈原
《卜居》

21.好问的人，只做了五分种的`愚人;耻于发问的人，终身为
愚人。――佚名

22.求学的三个条件是：多观察、多吃苦、多研究。――加菲
劳

23.人天天都学到一点东西，而往往所学到的是发现昨日学到



的是错的。――b.v

24.我的努力求学没有得到别的好处，只不过是愈来愈发觉自
己的无知。――笛卡儿

25.学问过于用作装饰是虚假;完全依学问上的规则而断事是
书生的怪癖。――培根

26.聪明的人有长的耳朵和短的舌头。――弗莱格

27.重复是学习之母。――狄慈根

28.当你还不能对自己说今天学到了什幺东西时，你就不要去
睡觉。――利希顿堡

29.好问的人，只做了五分种的愚人;耻于发问的人，终身为
愚人。

30.求学的三个条件是：多观察、多吃苦、多研究。――加菲
劳

31.脚步怎样才能不断前时?把脚印留在身后。

32.不管多么险峻的高山，总是为不畏艰难的人留下一条攀登
的路。

33.让生活的句号圈住的人，是无法前时半步的。

34.只要能收获甜蜜，荆棘丛中也会有蜜蜂忙碌的身影。

35.进取乾用汗水谱烈军属着奋斗和希望之歌。

36.生活呆以是甜的，也可以是苦的，但不能是没味的。你可
以胜利，也可以失败，但你不能屈服。



37.向你的美好的希冀和追求撒开网吧，九百九十九次落空了，
还有一千次呢......

38.机会只对进取有为的人开放,庸人永远无法光顾。

39.只会在水泥地上走路的人,永远不会留下深深的脚印。

40.生命力的意义在于拚搏,因为世界本身就是一个竞技场。

41.海浪的品格,就是无数次被礁石击碎又无数闪地扑向礁石。

42.榕树因为扎根于深厚的土壤,生命的绿荫才会越长越茂盛.
稗子享受着禾苗一样的待遇,结出的却不是谷穗。

43.骄傲,是断了引线的风筝,稍纵即逝;自卑,是剪了双翼的飞
鸟,难上青天.这两者都是成才的大忌。

44.树苗如果因为怕痛而拒绝修剪,那就永远不会成材。

45.经过大海的一番磨砺,卵石才变得更加美丽光滑。

46.生活的激流已经涌现到万丈峭壁,只要再前进一步,就会变
成壮丽的瀑布。

47.向前吧,荡起生命之舟,不必依恋和停泊,破浪的船自会一
路开放常新的花朵。

48.忙于采集的蜜蜂，无暇在人前高谈阔论。

49.勇士搏出惊涛骇流而不沉沦，懦夫在风平浪静也会溺水。

50.志在峰巅的攀登者，不会陶醉在沿途的某个脚印之中。

51.海浪为劈风斩浪的航船饯行，为随波逐流的轻舟送葬。



52.山路不象坦途那样匍匐在人们足下。

53.激流勇进者方能领略江河源头的奇观胜景。

54.如果圆规的两只脚都动，永远也画不出一个圆。

55.如果你想攀登高峰，切莫把彩虹当作梯子。

56.山路曲折盘旋，但毕竟朝着顶峰延伸。

57.只有登上山顶，才能看到那边的风光。

58.即使道路坎坷不平，车轮也要前进;即使江河波涛汹涌，
船只也航行。

59.只有创造，才是真正的享受，只有拚搏，才是充实的生活。

60.敢于向黑暗宣战的人，心里必须充满光明。

61.崇高的理想就象生长在高山上的鲜花。如果要搞下它，勤
奋才能是攀登的绳索。

62.种子牢记着雨滴献身的叮嘱，增强了冒尖的勇气。

63.自然界没有风风雨雨，大地就不会春华秋实。

64.如果惧怕前面跌宕的山岩，生命就永远只能是死水一潭。

65.懦弱的人只会裹足不前，莽撞的人只能引为烧身，只有真
正勇敢的人才能所向披靡。

66.我们这个世界，从不会给一个伤心的落伍者颁发奖牌。

67.梯子的梯阶从来不是用来搁脚的，它只是让人们的脚放上
一段时间，以便让别一只脚能够再往上登。



68.平时没有跑发卫千米，占时就难以进行一百米的冲刺。

69.没有激流就称不上勇进，没有山峰则谈不上攀登。

70.只会幻想而不行动的人，永远也体会不到收获果实时的喜
悦。

71.勤奋是你生命的密码，能译出你一部壮丽的史诗。

72.对于攀登者来说，失掉往昔的足迹并不可惜，迷失了继续
前时的方向却很危险。

73.奋斗者在汗水汇集的江河里，将事业之舟驶到了理想的彼
岸。

激励销售人员的句子篇三

1. 清楚又亲切，就是推销员说话术的最高指导原则。

2. 请一位精明的会计师。最初的时候，你自己记账，但除非
你本身是个会计师，你还是请一位精明的会计师，可能决定
你的成功和失败——他是值得你花钱的。

3. 穷不一定思变，应该是思富思变。

4. 穷人缺的是钱而不是时间，富人缺的是时间而不是钱。

5. 全神贯注对待你的客户，就能获得他对你的全部注意力。

6. 让客户谈论自己。让一个人谈论自己，可以给你大好的良
机去挖掘共同点，建立好感并增加完成推销的机会。

7. 让我们将事前的忧虑，换为事前的思考和计划吧！

8. 热忱是推销成功的最大要素，也是唯一要素。



9. 人，记事不能记仇，记事可以增长知识；记仇可以增加烦
恼。

10. 人的才华就如海绵的水，没有外力的挤压，它是绝对流
不出来的。流出来后，海绵才能吸收新的源泉。

11. 人的结构就是相互支撑，＂众＂人的事业需要每个人的
参与。

12. 人的命，三分天注定，七分靠打拼，有梦就会红，爱拼
才会赢。只要不把自己束缚在心灵的牢笼里，谁也束缚不了
你去展翅高飞。

13. 人格的完善是本，财富的确立是末。人格是销售魅力的
第一步。

14. 人活在世上难免会受到蔑视冤枉委屈；你大可不必去理
会，也不必去反抗，用事实与时间可证明你的一切。

15. 人类被赋予了一种工作，那就是精神的成长。

激励销售人员的句子篇四

1. 没有人富有得可以不要别人的帮助，也没有人穷得不能在
某方面给他人帮助。

2. 没有什么事情有像热忱这般具有传染性，它能感动顽石，
它是真诚的精髓。

3. 没有天生的信心，只有不断培养的信心。

4. 没有一种不通过蔑视、忍受和奋斗就可以征服的命运。

5. 每天早上醒来，你荷包里的最大资产是24个小时——你生



命宇宙中尚未制造的材料。

6. 每一发奋努力的背后，必有加倍的赏赐。

7. 每一个成功者都有一个开始，勇于开始，才能找到成功的
路。

8. 每一日你所付出的代价都比前一日高，因为你的生命又消
短了一天，所以每一日你都要更积极。今天太宝贵，不应该
为酸苦的忧虑和辛涩的悔恨所销蚀，抬起下巴，抓住今天，
它不再回来。

9. 莫找借口失败，只找理由成功。

10. 目标的坚定是性格中最必要的力量源泉之一，也是成功
的利器之一。没有它，天才也会在矛盾无定的迷径中徒劳无
功。

11. 拿望远镜看别人，拿放大镜看自己。

12. 那些尝试去做某事却失败的人，比那些什么也不尝试做
却成功的人不知要好上多少。

13. 能把在面前行走的机会抓住的人，十有八九都会成功。

14. 你的脸是为了呈现上帝赐给人类最贵重的礼物——微笑，
一定要成为你工作最大的资产。

15. 你可以选择这样的＂三心二意＂：信心、恒心、决心；
创意、乐意。

激励销售人员的句子篇五

1. 人类学会走路，也得学会摔跤，而且只有经过摔跤他才能



学会走路。

2. 人类也需要富有理想的人。对于这种人说来，无私地发展
一种事业是如此的迷人，以至他们不可能去关心他们个人的
物质利益。

3. 人脉就是钱脉，人缘就是财缘，人脉决定命脉。

4. 忍别人所不能忍的痛，吃别人所别人所不能吃的苦，是为
了收获得不到的收获。

5. 人能为自己心爱的工作贡献出全部力量全部精力全部知识，
那么这项工作将完成得出色，收效也更大。

6. 人生，不可能一帆风顺，有得就有失，有爱就有恨，有快
乐就会有苦恼，有生就有死，生活就是这样。

7. 人生，短短三万天，有高潮，有低谷；有成功，有失败；
有生，有死。

8. 人生，就要闯出一条路来！

9. 人生，没有永远的伤痛，再深的痛，在切之时，伤口总会
痊愈。人生，没有过不去的坎，你不可以坐在坎边等它消失，
你只能想办法穿过它。人生，没有永远的爱情，没有结局的
感情，总要结束；不能拥有的人，总会忘记。

10. 人生不容许你任性，接受现实，好好努力。

11. 人生不如意事十之八九。我们可以想到，在一个人的人
生旅途中，不可能事事如意，时时顺心。每每都会碰到些沟
沟坎坎，所从事的事业会受到这样和那样的阻挠。凭着坚韧
的毅力，迎难而上，自然能冲破重重阻碍，拨云见日。如果
一个人缺乏毅力，凡事知难而退，半途而废，那么，所谓的



事业对他来说，就只能是望洋兴叹了。

12. 人生处处有风景，不管你经历了多少挫折，承受了多少
痛苦，只要拥有坚定的信念，你就成为人生路上最美的风景。

13. 人生的成功，不在于拿到一幅好牌，而是怎样将坏牌打
好。你缺少的不是金钱，而是能力，经验和机会。所有的抱
怨，不过是逃避责任的借口。

14. 人生的道路上，无论如何都回避不了现实的重重困难，
事业、爱情没有永远的一帆风顺，家庭、学业没有真正的心
想事成。但是，只要你不去推诿，不胆怯，保持信心满满，
保持良好的心态和旺盛的精力，努力的奋进，你就一定会知道
“发光并非太阳的专利，你也可以发光。”

15. 人生的奋斗目标不要太大，认准了一件事情，投入兴趣
与热情坚持去做，你就会成功。

激励销售人员的句子篇六

1. 你可以选择这样的“三心二意”：信心、恒心、决心；创
意、乐意。

2. 你面对最难问题可能就是成就你人生课题。

3. 你缺少的不是金钱，而是能力，经验和机会。

4. 你是独一无二的，喜欢你自己。你是上帝给这个世界的礼
物，你是你自己的第一名，成为number1！

5. 你是我无法抵达的地点，就似我和夕阳的距离。

6. 你现在所想的和所做的，将会决定你未来的命运。



7. 你销售的不是产品，你销售的是产品的价值和利益

8. 你一天的爱心可能带来别人一生的感谢。

9. 你永远没有第二次机会给顾客建立自己的第一印象。

10. 你永远有两个客户：外面的客户与你的员工。

11. 逆境里正确认识自我；逆境完善自我；逆境成熟自我；
没有哪种教育能及得上逆境。

12. 逆着光旳从来只是过去，而不是未来。

13. 宁愿辛苦一阵子，不要辛苦一辈子。

14. 拧成一股绳，搏尽一份力，狠下一条心，共圆一个梦。

15. 怕苦的人苦一辈子，不怕苦的人苦一阵子。

激励销售人员的句子篇七

1. 今天付出，明天收获，全力以赴，事业辉煌！

2. 今天工作不努力，明天努力找工作！

3. 金钱损失了还能挽回，一旦失去信誉就很难挽回。

4. 竞争颇似打网球，与球艺胜过你的对手比赛，可以提高你
的水平。

5. 敬业--专业执着，精益求精。

6. 靠山山会倒，靠水水会流，靠自己永远不倒。

7. 客户至上，改革求实，以人为本，团结进取。



8. 空想会想出很多绝妙的主意，但却办不成任何事情。

9. 恐惧自己受苦的人，已经因为自己的恐惧在受苦。

10. 苦想没盼头，苦干有奔头。

11. 两点之间最短的距离并不一定是直线。

12. 两粒种子，一片森林。

13. 没有艰辛的汗水，便没有成功的泪水。

14. 没有哪种教育能及得上逆境。

15. 没有热忱，世间便无进步。

激励销售人员的句子篇八

3、不经历风雨的如何能见到彩虹，但有时经历风雨后依然见
不到彩虹。那就是面对一切现实给予的困惑与痛苦，因为你
面前除了面对你还是面对，只有不断的痛苦之中才会有你多
彩而丰富的人生。

4、不管你是成功人士，还是正在为生活而奋斗的落魄人士，
都应有一份豁达，一份宽容。做什么事情都要“拿得起，放
得下”，不要刻意的掩饰自己的情绪，隐瞒自己的观点，伪
装自己的做派，而应当堂堂正正，光明磊落，心底无私。

5、成功与失败之间，说简单也很简单，说复杂也很复杂。总
而言之一句话，只要做人不失败，那就是最大的成功!

6、面对失败和挫折要有重整旗鼓的勇气，面对误解和仇恨要
有保持本色的达观，面对赞扬和激励要有不断进取的力量，
面对烦恼和忧愁，要有努力化解的境界。



7、道路坎坷事不期，疾风劲草练男儿。

8、积极的人在每一次忧患中都看到一个机会，而消极的人则
在每个机会都看到某种忧患。

9、金钱损失了还能挽回，一旦失去信誉就很难挽回。

10、穷则思变,差则思勤!没有比人更高的山没有比脚更长的
路。

11、原本人的生命之所以顽强，是得已历经风露，磨难，而
依然完好无损，享受阳光。可生命中那些不完美的缺陷，往
往它会成为生命中的一道独特的风景!

12、没有辛苦，就不会有收获。我是把别人睡觉和喝水的时
间都压缩在工作和学习上，一直跑在时间前面的。

13、用行动开启美好，用智慧点亮人生，用信心激励自我，
用勇气点燃激情，用执着守候成功，用努力打造精彩，用奋
斗创造辉煌，用拼搏开拓未来!

14、不要自卑，你不比别人笨。不要自满，别人不比你笨。

15、天再高又怎样，踮起脚尖就更接近阳光。

16、思考未来，每个人都有畅想过未来，每个人对未来的定
位也不一样，有的人被现在社会的处境所麻木，不在对未来
有什么梦想，不在向往不在追求，早就习惯安于现状，甚至
还对自己的颓废理直气壮。对这些人感到惋惜，可能到成功
只有一步之遥，在坚持一下你就会到成功的彼岸。

17、行动不一定带来快乐，而无行动则决无快乐。

18、生活5%是幸福、5%是痛苦，剩下都是平淡。



19、痛苦着并成熟着，快乐着并丰满着，人生原本就是由酸
酸甜甜组成。用一颗感恩的心去感谢生活赠与我们的一切，
用坚强造就你独一无二的人生，面对逆境，潇洒走一回，一
切都无所谓，这何尝不是一种领悟?!

20、凡作事，将成功之时，其困难最甚。行百里者半九十，
有志当世之务者，不可不戒，不可不勉。

21、那些尝试去做某事却失败的人，比那些什么也不尝试做
却成功的人不知要好上多少。

22、每做一件事，最好只追求一个最在乎的目标，其余的都
可以让步，这样达成目标的机会才高。

23、不经历风雨，怎么见彩虹!生命中永远有新的挑战和尝试，
年轻的时候不去经历，我怕老来回首觉得惋惜!

24、挫折其实就是迈向成功所应缴的学费。

25、学习这件事，不是缺乏时间，而是缺乏努力。

26、所有的`胜利，与征服自己的胜利比起来，都是微不足道。
所有的失败，与失去自己的失败比起来，更是微不足道。

27、要有信念战胜难题，经常居心学习和经营，恒心坚定不
移地努力。

28、一生平淡少曲折的人，难以成“大器”。期盼着“运
气”的施舍、垂青的人，更是命运的奴隶。只有勇踏坎坷的
人，才能真正驽驾人生。

29、岁月流逝，光阴一去不复返，漫漫的人生长河，人的生
命只有一次，珍惜时间就是珍惜自己的生命。每个人心中都
有一份理想，对于理想的追求我们都要付诸于行动，空谈理



想的人是不会成功的。

30、有勇气并不表示恐惧不存在，而是敢面对恐惧、克服恐
惧。

激励销售人员的句子篇九

1.只有不断找寻机会的人才会及时把握机会。

2.一个人最大的破产是绝望，最大的资产是希望。

3.销售是从被别人拒绝开始的。

4.机会不会在那里等你，错过就没有了。如果你要还没有碰
到机会，就请去创造属于自己的机会。

5.别想一下造出大海，必须先由小河川开始。

6.用行动开启美好，用智慧点亮人生，用信心激励自我，用
勇气点燃激情，用执着守候成功，用努力打造精彩，用奋斗
创造辉煌，用拼搏开拓未来!

7.最成功的几家公司，总是将客户服务摆在产品服务的前面。

8.任何的限制，都是从自己的内心开始的。

9.含泪播种的人一定能含笑收获。

10.人生总会遇到挫折与坎坷，请你不要惧怕跌倒，有无数次
的跌倒就要有无数次的爬起。只有这样才能开创出自己的一
片天地，记得有我一直在我身边鼓励你。

11.凡真心尝试助人者，没有不帮到自己的。



12.在世界的历史中，每一伟大而高贵的时刻都是某种热忱的
胜利。

13.大多数人想要改造这个世界，但却罕有人想改造自己。

14.昨天，是张作费的机票;明天，是尚未兑现的期票;只有今
天，才是现金，才有流通的价值。

15.当一个人先从自己的内心开始奋斗，他就是个有价值的人。

16.伟大的事业不是靠力气、速度和身体的敏捷完成的，而是
靠性格、意志和知识的力量完成的。

17.每一发奋努力的背后，必有加倍的赏赐。

isthekeyofknowledge.怀疑是知识之钥。

19.我很乐意接受更多的财富和更大的成就;

20.出发前打开你自己所有的引擎，告诉自己，我
是number1!全力以赴，全心求胜。

激励销售人员的句子篇十

不要等待机会，而要创造机会。

环境不会改变，解决之道在于改变自己。

竞争颇似打网球，与球艺胜过你的对手比赛，可以提高你的
水平。

没有口水与汗水，就没有成功的泪水。

没有天生的信心，只有不断培养的信心。



没有一种不通过蔑视、忍受和奋斗就可以征服的命运。

拿望远镜看别人，拿放大镜看自己。

人的结构就是相互支撑，“众”人的事业需要每个人的参与。

人格的完善是本，财富的确立是末。

人之所以能，是相信能。

忍耐力较诸脑力，尤胜一筹。

如果寒暄只是打个招呼就了事的话，那与猴子的呼叫声有什
么不同呢？事实上，正确的寒暄必须在短短一句话中明显地
表露出你对他的关怀。

使用双手的是劳工，使用双手和头脑的舵手，使用双手、头
脑与心灵的是艺术家，只有合作双手、头脑、心灵再加上双
脚的才是推销员。

无论才能、知识多么卓著，如果缺乏热情，则无异纸上画饼
充饥，无补于事。

行动是治愈恐惧的良药，而犹豫、拖延将不断滋养恐惧。

一个有信念者所开发出的'力量，大于99个只有兴趣者。

只有不断找寻机会的人才会及时把握机会。

只有一条路不能选择那就是放弃的路；只有一条路不能拒绝
那就是成长的路。

昨晚多几分钟的准备，今天少几小时的麻烦。

做对的事情比把事情做对重要。



激励销售人员的句子篇十一

1、营销只有围绕消费者的注意力转，才能获得市场。

2、为了获得超出平均的成绩，你必须先有超出一般的想法。

3、要定期，而且持续不断的与顾客联络。

4、不了解情况的客户是不愿意做出购买决定的。

5、在见顾客前5分钟，照着镜子对自己夸奖一番。

6、见顾客前5分钟，对着镜子练微笑。

7、提高行销业绩的`关键，就是你要制订出每天要完成的量
化目标。

8、所有的成交都是为了帮助客户。

9、客户有反对意见，只说明客户还不相信你。

10、把风险性降到最低，销售员会抢着给客户打电话。

11、所有的客户买的不是商品，而是结果，是商品给客户带
来的价值。

12、有些人之所以能做到世界一流，是因为他们内心强烈的
不甘落后的欲望。

13、成功慢的原因就是不舍得投资学习和自我摸索。

14、让客户帮你销的最简单方法就是让客户帮你做见证和转
介绍。

15、业绩提升的关键：每天要定出必须完成度量化限度。



16、你要告诉顾客所有需要知道的事情。

17、销售就是做人，销售业绩的多少取决于你做人的成败。

18、只有提升能力，才能倍增业绩，方可倍增收入。

19、客户能上门约见你，就成功了一半。

20、你必须知道顾客真正要的是什么。

21、顾客购买你的产品，是因为他喜欢你。

22、保持简单，做好你自己而不是设法扮演某个角色，这才
能提高效率。

23、推销冠军的习惯不仅要准时，还必须提前做准备。

24、就是因为销售收入不稳定，才会有不稳定的高收入。

25、任何服务都需要大量推广、大量推销。

26、销售等于收入，销售就是抢钱。

27、可信的群体趋势使你变成了一个信使，而不是信息本身，
这样就极大地降低了失败的风险。

28、销售的售后服务很重要，但售前服务更重要。

29、不露痕迹的把产品卖出去，是销售点最高境地。

30、在产品到达消费者手中之前，先让中间商赚到钱！

激励销售人员的句子篇十二

1.挫折其实就是迈向成功所应缴的学费。



2.没有哪种教育能及得上逆境。

3.每一日你所付出的代价都比前一日高，因为你的生命又消
短了一天，所以每一日你都要更积极。今天太宝贵，不应该
为酸苦的忧虑和辛涩的悔恨所销蚀，抬起下巴，抓住今天，
它不再回来。

4.成功决不容易，还要加倍努力。

5.生活中，面对困境，我们常常会有走投无路的感觉。不要
气馁，坚持下去，要相信年轻的人生没有绝路，困境在前方，
希望在拐角。只要我们有了正确的思路，就一定能少走弯路，
找到出路!

6.人生的道路上，无论如何都回避不了现实的重重困难，事
业、爱情没有永远的一帆风顺，家庭、学业没有真正的心想
事成。但是，只要你不去推诿，不胆怯，保持信心满满，保
持良好的心态和旺盛的精力，努力的奋进，你就一定会知
道“发光并非太阳的专利，你也可以发光。”

7.天天对着镜子说：ilikeyou、喜欢自己，你赢定了!在所有的
恋爱中，自恋是最成功的。

8.不是境况造就人，而是人造就境况。

9.智者一切求自己，愚者一切求他人。

10.好的想法是十分钱一打，真正无价的是能够实现这些想法
的人。

11.个性迥异的两个人相安无事，其中之一必定有积极的心。

12.除了了解自己公司的所有运营情况外，最有益的事莫过于
全面了解你的同行竞争者的运营情况。



13.绊脚石乃是进身之阶。

14.嚣张、冷酷、狂躁、冷漠，不是善良人用的字眼;坚强、
充实、自由、奋斗进取与悲观的人无缘。

15.能用一个字鼓励别人，能用一首歌激励别人，能不经意的
帮助别人，能宽容理解对待别人，能把快乐带给别人，能用
善良感染别人，你没有虚度此生!

16.当一个小小的心念变成为行为时，便能成了习惯;从而形
成性格，而性格就决定你一生的成败。

17.每天进步一点点。

18.推销员接近顾客的方式，往往决定自己在他们心目中的地
位是“接单者”还是“建议者”。

19.没有天生的信心，只有不断培养的信心。

20.团结一心，其利断金，团结一致，再创佳绩。

21.始终保持一种尽善尽美的工作态度，满怀希望和热情的朝
着目标努力。

22.不是境况造就人，而是人造就境。

23.你永远没有第二次机会给顾客建立自己的第一印象。

24.服务客户，播种金钱，增加信任，稳定续收。

25.没有口水与汗水，就没有成功的泪水。

26.欲望以提升热忱，毅力以磨平高山。

27.一个能从别人的观念来看事情，能了解别人心灵活动的人，



永远不必为自己的前途担心。

28.如果我们做与不做都会有人笑，如果做不好与做得好还会
有人笑，那么我们索性就做得更好，来给人笑吧!

29.欲望以提升热忱，毅力以磨平高山。

30.你可以选择这样的“三心二意”：信心、恒心、决心;创
意、乐意。


