
2023年双十一策划方案案例(通用16篇)
游戏策划需要与游戏开发团队密切合作，共同制定游戏的整
体规划。想要了解如何制定一个高效和实用的调研方案？以
下是一些调研方案范文，供大家参考。

双十一策划方案案例篇一

一、活动名称：

阳光sun酒吧单身节

二、活动背景：

(1)大学生们都知道光棍节，但却羞于过单身节或不知道怎样
过。在大家的心中还没有树立起“我要过单身节”的这一意
识，还没从内心里真正地解放出来，这也就成为了我们这次
宣传的主攻点。

(2)酒吧节日当晚举行活动的质量问题也是大家所疑虑的。首
先是参与此次活动的人是否都是比较优质的，其次是酒吧的
消费是否让人汗颜。针对这两点我们就应该有适当的门禁政
策，和易于让人接受的优惠活动。

三、活动目的、意义和目标

(1)本次活动的主要目的在于：让更多的人了解酒吧，打响酒
吧的名气，为酒吧的品牌建设添砖加瓦。酒吧的品牌应当是
制度与创新的融合，只有遵循每项制度，酒吧才能有序地运
行，只有追求创新，酒吧才会越做越好。

(2)活动意义：达到双赢。更多的光棍在这里能度过一个开心
的.夜晚，酒吧获取应有的利益并增加了酒吧的知名度，也希
望他们能体验到sun酒吧的文化。



(3)活动目标：打算“将单身进行到底”的人自信地喊出“我
爱单身，单身贵族就是我”。想要“脱光”的人实现“光明
之恋”。

四、活动活动时间、地点：

20__年__月__日在阳光sun酒吧

五、活动简要：

1、卖入场券(5元一张，6人及其以上团购可优惠。举行抽奖
赢取门票活动，中奖率明着为11%，暗着为50%，主要是以送
为主，以卖为辅)

2、精彩节目(也就是酒吧经常邀请多才多艺的人来表演的节
目)

3、情歌对唱卡拉ok(在宣传的时候，将事先选好的6首歌曲公
布出去，晚会当晚进行现场报名.每首歌曲报名的人限定为3
对，每首歌曲将产生一对最佳组合，最终由这5对人进行最后
的pk，产生当晚的冠军。1对冠军将共同获得一张100元的带金
券，其他4最佳组合将获得8折的优惠券)

4、浪漫挤球活动(一对男女可采用任意的方式将气球挤破，
气球被挤破后会出现一张纸条，他们只要按纸条上说的做就
行了，只要参与就可获得9折的优惠券。)

5、拼酒论英雄活动(酒吧免费提供比赛用的酒，实行一对一
比拼，最后喝完的要给获胜的朋友送出两瓶啤酒。)

6、免费调酒(当晚配对成功的情侣和幸运顾客将有机会用酒
吧免费提供的调酒器和酒来为彼此调酒。)


