
邮政储蓄银行五一活动方案(汇总5篇)
为有力保证事情或工作开展的水平质量，预先制定方案是必
不可少的，方案是有很强可操作性的书面计划。那么方案应
该怎么制定才合适呢？以下就是小编给大家讲解介绍的相关
方案了，希望能够帮助到大家。

邮政储蓄银行五一活动方案篇一

1、通过开展以“我劳动，我光荣。我创造，我幸福”为主题
的系列活动，让同学们了解“劳动节”的由来，了解我国不
同时代的劳模风采。

2、通过有计划有组织的开展各类活动，从宣传“我劳动，我
光荣。我创造，我幸福”这个主题思想转化到我们每个学生
的实际行动中。

3、通过在学校、家庭两个层面参与不同类型的劳动，培养爱
劳动的热情，养成爱劳动的好习惯，争做“劳动小能手”。

二、活动主题

我劳动，我光荣。我自理，我能干。

三、活动内容

我是劳动小能手：

1、在“五一”放假期间与爸爸妈妈一起对自己的家进行一次
彻底的大扫除。

2、能帮爸爸妈妈做一件力所能及的家务事，洗菜、淘米、做
饭、洗碗、扫地、拖地等。



3、知道“谁知盘中餐，粒粒皆辛苦”的含义，并能做到我的
饭碗里没有一粒剩饭(菜)。

四、活动要求

1、一二年级能帮爸爸妈妈做一件力所能及的家务事，洗菜、
淘米、洗碗、扫地、拖地等，拍成照片，贴在a4纸上，在照
片下面爸爸妈妈写下对孩子劳动的评价。

老师。

邮政储蓄银行五一活动方案篇二

主题策划是通过分析产品和市场来确定广告的吸引力焦点，
这就是广告主题。以下是为大家整理的关于,欢迎品鉴！

“中行卡五一献礼，‘金’喜来找你！”

长城系列信用卡、中银系列信用卡

4月30日—5月3日

（1）一重礼———“商场、超市购物大抽奖”

活动期间，在指定商场、超市持卡累计消费满一定金额即可
参加商场、超市大抽奖活动。

万亚商场标准：当日单笔消费满500元即可参加商场抽奖活动，
活动中将抽出5名幸运客户，每人奖励500元商场购物券。

时代超市标准：单笔消费满99元即可参加抽奖活动，每个超
市将抽出50名幸运客户，每人奖励价值100元超市券。

（2）二重礼———刷卡赢“金”活动



凡活动期间，消费累计满3000元即可参加抽奖赢“金”活动
（房地产类、汽车类、批发类、医疗教育类、慈善类、政府
服务类交易不参加本次活动），该抽奖活动按发卡归属地进
行抽奖，吴江奖项的设置如下：

特等奖1名奖励10g金条一根。

为感谢新老客户的支持与厚爱，__银行长沙分行携手步步高
金星店、长沙天虹百货、株洲王府井商场举办“购物有渤海
越刷越精彩”第二季五一活动。具体方案如下：

__年5月1日-__年5月7日五一劳动节

步步高金星店、天虹百货、__王府井商场

一)购物有渤海越刷越精彩—刷卡有礼

1、活动日当日单卡累计刷卡消费满138元赠送洗衣液一瓶(每
天限领100份);步步高金星店、长沙天虹百货、株洲王府井商
场_倍积分。

2、活动当日单卡累计刷卡消费满638元赠送品牌毛毯一床(每
天限领50份);

3、活动期间日单卡累计刷卡消费满3000元赠送品牌刀具组合
一套(20份)。

二)一站式开户有礼

三)动帐有礼

4、当月通过渤海银行个人网银购买理财产品，每月抽取10名
客户，可获得价值1000元的礼品。



四)商场促销活动

结合商场活动期间其它促销活动。

2、活动仅限于持渤海银行刷卡的客户，持卡人本人持当日刷

3、现场活动礼品以现场赠送实物为准，送完为止;

4、在合作商场选择合适位置进行活动日驻点宣传，具体安排
为：株洲支行对接王府井、芙蓉路支行、友谊路社区支行、
迎新路社区支行负责天虹商厦，河西支行、桐梓坡路社区支
行负责步步高金星店，分行个人金融部、网络银行部、财富
管理部派人巡查。

无

以吸引客户为活动目的，与社区客户互动，进行项目社区文
化营造与感受，带动新老客户，提高我行社区银行人气，吸
引客户群的关注度，扩大社区银行的影响力与认知度。

1.活动内容

1）体感游戏吸眼球

为达到吸引新老客户群认识我社区银行，走进我社区银行，
特举办此项游戏活动以达到令人瞩目的效果。每周安排固定
时段，在我社区银行门口（或能力可及范围内）开展体感游
戏互动项目。此项游戏内容活动方式新颖脱俗，另外又起到
一个全民健身的效果，定能吸引路过的客户，而这些驻足的
客户，必定有我行正在寻找的客户群体。另外：参加体感互
动游戏的客户需在活动参加详情登记簿上签字留电话以作为
我行客户信息来源。

2）当客户吸引人群吸引至一定规模时，可继续开展有奖抢答



环节。

到访客户既可体验体感游戏的乐趣，又可参加抢答问题的有
奖回馈，宣传定能达到预期效果。

2.交流话题建议

抢答问题建议如下：

1.某银行是哪年成立的？

2.某银行的经营理念是什么？

3.某银行理财产品的产品规格有几种？问题可选择一些针对
客户需求方面的。

3.宣传方式

（1）在社区银行周边小区的报箱内投递活动广告；

（2）在社区银行周边小区的电梯内、宣传栏张贴营销活动广
告；

（3）通过微信宣传活动信息；

4.活动反馈与跟踪销售行动

根据活动开展情况，由现场人员客户回答问题情况进行分析，
有针对性的服务客户。对于参加游戏互动的客户，待游戏结
束之后再进行有针对性的深度挖掘。

1.目标客户

2.客户组织



约访的新老客户当日来我我行，由接待人员进行简单了解后
进行分流引导，咨询客户带到咨询区，参加游戏客户带至游
戏区登记，游戏开始时间由固定人员讲述游戏方式及注意事
项后开始互动游戏和抢答游戏，对于回答正确我行问题的客
户给与渤海银行专属纪念品。

1.时间

社区银行开业后的节假日或法定休息日均可

2.地点

我行社区银行门口（或能力范围可及内）

　（请详细列出各项费用名称，单价，数量，总价等）

xbox360体感游戏机1台3000元

纪念品100份0--500元（可用我行现有水杯或其他）

平板电视1台3000元（社区银行应自有此设备）

1.通过本次活动预计带来的业务量

业务量不敢保，人气量肯定暴增

2.通过本次活动预计带来的影响

预期影响给客户留下深刻印象的同时，配合理财及储蓄产品
的销售，大幅增加网点存款和业务量。

1.活动人：2人

职责：安排现场分区接待客户以及设备调试等流程分配



2.活动协调人：3人

职责：接待来访客户并做好推广工作

3.活动现场负责人：1人

职责：负责一切当日活动细则

邮政储蓄银行五一活动方案篇三

“社区行精彩巧亮相”。

二、活动时间

20xx年x月x日。

三、活动形式与内容

1、社区活动针对支行周边社区，在社区开展营销活动，支行
全体人员

计划

在前后利用x个周末的时间。

2、闹市区活动主要依托附近写字楼、超市、娱乐场所等开展
宣传。

（1）在附近、等大型超市的收银处摆放我行开业宣传单，租
用场地设立相关展台，介绍我行刷卡优惠回馈政策及轻松理
财卡的强大功能，吸引客户了解浦发银行。

（2）走访周边地产公司地铺及商铺商户，重点介绍我行的个



人信贷产品及优惠政策。

四、活动目标通过本次系列活动，全支行个人银行业务力争
实现以下目标

1、使周围潜在客户明确知晓我行所处位置，了解浦发银行及
相关产品优势特色，逐步前来在我行开办业务。

2、开展产品宣传，抓住存款回流的机会，抢占市场份额。

邮政储蓄银行五一活动方案篇四

五月，是枝繁叶茂生机盎然的季节，是体现劳动价值和劳动
美的月份，为迎接五一劳动节，我系举办五一劳动力节xx公
园一日游活动。

二、活动目的

1、以捡垃圾和的方式来增强学生培养学生自觉性，提高学生
综合素质。

2、通过劳动，来体会劳动最光荣的道理，为将来服务社会打
下良好的基础。

三、活动原因

xx公园是人们观光游玩的好去处，来此观光的各地游客数量
众多，人流量过大，在节假日过后，保洁人员压力倍增，散
在各山的垃圾比较多。

五一是劳动者节日，让高中学生参加此活动来提高个人素质，
增强社会责任感，增强的意识，增强团的凝聚力。



四、活动方式

1、在公园捡拾垃圾。

2、在公园举行以“劳动最光荣”为主题的比赛。

五、活动时间

xx年xx月xx日10时—xx年xx月xx日15时。

六、活动对象

全体学生。

七、活动地点

xx公园。

八、活动流程

1、早晨8点30分全体学生在个学校集合，由各学校老师布置
上山工作（以10人为一小组，小组分小组长和副组长协助老
师学生安全。小组长直接和老师电话联系，以防止突发情况
的发生）。准备工作全部完成之后全员上车前往xx公园。

2、10点整在xx公园门口开展“我劳动我光荣”捡垃圾活动誓
师大会。

3、开展以“劳动最光荣”为主题的比赛。

内容：可以是赞扬劳动者的，也可以是

劳模



经典实例的，更可以是结合此次捡垃圾活动发表自己感慨的
等等。

4、由领导颁发各优秀获证书，为优秀学校颁发章，给此次活
动以总结。

九、活动奖励

1、此次活动为一次良好的社会实践活动，每个参与此实践活
动的同学的综合素质评价手册都会得到风景区的认可，并加
盖公章。

2、公园活动时享受门票免费待遇。

3、对于组织优秀的

学生

将颁发优秀组织。

十、活动经费

活动经费由赞助商提供。

十一、活动人员安排

待定。

邮政储蓄银行五一活动方案篇五

一、活动目的：稳定原有客源，增加新客源，促进五一黄金
周量贩式ktv包房和本色酒吧的营业销售，进一步加大酒吧的
宣传力度，充分利用包房空闲时段，使分公司现有资源得到
合理有效的利用。



二、策划思路：用实惠的价格吸引消费者的目光，使准消费
者加强其来消费的欲望，有效利用两店下午及午夜两个空闲
时段。让“我们的51计划”引导“消费者的51计划”，替没
有计划的人们计划。

三、广告语：休闲娱乐五一节，欢唱更实惠。不限时欢
唱，51元封顶。

四、活动对象：量贩式ktv的"新老顾客。策划之家策划书频
道

五、活动时间：20xx年5月1日20xx年5月7日

六、活动地点：酒吧。

七、活动主题：20xx代号51计划。

八、活动内容：凡在五一黄金周期间到两店消费的顾客均可
参与51元不限时欢唱活动及本色酒吧51元超值套餐消费。活
动方案如下：

(2)五一黄金周包房费折扣，黄金时段：20：000：00，8折;
休闲时段：14：0020：00，午夜0：00以后5折。

(3)分公司对本次活动拥有最终解释权。

(4)本色酒吧隆重推出51元的超值套餐。套餐种类如下：

金色的诱惑：王朝大爽口红葡萄酒1瓶(36.00)+雪碧2
听(8.00)+水果沙拉1盘(16.00)+爆米花1包(9.00)+吻吻我葡
萄干1包(4.00)

总价：73.00元(可以节省22.00元)



蓝色幻想：蓝精伶1瓶(15.00)+雪鹿啤酒2瓶(12.00)+螺丝刀1杯
(16.00)

+水果沙拉1盘(16.00)+爆米花1包(9.00)+老茶客瓜子1
包(5.00)

总价：73.00元(可以节省22.00元)

银色风暴自由古巴1杯(16.00)+螺丝刀1杯(16.00)+雪鹿啤酒2瓶
(12.00)小果盘一个(20.00)+爆米花1包(9.00)

总价：73.00元(可以节省22.00元)

红色激情红粉佳人1杯(25.00)+雪鹿啤酒2瓶(12.00)+水果沙
拉1盘(16.00)

吻吻我葡萄干1包(4.00)+爆米花1包(9.00)+可比克薯片1
包(7.00)

总价：73.00元(可以节省22.00元)

(5)你想成为无限欢唱英雄吗?请解密代号为20xx51绝密计划，
欢乐尽在其中


