
2023年保险让人更美好的演讲稿 保险让
生活更美好演讲稿(大全5篇)

演讲稿是演讲者根据几条原则性的提纲进行演讲，比较灵活，
便于临场发挥，真实感强，又具有照读式演讲和背诵式演讲
的长处。那么演讲稿该怎么写？想必这让大家都很苦恼吧。
下面小编给大家带来关于学习演讲稿模板范文，希望会对大
家的工作与学习有所帮助。

保险让人更美好的演讲稿篇一

各位领导，各位嘉宾：

大家好！我是卢嘉伟，来自海沧支公司，很高兴今天能站在
这里与诸位分享我的人寿保险观，我今天演讲的题目是保险，
让生活更美好！

保险让我们生活的更有尊严。身家和身价不同，身家是实际
拥有的财富总额；身价是在交易或者赔偿时获得的财富总额。
追求身家和追求身价是两种不同的境界。前者注重物质追求，
后者注重精神追求和自我价值实现。两者其实没有必然的联
系。身家高，身价未必高，即有钱未必值钱。飞机失事，如
果都没有保险，亿万富翁和同机的普通白领身价一样。身价
高，会转换成高身家，所谓值钱就能变现。还是上面的例子，
如果普通白领拥有300万的保险，他的家人就有获得300万的
补偿作为身家。身价可以规划。身家高的人有资格获得更高
的身价。更高的身价就能变现更高的身家。如此这般良性循
环，创造财富不可限量。既有身家又有身价的人才能算作有
身份。身份是一种综合财富，更偏重于精神。拥有高额的保
险，就是身份的象征。

保险让我们活的更从容。作为我们每一个人普通人也好，有
钱人也好，都会经历人生的四件大事，生老病死。而生要有



所准备，老要有所养，病要有所医，死又有所留。合理规划，
让自己做到没有后顾之忧，做好最坏打算向最好方向努力，
对未来潜在的风险不逃避，做好正面积极应对，规划好各种
问题的处理方案。这是一种“从容若定，全盘掌控”的境界。

现在我们再回到前面的问题，为什么李嘉诚先生会买人寿保
险呢？因为他很爱他的家人，他希望在自己的家庭和事业之
间建立一堵防火墙，不管李嘉诚先生在与不在，他的家人永
远是他最爱的人，都能一直过上很有品质的生活。为什么李
嘉诚先生还会买那么多的人寿保险呢，因为他不但爱他的家
人还爱他的员工，万一哪天李嘉诚先生不在了，他希望通过
人寿保险如同他的重生，让他的`企业不遭受变故，让他的员
工能够一如既往的工作。

最后和大家分享一个好人的故事，希望能对我们所有人都有
所启示。从前有一个好人，对家人和朋友都很好，他也做了
很多善事，不幸的是因一场意外离开了人间，当他到天堂那
里报到的时候，上帝对他说，你不能上天堂，你只能去地狱，
那人非常不解，问上帝说我生前可是个好人啊，我做了那么
多的善事为什么不能上天堂呢？上帝不说话，拿出一面镜子
让他看还在人间家人的情况，他看到他年迈的母亲正躺在病
床上缺衣少药，他的妻子正在给人当佣人洗衣服，他的孩子
没学上衣衫褴褛地在和一群流浪孩子疯跑，好人大吃一惊，
问怎么会是这样，上帝说，你走之后，你的工厂就关门了，
你生前的债主追上门来，他们才会沦落成这样！好人问上帝
你怎么不帮我呀，上帝说：我已经帮过你了，在你生前我曾
派过几个天使去你那让你买人寿保险，可是你都拒绝了！

一个真正意义上的好人是不论在与不在都能让自己的家人安
心生活的人。其实每个家庭都需要保险的，很多看似中产的
家庭幸福和睦，可是随便的一场意外和疾病就能把这样的一
个幸福之家拖入深渊，很多家庭不选择只是没有意识到，怀
着一种不去想的侥幸而已。一个真正的有爱心与责任心的人，
不仅仅只是活着的时候努力工作，保证能给家人带来高品质



的生活，保证孩子能受良好的教育，而应该是在与不在都能
保证家人的生活，孩子的教育。

我是一名保险从业人员，我希望自己如丘吉尔所说“如果我
能办得到，我一定把保险这两个字写在家家户户的门上”我
也坚信，保险，会让生活更加美好！

我今天的演讲到此结束，谢谢大家！

保险让人更美好的演讲稿篇二

、全体员工及家属同志们：

大家上午好!首先，请允许我做一个

自我介绍

，我叫xx，是xx部门妻子(或丈夫)。今天，作为公司优秀员工、
岗位能手、敬业标兵的家属代表，站在这里与大家见面，相
互交流，我感到格外高兴和万分容幸!在此，我衷心地感谢公
司给我这个机会，以简言家属心声!
的器重、栽培，同事的支持、厚爱是分不开的，所以作为家
属，我在此诚挚地对你们说一声：谢谢!谢谢你们!

在这以前，我对xx公司的了解，仅仅只是从空闲之余，或饭
桌之上的口中知道一些，他说xx公司企业文化如何与众不同、
催人奋进，未来前景如何的美好、壮观，当时我还半信半疑
呢。今天来到公司一看，果然非同凡响。瞧!员工们整洁、舒
适的工作环境，面带笑容的工作状态，让我不得诚服xx公司
的人文内涵。为此，作为员工家属，我也无比自豪!

当然，作为一名家属，在支持他的工作过程，要说不辛苦那
是不可能的'，但我甘心情愿，无怨无悔，因为我和他是一家
人，和xx公司是一家人，所以理所应该齐心协力，同舟共济，



为达成目标而奋进!今后，我将更加一如既往做好后勤服务保
障，全心全意支持工作，为xx公司美好的明天尽一个家属的
绵薄之力。

最后，我衷心祝愿xx公司越做越大，越做越强，成为世界知
名的创新型企业。祝愿大家新年愉快，身体健康，阖家欢乐，
鼠年吉祥!

保险让人更美好的演讲稿篇三

今天很荣幸能够参加这个会议，工伤保险作为行政诉讼及复
议的高发区和多发区，在行政诉讼及复议案件发生率不断下
降的同时，相关案件的胜诉率也有了一定程度的提升，既得
益于工伤保险工作人员业务水平的提升，也得益于诸位法律
顾问的强力支持，在此，我表示感谢。

针对工伤保险，在这里提几点建议，供各位

领导

及法律顾问参阅：

首先，我个人建议在工伤认定时，针对有诉讼或复议风险的
案件在认定书出来前交由法律顾问审阅，避免程序违规或违
法。同时针对工伤认定疑难案件听却法律顾问的意见，结合
已调查清楚的事实做出认定。

其次，在工伤认定工作中，经查会收到申请人聘请的律师发
来的律师函，对于该函件是否真实有效，是否需要回复，怎
么回复都给工伤认定工作带来了新的思考。我个人建议是将
函件交给法律顾问，用专业的眼光来审视，然后针对函件提
出来的`问题做最稳妥的答复。

最后，还是希望加强与各位法律顾问的合作和交流，在遇到



突发问题或疑难问题时，除了将工伤认定工作基础做扎实外，
还是需要诸位法律顾问的帮助。所以我建议定期开展工伤认
定疑难案件研讨会，选取有代表性的案件集中讨论，邀请诸
位法律顾问给全市各级工伤保险行政部门及经办机构工作人
员上课，已案促改，已案促升，不断提升全市工伤认定工作
水平。

保险让人更美好的演讲稿篇四

伙伴：

，为精英们树立了新的`目标，点燃了营销伙伴们的激情。在
认购活动中，全市共有193位精英认购了"华山论剑浴温泉"团
抗活动指标，75位精英认购了"江南情缘"团抗活动指标，233
位精英认购了"梦飞海南"团抗活动指标。 委、总经理室特发
此贺信对您表示祝贺！希望您能珍惜荣誉，戒骄戒躁，继续
发扬积极进取、勇往直前的优良传统，紧盯市场，乘势而上，
再接再厉，再创佳绩。

保险让人更美好的演讲稿篇五

各位领导，各位嘉宾：

保险是人类实力上最好的一项发明，然而，在我们国家，有
太多的民众对保险有误解。座位保险从业人员的一份子，我
想在这里告诉大家：人生有太多不如意的事情：保险，就像
家里准备着的伞一样；保险，就像家里的防盗门一样；保险，
就像车的备胎一样，宁可终身不用，不可一日无“保险”。

有些人会说，保险就是骗人的！

其实保险这个行业或者说所有的产品，都不会骗人，骗人的
是人，是那些曾经不专业的业务员导致了这个行业的口碑一
直不好，做为这个行业的一员，我们应该做到专业，专业再



专业。让曾经不认可这个行业的人认可行业。让曾经认可这
些行业的人帮着宣传行业！让我们这个朝阳的行业更加的朝
阳。

一、家庭经济支柱应该买保险。家庭经济支柱，一家人的生
活来源全靠他，奉养父母，养育子女，照顾爱人。卖保险，
是一种责任，是一种对自己对家人的爱。当然人生中的第一
张保险应该是意外保险，风险是无处不在的，然后是重大疾
病保险，最后是养老保险。有人说，保险不吉利，其实我买
了这么多年保险，一样好好的`过日子，不要迷信。保险不是
用来改变生活的，而是防止生活被改变的。用少许的钱，把
风险转移给保险公司，为家人备一把伞。

保险是一份充满爱和阳光的事业，保险代理人是爱的传递者。
通过我们的努力，当客户被唤醒对家庭的关爱，能更多的去
考虑父母、伴侣和子女。我真的由衷地为他高兴。作为爱的
传递者，在这过程中，我不仅仅得到了事业上的成功，更收
获了尊重和友情。更坚定了我投身太平的信念。

经常有对保险还不了解的朋友问我，什么是保险？保险能给
我们带来什么？这时我都会自豪的对他们说：“保险就是无
私的爱！”保险是一种爱的信仰。我要让身边的每个人都知
道，有保险，可以让生活变得更美好！

标准都不一样，一个人能买保险，至少说明一个责任感，二
有经济能力，三身体健康。深圳人均保额12万元，平均房
价16000元。12万除以16000等于7。5平米。我们的生命价值
仅仅等于一个洗手间！让我们每个人都拥有一个高额的保障！
是我们的责任！

让保险行业更朝阳，让生活更美好！


