
2023年冬至活动祝福语(实用5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面
是小编帮大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看
吧。

冬至活动祝福语篇一

春联主要送给困难户、孤寡老人等弱势群体，让他们感受到
节日的欢乐气氛。

20xx年2月10日

xxxx社区xxx小区大门口

社区工作人员、社区书法爱好者

1、精心组织，周密安排。切实突出此次活动的主题，传递祝
福和爱心。

2、要及时做好此次活动的宣传工作，整理文字图片资料，积
极上报，营造良好的社会效应。

冬至活动祝福语篇二

为深入贯彻十七届六中全会精神，积极开展节日文化活动，
丰富和满足广大群众文化精神生活，营造欢乐祥和的`节日氛
围，满足周边居民春节贴春联的民俗需求，同时也为了锻炼
培训班学员们的胆量、技艺，太谷县青少年活动中心于1月13
日上午在县教育局楼门前举行了“迎新春送春联”活动。



挥毫泼墨送春联，龙飞凤舞迎新春

县教育局楼门前

1、由中心语言专业教师杜佳欢主持本次活动宣布活动开始。

2、由中心表演班学员助兴表演增强活动氛围。

3、由中心部分书法班学员按照教师安排逐一书写春联。

4、由中心美术教师画“福”。

5、由中心书法教师书写春联。

6、现场采访群众。

7、书法教师组织学员给群众送春联

8、主持人宣布活动结束。

1、准时到达目的地，路上注意安全。

2、参加活动教师负责学员的组织、书写、安全等。

1、负责人：

2、主持人：

3、活动布置：

4、学员组织：

5、纸张管理：

6、组织表演班学员：



7、照相、摄像：

冬至活动祝福语篇三

“喜迎教师节欢度中秋”

20xx—20xx

1、以“中秋节、国庆节”为契机，通过策划一系列活动，进
一步宣传企业的整体形象，提高企业在顾客及供应商中的知
名度和美誉度。

2、借助“中秋节”、“国庆节”等节日的到来，策划实施一
系列大型促销活动，刺激消费群，吸引目标消费群及潜在的
消费群，限度地扩大销售额。

3、通过策划一系活动，加深爱家超级广场与消费者的相互了
解与情感沟通;扩大企业知名度，进一步树立爱家“关爱社区
居民共建温馨家园”的社会形象。

顾客、供应商、员工。

1、喜迎国庆欢度中秋。

2、月圆中秋情系。

3、情满月圆举国同庆。

4、中秋佳节浓您家乡情!

5、中秋合家欢佳节大献礼。

6、望月怀远花好月圆。



7、每逢佳节倍思亲为您送温情。

8、礼情款款欢度佳节。

9、热烈周年!

10、爱是挚诚家乃至亲。

11、品质、服务、物有所值!

12、关爱社区居民共建温馨家园。

场内外布置

1、场外：

(1)巨幅：各分店根据物业实际尺寸联系制作，内容为中秋节
各项主题促销活动和全场月饼优惠大酬宾的信息。

(2)展板：主要公布此次各项主题促销活动的所有内容，传达
活动信息，吸引顾客。

(3)橱窗玻璃：设计制作中秋节及国庆节的主题橱窗广告，增
加节日的喜庆气氛。

(4)派发印有“超市”的广告气球10000只，(主要是广场和小
区以及店内悬挂)。

2、场内：

(1)吊旗纸：设计制作以传统佳节“中秋节”及国庆节为主题
的一款吊旗纸，烘托喜庆的节日气氛，美化卖场环境。

(2)牌楼：采购部联系供应商提供赞助中秋牌楼，置于月饼一
条街，突出月饼区域特色布置。



(3)收银台布幔：收银台使用红色布幔布置，突出喜庆气氛。

(4)手工吊旗纸：在卖场显眼的区域，制作各种主题促销内容
的手工吊旗纸。

(5)全场悬挂纸红灯笼布置卖场，制作“月饼一条街”宣传牌，
突显传统的特色，美化购物环境。

(6)根据卖场实际情况，适当设计制作一系列广告宣传牌，美
化卖场，传达信息。

冬至活动祝福语篇四

一、雅集的宗旨

春节是我国重要的传统盛大的节日，历经千百年的积淀，异
彩纷呈的春节民俗，已形成底蕴深厚且独具特色的春节文化。
近年来，随着物质生活水平的提高，人们对精神文化生活的
需求迅速增长，对亲情、友情、和谐、美满的渴求更加强烈，
春节等传统节日越来越受到社会各界的重视和关注。

要大力弘扬春节所凝结的优秀传统文化，突出辞旧迎新、祝
福团圆平安、兴旺发达的主题，努力营造家庭和睦、安定团
结、欢乐祥和的喜庆氛围，推动中华文化历久弥新、不断发
展壮大。

文艺工作者也同样要为文人们送上了一场联欢晚会的饕餮盛
宴。在文艺座谈会上指出，文艺是铸造灵魂的工程，文艺工
作者是灵魂的工程师。好的文艺作品就应该像蓝天上的阳光、
春季里的清风一样，能够启迪思想、温润心灵、陶冶人生，
能够扫除颓废萎靡之风。

据此精神，我们决定要举办一场不同流俗的文人文化雅聚活
动，要高扬社会主义核心价值观的旗帜，把它生动活泼、活



灵活现地体现在文艺创作之中，用栩栩如生的“如是文化”
告诉人们什么是应该肯定和赞扬的，什么是必须反对和否定
的，做到春风化雨、润物无声。

我们的“如是”主题雅集同样要把爱国主义作为文艺创作的
主旋律，引导人民树立和坚持正确的历史观、民族观、国家
观、文化观，增强做中国人的骨气和底气。

因此，我们拟于春节前后，举办这样一台名为《中国梦“如
是”行——迎新春文人雅集》的文艺活动，其活动宗旨如下：

(一)通过庆祝春节的到来，利用雅聚的形式，将一台充满高
雅的文人雅集呈现在人们面前，让观众雅聚感受到春节到来
的喜悦气氛。为节日增添喜气，送去温暖的祝福。

(二)在雅聚晚会中要体现出文化艺工作者共同庆祝春节的喜
悦心情，将他们能歌善舞，热情豪放的天性展现出来。通过
这场雅聚晚会沟通文化人的情感，让大家欢聚一堂，共同创
造出一台积极向上，激情澎湃的活动。

(三)同时也要反映出文艺工作者的真挚感情，以实际行动纪
念今年在主持下文艺座谈会的胜利召开。

(四)在晚会中要展现文艺工作者的自立自强，爱国爱家、诚
信文明、德艺双馨的精神风貌。

二、时间

晚会时间包括以下两点：

(一)晚会的时间长度初步定为三个小时（下午三点半—六点
半）：

(二)晚会的举办时间为20春节前夕。



(三)晚会结束聚餐（19点）

三、晚会地点

xx朝阳路北京壹时间文化传媒公司演播大厅

四、晚会宣传形式：全国各大媒体

五、节目构想

中国文士阶层向来有“以文会友”的优秀传统。“或十日一
会，或月一寻盟”的雅集现象是中国文化艺术史上的独特景
观，诸如兰亭雅集、西园雅集、玉山雅集等，更是引为历代
文坛佳话，诗文书画歌颂不绝。但随着时间的斗转星移、历
史的沧桑变幻，这种真正意义上的文人雅集不知何时已渐渐
淡出了文化圈，圈内人相互谈及无不扼腕兴叹。

这场高雅的“如是”雅集是由北京壹时间文化传媒有限公司和
《文艺中国》、《美术家》杂志共同主办，并且是在春节期
间举办的，我们的雅集要有自己的鲜明特色，不能重复别人。
必须要走出自己的新路子，并坚持每半年一次。要在节目总
体设计上给人耳目一新的感觉。

我们对节目的总体内容和基本形式提出的构想：

(一)节目形式

1.以“如是文化”文艺联欢为主体，让人们真正了解“如
是”的文化内涵、出处和它的现实意义。加入一些增加色彩
烘托主题的.多元化的创新节目，这样既可以避免观众对传统
歌舞晚会的厌倦，又可以保证节目的品质。

2.以商业、文化、市场相结合方式，宣传赞助企业的品牌、
社会影响力，宣传“如是”博大精深的文化艺术。



3.采用现场演出和交流的方式，使雅聚联欢保持新鲜感，并
且通过主持人串场，展示壹时间传媒企业的实力，以扩大壹
时间传媒的影响力。

4.节目既要有“如是”文艺形式，包括“如是”内容的扇面
作品展和古筝艺术的演奏，也要有文艺家与企业家同台对话
互动，还要有演员与观众互动。既有文艺演出，又有慈善捐
赠。

(二)节目内容

此次雅聚联欢是一台具有浓郁节庆色彩和欢乐气氛的联欢晚
会，节目设计要求创新新颖、紧扣“中国梦，如是行”主题
的原则来构思完成。

初步考虑晚会的内容如下：

第一、紧紧围绕“如是”主题，以书坛新秀、扇面黑马王子
李海剑的书法作品展示和古筝女神、“中国新十大女古筝演
奏家”苏畅的现场演出为主，以此烘托气氛，造成影响。书
法作品装裱要精致。在此基础上，聘请主持人和朗诵家朗诵
《金刚经》“如是”名句、电影《柳如是》对白片段及“如
是问茶”诗歌等。以及“如是茶”云南滇红茶茶艺表演，上
海民族乐器厂生产的“如是琴”古筝名曲演奏。

第二、晚会总体设计将采用珍珠项链式式结构。利用主持人
的串连组织，让主持人成为穿针引线的编织巧手，把节目有
序的、巧妙的串联到一起。

第三、雅聚应该突出一个“雅”字，请规模不宜太大，品味
要很高。请到的演员要是国家著名的，其中包括知名艺术家
以及流行歌手、演员、舞蹈家，魔术师、诗人、主持人等。
展现出区别于其他晚会的独特之处，成为雅集的一大亮点。



第四、突出公益、慈善特色，李海剑书法和苏畅古筝cd，将在
现场拍卖或义卖，义卖资金的50%将捐献给慈善事业，用于资
助青海和xq贫困学童。

第五、对参加雅集的重要贵宾和知名人士赠送礼品茶、扇面
作品等。

第六、把“如是”雅聚文化活动经常化，做成一个品牌，能
真正引领中国文人雅士定期聚而论道，品茗交流的一种高雅
活动。同时把雅集和慈善结合起来，“如是”文化会走得更
远。

一次文人雅聚这里将云集着一帮志同道合的文化人，在此以
文会友、琴曲唱和、书画遣兴、古玩赏析、茗茶品鉴、作品
拍卖、艺术交流切磋……文人之乐莫过如此。

冬至活动祝福语篇五

利用中秋佳节进行促销活动，宣传新产品，刺激消费，拉动
销量，为下半年销售市场做准备，同时塑造公司外在的亲和
力量。

与xx手机共婵娟

主要对象为“亲人”，就是给您的顾客灌输给亲人买手机送
手机，增进与亲人的沟通，良好的沟通从这个美好的节日开
始。

中秋节手机促销活动时间应该辐射到中秋节前后加起来十天
的时间。节前一个星期，节后几天缓冲时间。

1、促销方式，可以采用让利促销，即打折扣或是购机赠品等。

2、促销还可以采用活动促销，如：凡是为亲人来购买手机，



可获得xx影楼全家福照片的赠券；情侣参与“心心相印”活
动，过关可以获得xx影院电影票两张及婵娟玩偶一个；当天
举行互动活动，消费者可以凭购机小票参加回答问题抽奖活
动，并附有丰富的奖赏，如旅游机票、数码电器等。

1、报纸、当地电视台滚动广告等

2、宣传单

3、店外展板，条幅等。

1、对工作人员进行培训，并要向工作人员清楚阐述促销方案
主旨及要求。

2、对工作人员进行责任分组，各组协调合作。

3、作出防意外措施。


