
2023年写读后感写作(精选5篇)
当认真看完一部作品后，相信大家的收获肯定不少吧，是时
候写一篇读后感好好记录一下了。当我们想要好好写一篇读
后感的时候却不知道该怎么下笔吗？以下是小编为大家收集
的读后感的范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

写读后感写作篇一

很多时候，也许你是想找个兼职赚点外快，但是感觉自己好
像没有什么天赋，也又不知道从何入手，那么作者克里丝特
尔.潘恩写的这本《会赚钱的妈妈》将为你开启一扇窗，《会
赚钱的妈妈》这本书将教你发掘自己的赚钱能力，让你跳出
思维框架，帮助你深入发掘自己的天赋和激情，利用自己的
技能和知识，去赚钱，去改变，去创造影响，去成就梦想。

作者克里丝特尔.潘恩是一名演说家、事业女性，对她的三个
孩子进行家庭教育。《纽约时报》畅销书《告别生存模式》
作者。她的使命是鼓励大家明智的管理自己的时间和资源，
有目的的生活。

《会赚钱的妈妈》分享了很多实用的窍门，启发你找到自己
的天赋，从而更好的赚钱。

首先，来谈谈真正的财务自由是什么，这里作者给出了自己
的答案。

财务自由是：1、做出的选择既符合自己和家人的利益，也符
合长远目标

2、有大格局和创新思维

3、利用技巧和天赋



4、承担可控的风险，尝试新事物

5、把知识和可用的资源变成创收的点子

6、能够慷慨解囊

7、用时间和才能祝福别人，影响别人

在这里，你先暂停一下，想想财务自由对你来说意味着什么，
然后花些时间来写下你的愿景。

你要意识到，财务自由不仅仅是让自己的财务状况井然有序，
它还表示在适当的空间获得精神上的满足。

你必须相信你能够靠自己立住脚跟，财务自由地生活。你要
相信无论处于生命的哪个阶段或面对怎样罕见的情形，总会
有能够奏效的备选项。要相信自己的愿景，做出积极的改变，
推动自己前行，驱使愿景实现。

如果你觉得自己经验不够，适应不了市场，或者是缺乏技能，
那你并不是一个人。但事实是，每个人都有其独特之处，也
有其能力，有些东西对你来说并不明显，需要你去努力、去
尝试才能够发现，为了回答你“我擅长什么，并能以此赚
钱？”这个问题，作者带着你一起走上探索之旅。

技能是指只要下功夫学习，努力学习就能学会的东西，反之，
天赋是指天生就擅长的东西，如果你在这方面投入时间和精
力，将取得很好的成绩。技能和天赋都可以培养和改进，并
且两者经常有交叉和关联。

你有擅长的乐器吗？你有销售天赋吗？你有室内设计的眼光
吗？你喜欢整理吗？你喜欢看电影吗？你喜欢做饭
吗？……….



仔细想想别人经常会请教你哪些问题，你做什么事情感觉很
投入又开心。让你的大脑运转起来，下面列出了你可能具有
的技能和天赋：

有个朋友，很喜欢给孩子做早餐，并且把每次做的早餐过程
都拍成了小视频，上传到网络，很多妈妈看了她的视频后跟
着她学习做，她还专门建立了一个群，妈妈们有什么不会的，
她来指导，慢慢的，她把群打造为一个服务收费的群，收费
不高，但是赚的钱也够平常零花了，看到她每天都很开心。

作者也提到了她的一位朋友，作者搬家后墙面一片空白，有
一次一个朋友到他们家里来玩，她说出了自己的苦恼，不知
道该怎么装饰这面墙，然后这个朋友听了欣然地说，很乐意
来帮忙弄，仅仅花了几个小时就把墙饰完美的弄好了，并且
做的让人耳目一新，关键是她的工作和装饰八竿子打不着，
就是因为喜欢，后来经过作者的提醒，她把这项技能与爱好，
发展成了副业，慢慢的开始接一些展位布置的活。

让她很难过，但是经过几个月的实验、调整和改善，她的教
学计划最终获得了成功，尽管在这个过程中有很多错误代价
高昂。乔伊希望别人在做同样事情的时候能够更简单，花更
少的时间，于是她把办学经历中获得的知识和经验总结起来，
然后把这个起名为“箱子里的幼儿园”，售给一些需要的人，
帮助了别人，也给自己增加了收入。

有时候，我们需要别人看出我们的天赋，提醒我们，这样才
能意识到并且更快的帮你找到天赋。

下面列了一些问题，你可以借此想一想自己的技能和天赋，
同时让朋友给你一些建议：

1、你的朋友和家人都让你帮过什么忙？经常请教你什么问题？

2、你觉得哪些事情对你来说很容易？



3、你小时候就很擅长的是什么？

4、你能操作设备或工具吗？或者你接受过某些领域的特殊训
练吗？有这方面的经验吗？

5、你对别人做的不满意的活，有没有自己想着学着做？

建议你利用一天的时间，或者一晚上的时间放下手机，在心
里好好的想一下这些问题，然后用笔记录下来，你会有不小
的发现。

四、准备好那就开始吧

考虑好以上你的天赋和激情在哪些领域，如果要在这个领域
赚钱还需要增加哪些知识和技能，研究一下你写下的这些，
然后来一次头脑风暴，考虑具体的情形。

比如：1、是不是可以用你对理财的知识和兴趣，来做个网络
直播或者授课呢？

2、是不是可以用你的写作天赋和技能，教别人更好的写呢？

3、你爱美，爱打扮穿搭，是不是可以教别人来做这些事情呢？

4、是不是可以用你的市场营销技能和知识，帮别人制作互联
网课程呢？

5、是不是可以用的语言天赋去录音，如果英语好的话，可不
可以去找个翻译的活！

6、是不是可以用你带娃的经验，写出来，或者说出来，在网
络上进行分享呢？

不要担心现在没能一下子想到合适的商业构想，只是让你的
创造力流动起来。当你考虑自己的技能、天赋、激情和知识



的时候，也请你审视一下周围，看看人们面临什么样的问题，
而你能够用拥有的这些东西去帮助他们解决，这就会体现你
的价值，从而给你带来收入。

《会赚钱的妈妈》的作者克里丝特尔.潘恩还告诉我们，关注
自己取得的进步，哪怕只是保持不退步。做自己能做的，不
要强调自己不能做的。只要在正确的方向上努力，再小的步
伐也终将成就巨大的胜利，坚持下去，一直向前（钱）。

写读后感写作篇二

一、服装行业

服装是盈利最高，市场需求量最大的行业，但是同时也是淘
宝行业经营最多的，但是只有你产品质量好，价格有优势，
绝对是很赚钱的，服装，人人都需要买，而且一年四季都有
不同的服装，就拿女装来说，夏天有短裙、短裤、吊带衫等
等，冬天有丝袜、羽绒服、毛衣等，各种款式的服装都有，
人人都有这个需求购买的，而且服装利润大，成本低，盈利
就越高。

二、化妆品行业

化妆品行业经营的产品也是很广的，例如：面膜、香水、彩
妆、洗面奶、美白等，那个女人不爱漂亮，大部分的女人一
半的工资都花在化妆品上，特别是一些上了年纪的女人，几
乎每个月都会花好几千元上美容院，化妆品行业消费群体很
大，需求量也大，因为化妆品是天天都用的，消耗很大，用
完了就需要买，而且不会换季，或者不流行之类的，任何时
候都是畅销的产品。

三、箱包类

箱包类制造成本低，利润大，消费的群体是很大的，任何人



都需要用到箱包的，比如：上学需要的学生包，逛街的小包
包、斜包包，上班用的公文包，锁匙包等等，总之需求量大，
现在都很流行把箱包作为礼物来赠送给亲戚好友，而且运输
方便，不用担心损坏的问题。

四、妇婴用品类

这类型的产品也存在很大的市场，据市场分析，在网上购买
妇婴用品的顾客还是很多的，孕妇在怀小孩时都是呆在家多，
一般都很小出去购物的，于是，网上购物就成了她们一个不
错的选择，比如：孕妇衣、妈妈鞋、胎教用品等，而婴儿用
品也是，婴儿出生没多久是需要用到很多东西的，比如：纸
尿裤、奶嘴、奶瓶、奶粉等。

五、珠宝配饰类

相信大家在生活中都会发现，身边的朋友都会佩戴一些首饰
项链的，比如：戒指、银饰、翡翠、手表、头饰、眼镜、耳
环等，这些都是一些常见的配饰，无论男人还是女人，家里
都会有很多首饰配饰的，特别是女人，都会有各种各样的首
饰，需求量大，而销售的对象也很多，首饰配饰可以当礼物
赠送给好友，而且产品不会过时，不会存在换季压货等问题，
所以这个行业是一个潜力很大的市场。

延伸阅读：

淘宝开店步骤/方法

一、开店之前

开店之前。我们需要做一些准备工作的，如果说先要定一个
方向，就是我将要主营产品的方向。大家都知道的选择比努
力更重要。那么我们要重大决策的时候一定要考虑清楚哦。
只要是定下一个方向就要努力去做，如果中途改变主意了。



这个会浪费很多时间和精力的。这个只是给店铺定一个方向。

二、怎么找货源

点击下方视频即可观看

看完后不懂的联系华仔老师

货源准备好了开通网店将宝贝上架哦。

三、开店喽

开通网店了。

四、运送

商品卖出去之后卖家会将钱打到支付宝的。我们要给卖家发
货的。

可以根据客户方便拿到快递的公司选择快递，一般申通中通
都可以的。

五、服务与售后服务

六、宣传

店铺开起来，我们也要宣传一下我们的产品哦，只有将我们
的商品更多的在客户面前曝光才可以达到更多的成交。所以
宣传也是很关键的。

注意事项

千万不能太浮躁哦，建议新手开店的朋友一定一步一步的来
进行



想在淘宝创业的朋友可以加华仔老师教大家如何注册淘宝，
申请淘宝店铺，开店上货，装修店铺，推广运营...

以上是小编整理的有关在淘宝开店卖什么最赚钱相关内容，
希望大家喜欢!

[在淘宝开店卖什么最赚钱]

写读后感写作篇三

开店创业是传统的创业项目，如何经营好自己的小店，这是
很多80后创业者着眼解决的问题，以下分享开店创业的五大
赚钱之道：

一、维护卖场魅力：开店前，创业者都要针对卖场做了一番
规划，尽量呈现出最吸引人的风貌，不过，开店后，不能对
这一方面掉以轻心，应时时维护它，秉承“3s法
则”dsomethingspecial、somethingdifferent、somethingnew，
才能使你的卖场永远抓住顾客的视线。

二、追求商品魅力：企管顾问公司总经理谢志明认为，现在
的消费者都喜欢“俗、大腕、满意”的商品，除非是品牌的
支持者，否则同等的商品除了要比价位、性质外，还要比谁
的功能多、效果好。因此，未来不管是谁的天下，有一点是
可以确定的―“更完美的服务”，也就是重“质”重“量”，
再加上适当的“精神服务”。在商品部分，就是质量并重。

三、提高服务魅力：卖场、商品的魅力有了，再就是提高服
务的魅力，也就是员工要让客人觉得店里面的每个人都很友
善，上门消费是种享受。

四、定期举办促销：促销往往是最直接、最有效的提高业绩
的方式，尤其在看似景气消费却下滑的内冷外热之时，促销
更显重要，可增加新鲜感。谢志明建议，最好依店家的业绩



决定促销方式，才能发挥效用。例如属于计划性购买的和冲
动性购买的商店促销方式就大异其趣。

五、留住员工的心：员工的良莠、稳定性对一家店的影响很
大，尤其是在创业初期，而创业中后期则可能面临员工被挖
墙脚的情况，因此，如何抓住员工的心，就成为当小老板的
必修课程。有些员工并不是非常在意领多少钱，而是在乎有
没有成长，如果老板只忙于赚钱而忽略员工，员工的向心力
就会大减。想要留住员工的心当然就要激发员工的斗志，让
员工觉得满足，他们就会努力工作，力求有所表现，这时老
板如果顺势再补句话：“今天辛苦了，要好好爱惜自己的身
体，不要太劳累了”，便可以让员工更加卖力。

[开店创业的赚钱之道]

写读后感写作篇四

女人爱漂亮是从古到今都没办法改变的事实，并且有愈演愈
烈之势，因此，化妆品市场的前景及其开阔！！！越是有钱
的女人越是要想留住青春年华，在化妆品方面的消费舍得下
本钱。正所谓赚钱就赚有钱人的钱！还有，化妆品是天天要
用的东西，所以会常常买。一旦用上你店里的哪一款觉得好
用，一定会继续在你店里买的。所有从客户群，销量来说化
妆品都是当之无愧的排在第一位的！

女装女鞋

与化妆品相比较，女装女鞋有优势也有劣势。优势在于不想
化妆品那么多讲究，生产日期，运输问题等等。女装女鞋运
输起来极其轻便，不存在过期的问题。其劣势在于有尺码和
型号的限制，款式方面较讲究，这些问题导致女装女鞋没有
化妆品能留住顾客。女装女鞋的款式繁多，你的店再大也没
办法包括所有的款式和样子，顾客浏览一下没有发现特别中
意的就去别家看看去了。



电子产品

电子产品市场的火爆主要原因是价格优势。电子产品在淘宝
上的价格远低于市面上的价格。并且电子产品的消费群体也
很大。现在几乎人手一部手机，大部分人都有mp4，许多人都
有电脑，可见电子市场的广阔。劣势是涉及到售后服务及维
修的问题，这个比较麻烦，让买家出来回的邮费可能他不太
愿意。电子产品的售后确实让人头痛！

女士箱包

女人的东东又来了，可以说女人从头到脚都能从她身上赚钱，

哈哈，每个女孩子至少有两三个包包，上课的大包包，逛街
的斜跨包包，约会的精致小包包等等。女孩子的包包再多都
不嫌多的哈。我就是其中一个。看上了就想要。只要款式合
口味就好。箱包运输方便，不会过期，优势差不多和服装一
样。而且箱包作为礼物赠送给亲友同学的也很多。

手机充值卡

这个除了赚的钱不多之外，没什么不好，哈哈哈。自动发货，
人在不在都没有关系。没有什么纠纷，也不存在运输问题，
不存在退款，退货的问题，实在是省时省心啊！！！就是进
货渠道不是很好掌握，如果有很好的进货渠道，做这个真的
不错，哈哈！

流行饰品

家居日用

家具产品的面特别广，每个家庭都少不了要用的家庭用品，
做丈夫的也不会太反对妻子去买这些。所以市场也比较大。
但是一定要做出特色，并且有一定的价格优势，否则主妇们



都去超市了。

地方特色产品

这个跟地域有很大的关系。如果你所在的地方有一些特色产
品，特色商品，很有名气，你可以考虑经营这方面的哦。这
是绝好的优势。别人想做都做不了的哈。但是有些产品，比
如需要现做的美食就没办法了。

写读后感写作篇五

随着我单位第二批群众路线教育实践活动如火如荼的开展，
局党组领导班子根据上级安排、部署，为弘扬党的优良传统
和作风，使群众路线教育学习实践活动取得很好实效，开展了
“读一本好书”活动。在阅读王树增的《长征》一书，唤起
了我对我党历史上长征精神的深深震撼。

80多年前，在中华民族面临深重危机、中国共产党面临生死
考验之时，中国共产党领导工农红军在中国大地上演了一场
史无前例、波澜壮阔的伟大长征。这次征程，是在强大敌军
的重兵围堵、险恶的自然条件、党内的严重分裂等困难条件
下进行的，是对党和红军在勇气、意志和信念上的一次严峻
考验，其历时之长、行程之远、路途之险、困难之巨，举世
罕见，旷古未闻。

辉的著名论断：“人民，只有人民，才是创造世界历史的动
力。”这是以毛泽东为代表的中国共产党人对党领导下的革
命事业成功之源所作的最为本质的概括。长征的胜利就是人
民的胜利，就是党同人民群众心连心、同呼吸、共命运取得
的胜利。

我党红军长征为何能够最终取胜、达到建立新中国的伟大目
标。通过此次阅读，有了深刻体会：一是我党红军有着坚定
的共产主义理想信念：二是红军长征的革命代表着中国人民



发展的根本利益，符合了人类社会的发展规律，有着强大的
生命力：三是红军有着严明纪律和艰苦奋战、不怕牺牲的优
良作风，这些成为我党红军长征能够取胜的革命英勇精神，
必须大力弘扬和传承。

待遇，追名逐利等享乐主义：违规用车，奢侈浪费，不思进
取等奢靡之风。这些问题严重影响了我局的公信力，很容易
引起人民群众对此强烈的反应。

因此，我们每一名党员干部，务必积极参与党的群众路线教
育实践活动，发扬我党历史上的红军长征精神，弘扬党的优
良传统和作风，采取有效措施，务必抓紧抓实抓好。

第四，遵循干部直接联系群众制度，在铁规运行中取信于民，
进一步转变工作作风；

第五，在教育整改活动中求真务实，开拓创新，与时俱进，
认真总结，建立有效管用的长效机制，使党的基层基础得到
进一步夯实。

========

“红军不怕远征难，万水千山只等闲，五岭逶迤腾细浪，乌
蒙磅礴走泥丸……”长征，是一首雄壮豪迈、大气磅礴的革
命交响曲！长征，把惊涛壮观推出，把日出瑰丽托起，让松
柏昂首挺拔，让雄鹰翱翔蓝天！那波澜壮阔的历史画面，那
高唱“英特纳雄耐尔一定要实现”的肝胆豪情，化作一种不
朽的精神，光照千秋流芳万古！

历史就是以沉重的脚步向前迈进。历史的时针是艰难与曲折、
崎岖与坎坷的“合金”,拨动沉重的历史时针无疑是一曲壮美
的歌，是一支摄魂的曲。毛泽东就是那拨动历史时针的人。
中国共产党和工农红军擎起的熊熊革命火炬，一直在华夏儿
女的心头燃烧着……1934年10月开始的二万五千里长征，纵



横十一个省份、攻占七百多座县城，进行了三百余次战斗，
突破敌人的重重包围，两夺金沙江，强渡大渡河，飞夺泸定
桥，爬雪山，过草地，穿越荒无人烟的地区，终于胜利到达
陕北革命根据地，开创了中国革命的新天地，创造了人类历
史上的伟大奇迹。林莽沉沉，裸山如刃，黄沙大漠，激浪长
河，刻下长征者铿锵的足音；寒风砭骨，雪压冰封，矗立起
长征者英勇的雕像。

长征是大无畏的革命英雄主义壮举。二万五千里长征中，我
军将士冒着敌人的枪林弹雨，克服重重艰难险阻，这壮烈的
历史画面成为激励人们奋进的动力和学习的源泉。一部红军
长征史，也是军民鱼水情史。在长征出发时，苏区人民为红
军几乎捐献了一切。红军扩兵招兵，苏区青年踊跃报名，母
亲送儿参军；红军筹粮饷，苏区妇女把耳环、手饰捐上；红
军架浮桥，苏区百姓捐完了木头捐门板。长征途中，红军严
格遵守革命纪律，不动百姓的一针一线，一草一木……红军
的模范行为，赢得了百姓的深深敬爱，也成为今天中国军人
学习的一面镜子。

观看电视连续剧《长征》，令人心潮澎湃，感受至深。每看
一集是泪瀑在面颊山崖的倾泻，是心火于胸壁襟垒间喷爆，
是血泉沿生命沟渠奔涌，是壮行在广袤热土上的激扬。红军
长征途中那惊天地、泣鬼神、震山河、撼心灵的大无畏革命
英雄主义壮举，那一幕幕感人肺腑、催人泪下的历史画面，
仿佛就在眼前！那隆隆的炮声、震天的呐喊、成为激人奋进
的咚咚战鼓！长征中那无数革命烈士，和无数动人的事件折
射出来的长征精神，留给了人们工作和学习以无穷的力量，
成为一代又一代人成长进步中的催化剂。


