
五一影城充值活动方案 五一影城活动方案
(通用5篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。方案对于我们
的帮助很大，所以我们要好好写一篇方案。以下就是小编给
大家讲解介绍的相关方案了，希望能够帮助到大家。

五一影城充值活动方案篇一

尊享一：进店享尊贵服务，享受属于你的慵懒时光！

活动期间（4月1日-5月3日），来店咨询并登记资料，即可领
取萨米特送出的精美礼品一份，同时享受萨米特咖啡款待，
享受属于你的慵懒时光！

尊享二：买就送，保证新房duang~duang~duang~

买萨米特新品系列，送数码科技系列瓷片，享受萨米特新品
体验。

尊享三：折扣最狂欢，实惠乐到家

为了让您买得更舒心，活动期间，萨米特推出全场产品大特
惠。数量有限售完即止，错过了要再等一年。

尊享四：任性卡在手，天天任性豪。

即日起购买一张任性卡，即可：

a.获赠泰式按摩赠券，让你舒缓工作疲劳。

b.任性卡可作为萨米特1000元代金券使用（付全额时出示该



卡）

尊享五：年中奖再发，数钱数到手抽筋。

活动期间，现场下定单的顾客可参与数钱活动。满5000元可
进行5秒数钱，10000元10秒数钱，如此类推。数得的钱数准
确无误即可取得该款项年中奖。本活动是萨米特对广大劳动
人民的真情回馈，希望大家在往后的日子里数钱数到手抽筋，
财源滚滚。

尊享六：so出你强劲的臂弯，投球棒棒哒。

凡活动期间下定顾客均可参与投球比赛一次，活动以团队方
式进行。进球数量最多的一组胜出，胜出队伍可额外享全
单9.5折优惠。

尊享七：装修无烦恼，服务妥妥哒！

五一影城充值活动方案篇二

一、活动目的在中秋节举办丰富多彩的活动，是为了增加影
城与观众的互动性，让更多的观众走进影城欣赏影片。同时
利用在节假日组织的活动，也是为了在九月淡季提升影城的
上座率，促进影城票房和卖品的收入。

二、活动时间 9月12日晚。

三、活动对象

所有观众

四、活动地点 影城大厅

五、活动流程



1、现场派发红包：当天购票的观众即可活动，即可获得金
逸20元特价观影券一张。

2、月圆金逸——赏大片，猜灯谜 活动时间：9月12
日10:00-19:00 活动内容：当天至影城咨询台领取答题卡，
将字谜答案以及字谜题目写在答题卡上，并交与前台确认答
案，答对字谜的幸运观众将获得精美礼品一份。（数量有限，
送完为止）

其他参与者可获得电影票一张。规则如下：

游戏规则：

1、从第一个人开始顺时针掷骰子，根据骰子的情况对应相应
的科举（状元、探花、榜眼）,可拿到相应的奖品。

2、如果有2个或者2个以上的人掷出状元，则根据谁的状元大，
便有谁夺得状元，其他则依次往下降一级。

3、状元大小件上图从上至下，由大到小

五一影城充值活动方案篇三

自1969年世界电信日确定，全世界每年举行各种纪念电信日
活动，为了使这一纪念活动更有系统性，每年世界电信日都
有一个主题。今年，秉承着“信息技术让城市生活更美好”
这一电信日主题，值此节来临之际，全国各地采取多种形式，
积极组织开展了一系列丰富多彩纪念活动，大力倡导网络文
明，进一步净化网络环境。中国联通，作为这一行业领跑者，
在各地同时也进行着多种宣传，在构建和维护网络安全中肩
负起应尽责任与使命。

网络在走向下一代进程中已经呈现出ip化、光纤化、无线化
和智能化技术发展趋势。众所周知，中国联通采用wcdma网



络是全球技术最为领先、最为成熟、使用最为广泛3g网络。
在中国三大运营商采用三种3g网络中，中国联通wcdma网络
显示出优越稳定性和高速率，其上网卡上网速率最高达
到7.2m/秒,这非比寻常速度，意味着无论是用手机还是上网
卡进行网络冲浪、在线音乐欣赏、在线视频欣赏，都能畅快
淋漓地享受。

如今，看电影已成为一种时尚生活方式。精彩影片也成为大
家在日常工作、茶余饭后谈资，它自然而然地成为了中青年
人娱乐环境，他们大多都是高收入、享受高端消费群体，追
求时尚现代生活是青年人生活状态，他们需要丰富、质感、
刺激、娱乐生活，在这种趋势下，电影这一媒体在众多传媒
中近几年呈现突飞猛进形式，走进人们生活。结合长沙联通
今年宣传思路，我们将长沙市三大电影院：长沙中影今典影
城;长沙万达国际影城和长沙王府井影城作为这次节日宣传活
动主要场所。

wcdma联通“沃3g”商用一年多以来，一直以“高速度、高
科技和尊贵、人性化优良服务”为大家带来源源不断地惊喜
和口碑，这是发展趋势，也是市场认可。今年，“5.17世界
电信日”，我们选择在影院进行联通品牌促销，充分利用电
影院人流量大，品牌影响范围广，受众消费能力高，接收信
息能力强人群作为活动对象，运用现场展台人员促销、易拉
宝广告画面来适时地展现“沃·3g”品牌产品和宣传品牌。

活动将在在大厅中最显眼地方进行，届时来往人流将会感受
到精彩宣传广告，服务专区热情周到和详细联通3g最新资讯
卡片，以最大程度化宣传联通“沃·3g”品牌。

1、活动主题

“信息技术让城市生活更美好。”



2、活动思路:

充分利用电影院观影中高端人群，通过现场终端功能介绍和
显眼巨幅画面介绍，以“5.17”这个特殊日子，进行一系列
促销手法，直接让消费者“礼”、“利”双收，从而提高公
司商品销量及展现联通“wo”品牌效果。

3、活动时间:

5月15日——5月17日

长沙三大影城

中国联通

品牌形象展示：在咨询业务区内摆设咨询台、椅，安排工作
人员开展中国联通“沃·3g”品牌咨询及推介，工作人员应向
大众派发“沃·3g”品牌宣传单张、推广品牌优势及最近有何
新优惠活动;对现场办理业务用户赠送抽奖券和小礼品。

五一影城充值活动方案篇四

活动目的。：

https:///

五一劳动节、五四青年节、5月11日母亲节，这些节日都是影
院聚拢人气、增加收益的大好时机。抓住机遇，做好活动，
提高影院的知名度，扩大观众群体。活动时间：

2014年4月21日—2014年5月21日

活动内容：



1、买大桶爆米花抽奖活动（测一测你的运气）

35元一桶大爆，买一桶爆米花限抽奖一次。

特等奖：电影票一张（2d/3d通用）

一等奖：电影票一张（限2d影片，看3d影片需补差价）

二等奖：饮料2杯（冷饮、热饮不限）

三等奖：冷饮1杯

参与奖：纸巾1包

活动意义：将大桶爆米花套餐改为买大爆抽奖活动，在不增
加成本的前提下，活动新颖，抓住观众想走好运的侥幸心理
来吸引人气。

2、代金券团购活动

5元团购10元代金券

代金券只限购电影票或大桶爆米花套餐，一张电影票或一桶
爆米花只限用一张代金券，不得与影院其他优惠活动同时使
用。

3、“积票根，看大片”

（1）活动期间，积够3张不同场次电影的票根，即可兑换冷
饮一杯。

（2)活动期间，积够5张不同场次电影的票根，即可兑换电影
票(2d/3d不限）一张。



4、会员卡感恩回馈活动

活动期间，凡观众刷会员卡购票，一张电影票加1元即可换购
冷饮一杯，不可重复兑换。

5、发展校园代理（此业务需要长期开展）

校园代理的定义：是在校园内代理销售商家机构所提供的商
品、服务等，从而收取一定提成。校园代理一般为本校学生
兼职。一般情况下，代理人员可以收取一定利润，商家可以
扩大销售面，增加销售额，方便在校学生购物，算是一个三
赢的局面。

校园代理可能性：

（1）具有广阔稳定的经营市场；

（2）大学生需求量大，客流量大；

（3）不断增加的消费群体；

（4）满足大学生对商品物美价廉的需求；

（5）为想参加社会实践锻炼自己的学生提供机会。

校园代理的活动范围：安徽农业大学、合肥工业大学（屯溪
路校区）、合肥共达职业技术学院等等影院附近的学校。

校园代理的工作职责：

（2）负责影片的宣传，如派发当月影讯、正在热映和即将上
映影片的宣传单等等；

（3）负责影院活动的宣传，如影院在节假日举办的促销优惠
活动、电影明星见面会等；



（5）工作的重中之重是：推销会员卡。校园代理通过自己的
推销方式让更多的学生了解影院，并办理影院的会员卡（前
两个月可以用办理会员卡送小礼品或免收10元卡费的方式吸
引学生）。校园代理可以让有意向办理会员卡的学生在《会
员卡办理个人信息登记表》上填写办卡需要的个人信息，然
后收100元，由校园代理第二天集中拿到影院开会员卡。

校园代理的工资组成：底薪加提成（如底薪100元，提成：1
张卡提成3块钱）

五一影城充值活动方案篇五

庆祝五一的活动多种多样，大家都为了五一的活动绞尽脑汁。
下面，小编为大家整理关于五一影城活动方案，欢迎大家参
考阅读。

尊享一：进店享尊贵服务，享受属于你的慵懒时光!

活动期间(4月1日-5月3日)，来店咨询并登记资料，即可领取
萨米特送出的精美礼品一份，同时享受萨米特咖啡款待，享
受属于你的慵懒时光!

尊享二：买就送，保证新房duang~duang~duang~

买萨米特新品系列,送数码科技系列瓷片，享受萨米特新品体
验。

尊享三：折扣最狂欢，实惠乐到家

为了让您买得更舒心，活动期间，萨米特推出全场产品大特
惠。数量有限售完即止，错过了要再等一年。

尊享四：任性卡在手，天天任性豪。



即日起购买一张任性卡，即可：

a.获赠泰式按摩赠券，让你舒缓工作疲劳。

b.任性卡可作为萨米特1000元代金券使用(付全额时出示该
卡)

尊享五：年中奖再发，数钱数到手抽筋。

活动期间，现场下定单的顾客可参与数钱活动。满5000元可
进行5秒数钱，10000元10秒数钱，如此类推。数得的钱数准
确无误即可取得该款项年中奖。本活动是萨米特对广大劳动
人民的真情回馈，希望大家在往后的日子里数钱数到手抽筋，
财源滚滚。

尊享六：so出你强劲的臂弯，投球棒棒哒。

凡活动期间下定顾客均可参与投球比赛一次，活动以团队方
式进行。进球数量最多的一组胜出，胜出队伍可额外享全
单9.5折优惠。

尊享七：装修无烦恼，服务妥妥哒!

活动一：

活动主题：幸运duang”扔色子活动 活动时间：15.5.1-
-15.5.7

活动目的：促进会员消费，体现会员套餐优惠，督促更多新
玩家加入会员

活动内容：活动期间，会员玩家一次购币满50元即可获得摇
色子参与卡一张，



次数不限!

参与方式：

1、玩家凭参与券参加。

2、掷出6枚色子，6枚色子点数相加，得到相应奖品!

奖品设置：游戏币最高188枚!公仔最大24寸!彩票6666张!游
戏币数枚! 承诺没有空奖!

活动二：

活动主题：抢红包

想要参加就别再等了，赶紧动起来吧!!! 参与方式：

您现在还用在手机抢红包吗?毫无现场体验感对不对?现在大
玩家给您机会让您在现实生活中体验拆红包的快感!并且还有
兼价值88元的游戏币送给您，还等什么?明天就来大玩家参与
现场拆红包吧!

时间： 5月份每天晚上21:00-----21:30开始

参与方式：购币50元以上和购电影票两张以上者都可以参与

活动流程：众多红包中只有一个是有88枚游戏币的，不限制
每个人参与几次，有序排队

参加直到把有游戏币88枚的红包拆出来活动才会结束!

活动奖项：游戏币88枚、10枚、5枚 活动奖品：游戏币

注意事项：注意根据厅内人气设置大奖的机率 活动负责人：
店长、值班经理



宣传途径：厅内海报、微信宣传、厅内广播 活动预算：

注：其中摇色子活动在五一期间，所以预估活动用币量为每
日2000枚，因摇色子点数

不可预估;

活动主题：彩票搜捕令----洋洋得意

活动时间：2015年5月1日-2015年5月31日

活动目的：为了增加彩票机台的营收，提高彩票机台营收占
比，培养机台忠实顾客，做出搜捕令活动。

活动内容:活动期间在所有彩票机台加入的彩票上盖有洋洋得
意 字样，顾客凭盖有字的彩票到吧台兑换相应的奖励。 宣
传方式：

1、吧台a4纸宣传

2、在机台现眼的地方贴上“活动机台”等

3、伙伴现场宣传

4、微信宣传

100个章子可兑换7折兑换卡或3万彩票(兑换范围：

动漫展柜所有礼品任意一件) 活动前期准备：在4月25号晚上
对所有工作，前期准备完成，对机台的装饰，4月30日晚闭店
前机台里的彩票沓好章子，每扎4个章子，让每一个伙伴都要
知道活动内容。所有打折卡及彩票劵提前准备好。

备注：所有打折兑换卡及彩票劵有值班经理统一管理。活动
的兑换卡和打折卡均在2015年5月31日前使用，过期作废。



注：搜捕令活动根据实际情况对游戏币、卡劵的消耗。(无预
算)

活动目的.：

五一劳动节、五四青年节、5月11日母亲节，这些节日都是影
院聚拢人气、增加收 益的大好时机。抓住机遇，做好活动，
提高影院的知名度，扩大观众群体。 活动时间：

2014年4月21日—2014年5月21日

活动内容：

1、 买大桶爆米花抽奖活动(测一测你的运气)

35元一桶大爆，买一桶爆米花限抽奖一次。

特等奖：电影票一张(2d/3d通用)

一等奖：电影票一张(限2d影片，看3d影片需补差价)

二等奖：饮料2杯(冷饮、热饮不限)

三等奖：冷饮1杯

参与奖：纸巾1包

活动意义：将大桶爆米花套餐改为买大爆抽奖活动，在不增
加成本的前提下，活动新颖，抓住观众想走好运的侥幸心理
来吸引人气。

2、 代金券团购活动

5元团购10元代金券



代金券只限购电影票或大桶爆米花套餐，一张电影票或一桶
爆米花只限用一张代金券，不得与影院其他优惠活动同时使
用。

3、“积票根，看大片”

(1)活动期间，积够3张不同场次电影的票根，即可兑换冷饮
一杯。

(2)活动期间，积够5张不同场次电影的票根，即可兑换电影
票(2d/3d不限)一张。

4、会员卡感恩回馈活动

活动期间，凡观众刷会员卡购票，一张电影票加1元即可换购
冷饮一杯，不可重复兑换。

5、发展校园代理(此业务需要长期开展)

校园代理的定义：是在校园内代理销售商家机构所提供的商
品、服务等，从而收取一定提成。校园代理一般为本校学生
兼职。一般情况下，代理人员可以收取一定利润，商家可以
扩大销售面，增加销售额，方便在校学生购物，算是一个三
赢的局面。

校园代理可能性：

(1)具有广阔稳定的经营市场;

(2)大学生需求量大，客流量大;

(3)不断增加的消费群体;

(4)满足大学生对商品物美价廉的需求;



(5)为想参加社会实践锻炼自己的学生提供机会。

校园代理的活动范围：安徽农业大学、合肥工业大学(屯溪路
校区)、合肥共达职业技术学院等等影院附近的学校。

校园代理的工作职责：

(2)负责影片的宣传，如派发当月影讯、正在热映和即将上映
影片的宣传单等等;

(3)负责影院活动的宣传，如影院在节假日举办的促销优惠活
动、电影明星见面会等;

(5)工作的重中之重是：推销会员卡。校园代理通过自己的推
销方式让更多的学生了解影院，并办理影院的会员卡(前两个
月可以用办理会员卡送小礼品或免收10元卡费的方式吸引学
生)。校园代理可以让有意向办理会员卡的学生在《会员卡办
理个人信息登记表》上填写办卡需要的个人信息，然后收100
元，由校园代理第二天集中拿到影院开会员卡。


