
2023年创新未来心得体会(模板8篇)
在平日里，心中难免会有一些新的想法，往往会写一篇心得
体会，从而不断地丰富我们的思想。心得体会可以帮助我们
更好地认识自己，通过总结和反思，我们可以更清楚地了解
自己的优点和不足，找到自己的定位和方向。那么下面我就
给大家讲一讲心得体会怎么写才比较好，我们一起来看一看
吧。

创新未来心得体会篇一

既然创造力如此重要，那么该如何获得？作者解释说，创造
是一个过程，包括生成和评估两个环节，即生成性思考和批
判性思考。

换句话说，让想象突破已知的边界，生成想法，让验证判断
想法的可行性和合理性，是放弃是选择还是中途更改为其他
想法。

在这两种思维的交织下，其实是自由与控制的平衡，好比将
散乱的音符创作成乐曲，在前期你可以信马由缰地尽情想象，
挥洒热情，而一首可以弹奏的曲子，需要与现实挂钩。只有
这样，你才能具备创造意识。

但也应注意，批判要找对时间，否则就会扼杀最有可能成为
突破性、独创性的想法。作者说，这就相当让人们一开始就
用最漂亮整齐的书法写出一首美妙的诗，结果很可能会压抑
了最初生成想法阶段所需的自发性。

光有创造性思维还不够，作者还提到了“媒介”的重要，他
强调，发现正确的媒介，往往是个人创造力的涨潮时刻。

媒介，就如作家对于素材的关注和文字的热爱。如果你选择
了错误的媒介，创造力就会被抑制，即便你正在做着自己最



擅长的事。

书中有一案例，一位出身音乐世家的钢琴演奏家，弹钢琴是
她最擅长的事更是她的职业，可她却说自己从未有过特别享
受的时刻，而现在从事的文字编辑工作才真正唤起了她的热
情。

创新未来心得体会篇二

最近，我有幸拜读了索尔。辛格写的《创业的国度》一书。
是什么使得以色列的发展如此的迅猛？便是该书所要阐述的
问题。作者通过以色列一个项目，将我们的视野带到了整个
以色列崛起的大环境中，让我们惊讶的是这样一个饱经战患、
满目疮痍、资源极度缺乏的土地上竟然有着这样的经济发展
奇迹。然而，读完此书，我们所得到的不仅仅是关于“是什
么使得以色列的发展如此的迅猛？”它让我们更加清晰的认
识到，不管是一个国家，一个企业或者是个人的发展，都与
其文化息息相关。以色列经济的迅猛发展，说到底根源与以
色列的文化。而以色列的文化精髓，正如书中所说：“这不
只是关于天才的故事，更是关于坚持、关于永不知足地挑战
权威，关于一贯的不知礼节的故事，同事也是关于面对合作、
失败、使命、风险以及跨学科创新时不同于他人的态度的故
事。”

对于以色列人的文化、理念，书中有详尽的描述。其中令我
印象最为深刻的有几点：

一、忧患意识，古语有云：生于忧患、死于安乐。以色列之
所以能够成功，这与它独特的处境，不断面临外界的威胁有
很大的关系。建国伊始，以色列战火连连，长期受到周围阿
拉伯国家的围攻。它没有丰富的自然资源，更多的是漫漫黄
沙，但是却在这种情况下开拓出一片沙漠绿洲，成就了以滴
灌技术为标志的高科技农业，它是现今世界上唯一一个土地
沙漠化率减少的国家。起初它没有自己完善的工业体系，处



处受制于人，但目前几乎全世界都在使用以色列研发的芯片
和机器。如今的以色列已成为重要的高新技术出口国和全球
风险投资家们的乐土，仅以色列在美国纳斯达克上市的企业
总数就超过了全欧洲的总和。这个国家土壤贫瘠、危机四伏，
是什么促使它走向繁荣，在我看来正是忧患意识。时刻处于
危机之中，只有做到最好、变得更强，才会有出路，才得以
生存。

创新未来心得体会篇三

?创新与企业家精神》是现代管理学之父彼得。德鲁克的一本
经典著作，管理学方面的书以前也读得很少，因为印象中就
觉得管理学就是一门很水的专业，是一些枯燥空洞的理论，
这本书看下来虽然还是有很多地方没有很深的体会，但是看
到了很多颠覆于一般思维的想法，对于创新有一些全新认知。
下面我谈谈自己的想法：

第一，什么是创新？创新是企业家精神最重要的特征，书中
举了很多实际的例子来告诉我们创新是什么，它并不只局限
于科技、发明，我印象很深地是日本的社会创新，二战后的
日本，没有资源优势也没有技术积累，但它却完成了迅速崛
起的神话，它的策略就是创造性模仿，在别人的原创上加以
改进，通过市场创新去打败原创者。我最近在帮我同学找供
应商管理方面的资料，发现日本人在生产及运作管理上很厉
害，比如丰田，它的精益生产，jit生产让管理创新渗透到产品
开发设计的整个过程，并且它让这种创新在一代又一代的丰
田人中保持下去，不仅让丰田在数十年内成为世界汽车第三
生产商，也让世界各地企业争相效仿。这种社会创新或市场
创新也是彼得德鲁克所推崇的。他认为，虽然很多创新与科
技有关，但是科技含量很低甚至零科技的社会创新，不但机
会更多，而且效益更大。

第二，为什么要创新？作者引用了许多实际中的大企业、公
司例子来说明创新的重要性，书里也提到了企业家精神并不



仅仅局限在经济性机构，在公共服务机构，如政府、学校、
医院，其实更需要创新和企业家精神，引用德鲁克的话来说：
“创新与企业家精神能让任何社会、经济、产业、公共服务
机构和商业机构保持高度的灵活性与自我更新能力。这首先
是因为创新与企业家精神不是对原有的一切”斩草除根“，
而是以循序渐进的方式，这次推出一个新产品，下次实施一
项新政策，再下次就是改善公共服务。其次，因为它们并没
有事先规划，而是专注于每个机会和各种需求。再次，是因
为它们是试验性的，如果它们没有产生预期的和所需的结果，
就会很快消失。”创新固然可以令一个企业成功并赢得财富，
但是创新的意义不仅限于此。在本书的“结论”中，德鲁克
把创新引申到企业家社会的。

第三，如何进行创新？我想这个问题在座的每个人应该都思
考过，创新是处于这个社会、这个时代每个人都需要的精神，
但我以前就觉得很难实行。在这本书，告诉我们创新是可以
作为一门学科去学习的，创新需要训练。我自己读下来，归
为以下三方面：

其一，要拥抱变化、专注机遇。德鲁克提出创新机遇的七个
来源，三个内部来源：意外事件、不协调的事件及程序需要；
四个外部来源：产业和市场结构、人口统计数据、认知的变
化及新知识。我们可以从这些方面来发现创新机遇，系统的
创新要有目的、有组织地寻找变化，要对这些变化本身可能
提供的经济或社会创新的机遇进行系统化的分析，所以我们
要主动拥抱变化、专注机遇。

其二，要成为一名创新实践者。这一点可以联系工作实际，
书中提到我们要做的有：学会思考，多看、多问、多听，目
标明确，从细微处入手，不断地学习；禁忌：不要太聪明，
不要尝试为未来进行创新，创新也需要勤奋、毅力等。



创新未来心得体会篇四

我们这代人，处在80年代的尾巴和90年代的开端这一个区间
内，似乎心里都有一个创业梦，无论做大做小，身边创业的
朋友也越来越多，我心中的创业梦也似乎在蠢蠢欲动。

也许我们是随着互联网、随着电商成长起来的一代，我们潜
意识里有那么一股念头：只要抓住了时机，就一定能成功。
中国的电子商务大概是97年左右开始发展起来的吧，互联网
在中国也差不多是2000年火起来，那时候大部分的我们在上
小学，不懂上网，不懂网络，不懂网上购物，学校开始组织
上网络课大概是六年级（2000年以后），那时候开始接触鼠
标，接触word,接触qq……这大概就是我对那个时代的网络记
忆吧。等上了初中，偶尔听同学说自己家里有电脑，周末也
会很好奇跑去观赏……到高三，开始对互联网，对网上购物
有了了解，但并没有太多接触。终于上大学了，2011年左右，
大概也是电子商务开始发力的时候，那时身边的人不知道电
子商务，但对淘宝已经有一些认识，也认为学电子商务就是
开网店的……当时听说4年后正是电子商务发展前景甚好的时
候，于是懵懵懂懂的选择了电子商务专业，开始慢慢了解到
这个行业，也尤其崇拜马云，刘强东这一类电子商务的前辈
创业者。

买了很久的一本书了，近期终于拿起开始看，很激励人心，
当然我们看到的都是京东最光鲜的一面，我们感叹着它已经
取得的成就，也应该关注其奋斗的过程，关注刘强东的战略
谋略。京东最要的三大战略：转型电商、扩张全品类、自建
物流。每一步仿佛都抓住了时代，抓住了潮流，改变了整个
零售业或者说是销售业的形态与模式。

当然，书中可能过多过少有美化的地方，继续看着走吧，成
功的经验总是值得学习的，从里面找到适合自己的经验理论。



创新未来心得体会篇五

说起程敏珍——程姐，我之前对她并不了解。自从上次在小
玉石的6间房看了她的视频后，才加以关注。她是一个充满笑
容的女网商，见了她那一次后，就能深深地记住她了。

刚才，看了她参加十大网商的帖子，从网络门外汉到能自如
接单，我是如何做到的，让我更加喜欢她。一路走来，她是
幸运的，也算是顺利的。她说：做网商不分年龄，更不分性
别，只要你学会----简单的事情重复做，重复的事情认真做。
我很喜欢这句话，因为在我办公室里有块标语就是：把一件
简单的事千百次地做好，就是不简单。所以，我们做任何事
情，都得用心去做，踏踏实实地去干，有些人，做了很多行
业，但都不能坚持，总是半途而废，到最后，始终一事无成。

程姐就是一个有干劲的人，她在短短两年时间里，不但能够
熟悉网络营销的整个流程，而且自己还摸索出许多技巧，真
的很了不起。她的勤劳、智慧、心态等都是很值得学习的。
其实，机会是靠自己创造的，至于，不同人不同命的说法，
其实是每个人的方法和方向不同，所以命运也不同，但归根
结底也就是离不开努力和奋斗。

程姐文中说：如果有客户询盘或打电话过来，我就会问：请
问您是从哪里了解到我们的产品的？是用什么词搜到我们的？
如果他所搜索的词我还没有，那我又会把这个词设成关键词，
所以这样我的关键词也从原来的十几个，到现在的几百多个。
这就是我所收获的，我把这些关键词当宝贝，每天会把这些
宝贝加到我产品的关键词中，明显的暴光量上升了，点击量
也多了，而更多的会是询盘量增多了。所以新客户在不断的
增加。这一点我也做到了，也会那样问对方，因为那样才会
让你知道做的推广在哪个平台起到了作用。但是，我就忽略
了把那些关键词收集起来，然后加以整理再发布出去。

现在大家都在着实去抓长尾关键字和冷门关键字，我也在试



着去摸索，相信在各位前辈的指导下，通过自己的努力，收
获一定会越来越大的！

创新未来心得体会篇六

认真品味一部名著后，想必你有不少可以分享的东西，这时
最关键的读后感不能忘了哦。那么我们如何去写读后感呢？
下面是小编精心整理的《科学创新故事》读后感，仅供参考，
希望能够帮助到大家。

科学创新故事读后感我读了一本书，书的名字叫《科学创新
故事》，其中有一个故事深深的感动了我，你想知道是什么
故事吗?那就往下看吧。

这个故事的名字叫《这辈子最爱的人》。这个故事的主人公
的家住在一个偏僻的小山村里，她有一个比她小三岁的弟弟。
有一次她为了买女孩们都有的花手绢，去爸爸兜里偷偷地拿
了五角钱，结果爸爸发现钱少了，晚上，爸爸拿着竹杆
让“我”和弟弟跪在墙角承认是谁偷的，“我”被吓傻了。
爸爸说：“都不说，那两个一起打。”弟弟用小手拽住爸爸
的衣服大声说：“是我偷的。”说完，竹杆就无情地打在弟
弟的手臂上、背上、肩上、腿上。晚上，“我”和妈妈搂着
满身伤痕的弟弟禁不住都流泪了，而弟弟却一滴眼泪也没有
流。那年“我”十一岁，弟弟才八岁……弟弟三十岁那年找
了一个农村女孩结婚了。在结婚典礼上主持人问他：“你这
辈子最爱的人是谁?”他想都没想就回答：“我姐。”弟弟讲
了一个“我”都记不得的故事：“我刚上小学时，学校在邻
村，要走一个小时才能到家，有一次，我的手套丢了一只，
我姐就把她的给了我一只，她自己就戴一只手套走了那么远
的路。回家以后，姐姐的那只手冻得连筷子都拿不住了，那
时我发誓这辈子一定要对我姐好。”

看到这，谁不会流泪呢?我是满怀着惊叹读完这本书的，书中
那一个个大大小小的发明和层不出穷的好点子，让我明白，



其实每个人都可以创新，无论是大发明还是小成就，创新就
在我们身边，等待着我们的发现。阿尔贝斯山的往事，使我
领悟到生活中的小事，也可以给我们带来意想不到的发现。
爱迪生的执着，使我体会到他那永不放弃的精神。聪明的报
童，为我讲述其实有时，独特的.想法会给人意想不到的收获。
都市里的悬崖，让我知道，一个成功的创意，必须关注生活，
关注人们的需求。地球的另一面，使我明白采用逆向思维，
常常可以把复杂的问题简单化。

最令我记忆犹新的是情侣苹果一章，普通的苹果竟能一售而
空，这却是源于那记在两个苹果上的蝴蝶结，多么有创意呀!
创新，有时就是比别人多想一步。

有一次，学校开展了一个有趣的演唱会，我被选上了，于是
我不停地背一天到晚要背很久。后来我想：这样背虽然效率
高，但打扰我了我的学习学习计划，就决定每天清晨起早一
些，背半个小时，睡前半个小时。这样一来我的学习计划又
没打乱背的也很流畅，取得了好成绩。

喜欢看这本书了，因为从这本书中我尝到了人生中的酸、甜、
苦、辣以及喜、怒、哀、乐...。在这本书中我最欣赏的一句
话是“遇到困难时，我们要用自信战胜困难，战胜自己。”

这句话是从“换只手举高你的自信”这篇文章中总结出来的。
这篇文章写了：考上高中后，

“我”从乡下到城里寄宿读书。城里的学生很有钱，成绩也
很好，因此“我”很自卑。有一次上课老师问了“我”一
道“我”不会做的题，起立后哑口无言的“我”当众出丑，
同学们哄堂大笑。放学后，老师不但给“我”讲解了那道题，
而且让“我”在不懂的时候举右手，懂的时候举左手，这样
他就知道该不该叫“我”了。老师的话深深地感动了“我”，
当“我”遇到困难是总是想办法攻克它，最后“我”终于考
上了大学。是啊!在人生的道路上，我们免不了要遇到困难，



如果我们不能举起左手，那么第一件事：“举起自己的右
手”超越自己，战胜自己。

创新未来心得体会篇七

每一次搬家时都要丢弃一些书，所以几次搬家下来，就开始
尽量避免再买实体书箱，最近则改为购买电子书。这本《创
业36条军规》是购买后断断续续的翻看完了。

随着近几年移动互联网的爆发，似乎“创业”这个词也随之
火热起来，各种创业的宣传，甚至于鼓励大学生去创业之类
的事情层出不穷。但是，创业真的没有这么风光。也许在外
人看起来带个“创业”两字就风光牛逼起来，但事实真不是
这样，创业过程中的种种困难阻碍，只有创过业的人才深有
体会。

与其说，创业是一种职业历练，不如说是一种人生历练，甚
或者说是一种心理锤炼。

当越来越多的人踏上创业这条路，并不能证明创业这个事情
越来越容易，相反失败的人也愈发的多了起来。只能说创业
开头也许是容易的，但结局并不一定能让人容易起来，甚至
大部分的结局都是沉重的。

在创业这个事情上，心态是关键。

反过来说，创业其实是一种心态，不管是身在哪里。

如果还没有开始自己创业，但创业之心已萌生已久，那么推
荐阅读《创业36条军规》，也许读完第一部分《创业是怎么
回事》，兴许你会改变想法，踏上另一条光明之路也是好事；
如果已经走上了创业之路，那么更应该阅读本书，也许不经
意间能解开心里存在已久的迷结。



虽然本书里并没有提供多少案例，还有些比较深奥的理论点，
但仍不失为一本创业指导书。当然，指导旨在提供一份经验
参考，没有人会比你自己更了解自己的事业所出现的问题，
只要你认真的思考过。

经验可以传递，但不能传承。经验只能靠自己去积累，别人
能给予的只是别人积累下来的经验，对于你来说，只能提供
一个参考。

我们之所以会失败，是因为没有经验；我们之所以没有经验，
是因为我们还没有失败过。

人生那么长，去感受几次失败又如何？

创新未来心得体会篇八

要知道，在信息化浪潮中，创新思维将是未来生存的一项必
备技能。《学会创新》是罗德•贾金斯（英国）所著，他
说：“创新思维模式可以用在你所做的每件事中，也会让生
活的每个方面都更加有趣。创意不是一个你可以打开或者关
上的开关，而是一个你观察、感受以及回应世界的方式。”
书中提供了86种创新的方法、思路以及思维的过程。还附练
习，让你加深印象并打开思路。

“把对的事情放在错的地方”可能是一项创新的“法宝”。
乍听起来，这个方案貌似有些可笑。但是，在现实中确实产
生了巨大的作用。书中有个例子：“受到折叠器械的启
发，1965年，麦克拉伦设计出一款折叠的婴儿车，革命性地
改变了推送婴儿的方式。”

如果，这个发明仍无法更好的解释这个观点，那么我们一起
来看看作者是如何解释的：“把你的主题放在一个意外的场
地，能颠覆你预想好的内容；把我们日常的事物放在想不到
的地方，能挖掘到意外的可能。”因此，军用战机的起落架



设计融入到婴儿车的设计之中，继而融入到自行车的设计，
产生了折叠自行车中，都为现实生活带来了极大的便
利。“关键不在于你看了什么，而是你看到了什么。”

“从a走到b，经过z”，听起来也挺有意思。a与b是相邻的两个
字母，但是为什么要先走到z,和它打完招呼再去到b处？每个
人都有自己独特的习惯和行为方式。就如同通勤时，我们条
件反射般选择自己最熟悉的交通方式和路线，快节奏的现实
生活，令人更多的选择了方便与快捷，感知力渐渐“退化”。
而创新是需要更多的感知力，这意味着“无论你在做什么，
都有完全清醒的认知。”

所以，不妨走不同的路，做些许的改变，改变已逐渐固化的
思维方式，多维度的去感受、理解，才会发现与众不同的视
角。正如书中描述：“成长是痛苦的，改变也是，但是没有
什么比在错的地方一直待着更为痛苦。你越经常用同样的方
法来做事情，就越难以用不同的方法去看待事物。”

尤其是，“成熟到保持童心”的标题我格外喜欢，这是一种
辩证而又全面的思维方式，带着童心并运用成熟的心智不断
探索创新。你会看到一个不一样的自我！

本书还有一个格外有特点和有趣的地方，在每个小章节的最
后，还有带给你品读另一部分内容的好奇心。正如你所读到
的，每个章节内容独立却紧密相关。无论是从开篇按顺序通
读至最后一页，还是选取你最感兴趣的一章，按文末的提示
跳转至相关章节阅读，都有阅读的喜悦在其中。想来，这也是
《创新思维》的创新一点！


