
2023年大客户方案审批(通用5篇)
为确保事情或工作顺利开展，常常要根据具体情况预先制定
方案，方案是综合考量事情或问题相关的因素后所制定的书
面计划。我们应该重视方案的制定和执行，不断提升方案制
定的能力和水平，以更好地应对未来的挑战和机遇。下面是
小编帮大家整理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

大客户方案审批篇一

服装行业的快速发展造就了很多品牌，众多服装品牌也正是
在这种积极的环境中应运而生了，我们在服装消费市场也不
难发现，消费者越来越具有品牌意识。2016年对品牌服装行
业来说，是个不寻常的一年，而经历了那样的低迷之后，服
装品牌也更加注重渠道的拓展，摒弃了从前单一的渠道竞争，
多渠道的拓展，为品牌服装企业带来了希望。

1、电子商务平台的创新。

线下实体店的.发展在社会潮流中出现了许多阻力，门面租金
日益看涨，许多实体店都难以承受这种“痛”，再加上实体
店越来越多，品牌冲击力越来越大，电子商务平台应运而生，
成为品牌服装企业解决库存的最好方式。

2、电视购物正蓬勃兴起。

电视购物日益成为一种新兴的购物方式，电视购物频道页日
益凸显，而且收获了一批忠实的粉丝，品牌服装行业在电视
购物上的发展也得到了很好的尝试，未来是否可以在这方面
加大投入，是品牌服装企业值得思考的问题。

3、手机app客户端逐渐成形。

随着苹果手机、智能手机的不断发展，客户端成为许多手机



一族的新兴购物方式，方便、快捷正成为他们选择这种购物
方式的主要原因。部分品牌服装企业也开始上线客户端，消
费者可以通过手机直接完成在线购买。

未来，品牌服装在进行渠道拓展时，必须要注重线上消费势
力的崛起，通盘考虑消费趋势的变化。品牌服装企业打破了
原有的单一模式，逐渐走向时代的最前沿，未来的发展之路
必定无可限量。

大客户方案审批篇二

梳理清楚资产和各种信息，确立投资目标。

投资目标举例：不同人风险偏好不同好，但对保值和增值概
念也不一样，比如某客户说我觉得国内通货膨胀率起码得15%，
有没有这样的理财产品（你是想抢银行？这个真没有）；还
有某客户说给我保值就行，3%无风险产品有没有？无风险产
品没有，但类无风险的国债有，这个好满足，扣除流动性需
求做个不同期限的国债组合搭配就完了。

：那些大类资产可能实现这个目标，风险波动能不能忍受.

了解这些基础资产属性就是让大家明白风险收益比,面对诱惑
和陷阱不会去轻易上当，理财产品就没有大量的10%的收益
率(凡是比银行贷款高的都要小心),所以很多国人投资x租宝、
泛x所等所谓的理财产品，遇到跑路的时候，就不会再笑话那
些买银行理财才5%的人傻x了,原来最大的傻瓜是自己，因为
那些理财产品属于不靠谱一类资产并不是真正意义上的理财
产品。

注1:长期复合回报率达到15%可以妥妥打入榜单前十名

注2:美国著名的麦道夫金融诈骗案回报率是10%



大客户方案审批篇三

协助客户经理对所管辖的区域客户进行信息跟踪、分析及报
告，并定期进行更新。

协助客户经理对所管辖的区域客户的产品开发进行项目管理，
满足用户需求。

经常与客户进行沟通、与客户保持亲密联系，定期走访、了
解产品的质量等情况。

协助完成客户报价工作，即时解答客户的商务问题。

及时与客户进行技术沟通和交流，解答及反馈解答客户的技
术问题。

定期走访、了解产品的质量情况，协调解决产品质量问题。

组织、协调宣传企业产品，提升企业形象。

——客户经理工作总结

客户经理工作总结

大客户方案审批篇四

活动目的

1、答谢客户，进一步密切客户与银行之间的关系；

2、宣传交通银行的整体形象，展示交通银行的企业实力与特
色文化；

3、推介交通银行的理念与服务，巩固老客户，吸引新客户，



为新一年的业务拓展奠定基矗

策划要点

1、突出行业特色，让参会者全面感受交通银行的文化和内涵；

2、活动环节力求简单新颖，便于客户参与，又能留下深刻印
象。

活动方案

一、晚宴主题

感谢感动感恩

二、举办时间

20xx年1月28日

三、举办地点

当地四星级或五星级酒店

四、参加人员

企业知名人士、政府相关部门的领导、文艺界特邀嘉宾

五、晚宴内容

1、感谢

环节一：交通银行女员工集体合唱《感谢你》，拉开晚宴的
大幕。（网上可查找到相关视频。注：歌词的个别部分可以
根据实际情况修改，比如“感谢你，我忠诚的爱人和朋友”
可改为“感谢你，我忠诚的客户朋友”。



环节二：主持人邀请所有来宾“真诚携手、共筑交行”活动。

内容：

（1）提前准备好一个漂亮的特大储钱罐（如果时间允许，甚
至可以以交行的标志做造型。如果不想那么麻烦，就去买一
个，大型礼品店里可能会有，老鼠的造型优先考虑。没有够
大的.，自己改装一个也行，重要的是表面要装饰成金色，并
贴上交通银行的标志）

（2）购买10000枚钱币摸样、金纸包装的巧克力。

（3）活动现场，请每个客户向里面放置8块（重要嘉宾可放
置18或88块）巧克力，预示明年事业发达、财源滚滚。

（4）所有与会人员与金色储钱罐合影留念。

2、感动

环节一：由交通银行工作人员表演自编自演的小品《乔致庸
进交行》，通过将原始银行的模型（票号）与现代银行服务
的对比，体现交通银行“提供更优金融方案持续创造共同价
值”的愿景。小品包含着目前最流行的“穿越”元素，因古
今差异明显，非常容易出彩。

环节二：请政府领导、知名企业家、书法名家共四位（提前
联系确认）当场献宝。

内容：

（1）四人分别题写交通银行的企业文化理念，“提供更优金
融方案持续创造共同价值”、“建设价值卓越的一流国际金
融集团”、“责任立业创新超越”、“诚信永恒稳健致远”。

（2）大屏幕播放交通银行企业宣传片（去掉声音）。



环节三：请文艺界嘉宾演奏乐曲（最好是具有民族特色、有
比较大气、喜庆的）。

环节四：由交通银行工作人员表演小品《密码》（将高秀敏
和赵世林合演小品加以修改即可，将赵世林的身份改为交通
银行工作人员。网上可查找到相关视频。）。

3、感恩

环节一：由交通银行工作人员表演自编自演的双簧《我的一
天》（表现出工作人员的爱岗敬业、竭诚为客户服务，高品
质、高效率、负责任）。

环节二：幸运抽奖。

内容：

（1）设置3等奖28名，二等奖18名，一等奖8名，由出席的重
要领导抽出。（奖品数量和质量可根据预算进行调整）

（2）每轮奖项颁将完毕后，要求获奖人员要履行一个程序，
就是“一句话，一辈子”、“一生情，一杯酒”。“一句话，
一辈子”，邀请其中的重要人物发表感言，全体获奖人
员“以歌代言”，集体合唱一首认为可以表达获奖群体心声
的歌曲。“一生情，一杯酒”，抽到奖品的人，共同举杯庆
祝、相互祝愿。

环节三：由交通银行人员表演《感恩的心》（建议采取手语
伴奏或手语演唱的方式，这个学起来还是比较容易的。而且
效果好比单纯演唱好得多。网上可查找到相关视频）。

4、结束

主持人宣布晚宴结束，播放歌曲〈难忘今宵〉。



方案说明

1、以上节目内容，可根据晚宴时间，做灵活的调整。

2、具体节目内容的策划、写作，可进一步合作（作者具有这
方面的创作经验）。12

大客户方案审批篇五

一、活动时间：

x月x日

二、活动地点：

***酒店

三、活动主题：

年春节答谢酒会

四、活动定位：

打造人脉传奇，提高项目在行业及公众间的知名度，从而有
利于项目下一步的开发。

五、活动目的：

1、维系宾客关系，培养忠诚客户;

2、树立项目品牌形象，提高项目知名度;

3、向客户介绍公司未来的发展趋向和经营理念。

六、邀请对象：



公司新老重要客户

七、邀请人数：

视具体情况而定

六、出席人员：

公司领导、营销中心全体员工

八、协助部门：

公司办公室及中心各部门

九、活动负责：略

十、场地布置：

1、酒店正门放置水牌;

3、宴会厅门口设答谢酒会嘉宾签到处;

4、宴会厅悬挂酒会横幅;

5、采购一定数量的胸花，当天由迎宾人员在来宾签到时为来
宾戴上，以示隆重;

6、安排工作人员担任酒会主持人，负责主持酒会以及调节酒
会现场气氛;

7、提前与酒店联系，确保酒会当天预留足够车位。

十一、活动流程：

1、迎宾、签到、领位、发放礼品、安排全程摄影、摄像跟



拍;

3、公司员工自备节目表演及抽奖;

4、答谢会完毕，酒会开始;

5、答谢酒会圆满结束

十二、抽奖环节奖品设置建议：视具体情况而定

十三、活动筹备：

1、提前落实领导致辞演讲稿，确认受邀来宾，发送邀请函;

2、提前落实答谢酒会所需款项，确认所需物料采购定单;

3、提前安排物料采购与定制，制订突发事件应急预案;

4、酒会当天提前对所有环节再次落实，确保没有遗漏。
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