
最新微商自我介绍文案(优秀5篇)
在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面
是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望可以
帮助到有需要的朋友。

微商自我介绍文案篇一

大家下午好!

我平时喜欢跑步和看书，喜欢读书，因为它能丰富我的知识;
喜欢跑步，因为它可以磨砺我的意志。我是一个活泼开朗、
热情、执着、有坚强意志的人。今天竞聘的是微商，那么我
谈谈自己对营销的理解。营销人员首先就要做好自我推销，
让一个陌生人信任自己是有一定难度的，但只有客户相信自
己，才会相信自己的产品，才能更好的将产品推入市场。我
认为作为一名微商，除了应该具备专业知识外，还要有良好
的沟通、协调能力，和有良好的团队合作精神。

身为班长的我，在大学三年的时间里，组织了班级各种各样
的活动。通过组织这些活动，提高了自己的组织协调能力，
加强了团队合作意识。同时也让我充分认识到，个人的能力
毕竟很有限，只有通过团队合作，集思广益，取长补短，才
能更好的完成工作。如果我有幸竞聘上微商，我想打造一个
高效率的团队，什么是一个团队呢?团队就是不要让另外一个
人失败，不要让团队任何一个人失败。

微商自我介绍文案篇二

微商是由微盟ceo孙涛勇提出的一种社会化移动社交电商模式。



它是企业或者个人基于社会化媒体开店的新型电商，主要分
为两种：基于微信公众号的微商成为b2c微商，基于朋友圈开
店的成为c2c微商。

微商和淘宝一样，有天猫平台(b2c微商)也有淘宝集市(c2c微
商)。

所不同的是微商基于微信“连接一切”的能力，实现商品的
社交分享、熟人推荐与朋友圈展示。

想卖出自己的产品就要有好的沟通能力，做好了好的自我介
绍就可以增添许多你的忠实粉丝和精准客户，一段好的自我
介绍也可以让人们有想买你产品的冲动。

自我介绍不可以很多，但要新颖吸引客户的眼球。

让客户想和你继续聊下去。

如何从零开始做微商?

微信平台的公共账号限制很低，哪怕是小的个体，也可以将
自己的'品牌成功的在微信平台上建立账号，这也是腾讯为各
企业进行营销提供的便利条件，也展示出了微信营销的大方
向。

建立微信平台公众账号之后，需要巧妙的完善企业的信息，
把我自身优势，推送自己的产品及服务，利用一个小工具便
将宣传信息推送给用户，是一件和容易与用户建立亲很感的
事情。

想要从零开始做微商就要有自己的营销方案

1、草根广告式——查看附近的人，微信中基于lbs的功能插件
“查看附近的人”便可以使更多陌生人看到这种强制性广告，



所以用户可以利用这个免费的广告位为自己的产品打广告。

2、品牌活动式——漂流瓶，移植到微信上后，漂流瓶的功能
基本保留了原始简单易上手的风格。

微信营销公众平台具有丰富的功能，操作也很便捷，企业想
要运营的内容需要符合认证平台的需求咨询业务，很多信息
都涉及到个人隐私，这是便需要一对一回复，还可以结合微
博私信进行回复。

多方面发展自己的微商产品。

微商自我介绍文案篇三

大家好！

我叫***，现年**岁，*族，大专文化，平时我喜欢看书和上
网流览信息，性格活泼开朗，能关心身边的人和事，和亲人
朋友融洽相处，能做到理解和原谅，我对生活充满信心。我
曾经在**，在公司里先后在不同的岗位工作过，开始我从
事**工作，随后因公司需要到**，有一定的经验，在工作上
取得一些的成绩，同时也得到公司的认可。通过几年的工作
我学到了很多知识，同时还培养了我坚韧不拔的意志和顽强
拼搏的精神，使我能够在工作中不断地克服困难、积极进取。

加入微商行业是我多年以来的一个强烈愿望，同时我认识到
人和工作的关系是建立在自我认知的基础上，而我感觉到我
的工作热情一直没有被激发到最高，我热爱我的工作，但每
个人都是在不断地寻求取得更好的成绩，我的自我认知让我
觉得销售人员是一个正确的选择，这些就坚定了我做好销售
的信心和决心。将销售工作做好，给公司带来收益，使自身
不仅在物质方面获得提高，更重要的是我的人生因我的选择
而精彩。



微商自我介绍文案篇四

想大家知道软文营销很重要，一篇好的软文带来的价值是不
可估量的，在微信营销中也一样，一篇好的软文会给微商带
来很多精准客源。很多微商都明白软文营销的重要性，但一
提到软文就说“我不会写”、“我读书时作文就不
好”、“说到写文章我就头疼”等之类的话。新闻软文营销
已经发展了这么多年，市场上也有很多如：往上推软文城。
找到一家靠谱有实力且有符合自己的公司可以大大的节省时
间人力成本，同时效果可控，定向发布，精准展现，助力企
业网络营销品牌。

首先，我们先了解什么是软文，软文是相对于硬性广告而言，
由企业的市场策划人员或广告公司的文案人员来负责撰写
的“文字广告”。与硬广告相比，软文之所以叫做软文，精
妙之处就在于一个“软”字，好似绵里藏针，收而不露，克
敌于无形。等到你发现这是一篇软文的时候，你已经冷不丁
的掉入了被精心设计过的'“软文广告”陷阱。软文追求的是
一种春风化雨、润物无声的传播效果。如果说硬广告是外家
的少林功夫；那么，软文则是绵里藏针、以柔克刚的武当拳
法，软硬兼施、内外兼修。软文营销才是最有力的营销手段。

其次，让我们来了解一下常见软文的几种形式，常见的软文
形式有：悬念式、故事式、情感式、恐吓式、促销式、新闻
式等。写软文一定要把握消费者的人性，消费者需要什么，
消费者在想什么，然后我们就写什么，其实很多时候软文体
材就在我们身边，随时随地记下你的灵感：随身带一本小笔
记本，当你对你构思的小说，文章，或是小说里的人物有什
么灵感的时候，马上记下来，联系到你自己做产品里。你也
可以试试新的写法，从这里学一点，从那里学一点。渐渐地，
你就会有了自己的风格，自己的文体，自己的思路。试试一
些不一样的表达，或创造一些与众不同的表达方式。

再次，简单说一下常见的写软文方法和步骤，常见的写软文



方法有如下四种：

1、修改法，这个方法是新手微商经常用的方法，很简单，我
们去网上下一篇自己相关产品的软文，首尾改下，加一些自
己的观点内容。

2、拼凑法，这个方法也很简单，对微商来说也很好，就是可
以东摘点，西摘点，再发表一下自已观点，加一些自己的观
点内容。

3、案例法，可以写朋友或自己的一些经历，再加些自己的想
法，特别适合减肥、丰胸、护肤等产品用。

4、总结法，这个比较难，我们初期可以修改法，后面顺了用
拼凑法，最后顺手了可以用总结法。

“往上推软文城”是全国知名软文发布平台之一，团队由数
十位资深互联网专家组成，服务内容类涵盖软文发布、软文
代写、微信营销、微博营销等多种互联网广告行业。

微商自我介绍文案篇五

不管是什么渠道引过来的流量，粉丝，一旦加你，你就迫不
及待的和对方聊天，这个时候你就要好好的自我介绍一番，
因为这个是你第一次接触对方的印象非常重要，印象分得不
够高，往往就没有什么下文，没有产生聊天的激情，换言之
这个长远，深刻的影响力，必须要做到位!加我或我添加好友
的时候，第一件事就是发一段自我介绍。

大多情况人都是有惰性的，不想看长篇大论，不太在乎自我
介绍怎么写，也不怎么看别人的，基本就是发，你好，很高
兴认识你。



再者发个表情就完事，往往就没有下文，一点自我介绍的效
果都没有。

(1)我是谁?who am i?

(2)我从事什么?what am i?

(3)为什么加我?why add me?(提供价值/资源)

你好，我叫古桂凤，常驻广州。

是做营销培训的。

微远商学院导师，微远高级行政经理，王双雄老师助理，很
高兴认识你!

我们向上企业旗下产品有弟子班，牛商团，精英班，微远网
校等

我们做培训已经 7 年了，能教你一整套的微商成交系统，还
有互联网营销宝典、微信营销 109 招。

另外我们有几十万的粉丝和学员，人脉丰富，可以为你引荐
适合你的'资源和人脉!希望我们能成为朋友。

ok，接下来就是双方互动的时候，引出话题，你可以问对方是
从事什么?最近遇到什么状况之类，有了一定的互动，这样才
能深入了解，沟通的目的就是带来成交。

经过大量的测试以及实践，这个模板其实是属于小学水平，
为什么呢?

因为一开始你就要对方聊那么泛的信息，有很大一部分人是
不愿意的，因为客户都是极其懒惰的，所以可以进一步优化，



如何更好的带来互动?好，跟上节奏!

前三部分内容不改变，第四点修改即可

(4)不聊泛的话题，直接问需求

举例：

是想学习微商吗?有书也有课程，想学习哪一个呢?(一般都会
有选择性的回复，有回复的按需介绍，如没有回复也没有焦
急，心急吃不了热豆腐)回复如下：

没事，如果觉得暂时不合适那等以后即可。

效果会更佳，基本都会按照格式发过来，同时也能通过礼
品(礼品是根据你自己的资源和拥有的优势而定的)，证明你
的专业性，增加新人对你的信任度。

我：

你好，我叫古桂凤，常驻广州。

是做营销培训的，(微商微笑天使，微远商学院导师，微远高
级行政经理，擅长讲的课题是《如何快速吸粉16招》。

别人都叫我大笑狂魔，希望我身上的哈哈大笑精神能感染你，
帮助你，很高兴认识你!

你：

@#$%^&*

我：

是想学习微商吗?



你：

是的@#$%^&*

我：

我这边有学习微商的书也有课程，想学习哪一个呢?

…………………………

就这样就开始了对话和沟通，沟通的目的在于引导成交。

1、这里没有一开始就做成交。

因为你主动加的，你扑上去就成交，成交率很低，不如先做
朋友。

你先给对方提供见面礼，提供价值。

对方对你的感觉就不一样，会对你产生信任。

这就有利于你以后的成交。

所以，你主动加的人，第一次尽量不要做成交，只提供价值。

2.自我介绍里面还暗藏了妙招，你看得出来吗?嘿嘿~心锚~

那今天就分享这么多吧，想要更高级的自我介绍模板的话，
先将这基本水平去实践，等你操作一段时间后，我再告诉你，
这是个循序渐进的学习过程，懂一招不如将一招练一万遍。

分享更多，收货更多~


