
2023年银行对贷款企业的调查报告(精
选5篇)

报告材料主要是向上级汇报工作,其表达方式以叙述、说明为
主,在语言运用上要突出陈述性,把事情交代清楚,充分显示内
容的真实和材料的客观。写报告的时候需要注意什么呢？有
哪些格式需要注意呢？下面我给大家整理了一些优秀的报告
范文，希望能够帮助到大家，我们一起来看一看吧。

银行对贷款企业的调查报告篇一

身份证号码：＿＿＿＿＿＿＿

工作单位：＿＿＿＿＿＿＿＿

经办支行：＿＿＿＿＿＿＿＿

关于某某申请信用贷款的调查报告

借款人某某因购买拖拉机需要，于20xx年某月某日向我行提
出了15万元的信用贷款申请，我行于20xx年某年某月对其基
本情况及借款用途的进行了实地调查，经调查，该笔业务符
合某某银行的有关规定，我们认为可以为借款人发放金额
为15万元，期限1年，利率为‰的信用贷款。

现将借款申请人截止目前的基本情况、资产负债、家庭成员
信用等情况的调查结果报告如下：

一、借款申请人情况

，曾用名：，男，汉族，今年40岁。身份证号码：，户籍所
在地是宁夏银川市金凤区分局。于20xx年2月毕业于天津工程
职业技术学院（国际贸易专业），现在宁夏拓盛信用担保有



限公司工作，工作稳定，月工资20xx元整。借款人为人厚道，
讲究诚信，交际面广泛，目前居住于银川市兴庆区光华家园3
号楼2单元401室。联系电话：。

二、申请人其他家庭成员情况

申请人配偶，汉族，今年23岁，身份证号码：，户籍所在地
宁夏中卫市中宁县十字街口派出所。初中学历，现在于宁夏
筑地置业有限公司工作，工作稳定，月工资2300元。联系电
话：。

三、借款人家庭财产负债及收入支出情况

（一）、借款人家庭资产情况：

经调查，家庭总资产65万元。明细如下：

有房产一套，现价值50万元，位于银川市兴庆区民族南街光
华家园3号楼2单元401室，面积110平米。购入时房屋总价
款40万元，现价50万元。

借款人配偶有起亚k5轿车一辆，于20xx年8月购买，证照齐
全，购买时价值19万元，现价值15万元。

（二）借款人家庭负债情况：

经调查，借款人未向任何金融机构及个人借款。故借款人家
庭无负债。

资产合计65万元，无负债，家庭净资产65万元。

（三）借款人收入情况：

1、工资收入：借款人*月工资收入20xx元，年收入24000元；



申请人配偶*月工资2300元，年收入27600元。

2、经营收入：借款人无经营收入。

综上，借款申请人及配偶年收入共51600元。

（四）借款人支出情况：

1、借款人家庭生活消费支出年均2。3万元。

2、借款人家庭教育支出0元。

3、借款人家庭年住房按揭贷款还贷支出0元。

借款人家庭年总支出为2。3万元。

借款人家庭年净收入为28600元。

四、借款人债务详细信息及对外担保情况

经授权，我行通过中国人民银行个人信息基础数据库对夫妇
进行了查询。

6。3万元，余额还款额536元，无逾期。此外，在宁夏银行鼓
楼支行曾发生3比贷款，目前均已结清，无逾期。

其配偶无任何贷款记录，夫妻双方均无对外担保。

五、借款原因及还款来源

借款申请人租赁了87亩土地，用于生态农业建设，现急需一
辆拖拉机协助耕种。由于已经投入约20万元的资金，暂时资
金紧缺，所以借款15万元用于购买拖拉机。

借款申请人及配偶年净收入2。86万元，到期有能力全额归还



贷款。

六、贷款担保分析

我认为可以将该笔贷款发放为信用贷款，借款人配偶同意与
借款人共同承担还本还息义务，并以出具我行认可的保证书。

七、贷款的支付方式

经调查，借款申请人交易对象不具备条件有效使用非现金结
算方式，约定在取得贷款后以自主支付方式使用贷款，并向
我行通报资金使用情况。

八、贷款风险分析

借款人为人诚实，注重信用，信誉度较高，能重合同守信用，
是我行的长期往来客户，一直为我行的健康发展做贡献。我
行已经给予借款申请人额度为人命币壹拾伍万元整的授信，
期限为20xx年6月5日至20xx年6月4日，授信剩余期限为12个
月。

借款人所承包的土地离我行较远，不方便监管，因此我们以
建议并督促借款人在我行结算，便于了解资金动态，借款人
表示同意。

除此之外，我们要加倍关注其工作状况及变动情况，关注其
贷款用途。

九、调查结论

综上，我们认为借款申请人职业前景较好，收入较高，并且
信用状况良好，有较强的偿债能力，贷款安全性、流动性和
效益型良好。我们拟同意在我行授信额度内给予借款人壹拾
伍万元整的贷款，期限1年，利率按7。5‰执行。对以上调查



情况，我们愿意负调查失实之责，请审查人员审查。

调查人：

2xx年*月*日

银行对贷款企业的调查报告篇二

本小节是对借款人基本情况进行的简要介绍，主要涉及以下
内容：

1.1.1借款人的历史沿革与股权构成

借款人的名称、成立日期、历史沿革（合资企业需说明合资
年限）、上级主管部门或股东情况；重点说明借款人所处的
关联企业系统，借款人是独立公司还是集团公司、是股份制
企业还是独资企业，是母公司还是子公司等等；进而了解借
款人的上下级关系、集团构成、主要股东、控股子公司的管
理体制。

1.1.2借款人的资本情况

借款人的注册资本、实收资本及合资企业的中外方股本到位
情况（是否足额、及时到位），未到位的应列出到位计划，
并对未到位原因作出简要说明。

1.1.3借款人的职工构成情况

包括工人、技术人员和管理人员所占比例，各自的年龄结构，
学历水平等，对人员构成状况的合理性进行评价；企业是否
拥有一群素质较高、能力较强的技术开发人员，在新产品的
开发上相对于同行业是否有较强的优势。

1.1.4借款人的生产经营情况



介绍借款人的生产能力及生产规模、主要产品、行业状况，
产品销售、出口情况；生产是否具有季节性，是原材料供应
的季节性还是产品销售的季节性；厂房和设备的基本情况，
是否陈旧过时；现有生产能力、生产规模是否合理。

1.2行业情况及地位

本小节是对借款人在行业和地区经济发展中的位臵和作用进
行的分析说明，主要涉及以下内容：

1.2.1行业特点分析

分析借款人所处的行业是新兴行业、成熟行业还是夕阳行业；
受经济周期的影响是否显著；该行业是否容易进入或退出；
同行业公司之间是否有比较明显的不同点。

1.2.2产品生命周期分析

借款人的主导产品处于产品生命周期的哪一个阶段（投入期、
成长期、成熟期、衰退期），在本行业中是否处于领先地位，
与国外同类产品相比较有何优劣，其出口形势如何，在地区
是否具有较强的社会影响力。

1.3投资情况

1.3.1借款人投资及收益情况

了解公司投资情况，分析经营过程是否具有连续性以及对外
投资收益的情况。需要注意的是除国务院规定以外，有限责
任公司和股份有限公司对外股东本权益性投资累计不能超过
其净资产总额的50%。

1.3.2借款人涉及的重大事项

1.4管理者素质评价



本小节主要是介绍借款人法定代表人和领导班子成员的人员
构成、学历水平、经历、业绩、信誉、品行等，分析其经营
管理能力。

银行对贷款企业的调查报告篇三

1、法定代表人刘晓东，1967年7月生，学历大学，职称工程
师，1992年至1995年，任职于深圳波顿香精香料有限公司调
香师;1995年至任职于上海万声通讯有限公司业务经理;19
至20任上海丹菱香精香料有限公司总经理、董事长。20至今
任上海丹菱福德香精香料有限公司董事长。刘晓东在香精香
料行业已有十多年的商业经验，和各大食品和饮料生产厂商
有良好的人脉关系和合作基础，对公司的经营和发展起着重
要作用。

2、法定代表人、主要股东不存在赌博、吸毒、嫖等违法不良
记录。

3、法定代表人、主要股东的个人信用记录情况良好。

银行对贷款企业的调查报告篇四

（一）公司概况

a公司坐落于宝山区蕴川路以西盛桥小区内，是一家以生产销
售胶印新闻纸为主的大型企业。该公司成立于1995年，注册
资本为4400万美元。

公司厂区占地面积24.9万平方米，现有生产系统方面脱墨纸
浆生产线一条，高速彩印新闻纸生产线一条，公用工程方
面35千瓦的总降压站一座，锅炉房一座（包括燃料码头），
给水站一座，环保工程方面的废水处理站一座，废料焚烧炉
一座，同时厂区内已预留了扩建用地。



a公司拥有先进的生产设备和工艺技术。其第一期工程耗资

1.32亿美元，引进了日本三菱重工beloit的高速全自动造纸机，
以进口废纸为原料，采用了国际先进的废纸脱墨技术。一期
工程自98年2月竣工投产后，生产能力达到12万吨。生产的彩
色胶印纸质量上乘，达到国际先进水平，已逐步替代了同类
进口产品。公司于1999年通过了iso9002质量认证。

（二）产品介绍

短缺的产品之一。产品较国内同业产品拥有三大特性：

1、更平滑。公司采用特有的双面软压工艺大大提高了纸张的
平滑度，减少了对印板的损伤及纸毛的现象，拥有良好的彩
色印刷效果。

2、更白。公司采用先进的脱墨及漂白工艺，使产品的白度达
到国际标准，令彩印更鲜明更逼真。

3、更经济。公司生产重46克和48.8克的新闻纸，由于采用了
独特的工艺先进纸机，令产品更薄且撕裂度高，报社可获得
更高的出报率。

由于其产品综合质量达到国际先进水平，而其价格定位于国
内新闻报业，因此华东地区的大型报社如新闻文汇报业集团、
解放新闻报业集团以及全国数十家大型报社均将其产品作为
替代进口纸使用，深得用户的赞誉。

（三）资本结构介绍

a公司的注册资本为4400万美元，成立之初时的资本结构为：

2000年底，其投资人一方——新加坡xxx公司要求退出该公司，
提出出让其5%的股权。至2001年8月经股东内部协商后，由新



加坡xx公司和美国xxx公司购买其股权。因此，公司目前的资
本结构为：

（四）企业发展前景

近年来，新闻出版事业发展迅速，报刊发行量的增加和扩版
带来了对新闻纸需求量的大幅增加。同时，由于国内报社相
继更新了印刷设备，对达到国际水平的高速胶（彩）印新闻
纸的需求不断扩大。a公司作为生产该领域产品的大型企业，
拥有价格上的优势，且市场基础好。但企业现有的生产能力
有限，无法满足巨大的市场缺口，因此公司为扩大生产规模，
近期计划增资扩建高速彩印新闻纸工程，即二期工程，现已
报国家计划委员会立项审批，预计在年内启动。

二期工程使用的原料与一期相同，同时拟引进较一期更为先
进的脱墨装备，其产品质量将较一期的产品更高。二期工程
建成后预计年生产能力将达到24万吨（目前一期的年生产力
为12万吨），其中40%出口到东南亚以平衡外汇，其余在国内
销售，替代同类进口新闻纸。

综合来看，二期的建设一方面可以为企业扩大市场，另一方
面通过工艺的提高、规模的扩大、原料的多样化、以及能源
的节约、资源的保护等各方面为企业带来巨大的经济和社会
效益，发展前景不可限量。

a公司一直以来有着良好的经营业绩。自1998年开业以来，公
司就年年赢利，并且连年被列入上海市销售收入500强。2002
年企业对一期银团贷款进行了重组，在我行的积极争取下，
加之与企业多年来的良好合作关系，我行最终成为了企业重
组后银团贷款的主要参贷行，在5280万美元贷款额中我行
占1000万美元，为所有参加行中占最大份额银行之一。同期
组建的人民币16600万元的流动资金银团贷款中，我行为牵头
行，贷款额为6300万元。流动资金银团贷款将于2004年4月29
日到期，企业考虑到未来时间仍然有资金方面的需求，但原



流动资金的银团贷款操作不便，且企业在融资选择方面有一
定的被动，因此决定将原流动资金银团贷款拆分，而选择一
到两家银行单独申请贷款授信额度。鉴于企业与我行建立了
长期的良好合作关系，将我支行作为其首选合作行。并提出
了人民币8000万元的流动资金额度贷款，期限为一年。

企业近三年来的各项财务指标具体如下：

单位：元

银行对贷款企业的调查报告篇五

为了掌握我县农户小额贷款管理情况，以及农村信用社在支
持三农中的地位和作用，根据联社安排，我们在五月十八日
至五月二十一日对信用社信货包扶的镇村进行了为期4天的农
户贷款摸底调查。通过对信用社、乡、村统计资料的对比以
及到贷户家中实地调查、与村组干部座谈，基本上了解了信
用社在支持该村农业发展中的实际情况，达到了信用社的扶
持目的，使村发展现状较好。

一、村位于乡南方一公里处，辖、马家坪、大湾三个村民小
组，共有户名农业人口。年底，该村贷户共欠信用社各项贷
款百元，占全社贷款的19%，人均纯收入不足千元（其中46
户141人，马家坪户人，大湾户人），信用社共向该村投入了
支农资金百元，截止年四月底，贷款余额已达百元，占信用
社贷款余额的50%以上，支持了该村94%的农户发展农业、种
养业及工商业等项目。截止九九年末，该村已发展成为人均
拥有耕地亩，有食用菌、天麻等主导产业、畜牧养殖业及个
体工商服务于一体的小康村，全村总收入达百元，人均纯收
入达百元以上。在信用社存款达百元户，占总农户的85%，人
均存款额元。年，该村被陕西省人民政府命名为省级小康示
范村。

二、信用社信贷支农的方法、步骤及所取得的成效



九六年信用社与农行脱钩后，农行两河营业所归并到信用社，
虽然独此一家经营，但也有很多的困难摆在了信用社面前。
山大人稀，无支撑地方经济的主导产业，信用社如何在国家
银行都没能发展下去的地方再发展、再生存呢？该社员工在
思索。当时正值信合系统工程实施及政府发展主导产业的提
出，信用社就抓住了这一机遇，以工程实施为东风，以发展
地方主导产业为契机，支持农业生产，发展农村经济，壮大
自我，确定了村为信贷包扶村。村耕地较多，但多年的习惯
形成了广种薄收。如何使农户投入少而收入高，科学的耕种
方法和新技术的引进无疑是唯一途径：种地膜玉米、脱毒洋
芋、优质小麦，信用社人员经常出现在了村的田间地头，充
当义务技术员，并及时积极的投入了资金支持他们的生产。
三年来，共投入了近万元资金支持了农户籽种、化肥、农膜
的购买，现在地膜玉米、洋芋套种、优质小麦的种植已成为
该村发展基础农业的保障。

解决了吃饭问题，对有富裕的时间及劳动力，信用社就引导
农民搞起了副业。有山有树有资源，气温适中，非常适合食
用菌及天麻栽培，于是被定为该村的主导产业，信用社也做
好了包扶配套工作，及时做了贷前调查，掌握了资源、人员、
菌种、销路等方面的情况，在贷户自筹部分资金的基础上发
放了专项扶持贷款，而且经常深入到贷户家中教技术、传信
息，解决实际困难，并在收获季节上门服务，使贷户及时还
贷，减轻贷户负担。如的，在自筹资金后，信用社又向其投
入了信贷资金元，支持他生产菌种袋，发展椴木香菇余架，
袋料香菇袋，当年实现收入元，被誉为当地发家致富的带头
人。如马家坪的要发展天麻，信用社到其家做贷前调查得知，
其家的承包山多，向北背阴，且属沙质土，是栽种天麻的好
地方，于是为其解决了天麻种贷款元，该户现已发展天麻窝，
仅此一项年收入已达到元，现已还清原陈欠贷款元，年又给
他投入信贷资金元。目前，该村天麻种植已呈星火燎原之势，
胡宝才已成为天麻种植的.带头人。

三年来，信用社对主导产业投入信贷资金达多万元，共发展



食用菌架、天麻窝，年收入达万元以上，同时也对该村的养
殖业、个体工商户投入了大量信贷资金，有力的支持了当地
经济的发展。在信用社的支持和引导下，村的农民已摆脱了
发展经济一窝蜂的现象，而是根据本户、本村的实际，自发、
自觉的搞起了特色经济。

三、支农中总结的经验、存在的不足与今后几年的设想

短短的三年，信用社的业务已得到了长足发展。也是在这短
短的三年里，使社的职工们清醒的认识了一个道理：农村是
信用社发展的天地，农业是信用社生存的土壤，而发展地方
农村特色经济又是信用社业务发展的新起点。支持地方特色
经济，推出与之相适应的信贷、信息服务，进而才能促进信
用社的自身业务的发展。

支农有特色，发展有后劲，但也暴露了明显的不足。具体表
现在：一是信用社底子薄，资金不足，对地方经济发展的投
入力度不够；二是信用社放贷管贷力度不断加大，但在放贷
时，社员优先的政策没有体现出来；三是信贷支持多是短、
平、快项目，有发展后劲的项目较少；四是世行小额信贷和
政府行为的误导对信用社的信贷投入有一定的冲击。

有经验成绩不骄傲，对存在的不足也不气馁。信用社已调整
好思路，积极做好了投入西部大开发的前期准备。一是高速
公路将横贯中心社全境，会拉动当地第三产业的发展，信用
社可对个体、工商、服务等行业加大信贷投入；二是继续支
持高产畜牧农业；三是对养殖业进行信贷投入，使信用社的
支农工作再上一个新台阶。


