
最新手机店双十一活动策划书方案 手机
店双十一活动方案(大全5篇)

为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。怎样写方案才更能
起到其作用呢？方案应该怎么制定呢？下面是小编帮大家整
理的方案范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

手机店双十一活动策划书方案篇一

一年一度的双十一购物狂欢节又要来临了，在手机零售行业
整体销量下滑的市场中抓住大型节假日做促销，从而拉动销
售提高销量，树立品牌形象，清理前期不良库存!

二、促销时间

11月18日——11月11日

三、促销对象

可能形成购买的所有顾客

四、促销活动

1、买手机返现金，最高返现xx元(特价机除外)

将资源机、主推机等高利润机器打到单页显著位置。表明原
价，返现多少元!相当与多少元。;例如cect a60 原价999元
返现金300元相当与699元 单页突出300元字样。其他机型可
根据利润返现金从几十元到上百元不等!商家可根据具体情况
自行设置。



2、买手机抽大奖，百分百中奖

只要购买手机的顾客凭销售小票均可参与抽奖，抽奖的形式
多种多样，比如准备三个纸箱里面分别放如数字从0到9的十
个乒乓球按顺序抽出“1、3、9”数字为一等奖，奖品为。不
按顺序抽出“1、3、9”为二等奖，奖品为。抽
出“1、3、9”任意一个数字为三等奖，奖品为。其他为纪念
奖可赠送手机挂饰，手机贴膜等小礼品!奖品的设置要根据抽
奖的概率及预估当天的销售量和销售额来订，抽中概率越低、
销售量越大则奖品价值越高!反之越低!

3、逛北斗送大礼

主推利润机在返现的同时可配送礼品，礼品以厂家礼品为主，
各地根据当地的生活习性等自行购买适合自己的礼品赠送。
凡持单页进店的顾客凭单页都可以免费领取小纪念品一份!4、
配件打折活动期间手机配件9折销售。

5、特价机专柜

在店面入口出设立特价机专柜展出一些积压机和处理机等。
列出机器详细功能、原价、现价。特价机专柜要有显著的pop
标识来引起消费者的关注!特价机专柜可以有销售人员轮流销
售比如一个销售人员销售一小时，销售的机器要有奖励提成。
卖的越多提的越高。必要时可以制订负激励政策。

五、价格促销

在价格战越来越激烈，渠道价格越来越透明的今天怎样才能
用价格吸引消费者的眼球?在产品没有绝对优势的情况下通常
我们会用“套餐价”和“相当与”来打价格战。

1、 套餐价是指在购买一款手机的同时必须要同时购买一款
或几款该手机的配件。首先手机的价格打的很低，用配件的



利润来平衡手机的利润。比如诺基亚的5800现在进价在2550
左右。那我们在单页上就可以打成”套餐价：2599”搭配的
配件套餐为原电或品电、大容量多媒体卡、蓝牙耳机等!三种
配件的价格为599。这样就能达到手机的利润配件赚。做套餐
的机器也要根据具体型号来做不同的套餐。比如诺基亚1200
就不可能搭配蓝牙耳机或多媒体卡做套餐。具体情况还要商
家自己灵活掌握。

2、 相当与 现在很多商家都在和当地的运营商合作，就可以
运用相当与 比如三星的c288销售价格269送268的话费那就可
以在单页上打1元买手机相当与1元。如果没有和运营商合作
的商家可以送配件比如送品牌电池送万能充等。如诺基
亚1200卖199送价值68元的品牌电池1块相当与131元。品牌电
池的成本一般在10元左右而1200的售价应该在17*9之间，这
样打即没有损失利润和销量消费者还感到有了实惠!不管
是“套餐价”和“相当与”都要在宣传的显注位置上标注上
价格，从而达到吸引顾客的目的!

六、店面布置

店面以绿色为主，以春天形象为主体形象，天棚陪绿色柳条
枝叶，主要位置悬挂pop广告及x展架，设立礼品堆放!

七、宣传渠道

6、促销即将活动开始的两三天前，迅速搞好各专卖店店面促
销氛围：拱门(充气拱或气球拱)+条幅+x架+标贴+宣传单页，
创造出热销的氛围。

7、对销售员进行集中培训，统一促销口径和规范促销用语，如
“您好，欢迎光临!现在我们正在开展买手机送现金促销活动，
有等优惠措施”等。



手机店双十一活动策划书方案篇二

第一，选款。

也就是说，用哪个商品去上活动？在选款的时候，要充分考
虑到如果活动上去了，它的销量会怎样，这一步算是活动评
估，因为你总不能拿店里面一个销量都没有的产品去上活动
吧，即便你想上，淘宝也不答应。所以，一般情况下，上活
动的产品，都是本店销售最火爆的产品，毕竟，销售最好的，
说明用户接受度高，从本质上来讲，是在说明市场的反应情
况。

第二，活动价格计算。

淘宝上活动，人家总是要求打折的，你大致算下，如果淘宝
小二答应了，你可以上活动，但前提是打5折，那你那时候就
要计算了，如果打5折再包邮，会不会亏本，亏多少，如果不
亏，我可以赚多少？大部分情况下，你家的商品要上活动，
在价格方面，被淘小二挤出来的水分是非常多的，也就是说，
人家见多识广，看着图片就差不多能估摸出你产品的成本价，
所以小二同志会死命的压价。正是因为小二同志有此嗜好，
所以，活动商品的最初定价还是相当重要的。你对活动产品
的价格安排也就显得非常重要。

第三，店内营销策划。

好歹上一次活动，总不能浪费了这个流量，那么是不是还要
在店里面做一系列的营销策划，诸如满就送、搭配套餐等等，
这一点的目的是为了提高客单价。虽然这一点对客户来讲，
有点不大情愿，为什么，因为凡是通过活动来购买的，基本
上都是奔着活动产品来的。但是，这里有一个问题，顾客不
买，不代表不能没有。

第四，调货。



既然要上活动了，总要备货备在这，总不能说卖完了再去进，
那会就已经晚了。

第五，活动上线后的客服管理。

搞过活动的同学应该清楚，比较好的活动上线了，那会你的
客服工作就非常重要，你总不能一直跟客户神聊吧，你这么
一神聊，要么让其他客户走人，要么客户收到货后在评价中
说你几句，你要知道，他说的话可是展示出来的，这总不大
好。而且，即便你想神聊，也没这个机会，你那电脑一直弹
对话，你自己也扛不住吧。从我搞活动的情况来看，好活动
开始，电脑基本上就卡死了，所以，提前写好自动回复很重
要。在这个自动回复里面，你要把能想到的都写上去，不要
怕文字长。关键是，尽可能的回复客户的疑问。

第六，发货。

根据活动大小，提前准备一些货总要先打好包，这个很重要，
不然，如果客户一多，你发货速度慢，就会影响到店铺的评
分，所以，这一点务必清楚。

第七，售后处理。

发货之后，客户陆续就收到货了，这时候，麻烦也就来了，
各种各样的评论都有，比如遭遇差评怎么办？该如何解决，
这些都是要考虑到的问题。

以上是一个活动策划最简单也是必须要考虑到的内容，而且，
这个只是流程，作为活动策划者还必须给这些环节，每个环
节里面安排一个人员来负责，在何时何地做什么样的工作，
出现问题之后的内部协商机制是什么等等。

总之，如果是策划案，必须注意一点，流程要完整，还必须
将该策划案落实到执行层。你要进入到情境中，因为是你策



划的，你需要什么样的资源来配合你，在活动中会有什么样
的情况发生，你如何解决和避免等等都要说清楚，至少要有
所防范，如此，便是一个简单的策划案了。

文档为doc格式

手机店双十一活动策划书方案篇三

一、活动背景：

“光棍节”是一种流传于年轻人的娱乐性节日，以庆祝自己
仍是单身一族为(“光棍”的意思便是“单身”)。光棍节产
生于校园，并通过网络等媒介传播，逐渐形成了一种光棍节
的文化。1月1日是小光棍节，1月11日和11月1日是光棍节，
而11月11日由于有4个1，所以被称为大光棍节。

二、策划目的: 让单身成为过去式

三、活动内容：

1活动时间：__年11月11日

2活动地点：聚吧

3活动人员：蒲公英e家---乐百汇部门

4面向群体: 西京学院全体学生

5活动类型：设点宣传，横幅宣传，

四、活动实施方案流程：

1前期准备:与聚吧老板商谈，一起搞一次单生派对活动。



2购买单身节的礼物

聚吧具体活动安排:

1. 主持人开场，对所到嘉宾至欢迎词。同时点明此次活动的
目的，讲解“光棍节”的由来。

2. 所有人合唱《单身情歌》开场

3. 集体观看电子版爱情故事，烘托气氛。

4. 踩气球。一组出2-3个人，每只脚上都绑有气球，让他们
一起出来互相踩，看到一定时间后哪个组的队员脚上剩的气
球多。

5. 连续完成吃蛋糕+喝啤酒+吹爆气球 ，最后还要闭眼旋
转15圈

速度最快者有奖

6. 让同学用家乡话说一段对白，越经典的越好哦

比如：大话西游里的那个曾经有一段。。。。。。

7. 可以选两排人,3个一组,其中两个蒙上眼睛,然后喂对方食物
(以柑橘为主),剩下能看的那人指挥.

8.(1)十个男生与十个女生速配：准备写有小龙女，黄容等十
个女侠的签，让男生来抽，男生分别为杨过，郭靖等。从而
小龙女和杨过，郭靖和黄蓉等十对分别配成对。

(2)十对配好的分别演绎一段剧中有的故事情节，看彼此之间
的默契。

(3)十对之间进行悲伤情歌对唱大pk。把心中的不快释放于悲



伤情歌之中。让台下的观众也参与其中并赠送小礼品。

(4)评出大侠和女侠以及最收欢迎的一对 ，并颁发奖品。

9. 写纸条送祝福(各自以匿名方式写在纸条上交主持人，然
后叫大家轮流抽取，并大声地念出祝福内容。)

10. 同学们一起开始各抒己见，谈谈自己对大学生谈恋爱的
一些看法，以及自己一些亲身体验等。

11. 指导老师为大家讲述自己的一些独特见解。

12.总结，晚会圆满结束。

手机店双十一活动策划书方案篇四

双十一就要到来，下面小编整理了手机店双十一活动策划，
欢迎阅读!

活动目的：双11到来之际，针对各电商大势炒作之际，香港
路信准备借势造势，策划双11重大营销活动，针对双11这天
卖场内的所有手机进行低价促销活动，以吸引顾客形成气势、
促成销售。重点体现实体店也可以享受网购价，更安全、便
捷、实惠、售后更有保障)

1、降价也是最常见的一种促销方式，也是体现促销力度大小
的一个衡量标准，可以有效吸引顾客的注意力，提高消费动
力。降价是消费者觉得最实在的让利方式。但一定要掌握降
价的频率和幅度，否则，一方面会缩短产品的利润期，另一
方面，降价幅度过大也会让消费者感觉“不踏实”，购买了
的消费者会心痛，回来寻 “价差”，持币代购的消费者则认为
“降这么多，肯定还会再降”的观念，对购买产生疑虑。



2、送赠品或者抽奖。在购买产品时赠送物品和购买产品时可
以参加厂家举办的抽奖活动，赢取奖品。

3、特价机就是在将部分产品价格降到很低，以低于成本价或
者稍高于成本价出售，起到吸引顾客，带旺人气的作用。特
价机都是限量限时的，这是特价机和降价这两种促销方式的
区别所在。特价机的主要作用有三个：一是带旺人气，二是
帮助清理库存，三是帮助经销商完成销售量和销售额。特价
机是利润很低的销售，有时甚至是赔本的买卖，因此要合理
运用，否则会造成价格的混乱，影响整体的销售。有些经销
商为了扰乱竞品市场，就选择先进一批竞争品牌的畅销产品，
然后以特价销售，打乱对手的市场价格，乘虚而入。

4、展示是举办产品的展示活动，促进销售的一种方式。展示
要充分配合促销活动主题，要有新意，要对市场做出科学的
预测。同时，展示涉及的面比较广，要事先联系好售场，做
好准备工作，否则会造成物资的浪费，使促销效果大打折扣。

5、人员促销。利用促销人员的能动性进行人员促销，用高提
成提高促销人员的积极性。

当然促销的活动还有很多种，只要用心去做，一定会做好，
如果你想了解更多的手机促销方案，不妨在一品威客网发任
务让更多的人帮助自己寻找最适合自己的产品的推广方案。

购机狂欢节——中国电信*聚划算

双11疯狂购全场2折起——实体店也可以享受网购价

(安全、便捷、实惠、售后更有保障)

2019年11月9日-11日

三、活动专柜：



xx路xx卖场——xx专柜

xx路综合营业厅(xx路怡信数码城正对面)

1、 群发短信、微信、qq群：

双11来了，大兴路电信营业厅——联想专柜，香港路综合营
业厅(香港路怡信数码城正对面)，全场疯狂机低至2折，实体
店也可以享受网购价，你还在等什么?安全、便捷、实惠、售
后更有保障，赶快来抢购吧!活动时间仅限11月9日——11
月11日。

2、dm单页宣传：计划10000份(单页)

发放地点：xx路、xxx路、xx口、xx路、xxx路、xx路

(临促10人，6人*5天*50元/天=1500元)

门店拦截：一句话营销：

手机5折了，仅限双11，赶快抢购吧!

发放时间：11月7日—11月11日

3、宣传车(由电信公司支持)

宣传时间：11月8日—11月11日

1、光棍不光 惊喜满框

(1)“一”见倾心：活动期间所有进联想专柜用户试机均有好
礼相送

(2)“一”如既往：凡在柜内办业务、交话费的用户，免费赠送



“幸运刮刮卡”一张;(礼品为牙膏、抽纸、洗衣粉、洗碗精、
陶瓷小杯子等)

(3)“一”诺千金：凡在柜内购机的用户(不限金额)，均可
参加;扎“幸福金球“一次(礼品：充值卡、米，油，充电宝，
牛奶，不锈钢锅)

(4)“一”面之缘：活动期间，每日第11位购机客户将享受特
惠配件礼包

2、单身无罪 低价万岁

双11疯狂购全场2折起

f、充电宝9元抢 (每日限量10个)

双11精选品牌特惠

双11新款热销机型底价促销

说明：年末最后让利，双11疯狂购全场2折起，周末重点以品
牌吸引用户，重磅推出三星、htc、华为系列品牌机进行让利促
销，双11则以全场优惠为主吸引用户，时间重点把控在下午
的4点至6点进行最后的让利促销。争取借双11的打折嘘头形
成一定的气势和带来可喜的销量。

1、活动现场免费“手机加香消毒”服务;

2、礼品区：通过礼品堆头陈列，激起客户购买欲

3、广告制作

地贴、舞台背景、横幅、x展架、气球拱门



4、路演

(1)活动主持 1名

(2)学生舞蹈 4人

1. 最炫民族风 2.遗失的心跳 lov

ve love crazy

(3)三星宝贝迷你秀 4人 ：欢乐颂

(4)员工歌曲

肖丽：1. 爱死了昨天 2.潇洒小姐 3. 火

陈涛：1.你的眼睛背叛了我的心 2. 一个人的天荒地老 3.
听海

(5)员工卡通舞蹈 6人(由销售组负责执行)

项目数量单价小计备注

手机店双十一活动策划书方案篇五

是一个非常盛大的电商节日，在这一天手机销量会巨大提升，
为了提高手机销量，必须要抓住这个电商节日，通过各种优
惠措施来促进消费者购买手机。

一、促销目的

一年一度的购物狂欢节又要来临了，在手机零售行业整体销
量下滑的市场中抓住大型节假日做促销，从而拉动销售提高
销量，树立品牌形象，清理前期不良库存!



二、促销时间

11月__日——11月__日

三、促销对象

可能形成购买的所有顾客

四、促销活动

1、买手机返现金，返现__元(特价机除外)

将资源机、主推机等高利润机器打到单页显著位置。表明原
价，返现多少元!相当与多少元。;例如cecta60原价999元返
现金300元相当与699元单页突出300元字样。其他机型可根据
利润返现金从几十元到上百元不等!商家可根据具体情况自行
设置。

2、买手机抽大奖，百分百中奖

只要购买手机的顾客凭销售小票均可参与抽奖，抽奖的形式
多种多样，比如准备三个纸箱里面分别放如数字从0到9的十
个乒乓球按顺序抽出“1、3、9”数字为一等奖，奖品为___。
不按顺序抽出“1、3、9”为二等奖，奖品为___。抽
出“1、3、9”任意一个数字为三等奖，奖品为___。其他为
纪念奖可赠送手机挂饰，手机贴膜等小礼品!奖品的设置要根
据抽奖的概率及预估当天的销售量和销售额来订，抽中概率
越低、销售量越大则奖品价值越高!反之越低!

3、逛北斗送大礼

主推利润机在返现的同时可配送礼品，礼品以厂家礼品为主，
各地根据当地的生活习性等自行购买适合自己的礼品赠送。
凡持单页进店的顾客凭单页都可以免费领取小纪念品一份!4、



配件打折活动期间手机配件9折销售。

5、特价机专柜

在店面入口出设立特价机专柜展出一些积压机和处理机等。
列出机器详细功能、原价、现价。特价机专柜要有显著的pop
标识来引起消费者的关注!特价机专柜可以有销售人员轮流销
售比如一个销售人员销售一小时，销售的机器要有奖励提成。
卖的越多提的越高。必要时可以制订负激励政策。

五、价格促销

在价格战越来越激烈，渠道价格越来越透明的今天怎样才能
用价格吸引消费者的眼球?在产品没有绝对优势的情况下通常
我们会用“套餐价”和“相当与”来打价格战。

1、套餐价是指在购买一款手机的同时必须要同时购买一款或
几款该手机的配件。首先手机的价格打的很低，用配件的利
润来平衡手机的利润。比如诺基亚的5800现在进价在2550左
右。那我们在单页上就可以打成”套餐价：2599”搭配的配
件套餐为原电或品电、大容量多媒体卡、蓝牙耳机等!三种配
件的价格为599。这样就能达到手机的利润配件赚。做套餐的
机器也要根据具体型号来做不同的套餐。比如诺基亚1200就
不可能搭配蓝牙耳机或多媒体卡做套餐。具体情况还要商家
自己灵活掌握。

2、相当与现在很多商家都在和当地的运营商合作，就可以运
用相当与比如三星的c288销售价格269送268的话费那就可以
在单页上打1元买手机相当与1元。如果没有和运营商合作的
商家可以送配件比如送品牌电池送万能充等。如诺基亚1200
卖199送价值68元的品牌电池1块相当与131元。品牌电池的成
本一般在10元左右而1200的售价应该在17_9之间，这样打即
没有损失利润和销量消费者还感到有了实惠!不管是“套餐
价”和“相当与”都要在宣传的显注位置上标注上价格，从



而达到吸引顾客的目的!

六、店面布置

店面以绿色为主，以春天形象为主体形象，天棚陪绿色柳条
枝叶，主要位置悬挂pop广告及_展架，设立礼品堆放!

七、宣传渠道

6、促销即将活动开始的两三天前，迅速搞好各专卖店店面促
销氛围：拱门(充气拱或气球拱)+条幅+_架+标贴+宣传单页，
创造出热销的氛围。

7、对销售员进行集中培训，统一促销口径和规范促销用语，如
“您好，欢迎光临!现在我们正在开展买手机送现金促销活动，
有__等优惠措施”等。


