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总结是指对某一阶段的工作、学习或思想中的经验或情况加
以总结和概括的书面材料，它可以明确下一步的工作方向，
少走弯路，少犯错误，提高工作效益，因此，让我们写一份
总结吧。写总结的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注
意呢？那么下面我就给大家讲一讲总结怎么写才比较好，我
们一起来看一看吧。

期货交易员年终工作总结篇一

期货部自成立以来，一直没有相关成功模式可供参考，期货
部只能在边工作边学习中逐渐摸索出与国内各期货公司营业
部相同的模式，并逐步加以完善，20xx年年初，期货部在总结
前一年度工作的基础上，调整了工作人员的分工情况，并形
成合理交叉，以便在特殊情况下能保证工作顺利开展。各部
门各分工人员都能团结协作，互相配合，在高效、和谐的前
提下出色完成了各自工作。

由于五洋期货公司违规质押注册资本金，引起中国证监会的
重视，随即五洋期货公司驻大连办事处撤销，考虑到通辽客
户参与大连品种并最终交割的实际情况，并且五洋期货公司
最后极有可能是被停业整顿。为了保证通辽客户的资金安全
和交易、交割不受限制，xx年4月起，在市场领导的支持下，
期货部积极考察相关期货经纪公司，力求能安全平稳地转移
通辽客户资金并提供顺畅的交易通道，5月下旬，通辽玉米批
发市场与中国五矿集团下属的五矿海勤期货经纪公司签署合
作意向书，六月起，期货部全体员工积极稳妥地做好每一位
客户的说服工作，逐步转移客户，至9月底，已经全部转移完
毕。

早在三月下旬，期货部就已经向大连商品交易所递交了玉米



期货套期保值方面的培训会的申请报告，由于五洋公司在大
连的办事处已经撤销，该项申请报告就没有了音讯，与五矿
海勤期货公司签定合作意向后，以五矿海勤期货经纪公司的
名义正式向大连商品交易所提出申请并获得批准，于20xx年6
月23日，由通辽玉米批发交易市场、大连商品交易所、五矿
海勤期货经纪公司、通辽市场粮食局、国家粮油信息中心等
五家主办单位共同合力的“20xx中国玉米企业增利避险研讨
会”顺利举行，此次会议影响深刻，取得了很好的社会效益。

期货部除紧张投入到盘中交易的工作外，积极参加市场组织
的各项活动，努力遵守各项规章制度，配合市场各部门组织
的.各项工作。

期货部的业务xx年开展顺利，营业部客户由xx年26户增加
到xx年54户，保证金由xx年210万元增长到xx年1400万元，年
成交额xx亿元。为期货部成立以来水平。

20xx年工作计划如下：

一、加强对套期保值业务的研究力度，加大对有参与套期保
值现货商的开发力度。继续营业部在玉米主产区的优势，利
用玉米期货的逐渐成熟，发展稳定的套期保值业务，在加大
期货普及推广力度的同时，重点向旗县级私营粮食现货商的
开发。

二、加强市场研发，提高员工业务素质，提升客户服务水平。
客户服务工作除了为客户提供标准化、规范化的服务以外，
更重要的是树立公司形象，与客户进行良好的沟通，让客户
信任我们了解我们，使更多的客户成为老客户或者是终身客
户。

三、以服务吸引客户、以服务赢得竞争。积极创新营销理念。
根据不同的客户提供不同特色的服务，提高咨询和市场研究
分析的水平，致力于帮助客户有效地利用期货的套期保值功



能服务于生产经营，而对于投机客户则要注重其在市场的盈
利。

四、关注股市，加大力度开发股民。利用股指期货即将上市
的契机，扩大市场开发范围。因为股民多为成熟的投机者，
大、中客户更容易顺利进入期货投资状态。同时加大通辽周
边地区的客户开发工作，以高额的返佣制度吸引经纪人去开
发市场。

五、根据业务需要积极开展培训学习活动，努力提高员工素
质。

六、在xx年基础上经营利润力争再创新高。

期货交易员年终工作总结篇二

2、 技术部人员配备

目前，技术部有 人， 主要负责具体的方案设计， 负责文档
管理和图纸设计，由于市场的不确定性，有时几个项目的时
间间隔太短造成技术部工作严重吃紧，由于上述原因，现时
技术部人员的编制较难适应市场变化的需要，我建议公司领
导结合实际情况，能否考虑增加2名的有现场工作经验的技术
人员，另外必须至少精通一个子系统，以适应未来技术部发
展的需要。

3、 关于建立客户演示模板

对于工程商而言，制作各系统的演示模板是非常有必要的，
它可以使客户更直观地了解我们公司各种系统解决方案，力
争在技术上和实物上使客户达到某种程度上的认知，以更好
地辅助市场部工作。

以上是本人在工作中的一些情况，以及针对现时技术部的工



作改善提出的建议。如有不合适的地方，敬请公司领导加以
批评指导为盼。期望公司领导能考虑我的实际情况，给予转
正，使我以一种全新的姿态来迎接以后的工作。

期货交易员年终工作总结篇三

一、要充分认识到总结的要义。总结是的老师，没有总结就
没有进步，总结是一面镜子，通过总结可以全面地对自己成
绩与教训、长处与不足、困难与机遇的进行客观评判，为下
一步工作理清思路，明确目标，制订措施，提供参考和保障。
所以总结不仅仅是给领导看的，更是对自己进行全方位的剖
析，使自己更加认识自己，发挥优点，弥补不足，不断提高。
为此，必须认识到总结的重要意义。当然各级领导也要重视
总结的重要性，要让下属广开言道，言无不尽，言者无罪，
实事求是，客观认真地总结。

二、对一年来工作的回顾，对一年来各项工作的完成情况进
行总结，全面总结成绩：各项计划完成了多少、销售指标
（销量、销售额、回款、利润）完成情况、与去年同期相比
各项任务是否有增长、产品结构是否得到优化、渠道建设和
客户关系是否得到加强、经销商的素质是否得到提高、经销
商与消费者对品牌的满意度和忠诚度是否得到提升、竞争对
手衰退了没有、如果作为团队领导还要总结团队建设、培训
学习等方面的内容。

三、分析取得成绩的原因。没有人会随随便便成功，每一个
成功的后面都是付出的艰辛努力。认真分析取得成绩的原因，
总结经验，并使之得以传承，是实现工作业绩持续提升的前
提和基础。

期货交易员年终工作总结篇四

20xx年是我树立价值投资理念非常重要的一年，这一年经历
了海普瑞投资失败的痛，痛定思痛通过学习巴菲特及其老师



格雷厄姆的思想确定了我的价值投资理念。下半年在市场极
度低迷大盘市盈率处于历史底部区域时，敢于在别人恐惧时
抓住这次重大机会以6倍市盈率逐步建仓银行股，完成了建仓
工作。现将今年的投资工作回顾如下：

20xx年10月20日买入海普瑞，44倍市盈率，据公司年报显示
三年年均利润增幅196%，肝素钠原料药行业龙头国内占比51%，
公司具有fda认证、独创的生产工艺、产品质量优势、行业龙
头和垄断性等护城河特征，具有很强的赢利能力和充裕的现
金流，公司正在扩大产能、拉长产业链向国际化的制药企业
发展具有高成长性，长远看是个有发展前途的好企业。

这么好的企业当时我所做的就是全仓买入海普瑞一只股票，
在20xx年4月19日前我信心十足丝毫不为股价的波动担心，在
持股过程中不断对海的原料供应情况进行跟踪，但对企业的
产品销售价格及生产形势的变化无法了解，对企业的利润变
化无法预估。

20xx年4月18日的一季报公布利润同比陡降39%，超乎寻常的
高增长必然带来噩梦，业绩的快速变脸导致高成长泡沬的破
裂，市场给予强烈反映连续三个跌停板，在第三个打开停板
后狼狈逃窜损失25%。这么好的企业为什么还会赔钱呢?我不
得不认真反思我的错误根源并为我在投资领域的无知付出了
沉重的代价。

期货交易员年终工作总结篇五

毕业两年多了，毕业之后换过一次工作，都不是很满意。亲
友劝我不要频繁跳槽，好好的在一个岗位待下去，我也迷茫
过，奋斗过，找份相对安逸但并不是自己很喜欢的工作，然
后结婚生子，度过余生。俗话说，“男怕入错行，女怕嫁错
郎”，但我认为现今社会男孩子应该找准自己的行业，不应
该以工作是否安逸为主。这一点很像找伴侣，一定要找适合



自己，自己也喜欢的，并且有发展潜力的，这样是才是对自
己负责。

国外把职业生涯分为三个阶段，第一个阶段为见习，学徒阶段
(28岁以前)，在这个阶段人应该尝试各种行业和工作以选定
终身从事的职业。经过两年的摸索期，我初步感觉找到了自
己喜欢的职业，而期货行业也正是朝阳行业。但是否适合自
己，还要看以后的工作感受。我一定会付出全部努力的。

我的感受，竟是又回到了学校，又感受到了那种大家一同努
力拼搏互帮互助的气氛。这是我在其它行业从业时没有体会
到的。很感谢弘业能给我这次学习成长的机会，也很荣幸和
各位同仁共事。感谢徐经理给我来到这里的机会，感谢大家
耐心的指专业知识，同时帮助我了解期货业务，我谢谢大家
的帮助。在我们最年轻最风华正茂的'时候一起度过，这将是
我们一生宝贵回忆和财富。

在工作上，我基本了解了我们的工作内容重点是开发客户，
写期货分析报告。之前因为对金融行业感兴趣，看了不少关
于经济学和金融学的知识的书籍，但都是走马观花，不是很
深入。在这次的期货从业资格考试的过程中让我找到了学习
的方法，同时在次感受了久违的考试的感觉。


