
创业访谈总结 创业者访谈总结报告(大
全5篇)

围绕工作中的某一方面或某一问题进行的专门性总结，总结
某一方面的成绩、经验。优秀的总结都具备一些什么特点呢？
又该怎么写呢？下面是小编带来的优秀总结范文，希望大家
能够喜欢!

创业访谈总结篇一

答：其实最主要的原因是我对这方面的工作很感兴趣，并且
跟我学习的计算机专业也对口，我觉得从中我能找到工作的
乐趣，充分发挥自我的创造力，当然，也参考了身边一些同
学朋友的选择，仔细研究之后，就选择了这份工作。

问题2：您此刻每一天具体做哪些工作？

答：我此刻的职务是软件研发工程师，我的本职工作是进行
新产品的开发和现有产品的改良，在这整个过程中，不仅仅
是编程，大大小小的事情几乎都有涉及，比如说一个软件的
构想、代码的编写和完善、界面设计方面的问题也会给出一
些提议等等。

问题3：该职业需要什么样的人，比如个人品质、性格和本事
等方面？

答：此刻大部分企业对软件开发人员都要求本科文凭或者以
上，当然也有一些本事强一点的有专科文凭也能够。至于个
人品质方面，大家都明白，程序员对很多人来说可能是一项
比较枯燥的工作，所以要从事这个行业，可能要比较有耐心，
也要细心的人，才能做好。并且编程是一门很深的学问，还
要有持续学习的本事，才能不断完善自我，与时俱进。另外，
这项工作到后期会越来越强调综合的本事，只会写代码，是



远远不够的。

问题4：您在做这份工作时，日常面临的问题是什么？什么最
有挑战性？

答：刚开始上班的时候，日常面临的问题更多的是编程方面
的，随着工作经验的增加，此刻更多的可能是创意方面的，
因为新产品的研发和现有产品的完善都离不开创新。创新也
是我认为在工作中最有挑战性的。

问题5：学校中的哪些课程对这个行业或职业比较有帮忙？

答：计算机相关的专业课程当然是很重要的，因为是从事这
个行业的基本要求。还有的话，因为随着自我慢慢工作久了，
就会更多地强调综合素质，比如管理、经济、心理等等对完
善自身有进取作用的知识，在生活里也是不应当忽视的。

问题6：我们在大四的时候有一个实习，在实习之前我们需要
在哪些方面有所准备

答：实习的话当然专业知识方面是不能缺少的，所以实习前
理论知识方面要准备充分，为了让自我的实习单位以后有意
愿留下自我，在实习的期间要主动地去争取机会展示自我。
并且实习单位的选择很重要，自我要提前锁定一些目标实习
单位，然后进取争取去这些单位实习的机会，最终也是很重
要的一点，是在上学的时候就尽量培养与他人沟通的本事，
因为以后在企业中有很多同事，需要处理好和他们之间的关
系，也会让自我的工作更加顺利。

创业访谈总结篇二

（1）学习在大学里还是最重要的，适当参加一些活动，培养
自我的实践本事。



（2）虽然以后自我从事的工作不必须要用上英语，可是书到
用时方恨少，还是要好好学

习英语。

（3）用人单位都很重视求职者的心态，此外，诚实、勤奋、
职责与担当都是用人单位的

选人标准。我以后在生活中要好好培养这些优良品质。

（4）以后找的工作不必须会与自我的专业对口，所以自我在
大学里能够找到自我定的兴趣爱好，好好培养。越博学可能
对自我以后的就业越有利吧。

这次访谈真的很感激周边教师，他是我在暑假打工的时候认
识的，为人很随和，善良。

创业访谈总结篇三

我是经过学校招聘的途径，我记得当时公司来学校举办招聘
会，我前往并经过网申投递简历，然后经过笔试和多轮面试
正式入职。

2、请问你此刻的工作和自我找学的专业对口吗？

不对口，本科学的食品科学工程，此刻从事销售技巧的培训

3、请问你是如何看待当今大学生毕业就意味着失业的问题的？

分两方面，首先大学生自身的定位和市场环境差距过大，很
多大学生也并没有很清楚的职业认知。另外，学校内对学生
的综合本事的培养不足，如学习本事、沟通力、分析力、组
织思考的本事，导致大学生进入单位后产生很大的不适应性。



4、你觉得用人单位最看重的品质是什么？

学习本事，融入团队的本事，进取的心态诚实、勤奋、职责
与担当

5、在您看来这份工作的晋升机会大吗？

还行，有必须的机会

7、您对自我此刻的工作满意吗？平时这份工作主要是做些什
么呢？

负责各类培训以及员工的跟进

8、参加工作后您觉得英语有用吗？

有用，给自我的职业发展带来更广的空间。

9、您觉得在大学里是学习更重要些，还是多参加活动培养本
事更重要些？

两者都重要，若硬要比较，那么我认为学习是基础，更重要。
学习是基础，是大学里作为一个学生的基本职责。但仅课本
学习不是全部，适当参加一些有意的课外活动，能够提升自
身素养本事。所以，两者都是培养不一样本事素质，关键是
在两者间找到一个平衡点，根据自身情景，合理安排时间精
力。

创业访谈总结篇四

人生每一天都是现场直播，而没有彩排，更不可能从头再来。
细数漫漫人生，突然发现努力的光阴是那么的短暂，而肩头
的职责和使命却不容我们思考，停留。所以，我们不得不开
始规划自我的人生，规划自我的职业生涯。所谓知己知彼，



百战不殆。在规划自我职业的初始，要了解未来所想进入职
业的信息。为此，本小组经过qq咨询，采访了三位不一样的
证券投资届人士，就职业工作资料，要求本事，发展前景，
及前辈忠告等方面进行了访谈。注：因涉及职业机密与个人
财务保密，问题资料有局部调整，还请谅解。

创业访谈总结篇五

店主名：郭亮

毕业于：师大医学院医学专业。

问1：您的会所的主营业务是什么？

答：“长沙狗狗管家宠物会所”的主营业务是主要针对宠物
狗的一系列服务，其中包括：宠物寄养、宠物洗澡、宠物美
容、宠物狗预定、宠物用品出售。尤其是主要针对“比熊”
这一狗种的培养与服务，兼营其他狗种的服务。

问2：您为什么选择合资的开店方式呢？

答：在“晓晓爱宠吧”开设四年后，我和我老婆都认为宠物
服务市场很大，于是决定开一个精致而服务全面周到的宠物
会所，以便吸引更多顾客，但是自己的资金有限，只能与一
些志同道合的朋友一起开设了这家全新的“长沙狗狗管家宠
物会所”。

问3：您开店的初衷是什么呢？

答：我从小就十分喜欢狗，在大学毕业之后，我在一家医药
公司工作。但后来自己和妻子养了狗，出于对狗的喜爱和关
心，我们开始主动了解和学习关于宠物狗方面的专业知识。
两人深思熟虑并相互商议后，决定开一家宠物店。这就
是“晓晓爱宠吧”的创立由来。



问4：能介绍下您的宠物店是如何发展起来的么？

答：“晓晓爱宠吧”是“长沙狗狗管家”的前身，也是我们
夫妇第一次开店。两人对自主创业均没什么经验和了解，而
开店的初衷也是出于对宠物的喜欢，我们希望能通过开设宠
物店对更多的宠物狗进行正确的驯养和照顾，并通过宠物店
认识更多喜爱宠物的朋友。

通过对“晓晓爱宠吧”四年的经营，我们逐渐了解了有关于
经营方面的知识。在“长沙狗狗管家”的开店初期，我们逐
渐完善了店内宠物用品的供应，同时在第二层设立了宠物主
人的休息区并提供了茶水，店内提供无线网络，使得宠物主
人在等待宠物美容的同时可以上网或聊天等。除此之外，还
在网上开设了自己的淘宝店，实现了网络实体一体化，方便
在其他地区不方便过来的宠物主人挑选自家宠物需要的用品
以及预定服务等。于此同时，也设立了会员卡制度，会员卡
的种类分为两种，一种是普通会员卡，可以积分和打折扣；
另一种是贵宾卡，在积分和打折的基础上，宠物可以在每月
享受一定的免费服务。

问5：您的“长沙狗狗管家”与“晓晓爱宠吧”相比，哪些方
面得以完善了？

答：“长沙狗狗管家”的经营条件及经营方式都成熟许多，
并且经营“晓晓爱宠吧”四年所积累的人脉以及通过传单、
网络等方式的宣传，使得“长沙狗狗管家”在拥有固定老顾
客的同时又新增加了新的顾客。而其店内6岁的“金毛巡回猎
犬”不丢和7岁的“金毛寻回猎犬”歪歪更是成为了其店面
的“门神”，看门的同时也吸引了众多顾客的眼球。其店内
现有一只带有纯正血统的“比熊犬”，是我们店着重培养并
即将参加比赛的犬，若这只“比熊犬”在比赛中能够拔得头
筹，将无形为“长沙狗狗管家”在业内打出强有力的宣传。
另外，我俩也不断参加宠物美容大赛不断学习和完善自己的
技术与知识。



问6：您对您现在的创业生活满意么？

答：对于大部分创业者而言，坚持下来需要很大的勇气，尤
其是刚开始那两年，只见到付出而收不到回报时，对人的心
理承受能力是个很大的挑战，虽然我们每天上午9点得准时开
门，并进行卫生打扫和消毒，然后开始一天的营业，收入也
并不稳定，更没有节假日可言。但是因为喜欢，所以坚持下
来了，并且也逐渐获得了收益。能够从事自己喜欢事业，并
且能够从中获取收益，这便是我一直追求并且得以实现的生
活。


