
2023年五一售楼处暖场活动方案 售楼部
春节活动方案(优秀5篇)

当面临一个复杂的问题时，我们需要制定一个详细的方案来
分析问题的根源，并提出解决方案。那么我们该如何写一篇
较为完美的方案呢？下面是小编精心整理的方案策划范文，
欢迎阅读与收藏。

五一售楼处暖场活动方案篇一

公司领导：

新年将至，为营造售楼部喜庆、祥和的节日气氛，烘托现场
销售氛围，建议对售楼部装饰，进一步提升项目形象品质、
拉动人气，有效配合节日氛围展开暖场活动，促进项目销售。
具体实施如下：

包装主题：喜气“羊羊”欢天下

根据年底的营销活动、创意主线及执行方案，突出新年形象
元素，并创造性的与新年节庆、售楼部的场地环境、营销策
略相结合，赢得客户对项目的好感。

主色调：喜庆的红色尊贵的金色

装饰区域：主要分内场和外场两部分

外场(大门、门头)

内场(所有窗户玻璃、前台、背景墙、绿色植物等)

装饰内容：



以中国传统的节日喜庆色彩红色、黄色为主要色调，以“金
羊”年春节饰品元素中国节、红灯笼、如意节、福字帖、剪
纸、鞭炮、年画等点缀各显眼地物件、象征福到、红红火火
过新年。为项目客户送上一个喜庆的节日氛围。

售楼部大门

以象征喜庆和富贵的金色彩绸扎成海浪，置于大门楣沿，中
间配以直径1米的大灯笼，灯笼内安装灯泡，不仅可以起到照
亮作用，更可以配合海浪达到气派、吸引业主的目的。大门
两侧贴新年对联，入口处贴“福”字，渲染喜庆气氛。在大
门上方悬挂横幅，表达对客户的新年祝福。。

内场部分(前台、背景墙)

售楼部前台，挂上以大红色/金色为底色，带有羊年祝福的吊
旗，渲染喜庆的气氛。前台背景墙在“喜天下”logo两侧挂上
贴有“福”字的中国结。

大厅

整个大厅的主色调以喜庆的红色和高贵的金色为主。

各玄关部分挂上大面的新年的吊旗，形成浓厚的喜庆气氛。

沙盘四周挂上扎好的金色绸缎，贵气十足。

办公室

大厅玻璃门

大厅玻璃门上，中国结悬挂在两侧，两边点缀上鞭炮，增加
节日气氛。



盆栽

大厅里摆放的盆栽，树颈和枝丫部用红色蝴蝶结绑扎，与整
个大厅的颜色相称，添加喜庆气氛。

五一售楼处暖场活动方案篇二

前言：20**年即将成为过去，在20**年春节即将来临之际开
展春节活动。吸引新老客户以及返乡人员关注度，借助春节
期间的人气，带动销售工作，为公司完成年度销售计划做最
后冲刺。

一、活动概况：

主题：***地产返乡礼

时间：20**年1月1日——20日

地点：******售楼部

二、活动目的：

农历春节将近，公司在春节这个返乡高峰期期间开展活动，
吸引人气。借助春节向阿克苏市民送上最温馨的祝福，体现
公司实力，提升公司形象，塑造品牌。通过此春节活动，更
好的回馈老业主，同时吸引新客户到售房部，增加人气。

三、活动内容：

（1）***地产——购房礼：

《1》、春节活动开展期间，凡是年满18周岁以上，属*的客
户，在**地产购房可享受交50000元抵10000元购房优惠。



《2》、春节活动开展期间，（**月**日—**月**日）结婚的
新人，可向**地产工作人员联系，凭借结婚证可获得终
身***购房置业优惠卡。（优惠不与其他活动叠加）

《4》、购房即报销全额返乡交通费（4000元以内）

《5》、购房即送年货大礼包（1000元超市购物卡）

（2）***地产——微信礼：

春节活动期间，家中有孩子的客户，家长可借助录像设备保
存宝宝的拜年视频以及照片。并发送给***地产工作人员，征
集结束后***地产将通过微信公众平台公布视频、照片。并发
起投票。最终得票最高的客户将获得***地产奖励。（5岁以
下孩子，奖品数量有限）

（3）、***地产——新年心愿：

春节活动开展期间，通过微信发布消息，在外地工作的***市
民，因其他原因未能赶回家乡过年的市民，可通过**地产提
供的联系方式联系我们，并向我们递交您的心愿，我们将从
中挑选出5位客户，完成5为客户的心愿。

四、邀约方式：

微信宣传、大屏广告、置业顾问电话邀约等。

五、活动准备：

1、**月**日，微信开始进行微信活动宣传，增加活动覆盖面。

2、**月**日，通过电话、短信等方式再次确认和通知顾客活
动时间。

六、物料准备：



终身置业优惠卡、相机、礼品

七、人员安排

全场协调

企划部：活动现场的整体把控与各工作组的协调

前期组

企划部：策划对接、物料设计制作、前期准备协调

签到区

签到：1人

销售：4人

礼品登记

销售：2人

后勤组

音响：1人

清洁：2人

秩序：2人

照相：1人

照片制作及视频制作

营销企划部



20**年**月**日

五一售楼处暖场活动方案篇三

天和城售楼部开业活动方案

一、目的1、展示企业和项目的形象和实力； 2、增强项目知
名度；

3、释放有效信号，吸引目标客户；同时让更多的潜在客户对
项目的建设和销售进度有一个基本的了解，认筹活动正式启
动。

二、仪式名称

三、时间、地点

四、出席领导及嘉宾 1、集团领导 2、各板块相关领导

五、活动构思

（一）形象宣传（10月18日—开工仪式前）

（四）物业公司安排4名保安，4名保洁等队伍参加仪式，统
一着装。（五）停车场安排。

（六）工作人员安排（统一着装）。（七）派发邀请函。六、
流程细分

七、活动物料

西安雅狐房地产营销策划有限公司2015年10月14日

春节期间售楼部活动攻略集锦



售楼部春节期间，可以借新年来临，春节之际以节日对老业
主及回家过年的返乡客有针对性的举办活动，利用利益驱使
和现场活动邀约，增加来访，促成成交，以下为春节期间较
为实用的活动攻略集锦：

1、全家福摄影

举办适合年味的diy暖场活动，如棉花糖、冰糖葫芦、中国
结diy等，正月十五元宵节可举办汤圆diy或猜灯谜等活动，起
到暖场的作用。

7、到访礼品

春节期间到访客户可增加到访礼品，如赠送新年吉祥物等。

2）现场增设幸运转盘，凡春节期间认购客户，均可参加幸运
转盘，奖品以家电为主；

3）更换售楼部桁架信息，将春节期间每天的活动内容进行播
报，使得客户对春节期间的活动了如指掌。

活动策划方案

一、活动背景

根据本公司项目计划，在2014年2月14日，即在农历元宵节同
时也是情人节举办新春看房暖场活动。

二、活动目的1、制造新年市场热度，加强市场关注度；

2、通过活动对新老客户加深本项目的印象，传递此楼盘项目
的信息；

3、营造热烈气氛，聚拢人气，迅速积累客户。 三、活动时



间、地址

2014年2月14日xx售楼处

四、活动对象

看房、购房准客户

五、活动当天现场行程安排 7:00 筹备组人员到场

7:10 检查各种设施、设备

8:00 所有工作人员准备就位，开始迎接客户 8:30 活动开始
按方案进行

17:30 活动陆续结束。

六、活动具体内容及安排

2，凡是到场的客户都可以享用一碗小汤圆，如果是情侣、夫

妻到场的更能享受情人节浓情巧克力；

3，在活动的同时举行各种家具展，与家具公司或者宜家、红

星美凯龙、月星等公司联合举办活动，如果当天买房有机会
得到一些精美的家具；

4，在活动场地内各处贴上楼盘项目公司的微信二维码，凡是

5，情人节当天活动，让年轻未婚未恋爱的先生女士在活动场

地内举行微信摇一摇活动，当天活动相识甚至相恋的男女有
机会得到本公司提供的爱琴海双人游的机会。情人节现在多
是年轻人的节日，许多年轻人并未找到人生的另一半，此举



可以给他们提供认识的场所，并在年轻人中宣传本楼盘，因
为年轻人主要是未婚的年轻人是以后刚需的主力人群。同时
提供的丰厚奖励也可以吸引到更多的人前来。

五一售楼处暖场活动方案篇四

活动主题：“幸福人生筝筝日上”风筝活动时间：

活动地点：

活动对象：

1、前期所有来电客户、登记客户及家属

2、活动当天到访客户

活动细则：

现场几个身穿玩偶的人，做暖场，吸引路过人群;

1、凡邀约及来访客户登记后即可参与此次活动;

2、客户做好风筝可自行带走;

3、比赛设置奖项，如下：

一等奖：拼图一盒

二等奖：创意灯一个/茶叶一包

三等奖：洗衣粉一袋

费用预算：约4200元diy/绘画pk赛惊喜开幕



五一售楼处暖场活动方案篇五

活动时间：

活动地点：

活动对象：

1、前期所有来电客户、登记客户及家属

2、活动当天到访客户

活动细则：

现场几个身穿玩偶的人，做暖场，吸引路过人群;

1、凡邀约及来访客户登记后即可参与此次活动;

2、由民俗艺人捏好面人、草编、中国结，客户做好可自行带
走;

3、现场评奖，优秀作一等奖：拼图一盒

二等奖：创意灯一个/茶叶一包

三等奖：洗衣粉一袋

费用预算：约4000元


