
2023年项目招商方案 项目招商后期盈利
方案必备(通用5篇)

为了确定工作或事情顺利开展，常常需要预先制定方案，方
案是为某一行动所制定的具体行动实施办法细则、步骤和安
排等。通过制定方案，我们可以有条不紊地进行问题的分析
和解决，避免盲目行动和无效努力。接下来小编就给大家介
绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

项目招商方案篇一

“精品民宿”策划方案

从乡村旅游当前的实际现状来看，数量庞大的“农家乐”队
伍仍然占据了主导地位，其“品味低端、产品单一、互动缺
乏、消费力弱”等弊端已经暴露得十分明显。如何开发和 经
营兼具高端品质、互动性强、消费力强的乡村旅游产品是每
一个旅游管理者和经营者必须 考虑的问题。“精品民宿”作
为一类新兴的旅游产品类型必将承担起这一任务。下面就如
何发展“精品民宿”浅谈几点想法。

民宿是指利用自用住宅空闲房间，结合当地人文、自然景观、
生态、环境资源及农林渔牧生产活动，以家庭副业方式经营，
提供旅客乡野生活之住宿处所。

时间的推移和商业经济的发展，思维活跃的先驱者则利用家
庭闲置的住房挂起民宿的招牌，或直接到饭店门口、车站等
地招揽游客，从此民宿行业逐渐兴起。在国内，民宿这一产
业也早有发展，只是因旅游饭店的过分强势而掩盖和压制了
民宿这一产业类型的发展。当前，在越来越多的群体追
寻“简约、自然、个性、隐逸”的特殊要求下，民宿作为一
类特殊的产业被慢慢开发和利用。



和条件。从民宿的定义上，我们可以看出精品民宿的第一个
显著特性，那就是利用原有村民的闲置空房，挖掘周边可利
用自然资源，营造独特的生活意境。第二个显著的特征是绝
大部分精品民宿有效地依托和利用景区资源，使民宿为旅客
提供的居留空间得到有效而合理的延展。

求政府指导价为60元每人每人，包含一宿二正餐一早餐，刨
去经营成本，利润的空间所剩无几。而“精品民宿”在少而
精的思想引导下，通过提供独具特色的乡村旅游产品，从产
品的品质、人力资源的节约、当地农产品的销售等等渠道提
升的旅游附加值是农家乐无法比较的。三是“精品民宿”将
是一个对外宣传的有效“窗口”。

经营，带动武义“精品民宿”的发展。在武义“精品民宿”
产业发展的前期，由于各方面的原因，导致了当地投资商
对“精品民宿”产业的认识不深、思路不清、经验不足、决
心不大等现象。作为政府部门必须想方设法引进具有先进经
验和理念的专业化团队，发挥其示范和引领作用，实现当地
投资商的理念和经验的突破，从而引导民间资本融入旅游市
场，促进旅游业的发展。武义在保护好固有可利用资源的基
础上，可以引进国际知名的安缦酒店管理有限公司、国内酒
店管理前十强“浙江开元酒店管理有限公司”对县内下山脱
贫整体搬迁的旧村进行合理的开发和利用；对周边环境资源
好、可利用价值高的散居式农户闲置空房则可以引进“隐居
西湖”、“裸心乡”等专业公司进行开发和利用。

客的预订进行随时而合理地更换。三是精品民宿的饮食安排
必须进行全面的挖掘和培养，必须开发出具有当地浓郁特色
的地方菜系，使用当地有机的食品原料进行独到的制作，让
客人把当地的特色和味道带回家，同时提高了旅游产业的附
加值。

民宿的策划方案



一． 民宿的发展历史

民宿的由来源于

从乡村旅游当前的实际现状来看，数量庞大的“农家乐”队
伍仍然占据了主导地位，其“品味低端、产品单一、互动缺
乏、消费力弱”等弊端已经暴露得十分明显。如何开发和经
营兼具高端品质、互动性强、消费力强的乡村旅游产品是每
一个旅游管理者和经营者必须考虑的问题。“精品民宿”作
为一类新兴的旅游产品类型必将承担起这一任务。下面就如
何发展“精品民宿”浅谈自己几点不成熟的想法。

民宿是指利用自用住宅空闲房间，结合当地人文、自然景观、
生态、环境资源及农林渔牧生产活动，以家庭副业方式经营，
提供旅客乡野生活之住宿处所。

左右，当初是为了解决住宿不足的问题而发展起来的。随着
时间的推移和商业经济的发展，思维活跃的先驱者则利用家
庭闲置的住房挂起民宿的招牌，或直接到饭店门口、车站等
地招揽游客，从此民宿行业逐渐兴起。在国内，民宿这一产
业也早有发展，只是因旅游饭店的过分强势而掩盖和压制了
民宿这一产业类型的发展。当前，在越来越多的群体追
寻“简约、自然、个性、隐逸”的特殊要求下，民宿作为一
类特殊的产业被慢慢开发和利用。

从“精品民宿”产业的实际类型来看，大致可以分为集群式
专业化经营民宿和散户型精品民宿两大类。集群式专业经营
民宿投资相对较大，经营理念、管理制度、服务程序相对比
较规范，精细化程度比较高，但和散户型精品民宿相比缺少
乡间田野，返璞归真的农林气息，如隐若于杭州市灵隐景区
内的安缦法云酒店可认定为集群式专业化经营民宿。而德清
三九坞的民间精品民宿和杭州市西湖景区范围内的“隐居西
湖”就属于散户型精品民宿。



地方经济和百姓致富的带动作用并不强，按照“四统一”的
要求政府指导价为60元每人每人，包含一宿二正餐一早餐，
刨去经营成本，利润的空间所剩无几。而“精品民宿”在少
而精的思想引导下，通过提供独具特色的乡村旅游产品，从
产品的品质、人力资源的节约、当地农产品的销售等等渠道
提升的旅游附加值是农家乐无法比较的。三是“精品民宿”
将是一个对外宣传的有效“窗口”。

人员的服饰、服务语言、民俗演艺等方面都可以下功夫进行

项目招商方案篇二

(一)项目名称

二手车交易市场建设项目。

(二)项目建设地点

江西省宜春市上高县城郊

(三)项目的发展方向

(四)项目建设的必要性

(1)二手车的新交易模式势在必行

现代化的二手车交易模式在国外已经非常成熟，在中国，老
交易模式已经运行了20年，具体到xx市，传统的二手车交易
散、乱、差，存在巨大的监管漏洞，健全新的现代化二手车
交易模式，建设集中管理合法经营的新型二手车交易市场势
在必行。

(2)二手车市场转型的需要



中国目前的旧机动车交易市场，实际上是物业服务物业管理，
信息服务、过户服务、管理等内容，因此旧机动车交易市场
必须转型。二手车现代化交易新模式的建立，将充分发挥目
前二手车交易市场聚集的市场人气、集中交易、政策便利、
一套龙服务、流通信息量集中等优势和特点，拥有蓄势待发
的先机，实现旧机动车交易市场转型。

(1)销量大幅度增加

据中国汽车流通协会统计，仅20xx年1至11月，全国二手车累
计交易量就已经达到了万辆，超过20xx年全年总量，同比增
长达，交易额总计达亿元，同比增长 %。此外，在利润和销
量双双增长的同时，二手车交易量的增速也比新车销量增速
高出。

(2)二手车平均交易价格上升

国内二手车市场的一大特点就是，在新车价格不断下降的情
况下，二手车平均交易价格却出现了上升，平均交易价格超
过4万元。 二手车档次在不断提高，以往二手车市场中的主
力如“小面”、“212”等低端车型已经从主流车型慢慢淡出，
高档汽车所占份额呈上升趋势。目前家用轿车已经占据了二
手车市场的半壁江山，而进入统计的其他低附加值品种如摩
托车等，份额则大幅度缩减。据统计，20xx年二手车交易中，
轿车交易占了总交易量的近一半，同比增长达。

(3)汽车更新换代频率加快

二手车逐步走向低龄化，车况也得到了提高。统计显示，目
前市场上，3年以内的准新车占交易总量的，比前年同期增长 ；
3至10年内的二手车占交易总量的，但却比前年下降了；而使
用年限在10年以上的老旧车仅占交易总量的。更多低龄化车
的进入，无疑提升了二手车的身价。



(4)20xx年二手车市场将迎来大发展

对于今年的二手车市场，行业内人士普遍表示乐观。因为，
汽车的平均置换周期一般为5至6年，那么20xx年、20xx
年“井喷”时期市场销售的799万辆新车，即将进入更新期。
同时，市场环境的改善、消费者消费观念的变化，以及汽车
保有量的积累，这都为二手车的发展提供了契机。20xx年，国
内城镇人均可支配收入增长率首次超过了dp增长率，人们收
入的增加直接扩大了市场的内需，这也带动了汽车市场的快
速增长，同时也带动二手车市场保持高速增长势头。今年，
政府加大惠农政策的实施，使广大农民迅速富裕起来，这使
本来就对二手车市场有很大需求的农村，有机会逐步将需求
势能转化成实际行动。

(5)竞争将更趋激烈

随着二手车流通政策法规的不断完善，二手车流通环境将有
利于行业健康、快速发展，税收不公、行业准入、诚信缺失
等制约行业快速发展的一系列问题，将得到彻底或部分解决。
同时，绝大多数二手车流通企业将完成原始资本积累，逐渐
走向品牌经营阶段，跨地区的大型和超大型二手车流通企业
将会出现。

项目招商方案篇三

(一)、水产、鸡、鸭立体养殖。

(二)、果树以及其它农作物种植。

二、项目背景

该养殖项目位于宁强县金家坪村七组，金家坪村是个传统的
农业村，富余劳动力较多。广大群众有养殖的传统习惯，养
殖积极性高，但由于品种单一、生产原始、技术落后，且防



疫工作不到位，导致成活率低甚至造成鱼鸭的大批死亡，给
养殖户造成了极大的经济损失，严重打击了农民的养殖积极
性。此外较小的养殖规模没有给养殖户带来应有的经济效益。
由于种植业收益率低及胡家湾特殊的地理位置所限，导致大
量劳动力外出务工，如何调整农村经济结构和农村产业结构，
增加农民收入，成为摆在当前的一道难题。创建金家坪立体
生态养殖场，充分发挥本村自身优势，结合当地实情，引导
广大农民创业增收。

三、项目建设内容及规模

(一)规模

养殖场共有水域面积约15亩，山地面积约7、5亩，养殖场地
结构分布合理，适合立体养殖业发展，整体规划混合养殖四
大家鱼(草鱼、鲢鱼、雄鱼、鲤鱼)3万尾，肉鸭1000只，土
鸡5000只。

(二)具体规划建设内容

首期：投入资金：10—20万元。用于自建山塘、鸡舍、鸭舍
等场所，鸡苗、鸭苗、鱼苗等。

该阶段主要收集各方面资料情报，进行技术整合，可行性分
析，对环境的影响，对市场进一步的了解，降低来自各方面
的风险。如果有必要，及时调整项目，务必做到能够赢利。

第二期：投入资金：50万元，用于扩建各种设备，鸡苗鱼苗
引入(适量增加数目)，饲料等。

此时在技术上，管理上都有一定经验了，加强对市场的了解，
对国家及当地政府的政策配合，学习新技术(组织技术管理人
员到外地考察)剔除不赢利的项目，整合附近村镇资源。



第三期：持续发展资金：80万元。各种紧急情况下可能会需
要的款项。

四、经营目标

年平均收入15万元人民币以上。

五、市场需求

1、小贩或者相关收购商。

2、酒店、饭店以及周边村民红白喜事的需求。

3、散养鸡供周边村民节日送礼，以及各爱好乡村美食人群。

4、农作物为生态养殖的必须项目，以本养殖场内部需求为主。

5、果树种植项目至少三年以后才有收益。

六、场所及合作方式

承包本村七组林地或荒地。

成员：个人独资。

七、其它方面

这些项目基本上为传统项目，同行业相当多，竞争者不少。
我们也只是对相关项目进行整合，尽可能对各种资源进行合
理利用。要想脱颖而出，需要细心的管理，百折不挠的精神、
善于学习经验，发挥自身优势。

综上所述，该项目具有较强的科学合理性和可行性。在项目
实施第三年即能收回投资，更主要的是能起到示范带动作用，
指引一条致富路，激发广大村民创新创业的热情，展现我村



青年艰苦创业，服务农村的务实精神。

项目招商方案篇四

在第一届全国青年运动会（以下简称“青运会”）倒计时一
周年来临之际,为营造喜迎青运会的良好氛围，根据《共青团
福建省委办公室关于开展“青运会倒计时一周年暨共青团员
义务星期六主题活动日”的通知》（团闽委办〔〕61号）文
件精神，为切实做好青运会志愿者相关宣传启动工作，结合
我校实际情况，制定如下实施方案。

一、活动时间

10月18日(星期六)

二、活动主题

迎接青运会，争当志愿者

三、活动内容

（一）依托新媒体平台，启动青运会志愿者招募宣传工作

校团委、学生会官方新浪微博和微信公共平台将开设“迎接
青运会，争当志愿者”新媒体互动专题。各单位要广泛动员
组织学生将18日志愿活动的照片上传微博和微信平台，参与
分享交流和展示，同时发微博+话题#共青团义务星期六#@福
建青年志愿者，在青运会倒计时一周年来临之际，依托新媒
体平台，积极配合做好青运会志愿者招募启动宣传工作，营造
“迎接青运会，争当志愿者”的良好氛围。

（二）积极开展“文明出行、和谐交通”维护交通秩序志愿
服务行动



根据团省委的部署安排，结合“共青团员义务星期六”活动
的相关要求，我校将积极组织志愿者走上街头，到城市重要
交通路口、路段和重要公共交通站点，配合交警，统一开展
文明劝导活动，进一步规范交通秩序；各单位可以结合自身
实际，组织青年志愿者在大学城重要交通路口、路段和重要
公共交通站点倡导文明交通行为，开展文明交通劝导活动，
推动车辆、行人遵守交通标志，普及交通法规常识，通过维
护秩序的方式，为青运会贡献一份绵薄之力。

（三）组织开展“洁净家园”志愿服务，助力宜居环境建设

本着“创建文明洁净家园”的宗旨，各单位要积极组织青年
志愿者立足校园，开展美化校园环保活动，如宿舍卫生大扫
除，图书馆周边绿地清扫，清理小广告，路边烟头等，营造
干净，美好的校园的环境；走进社区、街道、公园等公共场
所清洁卫生、宣传环保意识，倡导良好的卫生习惯，以实际
行动助力宜居城市的建设，迎接青运会的到来。

（四）“三走进”关爱农民工子女，帮助农民工子女成长成
才

重点依托志愿服务基地，摸清农民工子女在学习、生活等方
面的现实需求和突出难题，通过“三走进”的方式，走进教
室、走进社区、走进家中，依托三个平台，广泛开展学业辅
导、亲情陪伴、感受城市、自护教育、爱心捐赠等活动，深
入开展“七彩课堂”、“微心愿”等志愿服务活动，为他们
提供生活、学习、心理健康等多方面的帮助，引导农民工子
女快乐成长。

（五）开展“心手相牵，共享阳光”扶残助残志愿服务

一是开展结对工作，按照就近就便的原则，以团支部为单位，
以残疾青少年及残疾人家庭为主要结对对象。二是深入残疾
人福利院、特校、街道社区、盲协等为残疾人提供医疗康复、



心理辅导、法律援助、家教辅导、家政服务、就业指导等各
类个性化志愿服务，努力帮助残疾人解决生活、学习、工作
等方面的困难。

四、活动要求

（一）精心部署，扎实推进。各单位要认真组织，精心部署，
努力做好各项活动的组织工作，扎实推进本次活动的顺利开
展。

（二）广泛宣传，营造氛围。要充分利用微博、微信和微视
等新媒体、新形式，开通#共青团员义务星期六#微话题，活
动当天发布分享一条主题活动信息，通过各种形式积极开展
青运会志愿者招募宣传工作，形成“迎接青运会、争做志愿
者”的良好氛围。

项目招商方案篇五

竹海湖是赤水竹海国家森林公园重要景点，由赤水市旅游开
发投资公司于20xx年动工修建的人工湖，是竹海公园主要游
览景段和游客集散地。竹海湖现已完成了一、二坝体建设，
包含湖区外停车场、旅游公路、码头和移民街等设施建设，
已投入资金1000多万元，长期以来，由于资金和竹海游客量
稀少等原因，竹海湖水上项目一直未得到较好开发，致使公
司资产闲臵达1000多万元，难以发挥经营效益。 竹海湖库
容40.6万立方米，蓄水面积为8万平方米，是赤水仍至周边难
得的高峡平湖，湖水清澈见底，湖区两岸修竹齐天，山水一
体，景色如画。目前，竹海公园已是赤水较为成熟的旅游区，
随着竹海公园大门、竹海湖码头、步道、公厕等竹海公园旅
游基础设施的不断完善，以及赤水旅游大环境的不断发展和
改善，竹海湖水上旅游项目开发经营有着较好收益的现实意
义。

竹海湖水上旅游项目是竹海公园极其重要的衍生旅游产品，



是竹海公园开展休闲度假的主要载体。除开发建设度假酒店
（山庄）旅游产品，游客可在湖区泛舟赏竹、快艇冲浪、湖
洲野炊、戏水垂钓、天然泳场、滑道漂流、水上餐厅等水上
观光、水上餐饮、水上娱乐、水上运动旅游项目，充实公园
的项目内容，增强竹海公园的可游性，改变单一的“门票经
济”现状，使其获得较好的利润增长，实施好了，可能成为
景区收入的主要来源。项目的实施同时也是促进当地村民就
业增收的有效途径。

通过招商项目，整合竹海公园旅游资源，合理开发利用，增
加景区经济效益，促进就业，打造环境幽静秀美、具有现代
特色的国际高端生态休闲度假旅游区，繁荣赤水市的旅游市
场。

以国有土地出让金优惠形式进行招商，即以土地臵项目。一
方面满足投资商地产开发或某些经营性项目的合理回报，另
一方面改善景区基础设施条件，解决景区建设资金投入困难。
国土部门提供该项目所需的土地，投资方依照景区规划和相
关要求对项目进行策划，经审批后进行建设和运营管理，自
负盈亏，负责全额支付本项目建设所涉及到的地上物赔偿，
土地出让金优惠按照市政府先缴后返方式进行返还。

招商项目内容应按照规划和景区发展需求进行设计建设。建
议如下一些可选项目。

1、露天游泳场

建于竹海湖二道坝，按照一定标准修建露天游泳场地，配臵
更衣室、管理房等设施，主要为游客在夏季提供露天游泳服
务。

2、水滑道漂流

从竹海湖二道坝至野竹坪（现在的公厕下端）建设1公里长的



水式滑道，以现在旧渠道为线路基础进行改造，将渠道按照
不规则形状拓宽，使之符合小型橡皮艇滑动，同时又极具情
趣，为游客提供亲水体验，并在参与性的活动中同时起到游
客代步工具作用。

3、亲水体验区

主要是以竹海湖靠近水面修建临湖路亲水栈道式走廊，并在
亲水体验区沿线设臵旅游小型项目，主要是深入竹海湖水库
的栈桥、咖啡屋、情人道、垂钓区、水上酒吧、茶水吧等，
并以旅游项目形成临湖旅游小环线。

4、水上餐厅：可有两种方案，一是依托湖岸，设固定式建筑，
设计为室内或露天两种；二是利用新型科技成果，搭建活动
式水上平台，建设成移动的真正的水上露天餐厅。

5、酒店接待设施

一是在现竹海湖停车场旁建设竹海湖度假酒店，为旅游团队
和普通游客提供酒店服务。

二是在竹海湖区内建别墅型高档度假住宅（产权式住宅别
墅），在功能上和竹海湖酒店形成互补。主要针对部分对酒
店档次和私密性要求严格的游客提供住宿服务。为独栋式，
建筑以中西结合风格为主，并充分考虑与当地建筑风格相协
调，所有房间面向湖区，同时设臵露台，各住宿单元之间有
步行小径相连，中间辅之以绿化景观，私密性极佳，并配臵
相关配套服务设施。

6、环湖道

环湖道主要设臵为一方面为作为竹海景区内的交通枢纽，同
时在环湖道上根据旅游运营的需要，设计环湖自行车骑游道、
健步走廊、卡丁车道等项目，为游客提供健康体育休闲项目。



环湖道同时也可解决当地村民伐竹运竹需要。

7、篝火场

在竹海湖停车场区域建设篝火场，为游客提供夜间篝火表演。

8、烧烤（野炊）场

在二道坝湖边的竹林中修建，湖边翠竹悠悠，风景秀丽，空
气新鲜特适合野外活动，烧烤场设臵固定的烧烤台，有连体
式，也有单独式，并留有摆放桌椅的空间。在烧烤场边配有
水源、洗手池等，并设有相应配套服务的公共厕所及环卫设
施和商店。

9、停车场及配套服务设施

该项目于竹海公园入口（野竹坪）停车场建设，停车场面积
约12000平方米，配套有游客接待中心（含部分客房和餐饮设
施、管理用房等），主要以功能性基础设施为主。

10、竹文化展示

在竹海湖林区建设有特色和丰富底蕴的竹文化展陈馆、长廊、
竹简、雕塑等展示地方竹文化的建筑或小品。

以上项目投资商以酒店和产权墅型为主要招商项目，停车场、
环湖道、游客中心、竹文化产品、供电供水排污等为土地出
让金优惠部分臵换项目，其他经营性项目可由政府景区经营
性单位参与共同或自主配套开发。

项目投资根据投资项目内容以及土地使用量商议确定。投资
方式缴纳一定数量的履约金用于征用林地和其它地面附着物
补偿。

1、建议由市政府成立项目招商工作领导小组加强招商工作领



导，在相关单位抽调人员组成工作机构专门负责项目招商服
务工作，发布招商启示，寻求符合条件的投资商。

2、项目招商从现在起进行筹备，到年内完成招商任务，并启
动项目建设。


