
百货商场四种促销方案 百货商场促销活
动方案(通用5篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。优秀的方案都
具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？以下是我给大家收集
整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有
需要的朋友。

百货商场四种促销方案篇一

：“金猴旺财喜迎春，折后买200减50”

活动一览表：

sp活动序号活动时间备注

1折后买200减501/7-2/5在打折的基础上买200减50，根据业
种差别可降低减让力度。

pr活动1迎春纳福财神送红包1/29大年初一向顾客派发红包。

商品sp活动

sp活动1：折后买200减50

活动时间：1/7-2/5(30天)

活动内容：

1、凡于活动期间，在本商场一次性购满200元即可在交款时
立即减去50元。



2、减免现金以单张小票为准，即单张电脑小票满200元或超
过200元都以200元计，每张小票不论金额只能减免50元。

活动细则：

2、顾客在交款时，直接按小票金额减免50元;

4、收银员在收款后，在电脑小票上加盖“买200减50”印章，
以便售后服务时核对;

5、不参加活动专柜在销售小票上注明“不参加活动”印章，
以便收银员正确收银。

配合部门：

2、各楼层督导及收银主管对导购员及收银员进行活动细则培
训，避免活动中顾客投诉;

3、企划部对活动信息进行综合整合，便于活动的宣传包装。

商品pr活动

pr活动1：迎春纳福财神送红包

活动时间：1/29

活动内容：

大年初一，凡持我商场积分卡购物的顾客，不论购物金额多
少，都可获得我们送出的发财红包一个;红包数量有限，发完
即止。

活动细则：

1、活动期间，凡到我商场积分卡购物的顾客，不论购物金额，



可获红包一个，红包为20元现金券，共送出红包100份，先到
先得，送完为止。

2、顾客凭电脑小票到总台登记领取红包。

配合部门：

总台人员核对顾客的销售凭证后，回收电脑小票作为送红包
的稽核凭据，并请顾客签字确认。

pr活动2：十五闹元宵，购物送年饭!

活动时间：2/12-2/13

活动内容：

活动期间，凡到我商场购物，即可参与此活动;两天内累计购
物金额最高的顾客即可获得我商场赠送的元宵团年饭一桌。
您可以带上您的亲朋好友，共享温馨的团聚时刻!

活动细则：

1、顾客凭2月12日及13日的电脑小票至一楼服务台登记购物
金额，并留下电脑小票作为稽核凭证。

2、顾客登记时，需留下姓名、身份证号等，获奖者凭身份证
领奖。

3、活动截止时间为20__年2月13日下午四点，本商场将
于20__年2月13日下午五点以海报形式将获奖名单公布在商场
大门口。

4、获奖者可获得我商场送出的“团年饭免费卡”一张，凭卡
至本商场三楼“桂林人”美食广场可享受免费“团年饭”一



桌。

配合部门：

财务部与桂林人协商从我商场划帐，抵扣200元的包席费用。

百货商场四种促销方案篇二

“促销”是指短期的宣传行为，目的是鼓励购买的积极性，
或宣传一种产品，提供一种服务。在零售业中促销活动是购
物中心、广场、百货商场策划出的主动自我推销的一种方式，
除用以吸引人流，还可以塑造企业、商场的形象。

百货商场四种促销方案篇三

1、采购提前二周确定dm品项。

采购应在二周前就与供应商接触，对本期dm商品的价格和数
量进行洽谈，以确定dm商品输入电脑并做变价动作。

2、企划部在采购人员确定dm商品后，到楼面收取样品进行
拍照。

dm商品如属新产品，则需采购人员通知供应商携带样品前来
拍照，并于制作过程中添入价格栏目;如属特价商品，则需有
明显标志，最后打出本期dm之初稿。

3、初稿完成后，采购人员应认真仔细核对dm初稿，如有变
化或差异应迅速更正，最后确定初稿并交企划部彩印。

4、当dm完成彩印后，通过邮递或分发等方式，传递到消费
者手中。楼面工作人员应到电脑部领取快讯清单，熟记下
期dm商品。



5、楼面人员按dm清单做出端架计划时，需遵循以下几项原
则:

a、商品相近原则;

b、整体规划原则;

c、销售额原则。

6、楼面人员核实dm商品的订单及到货情况，查看订货量是
否充足，如货量少时，则可暂时将几个商品并作一个端架陈
列;货量多时，则可做退货。

楼面人员到企划部申请pop卡:pop卡是指商场为促进销售的
广告，也称销售时点广告。凡是店内提供商品与服务信息的
广告、指示牌、引导等标志都可以称为pop广告。pop卡是介
绍dm商品品名、价格且悬挂于货架旁的广告纸，它具有强烈
的视觉效果，可刺激消费购买欲望。

7、更换端架:时间为此期dm的前一天下午18:00到晚22:00，
更换步骤如下:

c、所有新dm商品的陈列应在快讯前一天22:00前逐一完成;

d、撤除上期dm快讯商品pop卡和价签，不能有遗漏。

e、更换新dm商品和pop卡和价签。

8、新dm生效当天，楼面人员逐一检查新dm商品的电脑售价
与dm宣传单、pop卡是否一致，如有错误，立即做电脑更正。

9、为方便消费者咨询及加快收银速度，客服员与收银员应熟
记新dm商品，楼面人员检查上期dm商品价签是否恢复原价。



10、新dm商品的销售。

百货商场四种促销方案篇四

1、优雅的购物环境：布置各大卖场，营造热闹的卖场气氛和
环境。

2、优质的商品质量：活动期间，凡在卖场内找到过期商品以
及存在质量问题的商品，均可获得小礼品一份。

3、优异的服务品质：3.15当日，凡到超市购物的顾客均可到
服务台领取一份“服务质量有奖调查活动”表，填好后交回，
即可获得佳用“好口杯”一个。

4、优价的特卖活动：活动期间，推出一批特卖商品(确保质
量和品质)，超低价促销。

5、优厚的促销内容：推出一批百货和小食品进行买3送1活动。

百货商场四种促销方案篇五

(一)主题活动:主题活动的目的主要是提升整个店铺的形象和
气氛，或提高某种商品的短期销量。

(二)公益活动:公益活动一般在商场所在的社区参与社区的建
设或其它活动。此活动一般是非盈利性的，但可增强商场的
亲和力，保持商场在社区居民中良好的.社会形象。


