
场景方案类规范表达(优质5篇)
无论是个人还是组织，都需要设定明确的目标，并制定相应
的方案来实现这些目标。方案能够帮助到我们很多，所以方
案到底该怎么写才好呢？下面是小编为大家收集的方案策划
书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

场景方案类规范表达篇一

1正门区域：正门，门玻璃上贴圣诞装饰画门玻璃上贴圣诞装
饰画。门上面装饰藤条。两侧门口装饰门标两侧门口装饰门
标，户外小松树挂彩灯，缠绕彩围。正门对着阶梯对着阶梯
处摆大型圣诞树，缠绕装饰彩灯，悬挂满圣诞装饰物品悬挂
满圣诞装饰物品。采用模型鹿拉雪橇或圣诞小屋陈列于圣诞
树圣诞小屋陈列于圣诞树周围。

2前台区域：装饰藤条，圣诞袜圣诞袜。

3电梯口区域：设小形圣诞树设小形圣诞树。采用松枝围门框，
门框中央挂圣诞快乐牌(或圣诞老人像)

4等位区：等位区小圆桌中央摆小松树小圆桌中央摆小松树。
椅子装饰圣诞彩绸。以金色红色银白色为主以金色红色银白
色为主。

5展示厅：门上贴圣诞装饰物装饰物，如雪花，节日祝福语等。
顶部用藤条或吊旗围边吊旗围边。

6屋顶区：采用雪花吊顶装饰采用雪花吊顶装饰。灯框、墙顶
框、电梯上顶边框等采用圣诞吊旗电梯上顶边框等采用圣诞
吊旗或藤条装饰。

7大门口外：有条件于门口堆雪人有条件于门口堆雪人，或者
采用泡沫雪人装饰，门框挂雪花吊饰雪花吊饰。。



8柱子、墙面：粘贴图或围彩绸。

门框装饰范例小型圣诞树

藤条范例窗户贴花彩灯大型圣诞树范例搭配麋鹿拉雪橇，大
小可选飞鹿1个+跑鹿2个+站鹿2个+雪橇1个+圣诞老人规格：鹿
(1.2米高)，雪橇(1.3米长60cm宽)，圣诞老人(1米高)预计
占地面积：长5米宽2米彩绸装饰雪人布偶等网络价格：圣诞
树，大号，400左右。中号，50至100.小号，20以内。鹿拉雪
橇，大号，占地5*2米左右，1500至2500。小号，占地2*1米
左右，500至1000.松枝藤条，单独条价格，10至20左右，长
度约为2.8米，可以几节连在一起，可以和彩灯搭配一起使用。
房子，中等大小，价格500左右130*55*75cm，白色透明(带
灯)，或泡沫纸板类，中等大小，彩绸，300左右柱子，墙面
装饰1.2米x45米红色或金色圣诞装饰布。

[公司圣诞节场景布置]

场景方案类规范表达篇二

泸州刘氏汽车圣诞梦幻嘉年华

12月24日――12月27日

祥和、平静中，甜蜜的味道，神奇的礼物，无尽的惊喜，以
及刘氏汽车精心筹备地圣诞狂欢活动，将激情点燃，刹那间
心底里的所有欢乐全部释放。

购车狂欢大礼派

现场准备抽奖箱，里面存放圣诞水晶球，每一个水晶球里存
放装有写明礼品名称的纸条。由每日成功订车购车客户自行
抽取，现场开启兑奖。每日产生一等奖1名、二等奖2名、三
等奖3名、惊喜奖6名、纪念奖若干。奖品分别为：一等奖：



（每日产生1名）价值3000元；二等奖：（每日产生2名）价
值1500元；三等奖：（每日产生3名）价值500元；惊喜奖：
（每日购车客户）价值50元。

圣诞小童星征召

凡在唱歌、跳舞等方面有一定特长的小朋友，均可报名参
加12月24日、25日、26日晚举办的“幻彩圣诞”狂欢晚会，
使自己得到锻炼成长，同时还可赢取精美的圣诞纪念礼品一
份。即日起开始，无论个人还是团体均可到泸州刘氏汽车销
售展厅报名，我们将根据报名先后择优录用。

圣诞谜语有奖竟猜

节日期间，在车展活动现场，我们将结合中国节日传统举办
灯谜谜语有奖竟猜活动，只须光临我们车展活动现场即可参
加，靠您的聪明才智猜中谜语，赢得精美礼品。

圣诞老人播撒福礼

圣诞节的礼物，奇妙而又。12月24日――27日，只要您光临
车展现场就有机会获得圣诞老人送给您的礼物，在这个浪漫
的节日里收获一份特别的惊喜！（礼物派发时间根据现场人
流情况在人流相对稀少的时候为聚集人气而进行）

圣诞狂想送您惊喜

1、店内外装饰

12月5日前，完成展厅、百子图、龙城各门店圣诞氛围的营造
装饰工作。

2、dm广告



12月10日前印制，并开始在展厅、百子图、龙城各店开始发
放。

12月20日开始对城区各主要社区进行入户投递。

3、社区广告

制作广告牌（2m×1m）放置于市区各大成熟社区楼盘

4、户外广告

11月28日完成户外广告的制稿，29日开始安装。

1、通过为期24天时间的人气集合，给当晚参与活动的人员积
累较多的人气指数；

2、公司赞助数十种价值不等的商品，迎合了众多顾客贪便宜
的心理，参与性加强。

4、活动现场气氛热烈，使人过目不忘。

1、圣诞气氛必须布置到位；

2、现场秩序更为重要，销售人员、工作人员安保人员必须分
配到位；

3、其它活动也需跟进，如发放礼品、主持人等；

2、12月14日报纸四分之一，以促销为主，重点转为商品促销
以及整体活动介绍，并突出圣诞夜场。

3、发放活动传单10000份。



场景方案类规范表达篇三

圣诞节”这个名称是“基督弥撒”的缩写。弥撒是教会的一
种礼拜仪式。耶诞节是一个宗教节。我们把它当作耶酥的诞
辰来庆祝，因而又名耶诞节。这一天，世界所有的基督教会
都举行特別的礼拜仪式。但是有很多圣诞节的欢庆活动和宗
教并无半点关联。交换礼物，寄圣诞卡，这都使圣诞节成为
一个普天同庆的日子。随着中国改革开放的不断发展，每年
的圣诞节越来越受到国人的喜欢、重视。圣诞节已经成为我
国人民十分重要的一个节日，而餐饮行业是圣诞节人们聚集
的重要场所，也是越来越多的餐饮行业创收、增加知名度的
一个重要节日。过一个有中国特色的圣诞节越来越受到中国
人的关注，圣诞氛围的营造是餐饮行业圣诞节活动的重要组
成部分，为了提前烘托的'圣诞氛围，起到吸引客人的目的，
特制订圣诞环境布置方案。

一、酒店圣诞节环境布置

（1）、户外

1、在大厅外空地摆设一棵4.8米高的挂满圣诞彩铃、贺卡、
彩带、雪花、礼物等装饰物的圣诞树，高大气派，渲染氛围，
烘托节日气氛。(租金1000元每月)。

2、员工一律穿着圣诞礼服，包括门口的服务人员还可以请一
些小朋友装扮成圣诞宝宝，在门伴着平安夜的曲子手舞足蹈，
天真、活泼、可爱，增添节日的喜庆色彩，吸引客人。（费
用预算：35元×数量）

3、旋转门上面布置一个圣诞花环。

4、门前悬挂活动横幅（喷绘），拜摆放活动展架。

（2)、餐厅



1、大圣诞树棵。（90cm）

2、小圣诞树棵。（60cm）

3、小圣诞老人个。（88cm）

4、圣诞彩旗400面。

（3)大厅

1、大厅中央布置圣诞小木屋、白雪公主、白色栅栏组合或圣
诞老人鹿拉雪橇组合（此项内容费用较高（1100元），可根
据实际费用预算采纳）。

2、收银台左右两边布置两棵小圣诞树，并悬挂彩灯和装饰物。

3、收银台背景左右两边布置两个圣诞大花环。

4、大厅玻璃幕墙彩喷各式各样的圣诞图案如圣诞树、圣诞老
人，粘贴圣诞老人大头像等。

5、二楼环廊用金色蝴蝶结与圣诞花环布置。

6、节前10天前台员工戴圣诞帽。

7、大厅环廊布置圣诞彩色条幅。

二、酒店圣诞节日程安排

11月21日—23日方案确定

11月23日—27日采购到位

11月27日—30日布置到位



三、酒店圣诞节费用预算

经营场地圣诞环境布置约为2800元

印刷品约为2400元

不可预见费用约为500元

媒体宣传费用约为10000元

场景方案类规范表达篇四

（1）户外

1、在大厅外空地摆设一棵4。8米高的挂满圣诞彩铃、贺卡、
彩带、雪花、礼物等装饰物的圣诞树，高大气派，渲染氛围，
烘托节日气氛。（租金1000元每月）。

2、员工一律穿着圣诞礼服，包括门口的服务人员还可以请一
些小朋友装扮成圣诞宝宝，在门伴着平安夜的曲子手舞足蹈，
天真、活泼、可爱，增添节日的喜庆色彩，吸引客人。（费
用预算：35元×数量）

3、旋转门上面布置一个圣诞花环。

4、门前悬挂活动横幅（喷绘），拜摆放活动展架。

（2）餐厅

1、大圣诞树棵。（90cm）

2、小圣诞树棵。（60cm）

3、小圣诞老人个。（88cm）



4、圣诞彩旗400面。

（3）大厅

1、大厅中央布置圣诞小木屋、白雪公主、白色栅栏组合或圣
诞老人鹿拉雪橇组合（此项内容费用较高（1100元），可根
据实际费用预算采纳）。

2、收银台左右两边布置两棵小圣诞树，并悬挂彩灯和装饰物。

3、收银台背景左右两边布置两个圣诞大花环。

4、大厅玻璃幕墙彩喷各式各样的圣诞图案如圣诞树、圣诞老
人，粘贴圣诞老人大头像等。

5、二楼环廊用金色蝴蝶结与圣诞花环布置。

6、节前10天前台员工戴圣诞帽。

7、大厅环廊布置圣诞彩色条幅。

二、酒店圣诞节日程安排

11月21日—23日方案确定

11月23日—27日采购到位

11月27日—30日布置到位

三、酒店圣诞节费用预算

经营场地圣诞环境布置约为2800元

印刷品约为2400元



不可预见费用约为500元

媒体宣传费用约为10000元

场景方案类规范表达篇五

欢度圣诞献美容大餐

xx年12月20日至12月26日

1、限时一元秒杀区。凡是进店消费的顾客，在美容院特定的
时间里参加圣诞秒杀活动。这段时间内，所有的顾客只需要
一元，就能够参加抽奖。活动的奖品有产品试用装、体验券、
纪念品以及会员卡等，目的是为了汇聚人气，炒热美容院的
气氛。

2、活动抽奖。凡是在活动期间中在美容院中消费达到68元，
就能够获得一张抽奖券。消费者每满68元就能够获得一张抽
奖券，满136元送两张，以此类推。多买多送。特定奖一名，
奖品为港澳双人游一份;一等奖两名，美容院内冬季家庭护理
消费券;二等奖四名，美容院特色产品一套;安慰奖50名，带
有美容院logo的纪念品一份。

3、圣诞惊喜。凡是在圣诞节当天进店消费的顾客，有机会凭
借号码牌赢取美容院提供的惊喜大奖。而进店消费的前100名
顾客，都能够获得美容院内免费提供的圣诞礼品。礼品共只
有100份，先到先得，送完即止。

1、渲染氛围。在西方圣诞节是一个盛大的节日，其重要性好
比我们国家的春节一样。圣诞节有很多标志性的物件，比如
说圣诞帽、圣诞树以及圣诞老人等。为了营造节日的气氛，
大型的美容院可以在大门外放置较为高大的圣诞树，或者圣
诞老人。对于小型的美容院，就室内添置小型的圣诞树即可。
所有的员工在活动期间换圣诞装，佩戴圣诞帽。门口、门窗



上做好圣诞喷绘，同时在美容院内划分出圣诞礼品的区域，
搭配各种彩灯等装饰，以此来渲染节日的气氛，刺激顾客的
消费。

2、活动宣传。在美容院的各个服务平台中，提前一周进行活
动促销的方案的发布。制作相关的海报、宣传单以及横幅。
醒目的想大众展示这次活动。如果人员充足的情况下，比如
说美容院生意较清淡的时候，可以安排员工去周边人流量较
大街道去发宣传单和优惠券。

3、活动备注。在本次活动的优惠券印上一些节日祝福、活动
最终解释权以及裁定权归本美容院所有。并且做好进店的前
台登记，将顾客的资料详细记载好。


