
2023年项目活动内容 项目五一活动策划
方案(通用6篇)

人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。相信许多人会觉得范文很难写？下面是小编帮
大家整理的优质范文，仅供参考，大家一起来看看吧。

项目活动内容篇一

本次活动主要是针对商业广场、样板间落成、3、4#号楼开盘
及五一黄金周的促销为主。全力助推在本地市场的知名度，
促进楼盘迅速销售快速回笼资金，为即将到来的xx房产6、7、
8月份的销售淡季一个缓冲及xx金秋时节置业旺季做前期销售
奠定好的基础。

项目活动内容篇二

为丰富大家的五一长假生活，经公司研究决定，公司集体出
游一天.

走出城市，走进自然

劳逸结合，增强体质

感谢各位员工的努力工作，为加强企业文化建设，增强企业
凝聚力，增进员工情感联络。

公司所有成员

xx年4月30日

桃源仙谷



xx-xx有限责任公司

年五一员工旅游预算费用130元/人

（1）交通：全程空调旅游车53+1+1车型2辆2300元/车

（2）用晚餐：1家常餐（10人1桌，12菜1汤）30元/人/餐

（3）门票：桃源仙谷门票原价45元/人，团购价36元/人

2.暂定70人预计总费用9100元。

3.因公未能参加旅游者，公司补贴50元/人。

4.不参加旅游者视同放弃，公司不补贴费用。

5.员工旅游活动室公司为各位同仁提供的一项福利，同时也
是部门员工之间团结精神的充分体现。故旅游期间不能私自
携带眷属参加，各部门经理将在旅游当日按实际人数点名，
如发现有员工眷属参加，将以公司相关规定处理。

1.4月30号早7：00在公司门口集合，人事行政部点名，人数
集合完毕上车出发

2.在车上由人事行政部讲解关于安全问题以及卫生问题。

3.到达桃源仙谷后由各部门经理带领各组游玩（集体）

4.下午3：00在桃源仙谷门口集合。由人事行政部点名确定人
数后集合回公司附近用餐。

5.用餐结束后回公司，各部门经理向公司领导汇报游玩情况，
并争取机会，以便下次游玩。

1.在活动前加强对员工的安全教育，告诉员工一切行动听从



指挥，不准随意离开队伍单独行动。

2.往返前认真清点人数，每个员工都要听从各部门经理的统
一安排，活动时要相互关心，注意安全，在安全区域进行活
动。

3.在购买食品时，一定注意看食品信息确保食品安全。

4.审查员工的身体情况，对身体不适或患有疾病的员工劝其
不参加此次活动。

项目活动内容篇三

主力营业推广：

特别企划：《有礼有券刮刮乐/精彩好礼大碰撞》

活动办法：xx年4月29日―5月5日期间，当日购物累计满200元
即可获赠刮刮卡一张（另送礼券20元），累计满400元即送两张
（另送礼券20元），依次类推，买多送多。刮刮卡为即开即
中型。

奖项设置：

一等奖1名：奖价值400元空调一台

二等奖3名：奖价值xx元彩电各一台

三等奖10名：奖价vcd各一台

纪念奖500名：奖精美礼品1份

活动注意事项：



活动物品预备：刮刮卡、领奖登记表、计算器、抵用券领用
章、印泥等工具

礼券设置：礼券20元、礼券30元、礼券50元

特别企划：《感谢有你关照/我们加倍努力》

活动期间，顾客针对卖场环境/服务等方面的不足提出极积建
议，建议满3条者可现场领取精美礼品1份，建议被采纳者将
获得三丰特别大礼包1份。

特别企划：《致敬劳动模范/感谢优秀教师》

5月1日当天凭劳动模范或优秀教师证书之顾客，可免费领取
礼品一份。

特别企划：《超值特区/惊暴婺城》

1、电话机，每台仅售1元；（限10台/天）

2、台式灶具，每台仅售18元；（限5台/天）

3、名牌dvd，每台仅售68元；（限2台/天）

4、微波炉，每台仅售108元；（限3台/天）

5、名牌彩电，每台仅售388元；（限2台/天）

6、名牌冰箱，每台仅售366元；（限2台/天）等。

特别企划：《三丰家电五一特惠/疯狂抢购热卖8天》（特价
机型）

1、空调类：超特价10个



2、彩电类：超特价10个

《三丰冰洗再掀风暴/51狂卖全线出击》

3、冰洗类：超特价8个

4、小家电：《小家电缤纷让利/全面低价火爆进行》特价10
个

三、现场活动部分：

互动活动类

（1）、足球射门入洞赛

活动办法：5月1日―5日期间，在户外广场上将举行间断性足
球射门活动，球门设有1。2。3。4。等不同数字，射中不同
的球洞即可领取相对应的礼品。

（3）、神箭手―飞镖比赛

活动办法：5月1日―5日期间，在本百货太空广场将举行飞镖
活动，

参与者在指定区域内进行射镖，凡超过50分值即可获赠礼品
一份。

礼品为：（矿泉水、鼠标垫、钥匙扣、电话本、牙刷等）

店堂公告：

1、现场活动缤纷送

2、足《球射门入洞赛》《精彩好礼乐》《狂欢现场秀》等众
多娱乐活动每日狂欢上演，期待您的热情参与，更有众多精



彩好礼送给您。

项目活动内容篇四

邀约怎样的人群才能在基础上大幅度提升现场成交率，这点
很重要，首先以节日活动营销的角度来看，这次活动的举行
应该是注重质，质的优越性保证活动能够大获成功，而符合
这一条的人群，则是那些有意向却没有达成成交的客户以及
只差临门一脚的客户。

任何交易都是建立在需求上的，拥有需求的客户才是优质客
户，

每天的大概数量一百到二百人左右即可，因为此次营销活动
就是针对他们而举办的。

项目活动内容篇五

抽奖方式a、可在每个销售网点举办：凡是在活动期间购买xx
首饰的顾客：

单件金额在800以上元：获得4次抽奖机会，或者直接领取一
等奖一份奖品（奖品为手链一条，价值200元左右）。

奖品设置（设个4等级）：一、二、三、等奖及纪念奖。具体
内容待商榷。

1、抽奖方式b、五一幸运大翻牌：

2、幸运乐翻天、翻牌有奖x月x日―x月x日。

3、活动细则：凡顾客在xx消费金额满400元（包括400元）时
获得一次翻牌机会，600元以上（包括600元）获得两次翻牌
机会，翻牌有奖顾客可随意翻开设置于展柜的广告牌，按照



牌子上所写内容兑奖。

4、奖品设置：

（1）奖品为手链一条，价值200元左右，提供三款供顾客选
择。

（2）奖品为素银吊坠一个，价值150元左右。提供三款供顾
客选择。

（3）奖品为素银项链一条，价值80元左右，提供三款供顾客
选择。

（4）奖品为素银耳钉一条，价值50元左右，提供三款供顾客
选择。

5、加盟商可选择的增值服务：免费珠宝咨询鉴定。

各地经销商可根据当地实际情况，发布预约免费鉴定珠宝信
息。由银灵石尚总部邀请珠宝鉴定师为消费者及珠宝爱好者
提供免费珠宝咨询、鉴定。

6、xx“五保一追”大回馈竞赛活动。

银灵石尚在促销同时，与客户进行互动，一用来提高企业形
象，也是为了冲击一下销售高峰，五一珠宝促销活动竞赛内
容：

各地经销商可根据实际销售情况选择部分滞销款竞猜。消费
者可以亲自到珠宝柜台看实物竞猜价格。若竞猜价格与原标
价的误差在30元以内，不仅可以获得饰品一份，还将获得其
他款商品的特别优惠。重点宣传和推出公司的售后服务。



项目活动内容篇六

“折上折、礼尚礼、点石天天伴随你”作为广告语，
以5.1-5.4、元旦为主题，作主推产品及节日促销单张。考虑
制作制版成本问题，此促销单张正面作天花掉旗、背面为主
推产品。

2、形象场景布置

a、专卖店

点石珠宝开店属专卖店性质，店口及橱窗进行精心布置。专
卖店门口设置5.1-5.4树两棵(5.1-5.4树之上均悬挂糖果)、
彩花带十米、雪花喷字、天花悬挂吊旗及小型饰物，并且在
适当位置添加气球。

b、店中店

点石珠宝开店属店中店性质，对其通道口将进行精心布置。
在通道口设置5.1-5.4树两棵(5.1-5.4树之上均悬挂糖果)，
店场天顶悬挂掉旗及小型饰物，彩花带十米。

c、专柜

点石珠宝开店属专柜性质，由于商场进行统一管理及受场地
限制，专卖店门口设置5.1-5.4树一棵(5.1-5.4树之上均悬挂
糖果)，店场天顶悬挂掉旗及小型饰物，彩花带十米。

3、节日形象pop

节日形象pop配合dm单页同时使用，以5.1-5.4、元旦为主题，
并且配合节日促销活动项目，并且追加冬季主推产品。节日
折扣酬宾、用于吸引顾客形成强力的视觉冲击力。



4、形象气球

此次活动将是推动企业形象的有利时机、广告气球具有成本
低、烘托气氛较强的特点，点石珠宝5.1-5.4、元旦两节促销
活动将大量使用气球做流动广告，凡进入店内的小孩均赠送
形象气球。

5、糖果

12月24.25日、12月31日―1月1日凡进入点石珠宝的消费者均
可获得节日糖果赠送，这是留住消费者并且抓住消费者心理
极有效的方法。

6、情侣套餐

此次活动期间点石珠宝特别推出情侣套餐，凡在节日期间购
买情侣装的顾客均可赠送精美礼品一份。

7、金卡

凡在活动期间一次性购物满1500元的顾客送金卡一张，此卡
可享受折上折的优惠。(如原价1000元的首饰五折的基础上再
进行八折优惠:1500×50%×80%)

8、vip卡

凡在活动期间一次性购物满1000元的顾客送vip卡一张，此卡
可享受折上折的优惠。(如原价1000元的首饰五折的基础上再
进行8.8折优惠:1500×50%×88%)

9、凡一次性购物满500元的顾客送精美礼品一份。

10、库存积压品可按金卡打折。


