
2023年线上生日创意方案(大全5篇)
为了确保事情或工作得以顺利进行，通常需要预先制定一份
完整的方案，方案一般包括指导思想、主要目标、工作重点、
实施步骤、政策措施、具体要求等项目。方案对于我们的帮
助很大，所以我们要好好写一篇方案。以下是我给大家收集
整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助到有
需要的朋友。

线上生日创意方案篇一

情侣间的纪念日，总会千奇百怪多种多样，相识纪念日、确
定关系纪念日、情人节……但是，生日这一天，总会透出更
有意义的意味。每个人的生日都是独属于自己的，却又是最
需要和别人一起分享的。如果在这一天，爱着的那个人肯花
些心思给自己，那份惊喜一定难以忘记。

创意方案：可以选择一个相对来说有意义的生日，或者是自己
“另有打算”的一个生日。目的地，可以选择海边，面对大
海，总能让浪漫的事情更显浪漫。

计划一开始，可以保持表面的平静，但也不用刻意冷淡，总
之，不要让对方看出你暗自得意或是欲盖弥彰，不然，到时
候稍一“逼问”全盘泄漏，可就什么惊喜都没有了。只要随
意地建议对方去海边过个生日就可以了，而且面对大海，应
该没有几个人会拒绝吧。

到达目的地后，也不要一下就进入主题，前戏越低调，惊喜
越美妙。一样可以“随意”地提议：不如就随便在大排档里
吃一顿吧。这样的建议通常都会让对方的心情一下子降到最
低点，甚至会觉得你不够真心，不过，没关系，一切都是为
了烘托气氛。



“随意”的晚饭后，带对方到一家面朝大海的饭店，选择一
个周围都没有人的位置坐下，一边倾听海浪声，一边慢慢品
尝甜品，当然，这些都需要提前安排好。时间流逝，等到对
方觉得这个生日就快要这样平淡的结束时，告诉他（她），
要回酒店拿生日礼物，让他（她）闭上眼睛在这里等自己，
当然，事实上生日礼物早带在身上。等他（她）睁开眼睛的
时候，发现眼前站着一位自己小时候的好朋友，一定会感到
很惊讶、很兴奋。接着第二位、第三位……好朋友一个接一
个地出现在自己面前，一定会让他（她）难以置信，因为这
些好朋友才刚刚给自己打过电话并送上了生日祝福（当然是
事先排练好的），没想到居然一个个都出现在面前。

这时大家一起举杯庆祝，伴随着乐队演奏的生日快乐，再加
上海滩绚丽的烟花，一定会令对方惊喜连连。可以请到对方
的好朋友，特别是小时候的好朋友，绝对可以表明你对对方的
“故事”谨记在心，并且和对方的好朋友“打成一片”，这
样的认知一定会给你加足分量，让情人间的归属感更加强烈。

线上生日创意方案篇二

活动目标：

1.认识并了解一些常见的交通信号、交通标志和交通标线的
作用。

2.知道出行要按交通标志行走，要服从交警指挥，有初步的
交通安全意识。

活动准备：

1.教师与能力强的幼儿一起排练情景剧《过马路》。

2.常见的交通标志和信号，如红绿灯、人行横道、过街天桥、
地下通道的交通标志等。



活动过程：

1.导入活动。

(1)教师：”今天我要带我的孩子出去玩。我们要过马路了，
请你们仔细看，我们是怎样过马路的?”

(2)教师和幼儿一起情景表演：教师扮演家长，幼儿扮演孩子，
在创设好的情景里，表演过马路。孩子没有牵家长的手，在
马路上乱跑，这时一辆汽车开来(另一名幼儿当司机)差点撞
上孩子的情景。

2.组织幼儿讨论。

(1)刚才发生了一件什么事情?为什么会发生这种事情?

(2)过马路应该走什么地方才正确和安全?

(3)幼儿讨论后教师小结：我们在过马路时，要左右看，要从
斑马线上过马路。

(4)教师出示红绿灯、人行横道、过街天桥、地下通道的交通
标志，请幼儿识别。

教师：“你认识这些标志吗?它们表示什么意思?”

(5)教师：“你还知道哪些交通标志?它们是什么样子的?表示
什么意思?”

3.讲述交通事故案例：

教师：“你觉得为什么会发生车祸的呢?”(幼儿交流讨论可
能发生车祸的原因)

教师：“发生车祸太可怕了。为了不让这样的事情再发生，



交通管理部门设计了很多交通信号和交通标志，提醒大家要
注意交通安全。”

4.认识常见的交通标志和信号。

(1)分组交流。

教师：“老师知道你们搜集了许多交通标志，现在请把你的
记录单和好朋友交流一下。看看哪些是一样的，哪些是不一
样的?你是在哪里看到这种标志的?表示什么意思?把你认识的
标志介绍给你的朋友，对那些你还不认识的标志可以从好朋
友那里寻找答案。

(2)集体分享。

教师：“请每组推荐一个代表来介绍你们小组的交流成
果。”

教师：“小朋友介绍的交通标志到底对不对呢?我们一起来查
一查。”

5.欣赏并学习交通儿歌。

(1)教师示范朗诵三字儿歌：

过马路左右看人行道才安全

过街桥地下道不停留不玩闹

(2)幼儿说说儿歌里说了什么，巩固过马路的礼仪，用多种形
式和幼儿一起朗诵儿歌。

活动延伸：

1.区域游戏时，引导幼儿设计交通标志。



2.日常生活中，引导幼儿做一个“交通安全小卫士”

线上生日创意方案篇三

活动目标：

1．乐意与同伴共同设计、筹备有趣的生日会。

2．乐意主动表达自己的想法，能和同伴一起商议并解决问题。

活动准备：

每组一份装饰设计表和食品计划表。

活动过程：

一、确定“小寿星”名单，商讨如何布置生日会场

2．幼儿根据生日统计表确定要过生日的幼儿名单，大胆讲述
自己的想法。

3．教师：小朋友的主意都不错，那我们先来讨论一下怎样布
置一个有趣的生日会场，告诉大家为什么要这样布置。

4．我们也来听听过生日的小朋友的想法。

5．教师：请大家举手表决如何布置生日会场。

二、明确布置生日会的主要任务

2．幼儿相互讨论，说说可以用彩色纸做的蝴蝶结、气球、彩
带、美羊羊玩具等装饰会场。

3．教师：接着我们要制定食品计划。在生日会上，我们通常
会准备哪些食物呢？



4．幼儿自由分组讨论，填写相应的计划表，教师巡回指导。

5．教师：请小朋友把自己这组讨论的结果进行统计和登记。

6．请每组幼儿派一个代表说说自己组制定的计划。

7．教师：小朋友的活动计划都做好了，真不错，那我们开始
准备材料吧。

线上生日创意方案篇四

价格折扣

方案1错觉折价--给顾客不一样的感觉

例：“花100元买130元商品”错觉折价等同打七折但却告诉
顾客我的是优惠不是折扣货品。

方案2一刻千金--让顾客蜂拥而至

例：超市“10分钟内所以货品1折”，客户抢购的是有限的，
但客流却带来无限的商机。

方案3超值一元--舍小取大的促销策略

例：“几款价值10元以上的货品以超值一元的活动参加促
销”，虽然这几款货品看起来是亏本的，但吸引的顾客却可
以以连带销售方式来销售，结果利润是反增不减的。

方案4临界价格--顾客的视觉错误

例：10元改成9.9元，这是普遍的促销方案。

方案5阶梯价格--让顾客自动着急



例：“销售初期1-5天全价销售，5-10天降价25%，10-15天降
价50%，15-20天降价75%”这个自动降价促销方案是由美国爱
德华法宁的商人发明。表面上看似“冒险”的方案，但因为
抓住了顾客的心里，对于店铺来说，顾客是无限的，选择性
也是很大的，这个顾客不来，那个顾客就会来。但对于顾客
来说，选择性是唯一的，竞争是无限的。自己不去，别人还
会去，因此，最后投降的肯定就是顾客。

方案6降价加打折--给顾客双重实惠

例：“所有光顾本店购买商品的顾客满100元可减10元，并且
还可以享受八折优惠”先降价再打折。100元若打6折，损失
利润40元;但满100减10元再打8折，损失28元。但力度上双重
的实惠会诱使更多的顾客销售。

二、奖品诱惑

方案7百分之百中奖--把折扣换成奖品

例：将折扣换成了奖品，且百分之百中奖只不过是新瓶装老
酒，迎合了老百姓的心里中彩头，而且实实在在的实惠让老
百姓得到物质上的满足，双管齐攻收销匪浅。

方案8“摇钱树”--摇出来的实惠

例：圣诞节购物满38元即可享受“摇树”的机会，每次摇树
掉下一个号码牌，每个号码牌都有相应的礼物。让客户感到
快乐，顾客才会愿意光顾此店，才会给店铺带来创收的机会。

喜庆元素，互动元素，实惠元素让顾客乐不思蜀。

方案9箱箱有礼--喝酒也能赢得礼物

例：此方案涉及的顾客多，且没有门槛要求，所以是最为广



泛应用的。

第三节时间积累

方案10退款促销--用时间积累出来的实惠

例：“购物50元基础上，顾客只要讲前6年之内的购物小票送
到店铺收银台，就可以按照促销比例兑换现金。6年一退的，
退款比例100%;5年一退的，退款比例是75%;4年一退的，退款
比例是50%……”。此方案赚的人气、时间、落差。

方案11自主定价--强化推销的经营策略

例：5-10元间的货品让顾客定价，双方觉得合适就成交。此
方案要注意一定先考虑好商品的价格的浮动范围。给顾客自
主价的权利仅仅是一种吸引顾客的方式，这种权利也是相对
的。顾客只能在店铺提供的价格范围内自由定价，这一点是
保证店铺不至于亏本的重要保障。

方案12超市购物卡--累计出来的优惠

例：购物卡的有点稳定了客源，双赢，广告效应。

变相折扣

方案13账款规整--让顾客看到实在的实惠

例：55.60元只收55元。虽然看起来“大方”了些，但比打折
还是有利润的。

方案14多买多送--变相折扣

例：注意送的东西比如“参茸产品”可是是“参茸”也是可
以是“参茸酒”也可以是“参茸胶囊”。其实赠送的商品是
灵活的。



方案15组合销售--一次性的优惠

例：将同等属性的货品进行组合销售提高利润。

方案16加量不加价--给顾客更多一点

例：加量不加价一定要让顾客看到实惠。

一：顾客--以人为本的促销艺术

按年龄促销

方案17小鬼当家--通过儿童来促销

例：六一儿童节让孩子自己选择喜欢的玩具在导购阿姨的陪
伴下自己当家选物品，父母在休息区等候付账。注意时间点，
立足点，促销方案，细节取胜。

方案18自嘲自贬--中年人最求实在

例：一家饭店门前门帘为“却山珍少海味唯独便宜，无名师
非正宗图个方便”横批“隔壁好小吃店。自曝取点却突出有
点”便宜，方便“。

方案19主动挑错--打动老年顾客的心

例：将有瑕疵的货品，主动写明瑕疵来出售，让顾客主动挑
错，得到客户信任。

方案20”欢乐金婚“--即做广告又做见证人

方案21”寿星“效应--让寿星为店铺做广告

三、性别促销



方案22英雄救美--打好男性这张牌

例：美国一家烟草店铺，橱窗中一位美女被香烟压着并向往
来的男性求救，只要男士卖掉香烟美女就可以从困境中出来。
此方案目标明确多重心里的把握适应性强等特点。

方案23挑选顾客--商场促销的”软“招

例：一家服装店打着女性专店男性谢绝入内的牌子，为男性
安排休息区，女性选购商品又保证了私密性。

方案24赠之有道--满足女顾客的”心“需求

例：赠送的是成套商品中的一种如被套，这样顾客为了配齐
整套的货品又来购买增加了店铺销量。

方案25”换人“效应--给女性不一样的感觉

例：服装店推出广告”带着几十元钱来这里，我们保证给你
换一个人“，来店顾客接收店铺的搭配服务，给人一种焕然
一新的感觉，并且接收”换人“销售的女性顾客适当给予一
些折扣和小礼品。

方案26爱屋及乌--做好追星女孩的文章

例：将流行的东西附加赠送给追星的女孩，提高销量。

方案27”情人娃娃“--让单身女性不再孤单

例：在情人节，推出购物即可领”情人娃娃"加上广告的宣传
达到好的效果。

线上生日创意方案篇五



1、给孩子们营造宽松、快乐的心理环境，物质环境，使他们
充分感受到幼儿园生活及成长的幸福与快乐。

2、引导幼儿积极主动地参加生日庆祝活动，培养幼儿在活动
中大胆表现自己。大胆与同伴交往的能力，增加自信心。

二、活动准备

1、各班组织该月过生日的幼儿做好自我介绍(可老师引导)

2、预订蛋糕，邀请该月过生日小朋友的家长参加(需提前通
知)

3、准备好生日礼帽、生日歌曲、小礼物及音响、化装品、场
地。

三、活动过程

1、活动开始致词。

2、过生日小朋友的自我介绍(班别、姓名、今年几岁、爱好
等)

3、送礼物给生日的小朋友并带上祝福语。

4、唱生日歌，许愿、分享生日蛋糕。

5、拍大合照留念。

幼儿园过生日活动方案


