
七夕活动促销策划方案 七夕节促销活动
方案(精选6篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。写方案的时候
需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？以下是我给大家
收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮助
到有需要的朋友。

七夕活动促销策划方案篇一

型动七夕，我们约“惠”吧！

主题说明：

七夕是我国传统节日中最具浪漫色彩的一个节日。随着精神
生活水平的.提高，加上各行业商家每年的宣传炒作，七夕俨
然成为情侣必过的节日。

借“七夕”来临之际，将运动、情侣、约“惠”三者结合，
配合卖场促销活动，营造浓郁情人节消费气氛。

“情侣运动套装，让爱更有型！”

二、活动时间

20xx年8月11—13日

时间说明：星期日、星期一、星期二

三、适用范围

cba全国零售终端



四、活动目的

吸引情侣消费者，促进夏装销售，提升客流，扩大消费群体。
提升cba品牌的区域知名度和影响力，扩大市场占有份额。

五、活动内容

六、终端物料

x展架、吊旗、中带贴、层板贴、地贴、折扣挂牌、短信宣传、
商场广播稿、dm单

七、短信、广播稿

七夕到了，我们约“惠”吧！活动期间，cba全场所有商品5.5
折！七夕节当天，更有“生双成对”特惠活动，购买两件及
以上商品，即打四折。我们约“惠”吧，运动让爱更有型！

八、dm单设计

九、物料展示

地贴设计图，地贴场景图

（20xx.08.06）

七夕活动促销策划方案篇二

活动主题：xx美容院连锁店，和您一起共度浪漫七夕

xx美容院连锁店活动时间：2021年x月xx日—x月xx日

二十到五十岁人群



2、准备好精美的小礼物，在宣传的时候，送给女性顾客；

3、精心布置活动场地，争取创造出一个浪漫的节日气氛；

4、在社区和校园贴上宣传的海报，并且派送优惠券；

5、可联合花店、电影院、珠宝商、婚纱摄影机构等商家共同
促销，提升美容院七夕活动的影响力。

1、折扣促销——足部理疗按摩

在七夕当天，我们以折扣的方式，向顾客提供优惠的服务，
可以吸引大量的客源。七夕优惠促销活动，要突出情人节的
文化氛围。这一天，是情侣们相聚在一起的`日子，美容院连
锁店要以此为主题，让男女情侣顾客享受到“浪漫七夕”活
动带来的优惠和折扣。所谓千里之行始于足下，在浪漫七夕
当天，美容院连锁店可以推出“足部护理”的优惠活动，可
以让我们的顾客真正的感受到实惠和关爱。

2、捆绑促销——男女美容套餐

七夕促销，美容院连锁店要改变以往的营销方案，将男女情
侣顾客“捆绑”在一起，向其推销。例如在情人节当天，推出
“男女美容套餐”。在七月初七当天，购买该套餐的男女情
侣，可以享受一次spa水疗，中医全身按摩一次，并且免费获
得一张vip体验卡。该套餐是针对情侣的，所以属于双人消费
套餐，在消费的时候，可以男女两个人一起使用。

3、情浓一生，真心表爱意（充值送）

情人节当天所有来美容院的女士充值即送一只玫瑰花（共200
支，送完为止）凡是情侣上进店送精美礼物一份。另外上午9
点—晚上21点，每个小时的整点本店将抽出一名幸运客户送
惊喜，奖励神秘礼物一份。



4、情人节爱情大片

不少人选择去电影院观看电影，凡是情侣在情人节当天进店
消费即可获得电影票2张。

5、七夕闺蜜价

凡旧客带新客到美容院做美容，则推出“七夕闺蜜价”，在
原有的价格基础上减免约99元、199元、299元。

1、美容院连锁店可以和附近的花店合作，在活动的当天，向
满1000元的情侣赠送99朵的玫瑰。

2、美容院连锁店推出的套餐一定要有期限，最好是一到三个
月之内，过了期限则无效。

3、在活动开始之前，用鲜花和气球装饰店内，营造情人节的
活动气氛。

4、在情人节当天，赠送员工一些小礼物，例如巧克力和鲜花，
让员工也感受到美容院连锁店的用心和爱护。

5、美容院连锁店促销，一定要有针对性，切记不可哗众取宠。

七夕活动促销策划方案篇三

1、“七夕节”今昔不同：

这是一个传统节日，现在人们并不过这个节日，只是商家借
来炒作。因此，单纯以“七夕节”作为诉求，参与的人不会
很多。

2、巧妙时机奥运前：



“七夕节”刚好在奥运会前一天，可借奥运会之光，开展关
联商品销售和促销活动，比如电视、音响等相关商品。

3、盛夏时节，季节性商品畅销：

夏季酷热，夏凉商品、夏补商品、夏季服装正热销。

4、我司各店商圈特性：

除洪梅外，都在工业区，外来人口较多，以年轻人为
主，“情侣”是一个可以炒作的话题。休闲食品、生鲜商品、
日用杂品好卖。

1、提高来客数。

2、传播企业形象。

7月24日至8月7日，共12天

共联、洪梅、火炼树、大岭山、丰泰、树田、西乡共7店

情定七夕，乐迎奥运

七夕、奥运主题商品：糖果、饼干、蜜饯、饮品、休闲食品。

上要有“奥运新装备展示区”标题）。

活动一：1元彩电送，欢乐迎奥运（限洪梅、树田、西乡三店
做）

7月26、27日和8月2、3日，凡在我店家电区购物一次性金额
满78元以上者，凭电脑小票（手工销售传票不可以）到店头
抽奖处参加抽奖活动，156元抽2次，234元抽3次，312元抽4
次，390元抽5次，最多抽5次。



小票金额以整数计，零头不计。小票当日有效，盖章作废。

抽中红色乒乓球者获奖，只需一元可购买指定彩电一台。凡
未抽中者，送水一瓶。奖品数量有限，送完即止。

活动二：七七相会，“七喜”临门

8月7日，凡是在我店购物的顾客，如果电脑小票上的.单号尾
数是77，凭电脑小票到服务中心可领取“百事2升装+七喜2升
装”一套。小票当日有效，盖章作废。

dm广告

1、材料与工艺：105双铜，对折。

2、开本及页数：大度16开4个p。

3、单品数：84个。

4、制作：7月20日交广告公司制作。

5、交货：7月23日上午。

手绘pop

1、材料与工艺：室内背胶，过哑膜。

3、设计：袁主管设计，7月18日开始。

7月23日晚全部到位，由各店美工负责。

十、效果评估



七夕活动促销策划方案篇四

20xx年xx月xx号——20xx年xx月xx号20：00

走对80步，尽可能快，别掉水里。小伙伴只需要不断踩着图
案快快前进即可。很简单吧，谁都可以会玩，但并不是谁都
能玩得很好噢，小伙伴，不服来战！

我们通过排行榜的名次给用户发放奖品，并可以设置一定概
率的幸运奖，让即便觉得自己速度不快的.粉丝也可以拼人品
赢得幸运奖。

一等奖：鲜花+情人节专享蛋糕一个+客房一晚

二等奖：鲜花+手工巧克力一盒+x观影卷2张

三等奖：鲜花+迷你小缤纷慕斯一盒

幸运奖：xxx官方微信商城20元代金卷一张

1、手机号码为兑奖重要凭证，填写应当真实有效，如若有误，
作废处理；

2、代金卷只能在金冠好运来官方微商城购买兑现使用

3、本活动最终解释权归金冠好运来蛋糕店所有。

关注xxx官方微信点击图片或发送关键字“七夕”，到xxx官
方微信参与活动！或进入主页菜单点击活动专区“七夕走鹊
桥”参与！

请中奖的微友凭领奖时间：

20xx年8月16日—晚上8点前过时作废。



七夕活动促销策划方案篇五

七夕情人，真爱无限

20xx年x月xx日至x月xx日

年龄在23岁-45岁之间，衣着有品味，特别是开私家车的女士
及美容院顾客；

美丽心意卡可享受九重特惠：

1、任选基础护理项目十二次；

2、任选身体护理项目四次；

3、获赠"爱意无限"客装产品礼盒一套（特别包装）送给丈夫
（男朋友）；

5、获赠女士专用洁面乳一支；

6、赠女士肾部保养护理一次；

7、获赠爱情誓言卡一张，参加"最佳情话评选活动，有机会
获得精美奖品；

8、当天落订可获九折优惠；

注：或结婚时间在三年以上（含三年，以结婚证书为准）可
再获九折优惠（折上折）

1、宣传重点时间：活动前五天

2、宣传手段：

a、派单（主题：致女士的一封信）；



b、悬挂横幅（活动主题）；

c、海报张贴或x展架展示（活动内容说明）；

d、夹报；

e、美容院女性会员宣传，要求带给其丈夫或男朋友；

f、其它；

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师（美容顾问）相应
任务指标，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

5、可联合花店、西餐厅、女士服装专卖店等商家共同促销，
提升活动的影响力；

七夕活动促销策划方案篇六

xx月xx日-xx月xx日

在一个叫好想你的地方好想你

全国指定专卖店

好想你官方微博或微信粉丝

(祝福语格式范例：亲爱的老婆，我在一个叫好想你的地方好
想你，我爱你，你是我永远的情人。我在xx市xx路)

2.所拍摄照片要体现一定的美感;

4.转发成功后凭手机显示微博、微信分享即可进店领取礼品
一份。



xx微信公众账号——xx

微信方式参与好想你七夕节活动流程：

微信朋友圈—拍照—确认(保存)—@提醒谁看(可见范围公
开)—点击添加按钮—选择五个以上好友—点击完成按钮—点
击发送按钮—完成照片分享。

大胆爱!微信晒出来——微信七夕论坛活动

七夕，爱恋的'季节，还把你的爱深埋在心底?no!这不是年轻
们应该做的事!

这个七夕，微信三重活动来报道，不管是你的简单爱、华丽
爱还是调皮爱，微信邀你一起，在对话里，在群聊里，在朋
友圈里，大胆晒出来!晒出你的爱，还有微信特制耳机等着你
来拿!

大胆爱!微信晒出来!


