
最新学校招生宣传的策划方案 招生策划
宣传方案(实用5篇)

方案在解决问题、实现目标、提高组织协调性和执行力以及
提高决策的科学性和可行性等方面都发挥着重要的作用。那
么我们该如何写一篇较为完美的方案呢？接下来小编就给大
家介绍一下方案应该怎么去写，我们一起来了解一下吧。

学校招生宣传的策划方案篇一

市幼儿园东校区(九天南路)：小班90人

市幼儿园南校区(红兰南路93号)：小班120人

市幼儿园北校区(海新西路8号)：小班200人

凡20xx年9月1日----20xx年8月31日出生，户籍、住址在台城
老城区(东至通榆河，南至泰东河，西至东台镇行政所辖区域，
北至经济开发区)、身体健康、智力正常的幼儿均可报名。

请家长陪同幼儿于20xx年7月10日上午8:00——11:00带户口
簿、房产证、身份证原件及两张两寸幼儿照片就近到市幼儿
园相应园区报名。

保育教育费 每生1600元/学期(录取后收费)

幼儿报名时，家长可以为幼儿自主选择两个园区作为第一选
择和第二选择 (注：南校区、东校区不可同时选)。录取新生
时，如果“第一选择”该园区的幼儿数超过该园区招生计划
数时，则从 “第一选择” 该园区幼儿名单中采用电脑派号
的方法产生该校区新生录取名单;如果“第一选择”该园区幼
儿数不足计划招生数，则所差名额从“第二选择”该园区幼
儿中电脑派号产生。



一经发现使用假户口本、冒用他人姓名入学者，一律取消入
学资格;园区间幼儿不调整。

学校招生宣传的策划方案篇二

（2）为学校的`发展做贡献；

（3）为学生提供社会实践机会。

本活动由招生工作办公室主办。

我校在校本科生及研究生。

（2）培训时间及地点：另行通知

（2）活动时间：寒假期间

（2）学生上交活动总结时间：20xx年3月15日前

（1）活动方式

招生宣传志愿者利用寒假回家的机会，携带招生办统一印制
的宣传资料，回到所在毕业中学，向学校领导、老师宣传介
绍我校的相关情况以及本科招生的有关政策等，与高中在校
学生，特别是毕业生分享大学生活的心得体会；解答学生提
出的一般性问题，如学校基本情况、招生计划、专业设置、
校园文化生活等，并动员优秀学生报考我校。

（2）考核办法

活动过程中，招生宣传志愿者应认真做好调查研究，包括总
体效果、中学及考生对学校招生工作的意见和建议，最后以
调查报告形式报招生办公室。招生办公室将与有关部门协调，
将此次活动纳入学生社会实践活动之列；对学生提交的调查



报告认定为优秀的，将依据学校社会实践相关规定予以记学
分、评选社会实践先进个人、给予物质奖励等。

（3）为学生提供社会实践机会。.。.。.

学校招生宣传的策划方案篇三

・寒假招生背景：

时光飞逝，还有半年又即将迎来20xx年的高考，同时又将有
一批华农大学子走进了这陌生而充满梦想的校园。我校是一
所传统和创新兼并，文化和科技共荣的综合性大学，在新的`
时机也面临着新的挑战。由于大家一直对我们华农存在误解，
简单的认为华农大是所学农业专业的学校，学校的优质生源
吸纳成为了历年的问题。为了扭转这个尴尬的局面，学校决
定大力开展寒假招生工作，让大学生回到各自的高中母校，
宣传华农大的基本校情。

为此，寒假招生是能让高三学子和家长在第一时间真实直接
了解华农大的有效途经。

・寒招目的：

为了营造更好的学习氛围，吸纳更多优质考生报考华农大，
学校决定抢抓时机，大力开展寒假招生工作，让大学生回到
高中母校，宣传华农大的基本校情，领略我校的百年风采，
介绍当前的人才培养方案，同时解读他们对华农的“农”的
误解，让华农是所综合性大学的观念得到有效传播。同时为
自己的师弟师妹引导正确的大学方向，分享高考的经验，让
他们树立明确的奋斗目标，激励他们攀登人生的第一座大山。

・寒招主题：

情系芬芳紫荆，爱返青春校园。



・寒招时间：

每所学校寒招持续时间：约2小时

・参与人员：

佛山二组全体成员

・参与学校：

桂城中学、南海中学、艺术高中、罗村高级中学

・寒招形式：

・寒招流程：

1、前期工作：

1.1：组建联系方式：加飞信，成立q群，微信群，官方微博。

1.2：小组会议：召开小组会议，小组成员彼此相互认识，介
绍寒招内容，确定寒招时间，寒招到访的学校，寒招的方式，
介绍评优工作。

1.3：物资运输：由组长和副组长负责物资的保管，运输和分
发。

1.4：宣传视频拍摄：定于大一军训前一两天拍摄本小组的宣
传视频，预计十七人，简单介绍华农大十七个学院，说一句
华农欢迎你，以简单的形式体现华农人才培养的综合性。最
后交给组员负责编辑，最后提交给组长。

1.5：联系校方：在大学放假前联系校方，介绍寒招对母校的
好处，说明寒招的形式，确定寒招当天日期和允许寒招时间
段。



1.6：飞信华农校情：向小组成员发送飞信，内容为华农校情，
简单的背诵一下，心理有个概念。

1.7：寒招前统计：统计到每所学校的寒招人数，决定交通方
案，集合地点，集合时间，人员分组：摆摊组，宿舍组，课
室组，宣讲组。

1.8：踩点：回校预先宣传，熟悉校园环境，确定摆摊地点，
在不影响正常的教育秩序，在课室内传播寒招消息，顺道探
访老师。

2、中期工作：

2.1：到校准备：点齐物资（海报每学校两张，招生简介，书
签，调查问卷，相机，明信片，剪刀，透明胶，手提电脑，u
盘内含宣传视频，kt板，便利贴）

2.2：成员分工：

2.2.1：摆摊组：人数约5人，选址在人流集中的地方，时间
约1个小时。 负责内容：1.摊位的摆设，布置，含桌椅的租
借和返还。

2.海报的张贴，张贴在显眼地方，如转角位。

3.用手提电脑播放宣传视频。

4.现场的咨询，包括完成学生调查问卷的分发和回收，

给完成问卷的同学派发明信片一张作为答谢（2人）

5.宣传简章和书签的派发（1人）

6.组内自制宣传单的派发（1人）



板心愿墙，把高考心愿写在便利贴，贴在心愿墙 即可，拍照
的负责。

8.拍照（1人）

2.2.2：课室组：人数约3人，高三教学楼，课间时间或放学
时间。

负责内容：1.宣传简章和书签的派发，一班一张简章，一套
书签（1人）

2.组内自制宣传单的派发，每班两张（1人）

3.现场解答疑问。

4.拍照（1人）

5.到老师办公室完成老师调查问卷的派发和回收， 给老师派
发明信片和书签作为答谢（2人）

2.2.3：宿舍组：人数约3人，高三宿舍楼，午休前或放学时
间。

负责内容：1.宣传简章的派发，每宿舍一张（1人）

2.组内自制宣传单的派发，每宿舍一张（1人）

3.现场解答疑问。

4.拍照（1人）

2.2.4：宣讲组：人数约3人，高三课室，5-10分钟。

负责内容：1.简单的介绍华农大校情，分享大学经历，分享
高考经验（2人）



2.播放宣传视频。

3.维持宣讲纪律，注意现场气氛。

4.派发给师弟师妹的一封信。

5.拍照（1人）

2.3：寒招结束：全体合照留念，收拾剩余物资，打扫现场环
境，发微博展示成果。

2.4：致谢：电话或当天口头向学校领导致谢。

3、后期工作：

3.1：问卷的整理：由组长或副组长统计归纳，记录数据。
（约1天）

3.2：照片的回收：负责拍照的小组成员把照片发送给组长，
组长分类整理。 （约2天）

3.3：小组工作记录表：组长完成小组工作记录表。（约1天）

3.4：小组成员评优：群邮工作记录表，以此为参考评优，各
小组成员在规定时间内短信投票反馈评优对象，由组长或副
组长完成统计并公布。（约3天）

3.5：志愿者自评表：群邮自评表，并由组长逐一回收。
（约3天）

3.5：骨干工作总结：组长和副组长完成骨干工作总结。
（约1天）

3.6：工作成果展示视频：由副组长负责。（约1星期）



3.7：“微博志愿微分享”记录表：由副组长完成。（约1天）

3.8：所有资料的归总：组长负责回收所有资料，命名，压包，
发送。

・应急预案：

1.下雨：保管好物资的存放，以防弄湿。

摊位设在干爽处，不妨碍交通要道。

2.寒招反应冷淡：寒招人员要采用积极友善的态度，和蔼的
语气，拉近距离，互相沟通。

3.母校门卫阻拦：电联母校的相关负责人，批准允许进入寒
招。

学校招生宣传的策划方案篇四

虽然说圣诞，元旦刚过去不久，“双蛋”好像离我们还很远，
但是作为专业的辅导学校的招生人，应该对于全年的招生宣
传活动做一系列详细的策划，下面633英语单词速记济南中心
专门给大家设计了“双蛋”的招生策划案，亲们可以先囤货
哦!

活动时间：

12月全月招生季;1月1日9：00—12：00

活动对象：

学校所有在读学生(初中阶段，高中阶段);在读学生邀请的好
朋友;招生老师邀请的意向学员。

活动形式：师生互动英语游戏唱歌表演教学等大联欢。



活动预算和规模：

规模：

济南地区鼓励所有学员参加，实在不能参加的学员须提前请
假。泰安地区所有内部学员建议采取提前报名的办法，可提
前一周下发活动通知!人数控制在最大教室能容纳的范围，如
果报名人数较多，可以分班进行!

场地要求：

最大教室

人员要求：

所有任课老师和教务老师

成本预算及奖品设置：

1、校内装饰(气球+新年海报+彩带100元)

2、圣诞帽10个(50元)

3、幸运抽奖奖品1000元(一等奖，奖品300代金卡;二等奖，
奖品文具礼盒套装;三等奖，奖品笔袋;四等奖，奖品彩色橡
皮;纪念奖，奖品铅笔或各种一元左右的小礼品)

4、活动宣传单3000张(500元)

5、抽奖用乒乓球100个(100元)

6、兼职宣传人员3—5人，工资预计1000元

活动实施流程：



一、活动开始前三周安排老师在学校门口以抽奖的形式进行
活动的宣传招生。

二、抽奖形式为：用50个乒乓球放在一个抽奖盒里，上面标
注好1—5的数字，参与抽奖即可100%中奖。

三、所有参与抽奖的孩子或者家长抽完奖后须登记详细名字
和电话，，家长可凭扣过章的宣传单在一月一日前到中心领
取奖品。

四、所有参与抽奖并到中心领取奖品的孩子，可以有机会参
加元旦当天新年联欢会，并可参加联欢会当天的再次抽奖!鼓
励孩子能够参加联欢会的排练，并最好跟随合适的班听课，
从而达到招生的目的!

五、元旦大联欢的活动流程：

1、组织学员及家长入场就座，观看学校课程设置介
绍ppt，633宣传片的播放。

2、各班选送节目表演(每个节目控制时间在10—15分钟)，由
校长对节目进行打分!

3、集体英文游戏，公开课(达到让家长了解课堂形式和老师
上课形式的目的。

4、集体抽奖。

5、校长讲话，颁发奖品，给得分最高的班颁发奖状!

每个教育机构可以根据自己机构的不同情况进行细节的调整，
同时也欢迎大家各抒己见，使得咱们的招生策划更加完备!



学校招生宣传的策划方案篇五

为做好x年春季中职招生工作，营造中职招生的良好氛围，全
面完成我校今年中职招生任务，巩固学校发展成果，特制定
此方案。

负责人：陈根芬

成员：罗重洲、赵明、汪少辉、韩文国、庞美彦、陈金德

积极宣传各级政府大力发展中等职业教育的新政策；结合我
市实施职教攻坚计划以来取得的突出成绩，向全社会展示我
市中等职业学校的风采；通过广泛宣传职业学校的教学成果，
让社会、家长、学生全面了解中等职业教育为当地经济发展
所作出的突出贡献，进而有效促进我市中等职业学校招生规
模不断扩大、招生工作顺利开展。

（一）电视宣传 负责人：韩文国

1.发布6—8条电视采访报道。与电视台合作，以电视新闻采
访的形式报道学校特色及办学优势。采访对象包括学校领导、
老师和学生等。

2.滚动字幕与电视挂角。在整个招生期间，通过郧县电视台
滚动字幕和电视挂角，宣传学校招生专业、报名时间以及学
校地位，扩大学校知名度。

（二）报纸宣传 负责人：韩文国

以记者采访和图片的形式在《郧阳报》刊发6-8条反映学校办
学情况的新闻报道。采访对象包括学校领导、老师和学生等，
重点宣传国家示范学校项目建设情况。

（三）专栏宣传 负责人：庞美彦、陈金德



利用校园主干道三块固定专栏宣传国家职业教育政策、学校
教育教学质量以及办学成果。具体安排如下：

专栏一（庞美彦负责） 正面主要宣传重要人物有关职业教育
的经典语录、重要讲话及国家中职教育相关政策；背面主要
展示各类媒体有关我校办学情况的宣传报道。

专栏二（陈金德负责） 主要宣传学校综合高中升学优势及上
二本学生情况（双面）。由赵明负责为陈金德提供素材。

专栏三（陈金德负责） 正面以图文的形式主要宣传我校中职

就业类毕业生成才典型，包括创业典型和企业骨干；背面以
图文的形式宣传在校生校园之星，包括技能之星、管理之星、
文艺之星、文学之星等。由赵明负责为陈金德提供素材。

（四）横幅宣传 负责人：庞美彦

在校大门、教学楼、综合楼等处悬挂横幅标语，营造招生氛
围。横幅内容主要反映重要人物及专家经典名言、职业教育
发展理念及我校办学理念。

注：本方案未包括下乡文艺演出、ppt宣传、专题片等宣传形
式。招生宣传ppt制作由罗重洲、汪少辉、赵明共同负责，罗
重洲牵头。

整个招生集中宣传工作从20xx年2月13日起至20xx年3月19日
止。具体步骤为：

第一阶段 准备阶段（2月13日至2月24日）。成立招生宣传工
作专班，讨论、制定招生宣传工作方案，收集、整理各类宣
传素材，联系媒体采访事宜，撰写相关文字材料。

第二阶段 制作阶段（2月25日至3月10日）。集中精力制作并



完成媒体采访报道、宣传专栏以及宣传横幅等，迎接领导审
验。

第三阶段 效应阶段（3月11日至3月19日）。各种形式的招生
宣传正式发挥效应，浓厚的招生舆论氛围基本形成，对全县
各乡镇、各中学的中职招生工作起到了积极地促进作用。


