
2023年许三多人设 许三多励志句子摘
抄(汇总10篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？以
下是我为大家搜集的优质范文，仅供参考，一起来看看吧

许三多人设篇一

许三多，生于1977年，下榕树村，比同村的成才小2岁。是一
个土生土长的农村孩子，一个突然的因素，进入了部队，从
而开始了一个“孬兵”在绝境中成长，在失去中成熟的故事。

30集电视剧《士兵突击》一改近年军旅题材电视剧中模式化
情节，《激情燃烧的岁月》导演康洪雷和《天下无贼》“傻
根”王宝强的合作，讲述了一个中国军人的传奇故事。

19岁参军，在新兵连是最早现形的“骡子”，后到红三连五
班服役，期间最光辉的事迹，就是一人修建了一条路，被调
到钢七连一排三班，是钢七连第4956个兵。

钢七连期间著名事迹有：333个腹部绕杠，活捉过a大队中校
队长袁朗，师部夜间射击表演等。在班长史今退伍后代理班
长，时年二十一岁。

七连改编后独自看守营房半年，后参选a大队时以第三名的成
绩进入a大队特训，编号42，23岁生日时近身击毙毒犯等等，
演习时显过拼命三郎本色,从目测高度14米的吊桥摔下，仍坚
持不撤出战斗。



许三多人设篇二

1、“别混日子了，留意日子把你们给混了。”

2、“好好活，就是做有好处的事，做有好处的事情，就是好
好活。”

3、“不抛弃，不放下。”

4、“世界上有能喝酒的人吗？没有！只有能扛的人。”

5、“信念这玩意不是说出来的，是做出来的。光荣在于平淡，
艰巨在于漫长。”

6、“日子是问题叠着问题。”

7、“人不能太舒服，太舒服就会出问题。”

8、“他做的每件小事就好像抓住一颗救命稻草一样，到最后
你才发现，他抱住的已经是参天大树了。”

详细解析：

1、“别混日子了，留意日子把你们给混了。”混日子你会感
觉自我赚了，但是长久看来，混久了终究是把自我给混了。
你能够选取此刻混，但时刻对你的酬劳是日子会混你。

2、“好好活，就是做有好处的事，做有好处的事情，就是好
好活。”这句话转赠咱们北京办事处的所有销售，好好工作，
就是做对销量有帮忙的事情，做对销量有帮忙的事情，就是
好好工作。

3、“信念这玩意不是说出来的，是做出来的。光荣在于平淡，
艰巨在于漫长。”每一天的工作其实做久了都枯燥，长路无



轻物，因此，坚韧才是体现一个真正职业人士精神的所在。
能不断重复的做好每一件事，才是真正的职业人士。成功就
是简单的事情不断重复的做，这说来简单，做起来不易。

4、许三多名言:“你玩命了，你的班长也得玩命”。每个公
司，每个层级的干部，包括高级管理层，都有混的人存在。
有时候，也不好正因你的上司不玩命，你就不玩命。你是为
自我而活而工作，而不是为上司。你真正有潜质，没有人能
挡得住你。你玩命，你的上司也得玩命。群众的眼光永远是
雪亮的，知道哪些人是玩的，哪些人是玩命的。

5、“世界上有能喝酒的。人吗？没有！只有能扛的人。”的
确，压力谁没有啊，关键是谁能挺的住压力！这才是职业精
神。

6、“人不能太舒服，太舒服就会出问题。”同样的，要客户
感觉舒服很容易，你只要拿着公司的资源去讨好客户就得了。
但那样的销售，是缺乏职业精神的。太舒服的客户，市场就
会出问题！这又如秦王赢政所言“养士如养鹰”，不能太饱
了。太饱就会缺乏斗志。这点上，无论客户管理还是内部管
理，都是一样的。因此我明年绝对不做锦上添花的事情，销
量一是一二是二，谁的销量不够了我都不会再给他补！

7、“他做的每件小事就好像抓住一颗救命稻草一样，到最后
你才发现，他抱住的已经是参天大树了。”这才是真正的细
节决定成败，这才是水滴石穿的职业精神！

许三多人设篇三

我先后在几家世界500强企业任职，近年来研究企业文化，和
林林总总的商界人士接触，他们或精明强干，或足智多谋，
无一例外都是爱岗敬业的典范。然而在我看来，理解“职业
精神”最到位的，当属许三多一类的军人。他们从不把“职



业精神”挂在嘴边，但他们是把这四个字履行到极致的一群
人。

“不抛弃，不放弃”

这是职业精神的典型解读：坚持。最后攀上顶峰的人，无一
例外都是这种“不抛弃，不放弃”的人，投机取巧者会半途
落马。从这个意义上讲，军人无论对职业还是对人生，都抱
着投资的态度。投资和投机的手法差不多，结果却大相径庭，
投资才有可能成功，投机不能长久。

“好好活，就是做有意义的事；做有意义的事情就是好好
活”

这句话转赠给所有期望在事业上有所建树的朋友。潜台词就
是，别做整日赶场参加饭局等与事业无关的“额外工作”；
做对事业有帮助的事情，就是好好工作。

“人不能太舒服，太舒服就会有问题。”

如同秦始皇所言：“养士如养鹰。”不能给鹰吃的太饱，太
饱就会缺乏斗志。在这一点上，无论客户管理还是内部管理，
都是一样的。

“日子就是问题叠着问题。”

作为员工，你的使命是帮助企业解决问题，而不是一味的抱
怨工作环境、不断提出问题。拿几个行业内的小道消息来危
言耸听，或者一知半解地向领导提出几个问题，绝对不是职
业的表现。出题谁不会呢？问题是，你是否知道该如何解决
它们。记住，解决问题是你在任何企业立于不败之地的法宝，
而不是提问题。一个光会提出问题、品头论足、横加指责的
人，一定是个饭桶。任何公司求贤若渴的，都是能解决问题
的职业人士。



“信念这玩意不是说出来的，是做出来的。”

其实，每天的工作做久了，谁都会觉得枯燥。可是古人说了：
远路无轻担。所以，坚韧才是体现一个职业人士精神的所在。
能不断重复的做好每一件事，才是专业化的表现。成功就是
不断重复的做简单的事情，这说起来简单，做起来不易。

“别混日子，小心日子把你给混了”

混日子其实比过日子有趣，你会感觉自己赚了，至少每天都
很高兴。但是长久看来，混久了终究是把自己给混了。十多
年前混日子的人，我没见过一个现在在单位里挑大梁的。你
可以选择现在混，但时间对你的酬劳是一事无成。

“你玩命了，你的班长也得玩命。”

许三多人设篇四

1.不抛弃，不放弃。

2.好好活，就是做有意义的事，做有意义的事情，就是好好
活。

3.人不能太舒服，太舒服就会出问题。

4.日子是问题叠着问题。

5.世界上有能喝酒的人吗？没有！只有能扛的人。

6.他做的每件小事就好像抓住一颗救命稻草一样，到最后你
才发现，他抱住的已经是参天大树了。

7.信念这玩意不是说出来的，是做出来的。光荣在于平淡，
艰巨在于漫长。



8.别混日子了，小心日子把你们给混了。

9.你玩命了，你的班长也得玩命

10.班长，我不想当尖子，当尖子太累了；我想做傻子，傻子
不伤心。

11.被子要整整齐齐，平四方，侧八角。苍蝇飞上去劈叉，蚊
子飞上去打滑！

12.明明是个强人，天生一副熊样！

13.今天比昨天好，这就是希望。

14.我已经把自己看的很轻了，为什么还是不能和你一起飞翔

15.一只狗并不孤单，想一只狗才孤单

许三多人设篇五

1、我这个人太苯，总是做错事!

2、人要好好的活着，好好的活着就是做有意义的事!

3、我不会打扑克，打扑克没有意义!

4、不抛弃，不放弃

5、你现在混日子，小心将来日子混你。

6、人不能过得太舒服，太舒服就会出问题。

7、连长说过，日子就是问题叠着问题，要挺胸抬头去面对。

8、信念这玩意不是说出来的，是做出来的。光荣在于平淡，



艰巨在于漫长。

9、明明是个强人，天生一副熊样!

10、人不是做出来的，是活出来的。

11、班长，我不想当尖子，当尖子太累了;我想做傻子，傻子
不伤心。

12、今天比昨天好，这就是希望。

13、被褥要求：整整齐齐，平四方，侧八角。苍蝇飞上去劈
叉，蚊子飞上去打滑!

14、我已经把自己看的很轻了，为什么还是不能和你一起飞
翔?

15、一只狗并不孤单，想一只狗才孤单

16、活着要做有意义的事，做有意义的事就是要好好活

17、想法?想法……就
是……thechinesepeople's，chinesepeople'sliberationarmy!

18、被子要整整齐齐，平四方，侧八角。苍蝇飞上去劈叉，
蚊子飞上去打滑!

19、光荣是在于平淡，艰巨是在于漫长。

20、史今：今天比昨天好，这就是希望。

21、吴哲：平常心，平常心!

22、马小帅：别以为我来七连没几天，就长不出七连的骨头!



23、袁朗：不要对没做过的事情说没意义。

24、李梦：光荣是在于平淡，艰巨是在于漫长。

25、五六一：迷路的时候该有个主见。

26、高连长：日子就是问题叠着问题。

27、老马：你现在混日子，小心将来日子混了你。

28、绝情坑主白铁军：诚恳的说，我做人的信条就是好死不
如赖活着，活下去才有战斗力。

30、老团长：想到和得到，中间还有两个字，那就是要做到。

31、袁朗：在绝望的时候才会尽最大的努力!

32、高城：我就像只猴子，整天对着太阳活蹦乱跳，还以为
自己天天向上呢!

33、许三多：都说成功的时候，人会觉得眩晕，那天我晕的
无人能比，指导员没能拍到我在单杠上的胜利，只拍到我单
杠下的狼狈。结果这样让我觉得，人前的眩晕和说不出的苦
处，这就是成功的味道吧。

34、史班长：每个人心里都还着朵花，一朵一朵的，可漂亮
了。

35、史班长：人总是要分的，而且还会越分越远，见不着面，
摸不着人，想得你抓心饶肝的，可是咱也在长啊，个越来越
高，能耐越来越大，到时候想见谁就见谁，总有一天你会发
现，从天南到海北就是一抬腿的距离。

36、许三多：你对他们说，生活是美好的，希望在等待你们!
袁朗：扣10分。理由，过于天真!



37、三多父亲：你们班长将来能为你档枪子。许三多：我要
为班长档枪子。

许三多人设篇六

许三多，生于1977年，下榕树村，比同村的成才小2岁。是一
个土生土长的农村孩子，一个突然的因素，进入了部队，从
而开始了一个“孬兵”在绝境中成长，在失去中成熟的故事。

30集电视剧《士兵突击》一改近年军旅题材电视剧中模式化
情节，《激情燃烧的岁月》导演康洪雷和《天下无贼》“傻
根”王宝强的合作，讲述了一个中国军人的传奇故事。

19岁参军，在新兵连是最早现形的“骡子”，后到红三连五
班服役，期间最光辉的事迹，就是一人修建了一条路，被调
到钢七连一排三班，是钢七连第4956个兵。

钢七连期间著名事迹有：333个腹部绕杠，活捉过a大队中校
队长袁朗，师部夜间射击表演等。在班长史今退伍后代理班
长，时年二十一岁。

七连改编后独自看守营房半年，后参选a大队时以第三名的成
绩进入a大队特训，编号42，23岁生日时近身击毙毒犯等等，
演习时显过拼命三郎本色，从目测高度14米的吊桥摔下，仍
坚持不撤出战斗。

许三多人设篇七

16、人不能过得太舒服，太舒服就会出问题。

17连长说过，日子就是问题叠着问题，要挺胸抬头去面对。

18、信念这玩意不是说出来的，是做出来的。光荣在于平淡，



艰巨在于漫长。

19、明明是个强人，天生一副熊样！

20、人不是做出来的，是活出来的。

21、班长，我不想当尖子，当尖子太累了；我想做傻子，傻
子不伤心。

22、今天比昨天好，这就是希望。

23、被褥要求：整整齐齐，平四方，侧八角。苍蝇飞上去劈
叉，蚊子飞上去打滑！

许三多：想法？想法就
是thechinesepeople'sliberationarmy!

班长：#$%&$#^&&&**&%$。

25、连长在上面讲部队的新装备，许三多在下面背，

连长：许三多，我说的话你都能背下来？

许三多全背下，

连长大喜：你懂什么意思么？

许三多：不懂。

连长：不懂你背什么？

许三多：给俺爹写信时写给他。

连长对许三多的班长说：今天你们全班罚抄军人保密条例三
遍。



26、许三多不做某事时，常说这件事没意思。

班副问许三多：你说说什么事才算有意义！

许三多：好好活就意义。

班副：那你说说怎么就算好好活了？

许三多：好好活就是做很多很多有意义的事。

26、齐桓对许三多说：知道什么是老a吗？abcde，a是老大。

许三多：那还有大a和小a

27、团长说：在“想要”和“得到”中间，还有两个字，那
就是“做到”!

28、到新兵连，我们第一个学会的是句话，准确的说是两种
动物——骡子和马”。

他说：“我重点研究了什么是骡子，因为知道自己不太像马，
得出的答案不太让人满意，

后来，是骡子是马的困惑，一直困惑了我许久”。

成才认为：“马是天马，骡子是土骡子”。

许三多是连队里“最先现型的骡子，而成才是新兵连最好的
马”。

许三多人设篇八

“奇异王果”通过“许三多式”营销策略的运用和传播，不
仅大大增强了自身的品牌实力，也实现了产品的差异化，某



种程度上来讲，“奇异王果”的这种策略顺应“营销”发展
趋势，以全新的战略思维布局品牌“突围”，不失为一个可
行的方法，也给行业提供了不错的借鉴价值。

奇异王果：“许三多式”的营销路径

许三多，一个农村的土孩子，一个突然的因素，进入了最为
需要像成才那样聪颖、灵巧的年轻人的部队，从此也将他推
入生命的绝境。面对这样的绝境，他能够做什么?坚韧地活下
去――从生命的绝境寻找生活的支点，寻找生命的呼吸。而
支撑这一信念的，就是好好活着。要好好活着，就要做有意
义的事。只有这样，他才能做到在任何艰难困境中都永不抛
弃。

“奇异王果”就是这样凭借“永不放弃”的精神，在竞争激
烈的果汁饮料市场中寻找到了国内首款“超级vc营养饮料”。
同时，它还在产品定位、品牌形象、营销组织及客户开发等
方面进行了全方位的系统化创新，引领和培育了中国果汁市
场未来“绿色、健康、营养”的消费主流。

“永不放弃”的市场细分法则

营销大师科特勒曾说过：现代战略营销的中心，可定义为stp
市场营销――就是市场细分，目标市场和市场定位。

而市场细分是企业战略营销的起点，是对拟进入或希望通过
评估来决策是否进入的单一体市场，它从消费者或客户的需
求为出发点，对影响购买决策的外在行为和内在考虑因素进
行一系列的市场调研和论证，运用数理统计、实验等方法将
单一的市场按照不同的标准和特性划分成多个具有某一或几
种相似特质性的子市场。企业则根据自身的资源和外部竞争
情况从中选择自己具有比较优势或认为更具有投资价值的子
市场作为企业的目标市场。所以，企业的一切营销战略，都
必需从市场细分出发。



汇源便依据这一点，重拳出击推出新品“奇异王果”，它是
汇源定位于“超级水果”概念的大众化果汁饮料产品。在果
汁饮料市场竞争愈演愈烈的今天，汇源作为该领域的风向标，
能跃出大众水果竞争层面，以猕猴桃汁为原料先势切入“超
级水果”细分市场，从品类创新策略来讲，无疑是一步好棋，
因为在行家眼里，猕猴桃、柚子这些小众水果被誉为超级水
果。

“奇异王果”充分满足了人们对于营养健康的需求，凭
借“汇源”品牌100%纯果汁专业化的“大品牌”战略和令人
眼花缭乱的“新产品”开发速度，在短时间内就推广和抢占了
“超级水果饮料”这一高端细分市场，其销售收入、市场占
有率、利润率等均在同行业中名列前茅，从而成为果汁饮料
市场当之无愧的引领者。应该说这种对果汁饮料行业进行广
度市场细分的做法是汇源公司能得以在果汁饮料市场竞争初
期取得领导地位的关键成功要素。

各细分的子行业由于有易于识别的有形标准，相互间往往不
交叉，且这种分类标准一经确定后往往多年不变。不过，只
有在市场启动和成长期的恰当时机率先进行广度市场细分的
企业才有机会占有更大的市场份额。

鉴于市场细分的重要性，国内越来越多的企业已经开始关注
并加以应用。但由于传统计划经济的影响以及“市场细分”
理论体系本身尚未完善，加之市场细分方法的实际应用在国
内也鲜有流传，故许多企业在运用时往往容易陷入认识的误
区，即不管市场所处的竞争结构和环境只对市场进行静态的
浅度市场细分，而当市场的竞争结构发生变化时仍然使用原
有的市场细分方法从而丧失了很多市场机会，甚或丢失已有
的市场份额。

“有意义的”产品代言

在水果王国里，一些水果看似平常，但某种营养元素却特别



丰富，含量超过其它水果，往往被称为“超级水果”。

奇异王果便是一种典型的“超级水果”。chance发表的研究报
告显示，奇异果是所有经常被食用的27种水果中营养价值最
高的水果，其中维生素c含量更是排名第一，是普通水果的几
倍到几十倍。

既然是“超级”，那么就有它不寻常的一面，而营销这
个“超级”，就需要把这个不寻常的一面演绎出来。选择一
个品质不好、品行不端或者一个有争议的明星都是不适合牌
代言人奇异王果的。

“许三多”王宝强是一个新人，更是一颗耀眼的新星，他从
没拍摄过任何广告片，汇源携手王宝强，有效彰显了品牌的
全新魅力与第一形象，汇源这次不用女星用男星，也能一改
果汁饮料品牌惯用女星的陈旧手法，让消费者耳目一新。

奇异王果没有奇异绚烂的外形，但却含有水果中最丰富的vc;
同样，农民出生的“许三多”王宝强也没有特别出众的外表，
但却有非常丰富的内心。许三多能从普通一兵成为“兵王”
是因为他一直坚持做自己认为有意义的事，全身心地投入，
不管别人怎么看、怎么说。正是由于他坚持不懈地从大量的
小事做起，才最终成长为一棵参天大树。实际上，奇异王果
本质就是这样的。

如果一个代言人频繁在同一行业或临近领域代言不同的品牌
形象，这样对后者来讲其品牌形象就会大大削弱，品牌个性
也就不突出、呈模糊状态，所以选择品牌代言人的首要标准
就是同一品类必须是只我一家，从这一点来讲，奇异王果选
择了“许三多”是没有错的。而“超级水果”从理论上讲，
肯定比一般普通水果更具营养、更健康，汇源聘请形象阳光、
健康，内在淳朴、憨厚的“许三多”来代言“奇异王果”，
这一点是比较匹配的，同时“许三多”的传奇经历也较能诠释
“奇异”二字的真正内涵。可以毫不夸张地说，许三多的现



在，就是奇异王果的未来。

思路决定出路，这是一个策略先行的年代。营销策略创新在
今天的市场营销中占据了越来越重要的地位，对于中国大多
数饮料企业来说，思想上的突破与营销创新同等重要，缺一
不可的。只有通过产品创新、策略创新、管理创新，才能在
销售市场上取得突破;只有创新营销模式，饮料企业才能形成
气势、获取赢利并在激烈的竞争中立足发展。

许三多人设篇九

1、人们不能生活得太舒适，太舒适将是一个问题。

2、人不是被造的。，而是被造的。

3、人不能活得太舒服，太舒服就会出错。

4、吴哲：正常的心，正常的心！

5、元朗：不要说你没做过的事。

6、人不是被创造出来的，而是被创造出来的。

7、高成：显然是一个强壮的男人，生下来就像一只熊！

8、我不再相信他们了。我有这个权利。

9、明明是一个强壮的男人，生下来就是一只熊！

10、钢铁七平：不放弃，不放弃！

11、狗并不孤单。想到狗是孤独的。

12、李白：光荣是平坦的，艰辛是漫长的。



13、我离开了家，我不想再离开家了。

14、不要愚弄。当心这一天把你弄得一团糟。

15、你在玩弄你的生活，你的显示器也一样。

16、我不会打扑克。玩扑克没有意义！

17、人要想活下去，就必须站起来。

18、史晋：今天比昨天好。这就是希望。

19、不要那么快就进行人工呼吸。

20、世界上有会喝酒的人吗？不！只有那些能够携带它的人。

许三多人设篇十

1、记得一个人的好处，强似记得他的坏处。

2、我已经把自己看的很轻了，为什么还是不能和你一起飞翔？

3、杀掉那些悍不畏死的人，俘虏贪生怕死的人，真正可怕的，
或者说真正可贵的，是那些热爱生命并勇往直前的人。

4、不抛弃，不放弃

5、明明是个强人，天生一副熊样！

6、你现在混日子，小心将来日子混你。

7、这事是舒服，简直太舒服了，有的时候我真想在这待一辈
子，可是作为一个兵，不对，是作为一个瘸子，不敢太偷懒
了，真的，否则，以后瘸的就不光是腿了。



8、我会带着问题生活，因为。这就是生活。

9、没有可以分享的快乐，只有独自承担的磨难。现在的软弱
正好证明，你一直是那么坚强。

10、被褥要求：整整齐齐，平四方，侧八角。苍蝇飞上去劈
叉，蚊子飞上去打滑！

11、人不用做，是自己活出来的。

12、每做对一件小事，就被他像救命稻草一样抓着，有一天
我一看，呵，他抱的已经是让我仰望的参天大树！

13、三多父亲：你们班长将来能为你档枪子。许三多：我要
为班长档枪子。

14、连长说过，日子就是问题叠着问题，要挺胸抬头去面对。

15、活着要做有意义的事，做有意义的事就是要好好活

16、一只狗并不孤单，想一只狗才孤单

17、许三多，你是一棵树，有枝子，有叶子，我是根电线杆，
枝枝蔓蔓都被自己砍光了

18、今天比昨天好，这就是希望。

19、信念这玩意不是说出来的，是做出来的。光荣在于平淡，
艰巨在于漫长。

20、人不能过得太舒服，太舒服就会出问题。

21、班长，我不想当尖子，当尖子太累了；我想做傻子，傻
子不伤心。



22、明明是个强人，偏生一副熊样。

23、人不是做出来的，是活出来的。


