
2023年七夕美甲活动策划案例 美甲店七
夕活动策划(通用5篇)

每个人都曾试图在平淡的学习、工作和生活中写一篇文章。
写作是培养人的观察、联想、想象、思维和记忆的重要手段。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？以下是小
编为大家收集的优秀范文，欢迎大家分享阅读。

七夕美甲活动策划案例篇一

活动目的：

利用七夕情人节，进行活动促销。借此，提高美甲店的知名
度、拓展新客源以及回馈老顾客。

活动时间：

__年8月5日~8月8日

活动地点：

美甲店

活动对象：

20~50岁的时尚女性消费者

促销宣传：

1、横幅宣传。可以在美甲店招牌以下的位置，悬挂宣传横幅。
能让过路的顾客清晰知道美甲店所处的位置、推广活动，也
是一种低成本的宣传方式，小型美甲店可以参考这一做法。



2、派发宣传单。在活动开始前一个星期，就可以先安排人手
派发宣传单。在印制的宣传单内，应详细写明活动的期限、
地点、对象以及具体的操作方式。能够简单介绍店内的特色
美甲项目，比如最潮的法式美甲、另类的美甲彩绘等等(附图
片)。或者，可以在派单的同时，附送一些美甲作品，让顾客
有直观的评价。

3、温情短信/qq信息。相信很多美甲店都有建立顾客档案，
趁着七夕情节，提前向她们发送祝福短信，顺便推销一下本
次促销活动。

促销内容：

1、美甲折扣促销。折扣是美甲店最常见的'促销方式，很多
消费者都接触过并倾向于这类方式。在七夕情人节到来之际，
美甲店可以进行不同等级甲片的折扣促销。

2、会员卡促销。顾客在店里做完美甲后，店员可以让顾客办
理一张会员卡，会员卡的功效是做任何一款美甲随时都有折
扣，这样就锁定了顾客，就相当于薄利多销了。

3、最新美甲项目促销。美甲店为了竞争，都会定时引进新项
目来吸引顾客。不妨在七夕情人节，将引进的新美甲项目进
行促销，让前来的顾客有所了解，因为这时她们有时间。

促销活动的注意事项：

1、注意培训员工，从迎宾到美甲师都得进行技术培训、销售
技巧培训。

2、考虑与美容院、健身中心等单位进行合作，相互推销对方
的产品，共同分享客户资源是获得客户的经济快速的方式。

3、与周围其它经营好的美甲店相比，看看差距和优势



七夕美甲活动策划案例篇二

(一)、“寻找你心中的女神”

1、通过对嘉宾的介绍，嘉宾选出自己心仪的对象

自我介绍限时2分钟/人，女嘉宾们全部站一排通过自我介绍
让男嘉宾有个初步的了解，男嘉宾作出选择，如果只有1位男
嘉宾选择，并且女嘉宾同意，则初步速配成功。如果有多名
男嘉宾选择，则男嘉宾有1分钟的表白时间，最后女嘉宾选
择1位心仪的，速配成功。

2、如果男女双方同意则第一轮速配成功在剩下第二轮速配

游戏需要一男一女合作才能得到礼品，礼品4份。男女配成一
组后都不能离开对方，离开算弃权处理。不能玩下轮游戏。

(二)、“分组对战帅哥美女对对碰”

大家分成2组，牛郎队与织女队，每队6对男女外加一个男的。
每组每次游戏淘汰一对，到最后成3对后，可以得到礼品1份。

1、牛郎背织女(推选现场每组2对男女组合共同完成本游戏)

游戏规则：分组进行，其中一人蒙上眼晴背上自己合作伴侣，
由另一方负责指挥，按游戏的路程，要捡起所安排的物品，
规则是男方蹲下女方捡起玫瑰等物品。顺利通过的组并且用
时最少的一组将得到小礼品一份。

2、智力大冲浪，争分夺秒游戏

游戏规则：每组2对男女，女方坐在凳子上，男方站在对面拿
着玫瑰花。每组的女方给男方提出一些问题，答对可以走一
步，直到男方可以把玫瑰送到女方，就是胜利者。答对问题



最多的组将得到小礼品一份。失败者淘汰。

3、情歌对对唱

游戏规则：由主持人说个字，如“爱”，现场每组一对。比
赛过程中参与者自由发挥自我特长，努力表现自我。唱爱开
头的情歌，最多的一组将得到小礼品一份。要答对5次，失败
的淘汰。

4、七夕情侣大赢家pk

游戏规则：男方蒙上眼晴拿西瓜喂女方吃，女方给对方指挥，
最先吃完西瓜者胜利。

5、一见钟情心心相印

游戏规则：主持人说三个成语，男方写在女方手心让女方猜，
答多的就赢的失败的就淘汰。

(三)、文艺演出

男女嘉宾共同出些节目。大家一起娱乐，唱歌跳舞，做游戏
等。

(四)、自由活动：吃巧果

七夕的应节食品，以巧果最为出名。巧果又名“乞巧果子”，
准备一些巧果，和一些小零食，大家边吃巧果边娱乐边聊天，
这样有可以给双方一个了解对方的机会。


