
2023年创业项目计划书如何写 创业项目
计划书(精选6篇)

光阴的迅速，一眨眼就过去了，成绩已属于过去，新一轮的
工作即将来临，写好计划才不会让我们努力的时候迷失方向
哦。通过制定计划，我们可以将时间、有限的资源分配给不
同的任务，并设定合理的限制。这样，我们就能够提高工作
效率。下面是小编为大家带来的计划书优秀范文，希望大家
可以喜欢。

创业项目计划书如何写篇一

项目名称：

申请人：

联系地址：

联系电话:

电子邮件:

提交日期：

摘要

请简要叙述以下内容：

1.项目基本情况(项目名称、启动时间、主要产品/服务、目
前进展。)

2.主要管理者(姓名、性别、学历、毕业院校、毕业时间，主
要经历。)



3.研究与开发(已有的技术成果及技术水平，研发队伍技术水
平、竞争力及对外合作情况，已经投入的经费及今后投入计
划)

4.行业及市场(行业历史与前景，市场规模及发展趋势，行业
竞争对手及本项目竞争优势。)

5.营销策略(在价格、促销、建立销售网络等各方面拟采取的
措施。)

6.产品生产(生产方式，生产工艺，质量控制)

7.财务计划(资金需求量、使用计划，拟出让股份，未来三年
的财务预测和投资者回报。)

项目名称：

启动时间：

准备注册资本：

项目进展：(说明自项目启动以来至目前的进展情况)

主要股东：(列表说明目前股东的名称、出资额、出资形式、
单位和联系电话。)

组织机构：(用图来表示)

主要业务：(准备经营的主要业务。)

盈利模式：(详细说明本项目的商业盈利模式。)

未来3年的发展战略和经营目标：(行业地位、销售收入、市
场占有率、产品品牌等。)



2.1成立公司的董事会：(董事成员，姓名，职务，工作单位
和联系电话)

2.2高管层简介：董事长、总经理、主要技术负责人、主要营
销负责人、主要财务负责人(姓名，性别，年龄，学历，专业，
职称，毕业院校，联系电话，主要经历和业绩，主要说明在
本行业内的管理经验和成功案例。)

2.3激励和约束机制：(公司对管理层及关键人员将采取怎样
的激励机制和奖励措施。)

4.1项目的技术可行性和成熟性分析

4.1.2项目的技术创新性论述

(1)基本原理及关键技术内容

(2)技术创新点

4.1.2项目成熟性和可靠性分析

4.2项目的研发成果及主要技术竞争对手：(产品是否经国际、
国内各级行业权威部门和机构鉴定;国内外情况，项目在技术
与产品开发方面的国内外竞争对手，项目为提高竞争力所采
取的措施。)

4.3后续研发计划：(请说明为保证产品性能、产品升级换代
和保持技术先进水平，项目的研发重点、正在或未来3年内拟
研发的新产品。)

4.4研发投入：(截止到现在项目在技术开发方面的资金总投
入，计划再投入的多少开发资金，列表说明每年购置开发设
备、员工费用以及与开发有关的其它费用。)

4.5技术资源和合作：(项目现有技术资源以及技术储备情况，



是否寻求技术开发依托和合作，如大专院校、科研院所等，
若有请说明合作方式。)

4.6技术保密和激励措施：(请说明项目采取那些技术保密措
施，怎样的激励机制，以确保项目技术文件的安全性和关键
技术人员和技术队伍的稳定性。)

5.1行业状况：(发展历史及现状，哪些变化对产品利润、利
润率影响较大，进入该行业的技术壁垒、贸易壁垒、政策导
向和限制等。)

5.2市场前景与预测：(全行业销售发展预测并注明资料来源
或依据。)

5.3目标市场：(请对产品/服务所面向的主要用户种类进行详
细说明。)

5.4主要竞争对手：(说明行业内主要竞争对手的情况，主要
描述在主要销售市场中的竞争对手，他们所占市场份额，竞
争优势和竞争劣势)

5.5市场壁垒：(请说明市场销售有无行业管制，公司产品进
入市场的难度及对策)

5.6 swot分析：(产品/服务与竞争者相比的优势与劣势，面
临的机会与威胁)

5.7销售预测：(预测公司未来3年的销售收入和市场份额)

6.1价格策略：(销售成本的构成,销售价格制订依据和折扣政
策)

6.2行销策略：(请说明在建立销售网络、销售渠道、广告促
销、设立代理商、分销商和售后服务方面的策略与实施办法)



6.3激励机制：(说明建立一支素质良好的销售队伍的策略与
办法,对销售人员采取什么样的激励和约束机制)

7.1产品生产(产品的生产方式是自己生产还是委托加工，生
产规模，生产场地，工艺流程，生产设备，质量管理，原材
料采购及库存管理等)

7.2生产人员配备及管理

9.1股权中小企业融资数量和权益：(希望创业基金参股本项
目的数量，其他资金来源和额度，以及各投资参与者在公司
中所占权益)

9.2资金用途和使用计划：(请列表说明中小企业融资后项目
实施计划，包括资金投入进度，效果和起止时间等。)

9.3投资回报：(说明中小企业融资后未来3 -5年平均年投资
回报率及有关依据。)

9.4财务预测：(请提供中小企业融资后未来3年项目预测的资
产负债表、损益表、现金流量表，并说明财务预测数据编制
的依据。)

创业项目计划书如何写篇二

为保证食品卫生，防止商品污染和有害因素对人体的危害，
保障人民身体健康，增强人民体质，严格遵守国家，地方有
关法规要求具体如下：

1、食品生产经营企业和食品摊贩必须先取得卫生行政部门发
放的卫生许可证，方可向工商行政管理部门申请登记，未取
得卫生许可证的，不得从事食品生产经营活动。食品生产经
营者不得伪造，土改，出借卫生许可证。



2、食品生产经营过程必须符合下列卫生要求：保持内外环境
整洁，采取清除苍蝇老鼠蟑螂和其他有害昆虫及其孳生条件
的措施。食品生产经营企业应当有与产品品种，数量相适应
的食品原料处理，加工，包装，贮存登厂房式场所。应当有
相应的消毒，更衣、盥洗，采兴，照明，通风，防腐，防尘，
防蝇，防鼠，洗涤，污水排放，存放垃圾和废弃物的设施。
设备介绍和工艺流程应当合理，防止待加工食品与直接入口
食品，原料与成品之间的交叉污染，食品不得接触有毒物，
不洁物。餐具，饮具和盛放直接入口食品的容器，使用前必
须洗涤，消毒，炊具，用具用后必须洗净保持得洁。贮存，
运输和装卸食品的容器包装，工具，设备的条件必须安全，
无害，保持清洁，防止食品污染。直接入口的食品应当有小
包装或者使用无毒，清洁的包装材料。食品生产经营人员应
当经常保持个人卫生，生产，销售食品是必须将手洗干净，
穿戴洁净的工作服;销售直接入口食品时，必须使用售货工具。
用水必须符合国家规定的城乡生活饮用水卫生标准。使用的
洗涤剂，消毒剂应当对人体安全，无害。

创业项目计划书如何写篇三

1、 花店使命

和幸福送到千家万户。为人类创造最佳生活环境！

2、公司目标

立足学校，服务学生，辐射达州。创建完美花店。

本花店将用一年的时间在学校的消费者中建立起一定的知名
度，并努力实现收支平衡。在投入期仅选择达州职业技术学
院作为试点市场，该区市场容量在7000人以上，较有代表性，
试点时间为一个半月。当模式成功后，大力推广，并加以网
上销售。经过3到6个月的运营后再扩张到其余的市场。



1、行业分析

"完美花店"是由在校大学生推出的面向达职院7000人在校大
学生的服务花店，因此目标消费者定位为在校大学生。因此，
暂定的目标消费群以达州职业技术学校大学生为重点，将来
逐步扩大市场，以达州职业技术学院为例，各类在校生
近7000人，再加之四川文理学院在校大学生近3万余人，共有
近4万的目标消费者。目标市场的容量将是相当可观的。

2、调查结果分析

本花店对达州的各高校大学生为重点进行客户分析，主要采
取问卷调查和个别访谈的方式。此次我们共发出问卷50份，
收回40份。由于时间有限，问卷数量不多，但还是从一定程
度上反映了广大消费朋友的消费心理和需求。

创业项目计划书如何写篇四

本店位于大学聚集中心地段，主要针对的客户群是大学生、
教师、以及打工人员。经营面积约为80平米左右。主要提供
早餐、午餐、晚餐以及特色冷饮和休闲餐饮等。早餐以武汉
小吃为主打特色。品种多，口味全，营养丰，使就餐者有更
多的选择。午餐和晚餐则有南北方不同口味菜式。而非餐点
又提供各种冷饮，如果汁、薄冰、冰粥、刨冰、冰豆甜汤、
冰冻咖啡、水果拼盘等。本餐厅采用自助快餐的方式，使顾
客有更轻松的就餐环境与更多的选择空间。本餐厅装饰自然，
随意，同时负有现代气息，墙面采用偏淡的温色调，厨房布
置合理精致，采光性好，整体感观介于家庭厨房性质与酒店
厨房性质之间。

创业项目计划书如何写篇五

计划目运作情况，阐述产品市场及竞争、风险等未来发展前
景和融资要求的书面材料开。未经本人同意，不得向第三方



公开本项目计划书涉及的商业秘密。

一、项目企业摘要

创业计划书摘要，是全部计划书的核心之所在。*投资安
排*拟建企业基本情况*其它需要着重说明的情况或数据（可
以与下文重复，本概要将作为项目摘要由投资人浏览）

二、业务描述

*企业的宗旨（200字左右）*主要发展战略目标和阶段目
标*项目技术独特性（请与同类技术比较说明）介绍投入研究
开发的人员和资金计划及所要实现的目标，主要包括：

1、研究资金投入

2、研发人员情况

3、研发设备

4、研发产品的技术先进性及发展趋势

三、产品与服务

*创业者必须将自己的产品或服务创意作一介绍。

主要有下列内容：

1、产品的名称、特征及性能用途；*介绍企业的产品或服务
及对客户的价值

4、产品的市场前景和竞争力如何

5、产品的技术改进和更新换代计划及成本，*利润的来源及
持续营利的商业模式*生产经营计划。



主要包括以下内容：

1、新产品的生产经营计划：生产产品的原料如何采购、供应
商的有关情况，劳动力和雇员的情况，生产资金的安排以及
厂房、土地等。

2、公司的生产技术能力

3、品质控制和质量改进能力

4、将要购置的生产设备

5、生产工艺流程

6、生产产品的经济分析及生产过程

四、市场营销

应解决以下问题：

1、你的细分市场是什么？

2、你的目标顾客群是什么？

3、你的5年生产计划、收入和利润是多少？

4、你拥有多大的市场？你的目标市场份额为多大？

5、你的营销策略是什么？

*行业分析，应该回答以下问题：

1、该行业发展程度如何？

2、现在发展动态如何？



3、该行业的总销售额有多少？总收入是多少？发展趋势怎样？

4、经济发展对该行业影响程度如何？

5、政府是如何影响该行业的？

6、是什么因素决定它的发展？

7、竞争的本质是什么？你采取什么样的战略？

8、进入该行业的障碍是什么？你将如何克服？

*竞争分析，要回答如下问题：

1、你的主要竞争对手？

2、你的竞争对手所占的市场份额和市场策略？

3、可能出现什么样的新发展？

5、你的策略是什么？

6、在竞争中你的发展、市场和地理位置的优势所在？

7、你能否承受、竞争所带来的压力？

8、产品的价格、性能、质量在市场竞争中所具备的优
势？*市场营销，你的市场影响策

略应该说明以下问题：

1、营销机构和营销队伍

2、营销渠道的选择和营销网络的建设



3、广告策略和促销策略

4、价格策略

5、市场渗透与开拓计划

6、市场营销中意外情况的应急对策

五、管理团队

*全面介绍公司管理团队情况，主要包括：

2、要展示你公司管理团队的战斗力和独特性及与众不同的凝
聚力和团结战斗精神*列出企业的关键人物（含创建者、董事、
经理和主要雇员等）关键人物之一*企业共有多少全职员工
（填数字）*企业共有多少兼职员工（填数字）*尚未有合适
人选的关键职位？*管理团队优势与不足之处？*人才战略与
激励制度？*外部支持：公司聘请的法律顾问、投资顾问、投
发顾问、会计师事务所等中介机构名称。

六、财务预测

*财务分析包括以下三方面的内容：

2、投资计划：

（1）预计的风险投资数额

（2）风险企业未来的筹资资本结构如何安排

（3）获取风险投资的抵押、担保条件

（4）投资收益和再投资的安排

（5）风险投资者投资后双方股权的比例安排



（6）投资资金的收支安排及财务报告编制

（7）投资者介入公司经营管理的程度

3、融资需求

创业所需要的资金额，团队出资情况，资金需求计划，为实
现公司发展计划所需要的资金额，资金需求的时间性，资金
用途（详细说明资金用途并列表说明）

融资方案：公司所希望的投资人及所占股份的说明，资金其
他来源，如银行贷段等。

七、资本结构

支持程度等）

八、投资者退出方式

*股票上市：依照本创业计划的分析，对公司上市的可能性做
出分析，对上市的前提条件

做出说明

公司对实施股权利润分红计划应向投资者说明

九、风险分析

风险、市场风险、管理风险、财务风险及其他不可预见的风
险

十、其它说明

创业计划书内容真实性承诺。



将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印
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创业项目计划书如何写篇六

医药范文团队介绍纳凯医药科技创业团队是由东南大学经济
管理学院金融系、国贸系、国民经济系、会计系、企业管理
系以及来自生物医学工程学院和艺术系共7个不同院系的同学
所组成。团队朝气蓬勃、搭配合理、饱含创业激情。

负责人简历江筱莉纳凯科技总经理。东南大学生物科学与医
学工程学院研究生，思维活跃，工作严谨，具有出色的领导、
组织和协调能力。

纳凯科技核心产品“纳米磁性mri造影剂”的主要技术研究人
员，参与国家重点试验室的多项国家资助项目。项目简介纳
凯科技的核心产品——超显磁，是一种基于纳米技术研制而
成的'磁共振造影剂。

通过在核心物上嵌入智能识别分子，使其能准确到达病灶，
超显磁就像一种“纳米导弹”，使病灶在磁共振图片中纤毫
毕现。超显磁可以尽早检查出病况，使得病情在早期即得到
有效控制，挽救病人生命，节省了病变晚期所需花费的巨额



医疗费用。

超显磁是由东南大学生物与医学纳米技术研究组自主研发，
得到了两项国家863计划重点课题（20xxaa302207）
（20xxaa302g40）的支持，目前已获得相关专利6项。目前，
纳凯科技结合klein公司《20xx年磁共振造影剂钆喷酸葡胺市
场结构报告》，经过统计测算得出20xx年全国的mri造影剂容
量为1亿元人民币左右，预计到20xx年将达到3.67亿元。

市场上的产品主要分为进口同类产品和以外国品牌居多的钆
造影剂两种。进口的产品由于价格高，占据很小的市场份额；
而居多的钆造影剂虽然在大面积的使用，但是其效果较差，
且对人体有一定的伤害。

纳凯的产品在价格上远远低于进口同类产品，只比市场上的
钆造影剂价格略高。出于这些优势，我们可以采取逐步替代
的策略，一步步抢占市场份额。

表mri造影剂产品比较mri造影剂价格（/剂）制剂效果安全性
欧乃影240元左右钆（放射性元素）一般一般菲立磁2500元左
右铁氧化颗粒较好较高超显磁330元铁氧化纳米颗粒较好较高
纳凯科技的注册资本为860万元，其中技术入股150万元，管
理层持股110万元，战略投资320万元（已与南京酿造集团签
订合资经营合同），风险资本280万元。纳凯科技采取高校技
术入股、创业管理层持股、战略投资与风险资本入股四者合
理分配的股权结构，既有利于将知识充分转化为财富，又有
利于激发管理团队的创业积极性，同时还能让战略投资商与
风险投资商进行必要的监督。

配合有针对性的营销策略，在谨慎的财务预期下，该项目具
有高达41%的投资回报率和低至3年零3个月的投资回收期。纳
凯科技，生命之重，纤毫于心。


