
最新招商引资工作的报告(汇总5篇)
在当下这个社会中，报告的使用成为日常生活的常态，报告
具有成文事后性的特点。报告书写有哪些要求呢？我们怎样
才能写好一篇报告呢？下面是小编帮大家整理的最新报告范
文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

招商引资工作的报告篇一

二是招商引资攻坚战意向型项目2个7xxx万元。

1、xx一体综合楼开发项目。

投资人：x

建设地点：xx区对面

建设规模：三层，约4xxx平方米

预计总投资：自筹资金3xxx万元：

其中：综合楼建设投资预计投资xx万元

设备以及装饰装潢预计投资xx万元

2、商企住宅楼开发项目

投资人：庄园房地产开发公司于惠

建设地点：伯都讷大街东

建设规模：庄园房地产二期工程开发30，xxx多平方米的商企
住宅楼六栋



预计总投资：自筹资金4xxx万元。

在xx年年的招商引资工作和招商引资攻坚战工作中，我们尽
管做出了很大的努力，但这仅仅是开始，是微不足道的。今
后，我们决心继续按区委、区政府的安排和部署，牢固树立
并认真贯彻落实科学发展观，抢抓机遇，强化措施，进一步
更新招商观念，拓宽工作思路，创新招商方式，积极发挥好
招商作用，不断寻求新的突破，为实现宁江的经济建设又快
又好发展做出积极的贡献。

招商引资工作的报告篇二

1、今年已落地项目：

黟县贝尔特医疗器械有限公司（法人王明明）投资约1000万，
在碧阳镇深冲村建设医用品生产加工项目，该项目主要是生
产、加工二类6801基础外科手术器材、6827中医器械、6877
介入器械等医疗器械，预计本年生产总值约3000万元，税收
约50万元。

2、重点在谈项目：

1与黟县东榕酒店管理有限公司（法人王美玲）洽谈东榕酒店
总部大楼项目，拟投资2亿元，计划在黟县东榕度假酒店附近
选择地块80-90亩，建设东榕集团总部大楼，配套部分商业设
施，目前公司已经注册完成。

2与黄山市溪青峰农业开发有限公司（法人李纯康）洽谈青梅
种植项目，拟投资550万元，目前确定在柯村镇胡门村、东坑
村，流转500亩土地进行青梅种植。

3与北京汉臻投资发展有限公司（总经理丁文江）洽谈的大地
元乡项目，拟投资110万元，在柯村镇选取独具特色的农家进
行民宿打造，目前正在进行线上营销，吸引外地游客来柯村



休闲度假；计划20xx年再增加12户，春节前完成村级布点方
案。

4与上海礼工文化发展有限公司（负责人宋连生）洽谈东西工
庭文化项目，拟投资约300万元，该项目目前初步选在宏村镇
龙江村何氏祠堂及其周边老宅进行非遗奢侈品和“七间房”
民宿改造。（落地）

1-2月份我镇有黟县东榕酒店管理有限公司投资的黟县东榕度
假酒店q徽州城项目，和黄山国大生态农业科技有限公司投资
的柯村黑猪养殖场配套设施建设项目，共完成固体资产投
资2310万元。下一步将黟县贝尔特医疗器械有限公司投资的
医用品生产加工项目和黟县启航纺织有限公司投资的纺织场
项目整理档案入库。

招商引资工作的报告篇三

局党委先后两次召开了招商引资的专门会议，对我局承担的
目标任务和下一步招商引资工作进行了研究和部署。并制定
了下一步的工作措施：

1、将招商引资目标任务进一步分解，细化量化到单位到人，
领导干部要带头，要有任务，机关科室也要有指标。

2、发挥文化优势，在文化资源方面多做文章，促进文化产业
的发展。

3、向兄弟地市、特别是经济发达地区的文化部门发招商引资
函件。

4、摸底了解本系统内在国外和港澳台地区有亲情关系的职工，
以便通过他们进行联系。

5、进一步深入开展宣传活动，使招商引资深入人心。



另外，还召开了全局各单位、机关各科室责任人会议。会议
传达了市委、市政府有关文件精神，下发了《关于全局招商
引资工作目标任务分解的通知》。会议要求各单位、各科室
要增强历史使命感和责任感，按照局党委提出的工作要求和
工作措施，调动一切可以调动的因素，利用一切可以利用的
条件，力争完成分解到各单位、各科室的目标任务。会后，
各单位、各科室纷纷行动起来。局招商引资办公室及时转发
了市里的有关文件，提出了具体的工作要求；各科室将招商
引资工作作为重要工作之一，xx局还对各单位进行检查、指导；
局属各单位也不同程度地加强了招商引资工作，有的单位还
成立了专门的机构，有的单位将相关政策和奖励办法印发给
每位职工，有的单位发动职工走出去、请进来，想法设法去
招商引资。目前，xx化系统各级领导招商引资的认识进一步提
高，初步形成了全局上下全体动员抓招商的态势。

招商引资工作的报告篇四

今年以来，范县招商引资工作在县委、县政府的领导下，紧
紧围绕全县经济发展思路，以上项目、开财源为目标，以工
业集中区建设为载体，充分发挥自身优势，坚持“外引、上
争、内挖”并举，不断创新招商方式，拓宽招商领域，取得
了一定的成效，现将有关工作情况汇报如下：

范县是今年3月份成立了招商引资工作领导小组，从县直有关
单位和乡镇抽调8名人员组成了招商办，并在浙江、广东、北
京、新疆等地区组成了4个驻外招商办事处，加强外地与本县
的的招商信息联系。成立以来做的主要工作有：一是根据市
商务部门的统一安排，积极筹备并参加了第三届中博会、第
五届河南国际贸易洽谈会、第十二届厦门洽谈会和第十届科
协年会。会上共签约项目4个，总投资1.8亿元，同时搞好了
三个项目的对接工作。二是筹备召开了郑板桥文化节项目推
介暨签约仪式，会上组织了总投资达2.5亿元的6个项目签约。
三是搞好了客商的咨询和来人考察接待工作。共接受客商咨



询60余人次，接待外地客商来我县考察26人次，初步达成合
作意向5个。四是狠抓了县、乡招商引资网络建设，加强各单
位招商人员与外地的联系，搞好项目的对外发布，实行项目
定人跟踪。目前，由陆集乡引进，香港国际凤凰投资集团投
资5亿元建设的氧化制浆项目已达成投资协议，一期投资2.5
亿元年产纸浆5万吨，目前已开始立项、征地、环评、登记注
册等前期工作。止10月底，全县共引进市外资金7.63亿元，
占市定目标7.8亿元的97.8%；境外资金完成10万美元，占目
标的0.63%。

由于我县招商引资领导小组成立的时间较短，各项工作机制
在逐步完善，又受今年国内外经济发展大环境的影响，招商
工作仍然存在较大的困难和问题。

一是受全球经济疲软、美元贬值、外向型经济下滑，国家宏
观调控及金融政策影响，珠三角及长三角地区近7万多家中小
企业破产或倒闭，半数企业利润下降，企业对外扩张受到限
制，所以今年的招商引资工作尤其困难，主要表现在：项目
联系的多、意向型项目多，落户的少；引进项目内资多，外
资少。很大程度上影响了今年境外引资目标的完成。

二是基础条件落后，承载项目的能力不强。目前我县的油气
资源与周边地区相比已无优势可言，对拉长相关企业的产业
链条构成制约因素。工业用地储备较少，批转用地手续繁杂，
周期较长，影响项目进入和建设。另外，由于县、乡财力薄
弱，对部分外商要求的厂房、道路等条件不能满足，一定程
度上影响到项目引进。

三是企业招商主体作用发挥不好。县内企业经营者招商主动
性不足，对企业通过招商整合资产缺乏热情，对政府组织的
招商引资活动有些消极，不能很好的支持和配合。

一是以“东中西产业梯度转移”为契机，抓住当前珠三角、
长三角及环渤海经济发达地区产业整合的机遇，积极参加省、



市组织的各类大型经贸活动，组织各种形式的小分队外出招
商，挖掘招商潜力，再掀招商引资高潮。

二是精心筛选，加强引资项目的调研、储备和包装。围绕我
县的石油化工、精细化工、玻璃电光源、林纸林板、羽绒加
工等优势产业，研究、储备并推出一批对接性强、发展前景
好、成熟度高、能够满足外商投资欲望的优质项目，充实项
目库，加强项目的推介和对接。

三是注重招商引资载体建设。根据科学定位，突出特色的原
则，完善四大工业园区管理办法。重新规划濮城、新区工业
园区，统一办理环评手续，协调有关职能部门，集中精力加
快区内基础设施建设，提高项目的承载能力。同时加强软环
境建设，落实好已出台的各项政策，及时协调处理外商发生
的各种纠纷，创造良好的外部环境。

四是充分发挥各驻外招商办事处的桥梁作用，加强乡镇、县
直部门与外界招商信息的沟通联系，广辟招商渠道，形成招
商网络。继续与已来我县考察的美国、奥地利及香港客商加
强联系，明确专人负责，就具体合作事宜进行深入洽谈，争
取项目早日落户建设。

招商引资工作的报告篇五

招商小分队在招商驻地有选择性地参加经贸活动和招商会展，
并与天津、济南各级专业招商机构建立起长期良好的联络关
系；另外，充分利用网络资源，及时更新招商动态，发布招
商信息20余条。

下一步我们将继续树立强烈的招商、亲商意识，加强招商手
段，提高办事效率，提升服务质量，力争引进一批技术含量
高、资源消耗低、环境污染少、经济效益好的项目落户我镇。


