
共享雨伞创业计划书 共享雨伞的心得体会
(精选5篇)

制定计划前，要分析研究工作现状，充分了解下一步工作是
在什么基础上进行的，是依据什么来制定这个计划的。通过
制定计划，我们可以更加有条理地进行工作和生活，提高效
率和质量。下面是小编整理的个人今后的计划范文，欢迎阅
读分享，希望对大家有所帮助。

共享雨伞创业计划书篇一

第一段：引入共享经济热潮，介绍共享雨伞的概念和背景

随着共享经济的迅猛发展，共享雨伞作为一种新型的共享服
务模式，逐渐走进人们的生活。共享雨伞服务的出现，主要
是为了解决人们在雨天出行遇到的困难，以及减少对传统传
媒雨伞的浪费。它通过让用户租用雨伞一段时间的方式，让
更多人能够在需要的时候使用雨伞，以达到节约资源、减少
垃圾的目的。

第二段：分享使用共享雨伞的便利和体验

共享雨伞的使用便利程度，给我带来了极大的惊喜。相比传
统雨伞，共享雨伞不仅轻便易携，而且可以在具备共享雨伞
盒的地方随时取用。只要下载共享雨伞APP，通过手机扫描二
维码即可完成借用、归还等操作，极大地方便了用户。此外，
共享雨伞还普及了一种新技术——无人智能雨伞盒，它通过
人工智能识别用户身份，实现解锁、扫码等功能，给用户带
来了更加智能化、高效的使用体验。

第三段：探讨共享雨伞普及所带来的问题和挑战

然而，共享雨伞的普及也无法避免一些问题和挑战。首先是



共享雨伞数量的不足。在我所在的城市，共享雨伞的数量明
显不足以满足人们的需求，尤其在雨天高峰期，经常出现无
法借用共享雨伞的情况。其次是共享雨伞的管理与维护存在
问题。一些用户不爱惜共享雨伞，造成雨伞的损坏或遗失，
给共享雨伞的维护带来了困难。此外，一些共享雨伞企业的
经营状况也不稳定，经常出现资金链断裂等问题，给用户使
用带来了一定的不确定性。

第四段：提出建议以解决共享雨伞面临的问题

为了推动共享雨伞的良性发展，解决共享雨伞所面临的问题，
我们需要积极采取措施。一方面，政府应该加大对共享雨伞
行业的引导和规范，鼓励更多的企业投入到共享雨伞服务中，
提供更加优质的服务和更好的管理。另一方面，用户也应该
提高共享雨伞的使用意识，爱惜使用共享雨伞，减少对共享
雨伞的损坏和遗失，共同维护共享雨伞的良好环境。

第五段：总结全文，强调共享雨伞的积极意义

总的来说，共享雨伞作为一种新兴的共享服务模式，给人们
带来了便利的同时也面临一些问题和挑战。通过我们每个人
的共同努力，共享雨伞行业必将迎来更加美好的发展。我们
应当认识到共享雨伞的积极意义，即减少对传统雨伞的浪费，
降低资源消耗，推动可持续发展。共享雨伞的心得体会告诉
我们，只有充分发挥共享经济的优势，共同建设一个更加绿
色、环保的社会，我们才能更好地面对未来。

共享雨伞创业计划书篇二

“三月里的小雨，淅沥沥沥——沥沥，淅沥沥沥下个不
停……”就像歌里所唱，春雨绵绵，窗外雨帘茫茫。

“丁零零……”放学了，同学们渐渐走出教室。赶完了几道
数学题，我如释重负，收拾好书包，准备回家。来到走廊，



我刚把手伸向挂雨伞的地方，却停在了空中——我的雨伞不
见了！我清清楚楚地记得我的雨伞就是挂在眼前这个位置。
我揉揉眼睛，雨伞没了，熟悉的位置上空空如也。会不会忘
记了放雨伞的地方？我的双眼立刻变成两台高清摄像机，我把
“镜头”对准走廊，慢慢地推了一遍，没有！只有几把陌生
的`雨伞！再慢慢地回推一遍，还是没有！会不会放在教室里
呢？我箭一般冲进教室，瞪大眼睛对教室进行360゜大扫描，
哎！还是没有！

“谁那么缺德？拿走了我的雨伞！”我暗暗骂道。我拖着沉
重的双腿又来到走廊，眼前还是只有几把陌生的雨伞。抬头
望天，小雨仍淅沥沥沥下个不停，这叫我怎么回家？教室里，
几位同学仍在埋头赶着作业。我的目光再次落在了那几把陌
生的雨伞上，我的心忽然扑通扑通地跳起来。别人拿我的，
我拿别人的！一个念头在我脑海中闪过。我的心狂跳起来，
手也颤抖起来。我胡乱地抓了一把雨伞，冲出了校门。

我也不知自己是怎么回家的，望着手中的雨伞，我的心还
是“扑通扑通”地跳着。刚才拿这雨伞有没有被人发现？天
啊！这雨伞居然是红色的。糟了！刚才撑这红雨伞回家肯定
被很多人看到了，下午雨伞的主人肯定会找上我。我不就成
了贼？今后我还怎么见人？为什么要拿别人的雨伞
呢？……“你怎么啦？你怎么啦？脸色这么难看！”一只温
暖的大手贴在了我的额头。抬头一看，是妈妈！了解了事情
的大概后，妈妈慈祥地望着我，语重心长地说：“孩子，雨
伞丢了，我们可以再买，诚实丢了，我们就没有办法再买了。
亡羊补牢，为时不晚！下午早点过去，把别人的雨伞放回原
处。”我使劲地点了点头。

窗外，小雨仍淅沥沥沥下个不停。我的心渐渐平静下来，我
知道自己应该怎么做了……

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印



推荐度：

点击下载文档

搜索文档
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转伞业务流程图

还伞业务流程图

共享雨伞是支付宝推出的功能，目前在广州交通，商场，写
字楼，医院以及学校等地方存在，消费者凭芝麻信用600分以
上即可免除押金租赁雨伞的30元押金哦。

使用教程

1、打开支付宝平台，进入芝麻信用借还界面，就能看到我要
借雨伞的字样，点击雨伞图标即可租借雨伞。

2、试用范围如下：

广州商场，写字楼，校园等地方投放试点运营，只需用客户
端扫一扫，通过蚂蚁金服信用借还服务，开启免押金租赁新
模式。

下一页更多精彩的“共享雨伞相关内容”
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针对被盗这个问题，赵书平表示自己并不是特别担忧。“我
们希望使用者将雨伞带回家，我们的伞是自带密码，知道密
码的话，家人之间可以共享。其实这个东西就是说如果不带
回家使用，反而损失会大。我们是主张大家带回去共享。”
赵书平说道。

关于维护，赵书平表示自己已经组建了一支天使送伞团队，
负责雨伞的投放以及回收。如遇上大雨，碰上不会使用的小
学生和老人，会启动免费开锁功能，给人们免费使用。

共享雨伞欣赏图片四

“e伞”设计“心机重重”

心机一：可做拐杖

据“e伞”设计者介绍，“e伞”的伞柄略显粗重，但是厚重，
可兼具拐杖功能。

心机二：定位芯绑密码锁

雨伞带隐形定位，定位芯片跟密码锁绑定在一块。二维码下
面有个太阳能充电的小板，能为芯片及时充电为市民和运营
者放送定位，让人们通过定位找到它。同时“e伞”还带紫外
线防晒功能。

共享雨伞欣赏图片五

心机三：可做“漂流瓶”

此外，“e伞”还是这城市中行走的一个“漂流瓶”，伞内有个
爱心小“喜”袋，袋子里装着一支小书签，上面写着各种祝



福以及“便民e伞，人人爱护”的提醒用语。设计者的初衷是
利用喜袋达成漂流瓶似的交友功能，市民可在喜袋中写上自
己的祝福和想说的话，传递到下一个人。

心机四：二代带mp4

17日投放的“e伞”是一代产品，按照设计者的思路，二代雨
伞还会拥有mp4播放等功能。

共享雨伞欣赏图片六
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底，一些年轻的创业团队开始着手筹划和研发共享雨伞的产
品和服务规范，一些校园刚毕业和没毕业的创业青年们创立
了以共享伞为载体的社交模式，例如：武汉大学的[2]“来把
伞”，香港大学的[1]umbrellahere。其主要模式为人与人同
撑一把伞，人人以伞为交集的社交模式。还有一些多年创业
的有经验的团队，他们更专注用户用伞的体验，例如：广州
的自由d伞。其主要模式为以雨伞的自助租赁设备为基础，在
城市范围铺设借伞设备的借还点，这种模式和共享单车类似，
都是以资本运营和技术保证来推动项目进展。其盈利模式现
在还不得而知。但后者的模式更注重用户体验，可能会成为
共享雨伞的主要生力军。

共享雨伞欣赏图片三


