
2023年父亲节活动促销方案设计 父亲节
促销活动方案(模板7篇)

方案在各个领域都有着重要的作用，无论是在个人生活中还
是在组织管理中，都扮演着至关重要的角色。那么方案应该
怎么制定才合适呢？下面是小编为大家收集的方案策划书范
文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

父亲节活动促销方案设计篇一

6月13日—16日

六月佳礼，扮靓父亲

活动一：六月佳礼扮靓父亲———五颜六色闯关中大奖

父亲节活动期间，商品全场88折，购买商品折后单票满128元
以上者，可凭电脑小票参加“五颜六色闯关中大奖，为父亲
抽个父亲节礼物”活动，为父亲献上精美的父亲节礼物。

奖品设置：

特等奖：任选服饰一件；

一等奖：送指定商品一个；

二等奖：购买商品在打8折；

三等奖：购买商品在打7折；

四等奖：明星海报一张；

活动细则：



1、在卖场收银台出入口处放一促销长桌，并铺上红布；于桌
上放置两个抽奖箱，每个箱上都装着5种颜色的乒乓球共11，
分别是白色4个、兰色3个、绿色2个、黄色、红色各1个。

2、只要顾客连续两次从箱子里抓出来的乒乓球的颜色是一样
的，即可获得相应的中奖奖品；红色球代表特等奖；黄色球
代表一等奖；绿色球代表二等奖；兰色球代表三等奖；白色
球代表四等奖。

在购物袋内放入写有"今天别忘了打个电话给父亲"、"父亲的
生日是哪一天？"父亲的节日只有一天。"为父亲过生日吗？"
等等温馨话语的卡片等。下面印上新世纪名称及广告。

备注：从消费者的感情需要出发，容易引起在外工作的子女
们对父亲的想念，而且这种宣传是公益性的，顾客完全不会
有抵触心理。对树立一个有感情、有责任感的新世纪形象有
很好的作用。

在店门口做一个美观的留言板，用粉红色的作底板，在右上
角画上关于父亲的画，在左下角写上关于父亲的诗，中间用
纸折的千纸鹤拼成一个大心形，旁边拼成一个梢小点的心形，
用一个小心连接起来。

所有的人都可以在上面写上给自己父亲的祝福的话。只是作
为一个公益的活动，可以增加人气，人可以给顾客一个好的
形象。

父亲节活动促销方案设计篇二

有一种爱，叫父爱如山;有一颗心，叫父子连心。父爱无声，
柏兰名品放送“超低特价+时尚包+疯狂赠送”，爱他就要给
他，年仅一次豪礼送不停!

二、活动时间



20xx年6月5日——20xx年6月21日

三、活动内容

1、“悠兰.男士”劲爆放送，买越多送越多。

6000元产品。

a、一次性回款并进货达5000以上，豪送零售价

b、一次性回款并进货达10000以上，豪送零售价15000元产品。

c、一次性回款并进货达0以上，豪送零售价32000元产品。

2、“悠兰.男士”引领低价，谁与争锋!超低特价：49.99元/
每组

【狂送礼包：满10组送5个时尚包+送10支男士磨砂膏】(任
选10组起订)

男士活力再生洁面乳148ml--119元

男士活力按摩膏148ml--129元元

男士减压抗衰老修护面膜148ml--180元

男士活泉水洁肤啫哩148ml--108元

男士活泉保湿按摩膏148ml--128元

男士活泉水份面膜148ml--217元

男士清爽平衡洁面啫喱148ml--110元



男士清爽平衡按摩膏148ml--136元元

男士清爽平衡活肤面膜148ml--180元

男士清毒祛痘洁面爽148ml--119元

男士清毒祛痘按摩水晶148ml--138元

男士清毒祛痘面膜148ml--182元

男士健肤亮白洁面乳148ml--108元

男士健肤亮白按摩膏148ml--126元

男士健肤亮白养颜面膜148ml--168元

男士舒敏修复洁面乳148ml--132元

男士舒敏修复水晶面膜148ml--188元

男士舒敏修复冰晶148ml--135元

四、其他事项

1、本次活动所有产品，公司概不接受退换。

2、本活动不与其它活动支持同时享受。

3、促销活动中各产品凡属于质量问题，必须在收到货物之日
起三个工作日内反馈给公司。

父亲节活动促销方案设计篇三

一、活动时间：



20xx年6月12日---6月30日

二、活动主题：

双节同庆----端午节、父亲节快乐。

三、活动内容

活动一、真情实意送父亲，健康礼品更贴心!

6月12日―20日活动期间，穿着类、百货类商品85折，小家电、
化妆品满9折，部分运动服类5折起。(明示商品不参加，详情
见店内海报)

二楼皮鞋推出“凉鞋节”，不要错过哦!

活动二、浓情端午超市换购礼

6月12日-30日活动期间，凡在超市单票购物满39元，赠换购
券1张，满69元赠2张，满99元赠3张，顾客凭券即可换购指定
超值低价商品。

活动三、五月端午新世纪，“巧手包粽”擂台赛

6月14日至16日活动期间，凡在超市购物的顾客，无论金额大
小，即可报名参加相应时间的“巧手包粽”擂台赛，每组限5
人参加，在5分钟内包粽时间短、包粽质量好的为获胜者，即
可获赠礼品一份，每人限参加一次。

奖项设置:

第一名“包粽王”冠军三元牛奶一箱+西瓜任挑一个+自己所
包粽子。

第二名“包粽王”亚军三元牛奶一箱+自己所包粽子。



第三名“包粽王”季军西瓜一个+自己所包粽子。

参与奖：其他选手将得到自己所包的粽子。

报名时间:6月12―6月14日，新世纪各店服务台报名，报名只
限参加一店活动。

比赛时间地点：

1、新世纪惠万家超市闫庄店6月14日下午16:00整。

2、新世纪人民商场店6月16日下午16:00整。

3、新世纪购物广场6月15日下午16:00整。

比赛规则:选手做好准备后,裁判宣布比赛开始,在3分钟之内，
看哪位参赛者的棕子包得又快又好，由专人负责记时,比赛可
分为2―3轮以增强氛围。最快的选手将被评为冠军。

父亲节活动促销方案设计篇四

6月x日-6月x日。

1、通过活动刺激亲情消费，提升企业的良好品牌形象；

2、拉动消费量，竞争市场份额；

3、加大e餐销售量，提高各店的营业创收。

心系父亲节，xx一家亲。

xxx。

1、活动期间，各店迎宾人员对来店消费的中老年男性送上节



日祝福“您好，节日快乐”。

2、活动期间，各店增加播放《报答一生》《父亲》这两首曲
目。

3、活动期间，订xxx餐均有好礼相送。

凡电话订餐消费满xxx元免费赠送x餐扑克牌4副，凡电话订餐
消费满xxx元免费赠送xx餐及时送vip会员金卡一张，各店做
好登记，财务备存。

4、活动期间各店厨政部推出几款父亲节爱心套餐，价格各店
可根据自己的`具体情况而定，菜式以健康，营养为主，菜品
名体现父爱（参考：感恩之爱、父爱如山、父爱似水、父子
情深）。并且主推一道父亲节特色菜品。

5、活动期间到店内消费的客人，单桌消费满xxx元可获赠免
费全家福（10寸塑封）一张，各店做好登记，财务备存。

6、企划部统一利用短信平台给客户发送父亲节祝福短
信：“心系父亲节，家亲，多款父亲节爱心套餐温情推出，xx
餐饮祝天下所有父亲节日快乐！”

2、管理公司企划部于6月x日统一为各店客户发送父亲节祝福
短信，“心系父亲节，家亲，多款父亲节爱心套餐温情推
出，xxx餐饮祝天下所有父亲节日快乐！”。

1、各店认真组织员工学习活动方案，根据方案对员工进行相
关知识培训；

2、各店活动期间充分做好拍照、洗照工作，增加创收点；

3、积分卡活动、赠券活动与此活动同时进行。



父亲节活动促销方案设计篇五

活动主题：健康老爸

一、购物满18元以上均可获赠父亲节精美礼品一份。(扇子或
剃须刀片)

二、凡6月18日出生的父亲凭有效证件可在麦吉利享受购生日
蛋糕6折优惠。

三、送给父亲的祝福(顾客持会员卡购男士用品可享受免费礼
品包装。)

四、想看到平时温文尔雅的爸爸,豪情万丈,豪饮美酒的样子
吗?快和爸爸到超市发超市来吧!只要在喝啤酒的比赛中胜出
的话,就可以获得丰富的礼品具体操作：时间：6月16日(周
六)、17日(周日)每天分两个场次上午10：30-11：00;下午17：
00-17：

地点：大厦店换购处细则：a：凡持本店当日单张38元以上购物
小票者可参加喝啤酒比赛。

1：每场次分两组，每组5人。由主持人下令，能在最短时间
内喝完1听者获胜。获胜者将当场奖2听钟楼啤酒，商品准备：
水杯，男士内衣，吉列系列，酒类，凉席，凉枕卖场布置：
换购处吊挂父亲节吊牌，卖场内制作父亲节提示。

第一部分

父亲节活动促销方案设计篇六

有效的方案是建立在真实的经验数据上的，因此，第一步的
前期市场调查则是活动促销方案的基础，这为了活动方案的
精准性、科学性提供非常有利的保障。市场调查，包括社会



环境，行业环境，例如产品特点，竞争对手情况，消费者的
消费习惯等等。通过对市场调查数据进行分析，找出自己的
优劣势，降低风险成本。

第二步就是拟定活动方案，方案的内容笔者简单的该是几个
重要项目：

1、对象群体的确认

针对某一群体的消费者举办的促销活动，确认群体的消费习
性，方便拟定最佳的促销方法。

2、确定主题

设定的主题必须具有话题性、创意性，若能编辑出创意的口
头语，让消费者容易记住又可变成口头禅，这样更加具备广
告宣传效果。

3、引诱向导

主要是指消费者通过活动获得的优惠，例如赠品、折扣等等，
优惠的程度同时要考虑消费者的接受度，以及公司接受范围
内的成本负担。

4、网络媒体推广

网络媒体的运用是指通过互联网的传递，将活动信息传递给
消费者，因为信息是否准确且即时的.传达给消费者，对于消
费者的数量有相当的影响，因此必须选择网络媒体推广。

网络新闻营销推广能为企业带来什么样的好处？有很多人一
直都不了解的。所以在这里我想告诉大家：

第一、新闻媒体报导提升公司的知名度和可信度；



第二、新闻媒体的浏览加速公司的宣传力度，成本低、传播
快；

第三、关键词的设定为公司带来直接有效的客户。

父亲节活动促销方案设计篇七

xx月xx日是一年一度的父亲节，中华民族作为礼仪之邦向来
重视孝敬父母回报感恩，因此我们要充分利用这一机会开展
互动的亲情文化营销。

唤醒人们心中的重老意思，提醒人们节日的到来同时抓住相
关的热点商品，全力促进销售。

20xx年xx月xx日

父爱如山、孝行天下

（1）三楼男装开心购物六级好礼献老爸

活动期间17日——19日大厦男装全场5折起，会员购物折更低。

满200元——399元送洗衣皂一块

满400元——599元送保鲜膜一卷

满600元——799元送洗洁精一瓶

满800元——999元送保鲜膜一卷+新玛特洗衣皂一块

满1000元——1999元送纸抽一提（三盒装）

满元以上送国际品牌科尔达干红葡萄酒



父亲节（15日）持宣传单购三楼男装再减15元现金。

（2）靴鞋、针纺、4楼运动休闲、超市一楼服饰男士相关商
品一律感恩价并赠送礼品（折度业种自定），同时持男装商
场的信誉卡购靴鞋、针纺、4楼运动休闲、大商超市一楼服饰
各业种要在原折扣上再降，折度无法下降的赠送礼品。

（3）珠宝、洗化、钟表：开展男士金饰品展主推15克以上的.
金项链、钻饰针对男士打出4折，洗化推广男士专用的护肤产
品同时营销部制作kt板宣传男人更要用护肤产品的消费意思。
钟表主推国际名表，国内表折销售。

心系父亲、不忘母亲：女鞋、女装、针纺（文胸、夏季内衣）
推出十二大品牌（每天四个）的名品特买会，折度低于7折。

特别活动：会员购物畅享更多服务

（1）活动期间，凡大厦会员到购物满200元即可获得影楼提
供的全家亲情照、父亲绅士照和俱乐部的健身卡等礼物。

（2）父亲节当天，会员购男装、男鞋双倍积分，持会员卡购
物更可享受全场最低折扣

带着父亲看奥运：

活动全程共设五个奖项

一等奖3名奖奥运助威团套餐（秦皇岛-北戴河-北京奥运联线
游）

二等奖5名，奖李宁全套奥运装备（5件）

三等奖8名，奖价值500元的奥运特许纪念品一套；



四等奖30名，奖价值65元的奥运特许商品福娃一个；

五等奖50名，奖价值30元精美纪念品一份；

活动要求：

1、本次活动是针对男士的一次营销活动，请男装业种认真落
实商品，确保商品款式新颖、折度到位。

2、其他业种确保在原折扣上再降，活动前期禁止私自降折并
只能针对男士赠送礼品。

广告宣传：

1、《日报》5月11日——13日每天名片大

2、《广播电视报》5月11日彩色通栏

3、《日报》5月11日——12日名片大

4、电台、电视台5月10日连续播出；

5、dm宣传单2万份

6、正门小幅商品信息喷绘；


