
活动培训方案 活动策划方案(大全7篇)
确定目标是置顶工作方案的重要环节。在公司计划开展某项
工作的时候，我们需要为领导提供多种工作方案。方案的制
定需要考虑各种因素，包括资源的利用、风险的评估以及市
场的需求等，以确保方案的可行性和成功实施。下面是小编
为大家收集的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可以帮
助到有需要的朋友。

活动培训方案篇一

活动地点：海底世界

班级：大三班

一、活动目标：

1.让孩子通过这次神奇地海底之游，认识了大量的鱼类，丰
富了生活经验，拓展了视野。

2.在幼儿集体活动中，获得情感交流，体验快乐。

3.激发幼儿热爱海洋鱼类及动物的情感，增强环保意识。

二、活动准备：全体幼儿必须穿舒适的鞋子、易于穿脱的外
套。

每人准备一个小双肩包，包里带一些零食、水，垃圾袋，相
机 。

三、活动过程：

1.教师对幼儿进行安全教育，增强幼儿安全防范意识和自我
保护能力



2.乘坐校车准时出发

班级教师是班级安全工作的第一责任人，全面负责幼儿出游
的安全工作，负责组织好幼儿活动，维持好纪律。保育员负
责照顾好幼儿出游的护理工作。各班级增配行政人员，保障
出游的安全工作。

(1)幼儿上车时要排好队，不推挤，不把头手伸到窗外。

(2)主班高鑫在车口组织幼儿上车，配班蒋老师在车上安排幼
儿的座位，保育员周老师在幼儿中间组织幼儿按序排队准备
上车。

3. 到达海底世界，教师集合整理队伍，清点好幼儿人数，确
保幼儿安全。

4.带领幼儿进行参观海底世界，对幼儿提出要求，参观时要
做到井然有序，教育幼儿不拥挤、不追跑、不打闹、不能大
声暄哗。注意言行文明，不敲打玻璃，爱护公物。

5.吃午餐。教育幼儿注意把包装袋及时收好，不能随地乱扔
垃圾，等待教师将垃圾统一回收。

6. 看海狮、海豚表演。

7. 教师整理队伍清点好幼儿人数，乘坐校车准时返校。

活动培训方案篇二

1. 活动主题：

如意女人，温暖共享

2. 活动背景：



月如意作为高端女性护理用品的佼佼者，一直倡导以绿色科
技关爱女性健康，在产品功效上有温宫暖经，持续抑菌，祛
除异味的功效，能够持续为广大女性带来清新氧循环般的自
然感受。在深秋入冬之际，随着天气逐渐变凉，月如意品牌
广大工作人员依托北国超市的广阔平台，将为北国女性员工、
省会广大女性一同带来一场温暖大礼。借此提升月如意及北
国超市品牌在石家庄消费者心目中的形象。

3. 活动目的：

1）提升月如意及北国超市品牌在石家庄消费者心目中的形象

2）在省会传播女性自我保健知识，将高端卫生巾推广给广大
女性消费者

3）总结月如意品牌在省会的欢迎程度，为全方位在石家庄各
大超市的推广、进场做铺垫

4. 预期结果

5.活动执行

1）场地需求

8到12平米左右，供一个4m乘以2.5m大小的充气拱门的摆放

2）人员配置

发单员：2-3名

(话术：高端卫生巾现场促销，百分百中奖哦，可以去看一
下) 引导员：1名

(话术：高端卫生巾现场促销，百分百中奖哦)



产品示范专员：2—3人

专业司职产品示范流程

（要求：简短、直观不拖沓）

注：尽量让每位消费者都能看到全程的产品示范，切勿让新
到场消费者仅仅看到现有的进程或者已经结束的产品示范，
否则没有震撼效果。

收银员：1名

后勤人员：1—2名

注：出后勤人员、收银员外其他工作人员尽量为女性

3）音响要求

a.大型音响一套，至少配一个话筒

b.产品示范专员每人配小蜜蜂一个

c.月如意语音介绍通过音响循环播放

4）奖项设置

“百分百中奖，温暖大礼齐分享”

a.买一包不中赠洗衣粉一袋

b. 买两包不中赠温暖坐垫一个

c. 买三包不中赠乐扣水杯一个



d．买四包不中赠收纳盒一个

f．买五包不中赠暖宝宝一个

（依据不同成本、不同状况，以上赠品可替换）

因为月如意再来一包中奖率较高，以上赠品即便某些成本较
高，也不会造成入不敷出的状况。

6. 活动主要注意事项

1）工作人员最好穿月如意统一促销服

2）在现场产品示范中提及竞品时切勿直接说出竞品名称

3）提前勘察现场状况，做好成本收益计算。

活动培训方案篇三

敬老院慰问活动

二、活动宗旨

关爱老人、奉献、互助进步

三、活动目的

通过敬老院慰问活动，给老人带来了乐趣，让老人感到有子
女的温暖。帮助敬老院做些义务劳动，从而增强协会成员尊
老、敬老、爱老意识，培养协会成员的社会责任感，关注社
会弱势群体，弘扬中华民族光荣传统。

四、活动背景



刚入会的新成员热切希望去敬老院看望老人。

五、主办单位

塔沟教育集团

六、承办单位

校园文明志愿者协会

七、参与人员

部分校园文明志愿者

八、活动地点

大金店敬老院

九、活动时间

20xx年11月15日

十、活动负责人

总负责人：王留强

组织人员：刘超、朱高雅、刘艺

十一、活动流程

1、11月15日上午8：00在十号宿舍楼集合，8：20在学校南门
坐车去敬老院；

2、到敬老院后三人一组，与老人进行互动，帮助老人整理房
间，与老人谈心聊天；



3、为老人单独照相。

十二、活动要求

2、活动中注意个人言行，各位成员要自检自律。

十三、展望

通过此次活动，激发同学们的爱心，呼吁社会关注弱势群体，
不断提升各成员的素质水平，影响他人、影响社会，把会员
培养成有社会责任感的人，对社会有贡献的人。

校园文明志愿者协会

活动培训方案篇四

晚会目的：

1. 促进班上同学之间的相互交流，增进友谊。

2. 挖掘班上同学的优秀文艺人才，为其特长得到更好的锻炼
和培养。

3. 喜迎20xx年的到来。

晚会时间：20xx年12月30日

晚会人数：全班同学及个别同学外请参加表演者。

策划主办单位：全体班干

协办单位：全体协助班干的同学

工作人员：全体班干成员及全体演出人员



工作小组：(加下划线的为主要负责人)

主持人组：待定 任务：认真写好主持稿

音响组：肖发明、杜晗、曾照平 任务：1.音箱及麦克风的租
用。2.根据节目单，保证音乐节目的正确播放及音箱设备的
调试工作。

后勤组：陈伟、李彬彬、陈显亮、符长奎、洪友佳 任务：1.
负责晚会的后勤保障。2. 维持会场秩序，以及处理紧急情况。
3.通知即将表演的演出人员。

物品购买组：伍海园、郭树发、曾显斌、蔡军、陈伟、洪友
佳 任务：1.购买好晚会需要的食品及装饰物品。2.尽量满足
同学所提出要购买的物品。

卫生组：伍海园为负责人，全体班干及协助班干的同学 任务：
1.负责会场的卫生保持干净。2.晚会结束后，把教室卫生打
扫干净。

晚会节目类型：歌曲、舞蹈、小品、相声、哑剧、魔术等

晚会流程：

宣传阶段(12月01日-12月20日)

1.网络宣传，利用本班qq群发信息，让所有人都收到本场晚
会的信息。

2.到各宿舍宣传，动员学生的积极性，鼓励他们积极参加，
详细介绍本晚会。

3.节目的收集，加大传力度和动员同学参加活动，及时了解
身边同学报名情况。



节目准备工作阶段(12月20日-12月29日)

食品准备工作阶段(12月28日下午)：食品的准备与购买

物品的准备阶段：

1、节目单(12月28日之前必须制定好)

3、现场布置：晚会当天下午3点开始，根据布置方案进行

晚会开始：

1.18点全班人员到达晚会现场

2.主持人带来开场曲及介绍本次活动主要参加者，宣布晚会
正式开始。

3.根据节目组安排的节目进行演出;

4.鸣谢所有同学到达晚会现场，宣布晚会结束，主持人安排
退场秩序， 时刻提醒观众要保持秩序，不要拥挤。

5.全体班干及协助工作的同学留下，听伍海园同学的安排，
把教室的卫生打扫干净。

晚会资金预算：资金控制在700元左右，主要包括食品的购买，
装饰物品的购买，音箱设备的租金。本次活动的资金主要由
班费支出。

活动培训方案篇五

(一)活动目的：写作使人领悟人生、沉思稳重，在我校第十
四届宿舍文化节到来之际，为充实同学们课余生活，丰富宿
舍文化内涵，在营造积极活跃、清新高雅大学氛围的同时，



记录下大学生活的美好回忆，校公寓管理中心自管会特举办
本次大学生宿舍文化征文活动。

(二)征文主题：迎评促建，我看校园新变化

回望过去，定格现在，衡水学院日益发展壮大，教学力量与
日俱增，近年来已向社会输送了万余名优秀毕业生，并且每
年接受着来自全国各地的热血青年，为学校之发展建设增砖
添瓦。如今，我们的校园正因为评估的到来而发生着翻天覆
地的变化，管理制度日趋全面、教学设施更加完善、西校区
也即将完工并投入使用。面对学校的发展变化我们有目共睹，
而面对迎评促建之风我们更不能熟视无睹，你是否对于校园
的变化有所感触，或于校园的历史变迁感慨万千，又或者对
于今日之校园有什么想法和建议?请以迎评促建，我看校园新
变化为话题参与本次征文活动.

(三)征文要求

1.内容真实，积极向上，紧扣主题，题目自拟;

3.语言流畅，文字精炼;

4.稿件必须原创，不得抄袭。

(四)时间安排

征文征集时间：x月x日-x月x日

评选时间：x月x日-x月x日

(五)参赛方式

1.参赛人员于x月x日前，将参赛作品交到各楼学生楼长，或
发电子邮件《公寓生活》邮箱( )



3.本次征文由后勤管理处老师及自管会报编部全体编辑，本
着公开，公平，公正的原则对参赛作品进行评选。

(六)奖励标准

本次征文活动设一等奖2名，二等奖3名，三等奖5名，优秀
奖10名。获奖作品均颁发荣誉证书及奖品，同时推荐到《河
北省高校学生公寓工作通讯》等上发表。

活动培训方案篇六

俗语言：世上无完人。所以每个人都会有不可或缺的缺点，
大学的第一个学期快过去了，我们是否该做个自我检讨，让
同学们更全面的了解自己，从而能够之所短学其长，进一步
的走向成功之路。

为了让同学们更加的了解彼此，增强自我认识，发现自己的
缺点，学习别人的优点，在不断改正自己缺点的同时发散自
己的优点让大家共同进步。

1、组织机构

主办单位：12生物技术团支部 活动时间：xx年11月25日

活动地点：英东生命科学学院c304 2、组织人员

活动负责人：团支书

3、参加人员：12生物技术2班全体同学

1、宣传委员做好活动开展前的宣传工作，让每个同学了解到
活动的开展时间和内容，给大家充足的准备时间。

2、有一种特殊的方法找出几个学生代表;



3、由班干部做好准备首先发言;

4、将同学们以宿舍为单位，先进行求实内的批评再批评其他
同学。

1、让大家按宿舍为单位坐好;

2、讲解这次活动的意义和重要性;

3、端正大家对批评的新概念，让大家注意开展活动时的讲话
方式;

4、让同学们反思自己的缺点和优点以及其他同学的优点和缺点
(期间不听从安排的同学进行首选发言)

5、由学生代表发言;

6、由班干部发言;

7、以宿舍为单位，先进行内部批评再发表对任何同学的意
见;

8、自由发言时间，由同学们自由发表对任何同学的意见;

9、由团支书做这次活动的总结。

活动培训方案篇七

据移动电话消费行为的调查显示30岁以下用户的比例持续增
长，其中以21―25岁最为明显，由20xx年的25。8%上升
到20xx年的33。4%而逐步成为一支重要的消费群体，其中以
大学生的消费数量占73%左右，大学生已经成为了一股不容忽
视的消费群体。（数据来源：ccid20xx，11）



大学生是一个极为特殊的群体，这个群体本身有着多种特征。
他们拥有较强的消费欲望和一定的消费能力，而且在校大学
生也是未来几十年内的消费主力，如能在校园内就在大学生
心目中树立良好的品牌美誉度和忠诚度，这对企业的未来将
产生及其深远的影响。

1、消费群体分析：随着学生这个消费群体的日益庞大，许多
商家都已经把眼光转移到对它的开拓上。目前的校园活动已
经到了泛滥的地步，有品位有意义的活动却十分罕见。而且
过多的商业活动也使得校方对活动的支持力度一降再降。根
据大学生中的调查显示，大于45%的同学对于商家在校园的促
销活动提不起兴趣。（高年级的学生占相当大的比例）因此
如何提起大学生对此次活动的兴趣以及怎样获得校方的大力
支持是这次活动的重点，也是能否做好这次活动的关键。

2、竞争对手分析：目前的国内通讯依然呈移动、联通、电
信“三足鼎立”的局面，移动虽然在消费者比重上遥遥领先
于后两者，但联通、电信的价格战却也使得移动在竞争上处
于尴尬的局面。虽然移动优良的信号传输仍能使自己立于不
败的境地，但是后两者对于信号传输方面积极的改进使得移
动不得不处于前狼后虎的境地。另外资费方面仍然是移动最
大的弱势。中国传统的经济理念――经济实惠仍深深的印在
人们的心中，这一点对于移动仍是最大的“敌人”。如何解
决这一问题仍是今后移动发展所面临的最大障碍。


