
中秋节超市活动方案(大全6篇)
为了保障事情或工作顺利、圆满进行，就不得不需要事先制
定方案，方案是在案前得出的方法计划。那么我们该如何写
一篇较为完美的方案呢？下面是小编精心整理的方案策划范
文，欢迎阅读与收藏。

中秋节超市活动方案篇一

衣见倾心，大牌礼献中秋

9月14日-9月18日

中秋期间，全场流行服饰名品倾利钜献，200元换500元电子
折扣券！先换券再购物，劲享折上折！每天15:00-16:00，一
楼中庭中秋“8.15元、81.5元专场”劲爆来袭！看得到的价
格，想不到的`质量，猜不到的款式，抢到就是赚到，赶快出
手吧！

顾客在一楼服务台即可以200元兑换500元电子折扣券，每人
限兑换1000元；

兑换电子折扣券仅接受现金、银联方式支付；

8元均价限时抢购活动结束后随即恢复原价，抢购时需注意人
身财产安全。

25000元（专场活动供应商携手让利）

中秋节超市活动方案篇二

一年一度的促销大好机会“中秋节”即将到来，另外今年又
和20xx年一样，中秋节(9月14日)和国庆节(10月1日)相距甚
近，对于商家来说，更具挑战意义。因此，能否搞好本次活



动，对是否能达到整年度的销售目标等都显得尤为重要，同
时抓住消费者的消费心理，在中秋、国庆期间，最大限度的
提高人流量、提升人气、扩大商场的销售额，势必提高全鑫
超市各分店的市场占有率，增加全鑫超市的美誉度。

“喜迎国庆欢度中秋”

3)通过策划一系活动，加深全鑫超市与消费者的相互了解与
情感沟通;扩大企业知名度，进一步树立全鑫超市“关爱社区
居民共建温馨家园”的社会形象。

顾客、供应商、员工

1)喜迎国庆欢度中秋

2)月圆中秋情系全鑫

3)情满月圆举国同庆

4)中秋佳节全鑫浓您家乡情!

5)中秋合家欢佳节大献礼

6)望月怀远花好月圆

7)每逢佳节倍思亲全鑫为您送温情

8)礼情款款欢度佳节

9)热烈庆祝中华人民共和国成立59周年!

10)品质、服务、物有所值!

11)关爱社区居民共建温馨家园



中秋节超市活动方案篇三

——进门送钱

进门就送礼金券10元(全场流通)。

凭参加“十月婚典”的有效证件，购穿戴类商品享受7.7折。

钻石婚(60年);金婚(50年);红宝石婚(40年);珍珠婚(30年);
瓷婚(20年)的夫妇持有效证件购服装、鞋帽类商品5——9折。

四、感谢婚姻

凡2018年8月1日后领取结婚证的夫妇购穿戴类商品享受8折起。

*9月8日上午聚焦xx广场，百对新人闪亮登场。

*过同心门、走同心桥、饮同心酒。

*管乐齐吹奏，新人联欢会，大型动态秀。

*煽情篇：中秋月饼、红榜产品热卖中;男式西裤全场现价再9
折。

*纵情篇：全场品牌皮鞋5折。

*撩情篇：全场小家电8折起，满50元可参加摸奖30——300元。

中秋节超市活动方案篇四

月满中秋，惊喜“拼”出来

9月14日-9月18日



9月14日-9月19日

爱拼才会赢！活动期间，在本商场百货或超市消费（不含自
收银专柜），每张打印出来的电脑小票的底部会随机出
现“中”、“秋”、“快”、“乐”某一个字，集齐四个字
即可兑换中秋大礼包一份！

品牌月饼一盒+30元百货券+10元超市券+2张电影兑换券

购物小票自行妥善保管，集齐后即可到服务台兑换礼包；

个人兑换无限制，购买越多，中奖机会越大；

黄金珠宝、钟表首饰、烟酒家电、团购的小票不参与。

费用预估：10000元

5

活动时间：20xx年9月6日-9月8日

活动主题：喜庆购物百万让利

活动内容：

进门就送礼金券10元(全场流通)。

凭参加“十月婚典”的有效证件，购穿戴类商品享受7.7折。

钻石婚(60年);金婚(50年);红宝石婚(40年);珍珠婚(30年);
瓷婚的夫妇持有效证件购服装、鞋帽类商品5——9折。

凡20xx年8月1日后领取结婚证的夫妇购穿戴类商品享受8折起。

9月8日上午聚焦xx广场，百对新人闪亮登场。



过同心门、走同心桥、饮同心酒。

管乐齐吹奏，新人联欢会，大型动态秀。

煽情篇：中秋月饼、红榜产品热卖中;男式西裤全场现价再9
折。

纵情篇：全场品牌皮鞋5折。

撩情篇：全场小家电8折起，满50元可参加摸奖30——300元。

中秋节超市活动方案篇五

惊喜第一重：购物积分送大米，积多少送多少！

市场分析：目前，积分卡是我们吸引顾客长期实施消费行为
的一项有效促销措施，但随着中秋这个销售大买点的逼近，
竞争对手可能会推出更优惠于我方的让利手段，要稳定积分
卡客户，势必推出比对方更为有利的政策，削减竞争对手的
力量。

活动时间：x月x日—x月x日每晚7：30开始。

活动内容：

顾客是xx的上帝，xx的发展更离不开顾客的支持，为了感谢
对xx长期支持而又忠实的顾客，xx超值大回报：凡于此期间当
日晚7：30以后凭积分卡一次性购物积分满10分送10斤米，
积15分送15斤，积20分送20斤，积30分送30斤，积40分送40
斤，积50分以上限送50斤，如此优惠，如此心动，还不赶快
行动！凭积分卡和电脑小票（限当日7：30之后小票，金额不
累计）到商场出口处领取。送完即止。（建议由企划部设计
多种包装的袋子装上散装米，定名为《xx放心米》。趁此次活
动造势推出xx自有品牌，关于自有品牌的推广实施企划案另



行制定。）

惊喜第二重：xx积分卡再次与您有约！

分析：由于第一周活动的促销力度相当大，不仅会吸引积分
卡顾客的.消费，更会吸引无积分卡的顾客，那么，怎样满足
这批无积分卡的顾客呢？唯一办法：趁势发起办理积分卡的
高潮，从而再次扩大我们的积分卡客户，争取市场份额。

活动时间：x月x日—x日x日。

活动内容：喜迎中秋团圆节，xx积分卡再次与您有约！只要您
在我商场购物满x元加x元即可获得积分卡一张，这张积分卡
除享受以前约定的优惠外，在中秋节期间享受更超值的优惠、
更无限的回报。一卡在手，惊喜时时有！

注：凭电脑小票（当日小票有效，金额不累计）到我商场服
务台办理。

惊喜第三重：捷足先登超值送。

活动时间：x月x日—x月x日。

活动内容：活动期间凡在早上9点-9点30分在本商场一次性削
费满39元的顾客均可到服务台领取新鲜蔬菜一把，先到先得，
送完即止。（每天限量50份）

注意事项：店美工需在活动期内用醒目的广告形式告知顾客，
客服人员需注意未领到蔬菜的顾客情绪。

惊喜第三重：激情中秋加一元送一件。

活动时间：x月x日—x月x日。



活动内容：凡于此期间，当日在我商场一次性购物满99元及
以上者均凭小票加一元得一件超值礼品。（每日限量，先到
先得）

购物满99元加1元得散装月饼一个。（限量100份/天）

购物满159元加1元得散装月饼一斤。（限量100份/天）

购物满219元加1元得月饼一斤。（限量50份/天）

中秋节超市活动方案篇六

xxx

中秋节和国庆节两节一起，广大消费者在节日期间难免会走
亲访友，而白酒则是馈赠亲友不可或缺的必备品。由于生活
水平的提高，消费者习惯了去商场、超市、便利店采购节日
所需礼品。市场部希望能够以中秋节为契机，在餐饮、商超
和流通领域开展促销活动，全方位出击推动市场，拉动市场
销量，为市场旺季的到来做一个良好的开端。

推动xx陈酿白酒的旺季销售，提升产品在消费者心目中的品
牌形象。

20xx年xx月xx日——20xx年xx月xx日。

xx超市（xx店、xx店）

（一）活动形式

初步定为买赠形式，分场内和场外，xx超市外进行抽奖活动。

（二）活动内容



凡在活动时间内购买xx陈酿精品、珍品、尚品、典藏、君尊
系列白酒均有优惠。

注：此优惠政策适用于场内和场外，场外可适当增加买赠力
度。

（三）xx超市外促销活动

购买xx陈酿盒装任意产品一瓶或者一瓶以上者均可参加一次
现场抽奖活动，中奖率为100%。

（四）奖项设置和控制原则

本次促销活动设一、二、三等奖和参与奖

一等奖：赠xx陈酿典藏1瓶。

二等奖：赠xx陈酿精品1瓶。

三等奖：赠xx陈酿小红瓶酒1瓶。

参与奖：赠打火机1个。

（一）活动店的选择条件

1.活动店规模比较大，地理位置位于居民小区的聚集地，能
起到户外宣传的作用。

2.营业时间的客流量大，能起到店内宣传的作用。

（二）活动店的提报程序

1.参加活动店由商超主管按照平时的销量表现提报，由销售
部评定决定是否进行活动。



2.评定完成后结果传报相关店面的促销人员进行准备，准备
期不少于两天。

3.批准后三天市场部人员完成促销用物料准备，促销部人员
完成人员准备。

4.活动的前晨会相关人员进行安排：

（1）物料盘点

（2）人员明确岗位要求。

5.进行相关物品领取。

（三）促销活动的广宣安排

1.在各大超市显著位置张贴海报（海报上为活动内容）。

2.在超市的dm刊上刊登优惠活动。

3.超市内申请堆头，配合促销活动。

4.超市展架上的爆炸签。

5.场外摆展台，促销人员穿广告衫进行销售，扩大宣传力度。

（一）xx月xx日前确定各项活动政策，完成报批

（二）xx月xx日前完成各项所需物品准备工作。

（三）xx月xx日正式实施阶段

现场要求：

1.促销员必须在早晨8点到位。9：30完成现场的`陈列。



2.现场生动化陈列要求。

每个门店摆台为两组平行陈列，展台外层有关于活动的pop文
字说明。

赠出产品必须详细在报表登记。

活动结束详细盘点货物数量，核对无误人员签字。

（四）人员安排

1.负责人：xx

商超渠道业务员、临促（负责前期的协调和店面的促销活
动）。

2.市场部人员1名（负责前期的广宣品准备和活动期间的监督
协调）。

pop海报。

促销台、空箱子、气球、红色手提袋。

活动礼品：果粒橙、露露、茶礼盒、汇源礼盒、八宝粥。

略

（一）所需奖品申请

一等奖：xx陈酿典藏10瓶。

二等奖：xx陈酿精品20瓶。

三等奖：xx陈酿小红瓶100瓶。



幸运奖：打火机140个。

（二）所需费用

果粒橙：13件x75元/件=975元。

露露：10件x58元/件=580元。

汇源礼盒：40个x38元/个=1520元。

八宝粥：40提x30元/提=1200元。

临促：6个x50元/天=300元。

海报：6张x20元/张=120元。

展台：6个x200元/个=1200元。

气球：2袋x5元/袋=10元。


