
2023年医美活动标语(优秀5篇)
范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？接下来小编就给
大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看吧。

医美活动标语篇一

一、活动目地：即向社会和市场各界宣布本店的存在，并取
得广泛的认同，扩大知名度，提高美誉度，树立良好的企业
形象。以便以后更好的发展。

二、活动主题：宾至如归，热情服务

三、活动时间：20xx年7月1日

前期宣传

开业庆典重在人气的聚集，所以前期宣传一定要到位，尽可
能的扩大知名度。

广告投放：

1、在开业前十五天，以报纸广告发起第一轮广告宣传。应突
出内容：“指之间”养生会馆开业时间、地点、服务特色、
酬宾优惠预告等。

2、在开业十天前主要宣传本企业美容院独特的经营理念、专
业服务保证、客户将得到增值的回报。

3、开业前一周安排专人在繁华地段派发美甲体验卡、代金券、
宣传单、试用装。在高档住宅小区张贴宣传画和开业优惠措
施。



4、在开业前三天重点宣传本企业美甲院开业庆典及专业的服
务和文化理念、生活氛围、入会优惠等。

5、在以上广告的基础上,同步启动市场营销工作。

6、优惠酬宾和服务特色重点推介、重点客户的拜访邀请、近
期活动预告等工作。

7、通过近两周的广告宣传和有效客户的联系，确定重点客户
开业时的到场和潜在客户的开发。

医美活动标语篇二

我们班发生了许许多多的事，就像酸甜苦辣的调味剂。记得
有一次，我们班集合去做广播体操的时候说话被校长抓到，
还被校长扣了分，于是我们每一个人都写了反思的稿子投稿
了。结果校长说;“六(2)班好样的，知错能改，全校班级的
学生向我们班学习，学习那知错就改。”真是转悲为福呀!

我还记得，在20-年这届的校运会上，我们班的黄俊豪在男
子100米上打破了上一届的记录，温世旺在男子实心球打破了
上一届的记录，他们都拿了第一名。真是可喜可贺啊!

啊，美丽的校园，你带给我多少欢乐，多少启迪，使我一生
难忘。

医美活动标语篇三

（一）主题：七夕情人，真爱无限活动

（二）主题：爱我，就勇敢说出来活动

（三）主题：情意无价，爱我有奖



这些主题主要侧重于针对情人节的文化营销。七夕情人节是
情侣和爱人间相聚的好日子，男士可以为自己的爱人或情人
送去美丽和健康。美甲店以此为主题，在促销内容的制定上，
可以以一些立即可见明显效果的服务为主，如美容和美体等。

二、活动对象

1、活动（一）针对目标对象：衣着有品味，特别是开私家车
的男士及美甲店顾客；

2、活动（二）针对目标对象：活动（一）参与者及美甲店会
员的丈夫（或男朋友）；

3、活动三针对目标对象：活动（二）参与者及所有参加评选
的女性；

三、活动内容活动

活动（一）：“七夕情人，真爱无限”特惠活动活动期间，
所有男士可在美甲店购买“情侣浪漫心礼”特惠套餐赠送给
自己的妻子（女朋友），以此充分表达自己的爱意，感谢妻子
（女朋友）在过去的一年里对自己的支持和帮助；美甲店顾
客也可同时宣传（爱人共享活动优惠）；美丽心意卡可享受
九重特惠：

1、任选基础护理项目十二次；

2、任选身体护理项目四次；

3、获赠“爱意无限”客装产品礼盒一套（特别包装）送给妻子
（女朋友）；

4、获赠鲜花一束（11朵，颜色自选）和精美巧克力一盒，由
专人送到指定人处；



5、获赠名牌男士皮带一条（或名牌衬衫、钱包等）；

6、获赠男士专用洁面乳一支；

7、赠男士肾部保养护理一次；

8、获赠爱情誓言卡一张，参加“最佳情话评选活动，有机会
获得精美奖品；

9、当天落订可获九折优惠；注：或结婚时间在三年以上（含
三年，以结婚证书为准）可再获九折优惠（折上折）

活动（二）：“爱我，就勇敢说出来”爱情誓言表达活动期
间，凡购买“情侣浪漫心礼”特惠套餐的男士和美甲店会员
的丈夫（或男朋友，注：不须购买“情侣浪漫心礼”特惠套
餐）均可在美甲店领取爱情誓言卡一张，写下自己的动人情
话，贴在美甲店门口的心形板上，让大家一起来见证自己对
爱人的心意，让自己的爱情永恒不变！

四、活动宣传

1、宣传重点时间：活动前五天

2、宣传手段：

a、派单；

b、悬挂横幅；

c、海报张贴或x展架展示；

d、夹报；

e、七夕情侣广告气球宣传；



五、活动备注事项：

3、制定活动销售目标，并分解给各美甲师相应任务指标，活
动结束后按照达成率情况进行奖赏。

5、可联合花店、西餐厅、男士服装专卖店等商家共同促销，
提升活动的影响力；

6、此方案仅供参考，具体促销内容和执行细节应依据商圈和
美甲店实际情况进行调整和补充。

医美活动标语篇四

一、活动目的：

1、全国各专门针对店内外装修进行节日特色的装饰，营造圣
诞元旦喜庆的节日气氛，为消费者提供一个节庆消费的环境。

2、主打低价格、高折扣的促销模式，再加以节日礼品赠送，
更好地吸引消费者的目光；并积极利用有效的促销活动宣传，
引起广大消费者对xxx的关注，以达到提升专门店销售业绩，
巩固顾客忠诚度，开拓新客源等目的。

3、通过推出独具xxx特色的圣诞甲、新年甲等新潮的指甲款
式，既符合时宜，又能够恰好配合到整个节庆促销活动的操
作。

二、活动地点：

全国xxx美甲专门店

三、活动对象：

xxx美甲专门店新老顾客



四、活动时间：

五、活动主题：

礼爆圣元旦欢乐无限多

六、活动内容：

手（足）部护理项目，买1送1

一次性消费满100元，8折优惠；再送精美礼品一份

一次性消费满200元，7折优惠；再送精美礼品一份

会员到店充值，即送精美礼品一份。

注：活动期间，会员不享受折上折，最终解释权归本店所有。

七、总部对美甲店的支持：

1、所有产品（不含客装护手霜）在供货价基础上9折优惠。

2、美甲店实际进货额1000元以上（含1000），赠送精美礼
品10份。

3、美甲店实际进货额2000元以上（含2000），赠送精美礼
品25份。

4、美甲店实际进货额3000元以上（含3000），赠送精美礼
品40份。

5、美甲店实际进货额5000元以上（含5000），赠送精美礼
品70份。

6、美甲店实际进货额10000元以上（含10000），赠送精美礼



品150份。

备注：如需额外订购更多xxx礼品需支付成本费用，本次精美
礼品7元/份。

医美活动标语篇五

一活动目的

让学生懂得雷锋精神的内涵在于奉献，激发奉献精神。学会
关心，帮助周围的人，共同创造生活中的美。

二活动准备

1发动全班同学分小组搜集有关雷锋的事迹与名言

2以小组为单位搜集生活中的好人好事及典范人物事例

3男女主持人各一名

4歌曲带《学习雷锋好榜样》、《爱的奉献》

三活动过程

女：自然景观是一种美，爱人助人也是一种美，后一种心灵
的美，更能让人感动，下面请小组代表谈谈你们的观点。

男：下面请小组代表谈谈你们的观点

a：讲述《美在我身边》的故事

b：列举班级同学中的好人好事

c：讲述公共汽车上一次特殊感受



d：讲述一个亲身经历的动人故事

男：同学们的发言让我们深切感受：雷锋其实并没有离开我
们，他就在我们的身边，奉献精神依然存在我们的生活中，
并被千千万万的人所学习与传递，让更多的人感受到爱与美，
感受到三月春风般的温暖与舒适。

女：时代需要雷锋，时代需要美，如何才能为社会创造美？
如何才能为社会创造美？如何才能让我们的生活充满美？让
我们一起来出谋划策，从美化我们的班集体开始美化我们的
生活。

小竞赛：针对本班实际出点子，并请辅导员当裁判进行评比，
看谁的点子最新颖最实用。

出示课前准备的'讨论题目：

（1）早上值日迟到——其他同学不愿帮忙，班集体被扣分

（2）同学上课违纪——睁一只眼闭一只眼

（3）同学的课本不见——袖手旁观“看好戏”

（4）同学请教问题——诸多借口，不愿解答

男：讨论后由各小组代表发言

女：裁判员宣布评比结果

辅导员：这次主题班队会开得很成功，很有创意，让同学们
明确“学雷锋”关键是要学习雷锋的奉献精神，在我们的身
边仍存在许多活雷锋，如我班的陈鹏，宋颖同学等，都是助
人为乐的榜样，正是他们的存在，让我们的生活充满了美，
希望我们每个同学都能以自己的实际行动，让雷锋精神发扬



光大，让我们的生活充满更多的美。

男：让我们一起合唱《爱的奉献》

（班队会在歌声中结束）


