
最新保险公司分享的开场白和结束语 保
险公司晋升分享感言(精选5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。那么我们该如何写一篇较为完美的范文呢？接下来小编
就给大家介绍一下优秀的范文该怎么写，我们一起来看一看
吧。

保险公司分享的开场白和结束语篇一

保险公司晋升分享感言，升职是一件开心的事情，下面是小
编带来的保险公司晋升分享感言，欢迎阅读!

晋升了，发自内心的喜悦和兴奋，但对未来又有一点忐忑。

心里有太多的话想说，不过首先还是要感谢我生命中的贵人，
如果没有他们，我不会有现在的我，也不会有我现在的一切。

首先我要感谢我自己，因为主动跑到太平人寿足以证明我的
勇气和明智的选择，其次要感谢我的第一推荐人刘昊经理，
虽然因为某种原因她离开了我们的团队，但是让我近距离的
了解保险、了解太平人寿和保险行业，是她带给我的，我寿
险生涯的第一步是她给我的，然后就是要感谢我现在的主管
李挺高级经理和傅莉红总监，因为他们，我的寿险之路更健
康、更执着，让我对寿险职涯和人生的目标更加的明确，我
坚信我会在两位优秀主管带领和指导下越做越好，最后要感
谢我的团队成员，我的兄弟姐妹，没有他们的支持和努力也
不会有我现在的成绩，同时还要感谢太平人寿和公司领导给
我们的平台和扶持，才让我们的寿险生涯越走越有信心，越
走越光明。



晋升真的很不容易，经历了长达将近3年的时间，作为卓越的
寿险人才他们早就是高级经理了，而我才迈出了第一步。

回想我的寿险之路，我为自己制造了太多的艰辛。

2006年从北京理工大学毕业，满怀着憧憬和希望于当年10月
加入太平人寿，由于没有缘故市场，通过电话努力终于用了2
个月的时间达成了转正标准，后有顺利晋升为业务主任，自
此以后我就以为保险也不过如此，以为我自己是颗“葱”，
也由此导致了我将近一年半的低迷期，没有了业绩就没有了
收入，那吃饭住宿就没有了保障，于是只能厚着脸皮去蹭同
学的、找同学借钱--尊严、荣誉、地位什么都没有了，让我
非常的绝望，但是成功的心并没有死，并没有放弃保险生涯
之路，我任然坚持着，我相信我会好起来的。

知道2009年上班年，我突然发现，和一起来保险公司的同事
都晋升了，比我晚来的也晋升了。

为什么?这是为什么?我一直在思考这个问题，突然我想明白
了，我没有明确的目标，没有明确的职涯规划，更不知道我
想要什么。

于是我决定回到原点，思考太平人寿、保险行业究竟能给我
带来什么--在top2000里博士告诉了我答案:在寿险行业，我
们可以建立一个年利润百万甚至千万以上永续经营的寿险企
业。

但是必须要为此付出基本的代价!

代价是什么昵?你要为你的目标和想法建立一套完美的系统和
制度来为你工作。

因为我们身边那些卓越的企业和政府为我提供了证明。



于是，建立一套完美的系统和制度、拥有自己团队的经营哲
学和企业文化价值就是我要思考的问题了。

通过半年的学习以及以前的沉淀，我终于有了自己的思路，
于是我建立一套全面而又专业的培训系统(包括成功信念培训
系统、个性化销售流程培训系统、自我管理培训系统、档案
管理培训系统、学习能力培训系统、团队管理培训系统、平
衡人生系统、家庭财务风险规划培训系统等)、制度流程、企
业文化、团队和个人目标价值追求的确定等，而晋升业一就
是我寿险生涯的第一步。

用《秘密》这部电影告诉我们的道理来结束我的内容，同时
也和大家共勉:以积极的思维和心态去专注你想要的目标并立
即行动，在行动的过程中用一个感恩的心去对待身边所面临
的人和事，那最后你一定能得到你想要的!

伴随着这美妙的音乐，我知道，我一直等待了很长时间，也
在梦想着这一天的到来，曾经设想了很多种庆祝的场景，当
这一天终于要来临的时候，心情反倒平静了很多。

三个月前，做了一个狠狠的决定，必须全力以赴当主管，如
今已美梦成真!!

(一)从加入保险业，我就告诉自己，一定要在这个行业好好
做，一定要做到最好，你没有理由做不好的，因为这是一个
高度公平与充满爱心的行业。

在这里我真得很感谢带领我进入这个行业的xxx，没有她在前
期的努力栽培和用心教导，我也不会有战胜困难的本领， 芬
姐经常是我取得一点小成绩的时候就给我泼冷水的人，我觉
得对我很受用。

而且她无时无刻都再关心着我，谢谢芬姐!!!



(二)感谢平安，是平安给了我们一个施展才华的大舞台。

再此我也非常感谢我们的杨总监，看到他我就看到自己的未
来，他是我们学习的榜样!同时再次感谢我们展鸿部亲爱的伙
伴对我的支持与信任，没有你们就没有今天舞台上的我!谢谢
大家!

(三)最后，我要最最感谢我团队里的伙伴，我爱你们，他们
是xxxx等等他们都是我最最亲密的战友，应文是我合作最久
的伙伴，有他在，我始终感受到一种动力与压力，因为他是
那么的优秀，言谈举止也让我学习了很多，督促我要不断的
努力，还有我们的新生力量曾志文与肖茜，他们都太优秀了，
以至于我在想，现在他们那么努力的过程，尽管没有马上出
单，但是，越是沉淀的越久的，爆发力也会越来越大，因
为“天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿其
体肤”，现在遭遇的困难是老天爷在考验我们的时候。

所以我相信他们都会在未来的时间里应该会有很好的业绩。

(四)这个行业没有捷径，只有勤奋+用心，勤奋是首位的，当
别人都在休息的时候，你还在工作，你已经比别人为成功多
做了一些了，如果大家都很勤奋了，你比别人用心多一点，
那就会迎来更多的`机会，因为，这个年头，是差异化竞争的
年代，用心多一点，给自己多一些竞争的筹码，我们的客户
都会喜欢和用心的朋友交往。

所以，我秉承着这样的理念，在精心经营着自己的保险事业。

(五)从10月1号，我再也不是一个人孤军作战了，作为一个主
管，对于我来说更多的时候是一种使命，更是一种责任，从
此以后，我再也不是一个轻松的业务员了，想事情做事情会
比以前多很多很多。

我知道，将来的路肯定会难走，肯定会遇到挫折，但我更相



信自己的自我调节能力和协调能力，我一定会坚持自己的理
念：开心工作，快乐生活，成就自我，超越梦想!带领自己的
团队，好好的工作，创造属于我们自己的奇迹!做好人，用好
人，铸造成功!希望大家能够监督我，鼓励我，支持我，谢
谢!

那么最后还是，感谢在背后默默支持我的家人朋友，给予我
激励和帮助的领导同事，给了我信心和支持的团队伙伴，真
的感谢你们，一路上有你们，真好!

记录是最好的一种督促自己成长的方式，记录也是最好的见
证自己成长的方式。

莎总说： 没有记录就没有发生 。

从今天起，坚持写工作日志，试问你自己就不写工作日志，
你怎么能要求外勤伙伴写呢?你有什么资格?一天不重要，十
天不重要，一个月，一个季度，一年呢?学会养成自己的工作
包括生活的习惯。

每天坚持将自己的工作，分为新人档案，绩优档案，主管档
案进行记录。

我今天要做什么?我今天做了些什么?他们今天要做什么?他们
今天做了些什么?有没有达到预期值?有哪些东西需要马上更
正或者是补充的 建立自己的工作模式，工作线条，刻不容
缓!

记录，是一笔财富。

计划性的记录与总结性的记录更是一笔财富。

除了上述的这些，当然还有很多很多的感悟，以及感悟后后
期要做，比如客户经营，客户经营不仅仅是计划100的经营，



作为一名组训，更多更重要的是将客户经营的概念植入到我
们自己，植入到业务员的骨髓深处，为什么产说会没有人，
其实就是客户经营出了问题。

除了每天检查工作日志外，还要检查客户档案并辅导建立和
完善客户档案，还包括客户的紧急联络卡，方便拓展客户。

当然也还有学到实战性的课程 寿险与家庭财务规划。

我们的客户到底在烦恼什么：是买车或者是还房贷重要还是
买保险重要?以客户的心理分析问题，因为客户往往只关注自
己面对的问题;家庭的风险并不仅仅是生老病死问题，是的，
您买房需要钱，您孩子的教育需要钱，您的养老需要钱，其
实您的一生哪都需要钱，那你就必须需要有一个专业的金融
工具提供帮助。

老祖宗说：要留足过冬的粮食，可是储存的地方不好，会留
存到冬天吗?第一次深刻懂得：保险的目的不是改变生活，而
是防止现有的生活被改变。

很多人都追求有钱有权，李双江有钱吗?有，有权吗?有，可
是他快乐吗?不快乐!重点看钱怎么用。

确实，听郑老师的家庭财务规划，让你觉得你就是在与客户
心与心之间的对话。

如果我们的绩优能做到这一点，如果我自己能让我们的外勤
伙伴做到这一点，保险市场将是何其之大，何其之广!

要说感悟和启发，还有很多很多，那就把这还有很多很多的
感悟和启发学以致用，落实到工作行动当中吧。

一路走来风雨人生，曾经的困苦和挫折化为前行的力量，感
受了生命蜕变的痛楚和成长的喜悦，让我不断的成长进步充



实.

为期四天的培训，总公司给本次培训倾注了大量心血，配备
了强大的讲师阵容，生话上的无微不至，学习上的倾囊相授.
足见对我们的重视和关爱!通过对行业前景展望的学习，知道
了蓬勃发展的黄金十年;感受了生命力量中的生命速度生命现
象生命奇迹;明白了家庭财务规划一定要站在利他行善的立场
上，才能更好地为客户保驾护航;懂得了专业化销售流程辅导，
对新人专业系统实战的意义所在，更好地唤醒客户的潜在需
求;理解了只有用心经营好客户管理，分清abcd类客户有的放
矢，培育好影响力中心，才能唯有源头活水来;领悟了一切成
交来自于服务的内涵。

在这个没有硝烟的寿险战场上，群雄逐鹿诸候争霸。

通过对绩优建设的学习，才知善抓新人者长、善抓主管者久、
善抓绩优者强的含义所在。

让理念、架构、节奏、模式植入脑海并身躬力行;用好公司的
荣誉体系和节点方案，实现季度、月平台的维持和增长。

应该说团结就是力量，共识才能共为，营业区的保费和稳步
发展一定来自高效会议经营。

因为只有统一思想才有战斗力。

在这个无利不起早的浮躁时代，用好基本法帮外勤 精打细算 ，
激发内心欲望启动意愿而更好更快地 升官发财 ，实现可持
续发展。

牢记 一个人不愿意承受工作压力，就永远地承受生活压力
的警钟;用空杯心态同时放大空杯容纳万物，且行且思且感且
悟!



应该说本次培训非常实战实用实际，我们来这里不但是学习，
更重要的是做到学有所知学有所行学有所悟，求新求变求发
展。

把知识转化为生产力，让外勤队伍获得能量更好地展业增员，
才是自己存在的价值。

这就要求我不能只做语言上的巨人，行动上的矮人。

只有勇敢地承担责任，才能承担更大的责任地。

内勤松一尺外勤就会松一丈，就更需要我们意志坚定充满激
情以终为始，做个有心人。

同业务员抱成一团打成一片然后举一反三，做好四训一会，
季经营月经营周经营日经营的细化和量化，协助营服经理做
好份内份外的工作。

万丈红尘三杯酒，千秋大业一壶茶，大道无疆大方无域，在
人生的舞台上，人生因梦想而伟大，因务实而成真。

如何叫长河为酥酪变大地为黄金?珍惜身边的人眼前的人，只
要你敢想敢做，敢超越敢创新，则一切皆有可能!

但一切从一名组训做起，一名站着能讲、坐着能写、躺着能
想的合格、优秀的组训。

保险公司分享的开场白和结束语篇二

“只要梦想在心中，全力以赴向前冲”，这就是公司举行增
员培训班的口号，同时也是核心思想。参加这次公司对于业
务员的培训班，我感到很荣幸，这说明公司对我们员工培训
的重视，反映了公司“重视人才，培养人才”的战略方针；



对于服务行业的我，也非常珍惜这次机会。

通过这两天的培训，完全打破了我没培训之前认为这是个很
枯燥乏味的过程的那种想法，原来培训班的气氛可以搞得如
此活跃；如此生动；如此温馨，这是我出来没有经历过的一
种学习氛围。同时原本对保险行业不甚了解的我有了长足的
进步，保险作为一个大众化消费的行业，我个人认为最主要
的是，它是一个具有挑战性、完善自我的的行业，而且与生
活紧密相连。在这两天的培训中我还学到了在平时的工作过
程中，我们要做到边学边思，边学边记，不懂就问，付诸行
动，总结完善。同时了解到在做保险的续收工作中，我们必
须了解一年的价值；一个月的价值；一个星期的价值；一分
钟的价值；百分之一秒的价值。因为现在的社会是多变的，
也许顾客在前一刻还是身价百万，下一刻就破产了。因此，
在工作的过程中不能放松，对于每一笔保单的交付都要跟踪
到底。同时对于自己每一次过失，要不断反省，要从别人身
上学习到自己身上的不足之处。对自己要严格要求，对下属
要严格管理，对顾客的服务质量要不断提升，为公司的品牌
创建尽一份力。

公司的这一次培训，从培训的效果就可以看出公司对培训是
非常注重的，公司及培训人员都做了很多准备，让员工在培
训过程中充分感受到了公司对员工负责的态度和良苦用心，
同时在培训的最后让不同的中支机构签下“军令状”，使整
个会场的气氛达到了巅峰。这使得个中支之间充满了竞争力，
赋予了他们全力以赴向前冲的无畏决心。

培训学习虽然已经结束了，但我知道有更重的学习和工作任
务在后面。思想在我们的头脑中，工作在我们的手中，坐而
言，不如起而行!路虽远，行则将至；事虽难，做则必成。让
我们借“增员大风暴培训班”的东风，重新树立终身学习的
观念：为做一名合格的保险工作者努力学习，为培养出更多
创新人才努力工作。学习能让人进步，工作能让人自信，相
信我们在不断地学习和工作经验当中让我们把合众人寿变得



更加美好。

保险公司分享的开场白和结束语篇三

尊敬的领导，各位可敬的同事们：

伴随着这美妙的音乐，我知道，我一直等待了很长时间，也
在梦想着这一天的到来，曾经设想了很多种庆祝的场景，当
这一天终于要来临的时候，心情反倒平静了很多。

三个月前，做了一个狠狠的决定，必须全力以赴当主管，如
今已美梦成真!

(一)从加入保险业，我就告诉自己，一定要在这个行业好好
做，一定要做到最好，你没有理由做不好的，因为这是一个
高度公平与充满爱心的行业。在这里我真得很感谢带领我进
入这个行业的______，没有她在前期的努力栽培和用心教导，
我也不会有战胜困难的本领，芬姐经常是我取得一点小成绩
的时候就给我泼冷水的人，我觉得对我很受用。而且她无时
无刻都再关心着我，谢谢芬姐!

(二)感谢平安，是平安给了我们一个施展才华的大舞台。再
此我也非常感谢我们的杨总监，看到他我就看到自己的未来，
他是我们学习的榜样!同时再次感谢我们展鸿部亲爱的伙伴对
我的支持与信任，没有你们就没有今天舞台上的我!谢谢大
家!

(三)最后，我要最最感谢我团队里的伙伴，我爱你们，他们
是________等等他们都是我最最亲密的战友，应文是我合作
最久的伙伴，有他在，我始终感受到一种动力与压力，因为
他是那么的优秀，言谈举止也让我学习了很多，督促我要不
断的努力，还有我们的新生力量曾志文与肖茜，他们都太优
秀了，以至于我在想，现在他们那么努力的过程，尽管没有
马上出单，但是，越是沉淀的越久的，爆发力也会越来越大，



因为“天将降大任于斯人也，必先苦其心志，劳其筋骨，饿
其体肤”，现在遭遇的困难是老天爷在考验我们的时候。所
以我相信他们都会在未来的时间里应该会有很好的业绩。

(四)这个行业没有捷径，只有勤奋+用心，勤奋是首位的，当
别人都在休息的时候，你还在工作，你已经比别人为成功多
做了一些了，如果大家都很勤奋了，你比别人用心多一点，
那就会迎来更多的机会，因为，这个年头，是差异化竞争的
年代，用心多一点，给自己多一些竞争的筹码，我们的客户
都会喜欢和用心的朋友交往。所以，我秉承着这样的理念，
在精心经营着自己的保险事业。

(五)从10月1号，我再也不是一个人孤军作战了，作为一个主
管，对于我来说更多的时候是一种使命，更是一种责任，从
此以后，我再也不是一个轻松的业务员了，想事情做事情会
比以前多很多很多。我知道，将来的路肯定会难走，肯定会
遇到挫折，但我更相信自己的自我调节能力和协调能力，我
一定会坚持自己的理念：开心工作，快乐生活，成就自我，
超越梦想!带领自己的团队，好好的工作，创造属于我们自己
的奇迹!做好人，用好人，铸造成功!希望大家能够监督我，
鼓励我，支持我，谢谢!

那么最后还是，感谢在背后默默支持我的家人朋友，给予我
激励和帮助的领导同事，给了我信心和支持的团队伙伴，真
的感谢你们，一路上有你们，真好!

保险公司分享的开场白和结束语篇四

2、长抓不懈，迈向新境

3、保险有爱，普渡众生

4、白手起家，无本翻身



5、从业有缘，惜福感恩

6、无悔投入，奉献一生

7、全员销售意外险，市场开发意识前

8、荣辱与共多举绩，信心百倍比高低

9、全力销售新商品，把握上市好契机

10、目标锁定荣誉餐，积极拜访不怕难

11、一步先，步步先;开门红，月月红

12、恭喜发财多拜访，全员破零开好张

13、人人心中有目标，失败成功我都要

14、心中有梦不认命，全员实动一条心

15、服务回访辞旧岁，全力举绩贺新春

16、新单续保并肩上，业绩倍增创辉煌

17、心中有梦要讨动，全力以赴向前冲

18、风起云涌灵蛇至，势不可挡开门红

19、红五月里拜访忙，业绩过半心不慌

20、激发潜能多签单，吃定经理荣誉餐

21、意气风发一时起，持续奋斗双梦成

22、众人拾柴火焰高，团队奋斗有依靠



23、人力翻番不是梦，业绩倍增就是行

24、敢在风暴当头立，勇做浪尖弄潮儿

25、人生无处不增员，言传身教每一天

26、快速举绩拔头筹目标锁定争第一

27、全员销售意外险市场开发意识前

28、未雨绸缪有远见客户受益保障全

29、挑战纪录高目标心中有梦就最超

30、潜能激发不动摇勇往直前攀新高

保险公司分享的开场白和结束语篇五

1、生命要么是一次勇敢的冒险，要么什么也不是。只要我们
正视各种变化，以无畏的精神面对命运的挑战，我们就是不
可战胜的。

3、成功不是战胜别人，而是超越自我。

4、谁升起，谁就是太阳！

5、山阻石拦，大江毕竟东流去，雪辱霜袭，梅花依旧向阳开。

6、真正的光明决非是永没有黑暗的时间，只是永不被黑暗所
掩蔽罢了。

7、抱着怀疑的态度去努力，那么结果也是令人怀疑的。所以
你要全身心地投入到你的努力中，用出色的行动来培养你的
人格，为你认为值得的目标付出代价。你面对的每一次挑战，
都会成为你力量的源泉。坚定不移，总有一天你会成就一番



事业，因为你发觉了你的潜能。

9、在这个世界里，我们站在哪儿并不重要，重要的是我们正
朝哪个方向前进。

10、如果我们不站起来的话，我们永远不知道自己有多高，
如果我们努力去做每一件事，我们就能到达颠峰。

11、勇敢的人最清楚他们面临的是什么，无论是荣耀还是危
机，都要义无返顾的去迎接。

12、人总是要有一些追求的，因为我们必须成长，必须不断
设定目标，远大的坚定的目标，必须亲自种下我们的未来，
积极地去规划。

13、生活对于每个人都不容易，但这又有什么关系呢？我们
必须要有毅力，更重要的是要有自信。我们必须相信自己是
为某些事情而生的，而且这些事情—无论多大的代价，一定
能够完成。

14、对于成功而言，没有什么品质比坚毅更加重要。坚持就
会有意想不到的回报。

15、山上青松山下花，花笑青松不如它；有朝一日寒霜降，
只见青松不见花。

16、不在于你目前是怎样的人，而在于你将成为怎样的人。

17、过日子，靠时钟；经营人生，靠梦想。

18、如果你没有自己的主见，别人就会为你做主；如果你对
自己的未来没有计划，你就会成为别人计划中的棋子。

19、相信的程度+改变的速度=成功



20、成功三条件：找到教练听话照做比别人更努力。

21、今天的成就是昨天的努力今天的努力会变成明天更好的
成就。

22、我们在这个世界上所得的东西都是自己给出去的东西，
我们所失去的都是不愿付出的东西。

25、我们是人生的主角，无论遇到多大的困难，只要我们用
心去做，就可以改变，并获得最终的胜利。

26、生命不是用来寻找答案，也不是用来解决问题的，它是
用来愉快地过生活。

27、没有快乐的工作，只有快乐地去做。

28、如果你不知道自己的远景你就永远到不了那里。

29、我们是人生的主角，无论遇到多大的困难，只要我们用
心去做，就可以改变，并获得最终的胜利。

30、把每一件简单的事做好就是不简单；把每一件平

凡的事做好就是不平凡

31、管理是严肃的爱。

32、伟大的成就，往往是全力以赴的结果。

33、坚持是激励自己最大的良药。

34、重复的练习，使你成功上路。

35、成功有方法，失败无理由。



36、没有做不到，就怕想不到。

37、方向对，就不怕路远。

38、智者不会陪你钓鱼，但他会教你方法。

39、心中有什么样的想法，就会有什么样的行动。

40、治疗失败最好的方法就是――再试一下。

41、有意义的.人生，不在于你拥有什么，而是你做了什么。

42、别人在意的是你的行动，而不是你的想法。

43、经验是知识加上行动的成果。

44、顺境是训练；逆境是磨练。

45、要为成功找方法，莫为失败找理由。

46、爱心在于传递，机会在于把握。

47、收入是最大的奖励,教育是最大的保障。

48、骄傲之后是毁灭，狂妄之后是堕落，懂得低头才不会碰
头。

49、树的方向由风决定，人的方向，由自己决定。

50、乐观的人从失败中发现希望，悲观的人在成功里寻找挫
折。

51、没有目标的前进，就如大海行舟而无罗盘，只能靠侥幸
到岸。



52、增员靠风气；环境靠人气；业绩靠士气；成功靠志气。

53、业务员是一群不顾一切追求成功的人。

54、成功的行销人员，时时警惕自己不可自我满足。

55、信念是迈向成功的力理。

56、弱者向后看，强者往前看。

57、公司的支援，平时的训练是两帖猛药。

58、如果你觉得弹性疲乏，休息一下，调整下一步伐再出发
吧！

59、任何一种改变都是一项挑战，同时也是一个契机。

60、困境创造奇迹，奇迹不会发生在不敢面对困境的人身上。

61、没有永远的机会，但有持续不断出现的机会。

62、永远的繁华在于不断的创新，创新即新契机。

63、成功的人永远有梦，每一个梦就是一个理想。


