
万圣节促销活动方案策划 万圣节促销活
动策划方案(优质5篇)

为保证事情或工作高起点、高质量、高水平开展，常常需要
提前准备一份具体、详细、针对性强的方案，方案是书面计
划，是具体行动实施办法细则，步骤等。方案对于我们的帮
助很大，所以我们要好好写一篇方案。下面是小编为大家收
集的方案策划书范文，仅供参考，希望能够帮助到大家。

万圣节促销活动方案策划篇一

狂欢万圣节美容院为你打造独特妆容

20xx年10月30日至11月2日

3、身着万圣节服饰的美容师们，在活动期间为进店消费的顾
客打造一款适合她们的万圣节妆容，2号晚间在美容院内开个
万圣节party。

2、活动期间预计人流量乎比较大，所以必须做好活动期间的
安全预防工作；

3、美容院内及时做好回馈工作，前期对负责给进店消费顾客
化万圣节妆容进行一系列的培训工作，同时做好新顾客的接
待。

万圣节促销活动方案策划篇二

万圣节期间童真荡漾，让孩子们在欢乐的天地、缤纷的'美食
世界中度过一个快乐难忘的“万圣节”。届时江南各部将推
出系列精品菜肴和美食，通过本次活动的开展，提高江南在
太原和山西的美誉度，吸引更多的家庭来江南各部消费，让
家长和小朋友们来江南分享美食、体验快乐。



10月28日――11月2日

欢乐万圣节精彩无限

届时，江南各部通过策划主题活动给参与活动的儿童朋友一
个惊喜、一份快乐、一份难忘的记忆、一个一生都难以忘怀
的20xx年。

(一)大酒店“欢乐童年精彩无限”艺术晚会节目设计：

凡是点到大酒店儿童套餐的小朋友，在晚会开始前均可到主
持人处报名参加以下活动比赛(书画比赛要提前报名参加)，
获奖小朋友均有礼品赠送。

1、儿歌演唱比赛：曲目为背景音乐里的二十首儿歌，一部、
三部、大酒店同时进行，各部根据情况确定小朋友报名数量。

2、儿童舞蹈演出：由东方佳艺演出公司提供，只在大酒店晚
会中间参差进行，――由徐鼎明负责落实。

4、趣味谜语竟猜：共设谜语100条一部、二部、大酒店同时
进行，大酒店晚会随机进行安排，由主持人负责。

5、江南万圣节儿歌朗诵比赛：在一部、二部、大酒店同时进
行。

万圣节江南来聚会，吃的玩的数第一!

(二)联动促销：

活动二、10月28日――11月1日活动期间，凡在万圣节期间来
江南各店用餐者，均可免费获赠气球一个。

(三)大酒店晚会现场装饰：



1、舞台设计：“欢乐童年精彩无限”主题背景布，周边用粉
纱和印有万圣节祝福语的气球装饰，突出童真、竞技的氛围。

2、宴会厅内布置：用气球装饰与彩色纸花布置。

3、其他点缀：在宴会厅内各个音响和玻璃上张贴征集到的儿
童图画，作为展览。

2、门厅装饰：一部、三部、大酒店用气球做彩门装饰，营造
万圣节热闹氛围。

3、媒体宣传：山西省交通台、太原交通台、山西日报《经济
时讯》、生活晨报。

4、视觉宣传：10月28日(提前三天)各店开始宣传，主要以条
幅、易拉宝、彩页菜单、口碑传播、向新老客户介绍等多种
形式推广，以达到的效。

本次活动套餐设计以营养为主，主要在大酒店宴会厅以销售
套餐的形式进行，套餐分设六款，共计46套。

“欢乐童年”营养套餐288元(a三人用)，15套计4320元;

“金色年华”营养套餐388元(b四人用)，16套计6208元;

“望子成龙”营养套餐488元(c四人用)，15套计7320元;

本次活动预计收益为：17848元。

为配合大酒店万圣节节晚会的成功举办，各部可以向店内顾
客宣传介绍晚会内容。

序号部门任务(套)负责人[略]



万圣节促销活动方案策划篇三

：xx年11月1号至2号

1、美容院布置得有万圣节气氛，工作人员做万圣节装扮为顾
客服务;

2、凡活动期间内进店的顾客都可以得到美容院赠送的精美小
礼品一份;

3、美容院员工(着万圣节装扮)并帮活动期间内进店消费的顾
客化万圣节妆容;

1、美容院负责活动的组织、宣传并进行店堂陈列的设计与摆
设;

2、负责活动期间的'安全工作;

3、安排好活动期间的店内广播;负责活动期间接待来店顾客
的咨询及活动解释工作;活动期间负责给进店消费顾客化万圣
节妆容。

万圣节促销活动方案策划篇四

1、推广新服务项目

2、提高销量

3、提高美容院外在形象。

共同迎接新的一天

一、新服务项目



针对本院服务范围白领人士居多，全新推出白领丽人美容服
务项目。

丽人月套餐一:价格500

赠送护理

1、划卡消费8折；

2、送4次经典护理或200元产品。

后期优惠1、续卡送积分58分；

2、送亲情卡一张（价值200元）。

丽人月套餐二:

价格1500元

赠送护理

1、划卡消费7折；

2、送7次经典护理或360元产品。

后期优惠

1、续卡送积分100分；2、送亲情卡一张（价值380元）。

丽人vip套餐：

价格3880元年卡（限时卡）

赠送护理：



1、全年面部、肩、颈部经典护理；

3、自选计50次，限一年内使用。

后期优惠

1、赠送精油全身10次（价值1500元）；

2、赠手、足护理20次（价值800元）；

3、赠送牛奶香体贵妃浴20次（价值1000元）；

4、全年光波浴；

5、送亲情卡一张（价值380元）。

二、美容院形象促销

组织美容院在市区大型广场中统一进行产品促销活动，同时
进行免费皮

肤咨询以及优惠售产品和月卡、年卡等。派发形象宣传资料，
通过统一的行动迅速在当地推广品牌以及美容院的形象力，
迅速销售产品。活动预算(略)

活动执行

事前准备：

1、店内：产品展示台、小汽球、促销方案张贴、美容卡、吊
旗和客户档案卡。

2、店外的布置（横幅、大汽球、展示牌、易拉宝）

3、促销方案、优惠政策



4、产品的培训：由组长负责培训

5、人员的`搭配：安排好收银、库管、发货

6、邀请函派发：编号、定区域、定人、定量（可适当奖励）

7、心态调整：美容院召开活动前会议，提要求，熟悉整个会
议流程事中工作：

1、怎么安排（参加人员的分工）

2、美容师要求（参照美容院管理规定）

3、要求：各尽职责,服从安排，责任到人

4、进入状态,人员的配合

事后工作：

总结活动情况，表扬先进个人

万圣节促销活动方案策划篇五

xx美容院万圣节疯狂搞怪大行动

xx年11月1号至2号

活动期间，以当日消费满500元以上即送万圣节卸妆礼品一份，
满1000元以上送万圣节护肤套餐一份。每张小票限送一份。

1、美容院要负责整体的`活动广告宣传，活动的执行和有效
监督；

2、活动期间向美容院员工传达活动内容，监督员工们向顾客



介绍活动信息；


