
回馈新老客户活动话术 回馈老客户活动
方案(模板5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
范文怎么写才能发挥它最大的作用呢？这里我整理了一些优
秀的范文，希望对大家有所帮助，下面我们就来了解一下吧。

回馈新老客户活动话术篇一

职责：安排现场分区接待客户以及设备调试等流程分配

2.活动协调人：3人

职责：接待来访客户并做好推广解释工作

3.活动现场负责人：1人

职责：负责一切当日活动细则

1．概念：营销策划方案是商业银行在进行金融产品或服务的
市场销售之前，为使销售达到预期目标而进行的各种销售促
进活动的整体性策划文书。

2．作用：营销策划是针对某一客户开发和某一产品营销而制
作的规划，它的任务是为将朦胧的“将来时”渐变为有序
的“现在进行时”提供行动指南，由此而形成的营销策划方
案则是商业银行开展市场营销活动的蓝本。

3．特点：营销策划方案必须具备鲜明的目的性、明显的综合
性、强烈的针对性、突出的操作性、确切的明了性等特点，
即体现“围绕主题、目的明确，深入细致、周到具体，一事
一策，简易明了”的要求。



结构模式

1．种类：商业银行市场营销策划方案因其策划的对象不同，
可分为大型优良客户营销策划方案、重大项目营销策划方案、
市场调查策划方案、产品推介策划方案等等。

2．结构：

回馈新老客户活动话术篇二

xx网，全球首创订单营销平台，致力于为广大中小企业提供
最新的需求信息，普及新的网络营销理念，让更多的中小企
业通过电子商务平台来做大做强为己任，让网络营销真正的
成为企业的营销利器。它由河南xx网络技术有限公司（以下
简称xx公司）创建，总部xx（中国）网络技术有限公司设在香
港。

xx网从创建以来，就受到社会各界的瞩目，“一站式”的网
络营销方案更是得到了客户的广泛认可。为了回馈客户一直
以来的支持和信任，建立一个良好的合作环境，xx网在这个金
秋十月推出了回馈老客户优惠活动。

回馈新老客户活动话术篇三

凡在活动期间：

1、购买6张客户卡，送价值600元普通的账户基础服务一年；

2、在客户工厂账户充值1000元，即赠送价值600元的普通账
户基础服务一年；

3、在客户工厂账户充值1500元，即获取价值1500元的管家式
服务一年；



4、在客户工厂账户充值20xx元及以上者，即可获赠特众广告
三种任选其一3个月地区定向xx网广告位置一个月需求定向一
个月即时定向5、品牌位赠送加入“xx经验专家”的老客户，
在活动期间回答问题超过15条以上者，均可获赠1个月的xx网
品牌位；加入采买合作伙伴的老客户，在活动期间发布采购
信息达10条以上，或发布采购信息总价值达3000元以上者，
均可获赠1个月的xx网品牌位。

更多详情请咨询xx网客服电话：

回馈新老客户活动话术篇四

品牌推广：感谢广大业主对荣盛地产x年来的信任和支持。此
活动真正是以企业的良心，回馈业主，同时树立公司形象，
建立口碑，提升公司在区域内的知名度和品牌美誉度。

项目宣传：活动通过各路媒体宣传，实施，导入各在售项目
信息，传播项目优惠政策，促进客户到访，提升成交率。

回馈新老客户活动话术篇五

xx大厦至20xx年正式销售至今共销售全部住宅共271套，可售
房源104套，目前可售房源分布情况为：159-166平方米占总
可售房源46%，楼层分布均为13层以上，82-137平方米占可售
房源54%，楼层分布为18层以上，由此看出目前可售房源在大
面积及高楼层上，在预售许可证已经拿到的情况下，针对目
前市场情况及现有情况，做出开盘方案。


