
最新五一珠宝活动策划方案 珠宝五一活
动策划方案(优秀5篇)

确定目标是置顶工作方案的重要环节。在公司计划开展某项
工作的时候，我们需要为领导提供多种工作方案。方案能够
帮助到我们很多，所以方案到底该怎么写才好呢？以下是我
给大家收集整理的方案策划范文，供大家参考借鉴，希望可
以帮助到有需要的朋友。

五一珠宝活动策划方案篇一

爱在有情天——珠宝五一特惠酬宾

以五一节为契机，以所有的品牌专卖店为推广平台，借助产
品手册、抽奖酬宾、珠宝鉴定、特价产品、vip贵宾计划等多
样化的形式内容聚集人气，提高品牌关注度及拉动销售，为
品牌的持续经营收集潜在客源信息。

1、以五一节为契机，将潜在客群转变为实际消费客群拉动产
品的销售，提升销售额;

2、以特惠活动为平台，吸引更多潜在客群关注品牌动态，提
高品牌知名度;

3、通过针对性的活动展示品牌文化，拉近品牌与客群的距离，
提高品牌竞争力。

1、抽奖酬宾：

活动期间，每天进店的前50名顾客，无论其是否购买产品，
均可领取一张抽奖券。奖券由正券和副券组成，正券由顾客
保管，副券投入抽奖箱。活动最后一天，进行现场抽奖，顾
客凭副券及手机号或身份证号兑奖。



获奖名额分一二三等奖及纪念奖等数个等级，每个等级可设
置一定数量的获奖名额。奖品内容应多样化，既可以是不同
价值的产品实物(戒指、耳环、链坠等)，公司纪念品(台历、
钥匙扣、名片夹等)，也可以购物代金券或折扣券充当。

2、珠宝鉴定：

活动期间，顾客可以将自己的珠宝首饰拿到门店，由我们的
专业珠宝鉴定师为其免费鉴定真伪、等级。如有可能，该环
节可以一直延续下去，可以增加公司品牌在消费者心目中的
可信度和亲和力，有利于提升品牌形象。

3、特价产品：

活动期间，每个门店每天都将主推一至二款特价产品，以适
当的折扣或是与其他产品搭配销售的形式推出市场酬宾。
从21日到25日特价产品的品类及折扣比例应逐步加大，尤其
是产品品类更应契合爱情的主题，以便与五一的氛围吻合。

搭配策略：如按原价购买指定款产品(主打产品)后，再加极
少的现金即可拥有一款精致的特色产品(小饰品为主，如戒指、
)。

4、vip贵宾计划

活动期间，凡一次性购买产品达到一定金额的客户，即可直
接转为vip客户，获得我们特别推出的vip贵宾服务，可享受在
所有门店购物折扣、终身免费提供珠宝维护和清洗、购物积
分等特惠项目。

另外，活动期间可适当的准备部分玫瑰花，24日和25日两天，
每天前20名进店的女性均可获赠一枝。

1、媒体的广告支持：



活动开始前连续三天，选择优势平面媒体，借助其广泛的.覆
盖面，推出活动主题并预告活动内容，使更多的消费者获知
我们的五一特惠信息。版面简洁，画面温馨，突出品牌形象。

平面媒体的选择：

(1)当地的dm杂志或是报纸连续三天，每天半版硬广;

(2)五一节当期的电视报一期，半版硬广。

如有可能，可选配一篇千字左右的软文，围绕主题介绍针对
不同人群选购珠宝的技巧，及简易的珠宝辨别方法。

2、产品手册支持：

制作一批精美的产品手册，全方位介绍公司产品信息，五一
节活动内容，特价产品信息等详细信息，提前五天放置于各
个门店的显眼位置，便于顾客取阅。产品手册的制作需要注
重可读性和实用性，使顾客能够长久保留。

同时，还可以将产品册放置于部分报刊亭、商场或是超市门
店，扩大发行覆盖面。

3、pop海报

提前一周制作好一批精美的pop海报，张贴于各门店显眼位置，
及各主要街道、超市、商场、小区门口等人流量集中的区域。
海报强调视觉冲击力，突出主题。

4、其他物件支持：

xx展架4个、横幅4条、抽奖箱4个、抽奖券1000张、签到簿4
本、pop海报40张左右，奖品若干，音响、话筒及音乐光碟每
个店面一套，五一装饰物品4套，纸笔，剪刀、透明胶布，礼



品袋，玫瑰花，桌椅等相应必备工具。

各门店的装饰应在20日前完成，活动期间如有破损，应在第
一时间修补整齐，并保持其完好至活动结束：

利用五一装饰物品装饰门店，要求突出五一的氛围;

xx展架放置于门店门口;

横幅悬挂于门店门头;

产品手册，放置于门店最显眼处，以便于顾客可以方便的取
阅;

抽奖箱放置于产品手册旁边;

25日当天，在规定时间内将抽奖箱放置于门店前空地，进行
现场抽奖;

3、做好顾客的资料收集，尽可能的留下顾客的姓名、工作单
位、手机号码等基本资料，在活动结束后整理完整并上交公
司，为公司的长久经营累积资源。

4、耐心解答顾客的每一个询问，如不能马上回复，应留下顾
客联系方式，待获得正确回答后第一时间内回复客户。

五一珠宝活动策划方案篇二

爱在有情天――珠宝五一特惠酬宾

以五一节为契机，以所有的品牌专卖店为推广平台，借助产
品手册、抽奖酬宾、珠宝鉴定、特价产品、vip贵宾计划等多
样化的形式内容聚集人气，提高品牌关注度及拉动销售，为
品牌的持续经营收集潜在客源信息。



1、以五一节为契机，将潜在客群转变为实际消费客群拉动产
品的销售，提升销售额;

2、以特惠活动为平台，吸引更多潜在客群关注品牌动态，提
高品牌知名度;

3、通过针对性的活动展示品牌文化，拉近品牌与客群的距离，
提高品牌竞争力。

1、抽奖酬宾：

活动期间，每天进店的前50名顾客，无论其是否购买产品，
均可领取一张抽奖券。奖券由正券和副券组成，正券由顾客
保管，副券投入抽奖箱。活动最后一天，进行现场抽奖，顾
客凭副券及手机号或身份证号兑奖。

获奖名额分一二三等奖及纪念奖等数个等级，每个等级可设
置一定数量的获奖名额。奖品内容应多样化，既可以是不同
价值的产品实物(戒指、耳环、链坠等)，公司纪念品(台历、
钥匙扣、名片夹等)，也可以购物代金券或折扣券充当。

2、珠宝鉴定：

活动期间，顾客可以将自己的珠宝首饰拿到门店，由我们的
专业珠宝鉴定师为其免费鉴定真伪、等级。如有可能，该环
节可以一直延续下去，可以增加公司品牌在消费者心目中的
可信度和亲和力，有利于提升品牌形象。

3、特价产品：

活动期间，每个门店每天都将主推一至二款特价产品，以适
当的折扣或是与其他产品搭配销售的形式推出市场酬宾。
从21日到25日特价产品的品类及折扣比例应逐步加大，尤其
是产品品类更应契合爱情的主题，以便与五一的氛围吻合。



搭配策略：如按原价购买指定款产品(主打产品)后，再加极
少的现金即可拥有一款精致的特色产品(小饰品为主，如戒指、
)。

4、vip贵宾计划

活动期间，凡一次性购买产品达到一定金额的客户，即可直
接转为vip客户，获得我们特别推出的vip贵宾服务，可享受在
所有门店购物折扣、终身免费提供珠宝维护和清洗、购物积
分等特惠项目。

另外，活动期间可适当的准备部分玫瑰花，24日和25日两天，
每天前20名进店的女性均可获赠一枝。

1、媒体的广告支持：

活动开始前连续三天，选择优势平面媒体，借助其广泛的覆
盖面，推出活动主题并预告活动内容，使更多的消费者获知
我们的五一特惠信息。版面简洁，画面温馨，突出品牌形象。

平面媒体的选择：

(1)当地的dm杂志或是报纸连续三天，每天半版硬广;

(2)五一节当期的电视报一期，半版硬广。

如有可能，可选配一篇千字左右的软文，围绕主题介绍针对
不同人群选购珠宝的技巧，及简易的珠宝辨别方法。

2、产品手册支持：

制作一批精美的产品手册，全方位介绍公司产品信息，五一
节活动内容，特价产品信息等详细信息，提前五天放置于各
个门店的显眼位置，便于顾客取阅。产品手册的制作需要注



重可读性和实用性，使顾客能够长久保留。

同时，还可以将产品册放置于部分报刊亭、商场或是超市门
店，扩大发行覆盖面。

3、pop海报

提前一周制作好一批精美的pop海报，张贴于各门店显眼位置，
及各主要街道、超市、商场、小区门口等人流量集中的区域。
海报强调视觉冲击力，突出主题。

4、其他物件支持：

xx展架4个、横幅4条、抽奖箱4个、抽奖券1000张、签到簿4
本、pop海报40张左右，奖品若干，音响、话筒及音乐光碟每
个店面一套，五一装饰物品4套，纸笔，剪刀、透明胶布，礼
品袋，玫瑰花，桌椅等相应必备工具。

各门店的装饰应在20日前完成，活动期间如有破损，应在第
一时间修补整齐，并保持其完好至活动结束：

利用五一装饰物品装饰门店，要求突出五一的氛围;

xx展架放置于门店门口;

横幅悬挂于门店门头;

产品手册，放置于门店最显眼处，以便于顾客可以方便的取
阅;

抽奖箱放置于产品手册旁边;

25日当天，在规定时间内将抽奖箱放置于门店前空地，进行
现场抽奖;



3、做好顾客的资料收集，尽可能的留下顾客的姓名、工作单
位、手机号码等基本资料，在活动结束后整理完整并上交公
司，为公司的长久经营累积资源。

4、耐心解答顾客的每一个询问，如不能马上回复，应留下顾
客联系方式，待获得正确回答后第一时间内回复客户。

五一珠宝活动策划方案篇三

活动主题：劲爆五一、全方位的疯狂盛宴。

造人气，吸引顾客的眼球，促进店面的.销售和业绩。营造一
个激情，幸福、欢乐、祥和的节假日。从而打造金叶珠宝在
广大顾客心中的品牌!

活动时间：20xx年04月28日——05月03日

2、“寻宝”活动。本店将在店面设立冰点价851元钻戒，等
你发现，

(二)：凡是在活动期间购物都有好礼送。

活动期间，凭当日电脑単享受一次抽奖活动，奖品分为特等
奖。名为“一生一世”钻戒一枚。一等奖。精品首饰皮盒或
情侣杯。二等奖。金叶保温杯或真情金叶。

1、凡活动期间购买钻石满20xx元，赠送299元a货玉佩。

2、购买钻石满3951元，送黄金编织戒指十299a货玉佩。

3、佩购买钻石满5951元，送黄金编织手链十299a货玉。

4、购买钻石满8951元，送黄金编织手链十编织戒指。



5、购买钻石满10051元，送20xx元钻石吊坠。

凡在活动期间内，为关爱“五一”顾客，凡51年出生，51周
岁，身份证中有51(连号)，手机号有51(连号)，51当天购买
首饰，可加一次抽奖。

(特价商品除外)本次活动最终解释归金叶珠宝所有：

五一珠宝活动策划方案篇四

5.1-5.7

圆梦钻石超值送

1.圆梦钻石柜： 设立“圆梦钻石柜”，即对部分钻饰和翡翠
超值价销售，最低价达510元，圆顾客一个超值钻石梦。

2. 爱心帽买就送： 凡在“五一”期间购买××珠宝钻饰或
翡翠者即送××珠宝爱心太阳帽，每天限送18顶爱心太阳帽，
先到先得，送完即止。

(1)在当地发行量的日报或晚报刊登活动宣传广告，主题是
《××珠宝——圆梦钻石超值送》，内容包括“圆梦钻石
柜”、“ 爱心帽买就送”等活动的参与细则。

(2)在各地电视台做活动宣传广告，还可在黄金时间以字幕的
形式在电视台上做“圆梦钻石柜”、“ 爱心帽买就送”活动
的意义、参与细则、各地专店/柜地址及电话的详细广告。

(3)在店前做好活动宣传海报或x展架，在柜台安排活动咨询
员并设立咨询电话方便顾客咨询。

1.在活动中做好顾客咨询及到达人数、活动参加人数、购买
人数、销售额等做好详细记录。



2. 活动后期做好活动将以上数据及媒体投放频次、代理商反
馈意见等收集至××珠宝推广总部品牌规划部做好活动评估、
总结，以便提供更好的营销服务给加盟伙伴。

1.“太阳帽费用：15元×18×5=1350元。

2. 宣传费用约3000元。

3. x展架：85元。 总计： 1350+3000+85=4435元。

五一珠宝活动策划方案篇五

劲爆五一、全方位的疯狂盛宴。

造人气，吸引客人的眼球，促进店面的.销售和业绩。营造一
个激情，幸福、欢乐、祥和的节假日。从而打造金叶珠宝在
广大客人心中的品牌!

2、“寻宝”主题活动。本店将在店面设立冰点价851元钻戒，
等你发现，

(二)：凡是在主题活动期间购物都有好礼送。

主题活动期间，凭当日电脑単享受一次抽奖主题活动，奖品
分为特等奖。名为“一生一世”钻戒一枚。一等奖。精品首
饰皮盒或情侣杯。二等奖。金叶保温杯或真情金叶。

1、凡主题活动期间购买钻石满20xx元，赠送299元a货玉佩。

2、购买钻石满3951元，送黄金编织戒指十299a货玉佩。

3、佩购买钻石满5951元，送黄金编织手链十299a货玉。

4、购买钻石满8951元，送黄金编织手链十编织戒指。



5、购买钻石满10051元，送20xx元钻石吊坠。

凡在主题活动期间内，为关爱“五一”客人，凡51年出
生，51周岁，身份证中有51(连号)，手机号有51(连号)，51
当天购买首饰，可加一次抽奖。

(特价商品除外)本次主题活动最终解释归金叶珠宝所有：


