
渠道专业市场专员 市场渠道专员的工作
职责(精选9篇)

无论是身处学校还是步入社会，大家都尝试过写作吧，借助
写作也可以提高我们的语言组织能力。相信许多人会觉得范
文很难写？接下来小编就给大家介绍一下优秀的范文该怎么
写，我们一起来看一看吧。

渠道专业市场专员篇一

—策划中心活动并实施，为会员提供增值服务，推广品牌在
中心周边的社会影响力。

—负责维护中心微博、微信、线上渠道的更新及推广工作。

—负责与异业洽谈合作及活动执行。

—负责培训、指导、监督*人员完成客户信息收集工作。

—统计汇报各类市场数据。

—与总部市场部保持沟通，进行品牌的维护及推广。

—定期向中心校长汇报工作，并完成总部及校长交办的其他
工作。

—大学专科以上学历，市场营销等相关专业优先。

—具备较强的文字表达能力和沟通能力。

—具有较强的规划能力和创新意识，有较强的数据敏感性。

—积极主动，踏实肯干，能够承受工作压力，具有较强的执



行能力和团队合作精神。

渠道专业市场专员篇二

职责：

3、组织和监督实施年度营销计划;

4、建立完善市场营销部销售流程以及制度规范;

5、根据市场战略，做好市场调查研究工作，追踪同行竞争对
手及整个行业的发展动态，提出相应的竞争策略，做好市场
定位。

6.负责区域内会展传媒媒介的开发与合作，通过线上媒体宣
传、线下活动的策划进行市场宣传活动。

7.负责文案的策划，编写，指导并确保活动顺利完成。

岗位要求：

1、学历：市场营销管理类或相关专业本科以上学历;

3、能力：有较强的组织管理能力、团队协作和人际协调沟通
能力;

5、素养：热爱教育行业，热爱市场工作;

6、具有新媒体运营的经验，有很强的文案策划能力，活动组
织能力。

渠道专业市场专员篇三

1、负责教育机构，留学中介，国际高中等市场渠道的开拓和



维护。

2、定期拜访渠道，了解渠道方的需求，进行渠道合作洽谈。

3、策划、组织市场渠道活动，参与各大教育展或渠道举办的
推广活动。

4、完成领导安排的渠道工作指标，进一步扩大市场份额。

1、本科或以上学历，优秀者可放宽到大专。

2、有教育行业渠道或课程顾问经验者优先考虑。

3、具备良好的沟通能力和抗压能力，工作积极。

4、自驱力，具备较强的独立办事能力。

渠道专业市场专员篇四

1、配合总经理按公司整体业务目标搭建市场渠道。完成个人
及团队销售目标。

2、组织策划各种渠道活动。

3、利用公司合种渠道资源进行市场活动并建立渠道体系。

4、代表公司与代理商进行顾问式业务营销及合作。

5、与代理商引流客户做业务沟通，促成新增客户成交。

6、协助代理商对接公司各种资源，解决代理商就销售和服务
方面的问题。

1、工科类专科及以上学历，自动化、计算机、软件等专业者
优先。



2、二年以上销售工作经验，有弱电智能化行业经历者优先。

3、具备市场信息分析整理能力。具备市场经验和敏感的市场
观察力，分析力。

4、具有独立工作能力和团队合作精神，良好的时间管理能力。

5、抗压能力强，勇于挑战高薪。

6、工作细致、认真负责，具有敬业精神。

渠道专业市场专员篇五

职责：

1、协助市场主管执行校区的市场推广计划;

3、执行市场计划及方案，包括市场活动、广告及公关等;

4、负责学校各种宣传资料的发放以及宣传;

5、渠道的拓展及维护。

任职要求：

1、大专及以上学历，销售/市场营销/工商管理等专业;

2、一年左右零售/保险/咨询/服务行业工作经验，有市场营
销工作经验优先;

3、掌握基本的地推/渠道方法/工具;

4、较强的人际沟通能力/抗压能力/团队精神/对市场动向敏
感;



5、成就导向/高自驱力/有创新激情。

渠道专业市场专员篇六

1、新渠道开发，渠道商的联络、考评、筛选、淘汰和更新工
作;

2、行业推广渠道发展趋势分析;

3、执行渠道商的培训、售前协助、售后客户服务和技术支
持;

4、配合渠道开发部门成本分析和控制方案;

5、完成领导交办的其他任务;

6、适应短期出差。

1、二年以上销售和市场经验，具备优秀的渠道开发和市场开
拓能力;

2、有强烈的事业心和责任感，具备良好的人际交往、社会活
动能力及公关谈判能力;

3、对工作有激情、执着、敬业,思维清晰、活跃;

4、较好的谈吐，形象好，气质佳;

5、具有良好的团队协作精神，良好的协调、沟通和把握全局
的能力

渠道专业市场专员篇七

（1）负责建立家装渠道、网络渠道、小区渠道、设计师渠道



合作关系，维护品牌形象。

（2）配合营销策划组织、实施各类渠道活动，并与异业合作
举办推广活动。

（3）负责客户及推广资源整合，媒介、新媒体等宣传渠道开
发，并使用市场传播工具如社群营销、pop，促销，广告，公
关活动等手段进行有效营销，吸引市场的客流量。

（4）定期拜访渠道合作方，保持良好的沟通和联络。

（5）完成直属上级交办的临时性、突发性工作，并协助完成
部门内部其他工作。

（1）大专及以上学历。

（2）2年以上销售工作经验优先，有建材、定制家居渠道，
有小区市场拓展工作经验优先。

（3）具有较强的语言沟通能力及交际技巧，有较强的学习能
力。

（4）具有独立拓展能力，以及敏锐的市场洞察力，有团队协
助精神，善于挑战。

（5）职业形象良好，谈吐自然大方。

（6）工作积极，认真负责，具有责任心与较强的事业心。

（7）具备一定的市场公关活动的组织和执行能力。

（8）具备家装行业知识背景经验优先。



渠道专业市场专员篇八

1、负责川渝地区的市场推广、宣传工作。

2、市场渠道的开发与管理。

3、市场活动的策划与执行。

4、大客户管理。

5、完成每月的市场业务考核指标。

6、定期对各类市场型数据调研及分析，并提出建设性建议。

1、经历：具有1年以上工作经验或有教育行业或资源者优先，
有市场营销广告类专业者优先，在校从事过外联工作或活动
策划执行工作的应届毕业生亦可。

2、个人品行：认同欧孚利企业文化，品德良好，诚实守信，
有事业心和责任感。

3、学历：本科及本科以上学历，专业不限

4、个人能力：具备一定的市场营销知识，具备较强的数据分
析、公关与谈判能力，思路清晰，有较强执行力。

5、个人素养：良好的沟通能力、团队合作意识，吃苦耐劳，
抗压能力好。

渠道专业市场专员篇九

1、完成公司制定的市场推广任务，建立渠道合作关系，完成
相关活动的策划，宣传工作。



2、积极维护公司现有渠道并负责新渠道资源的'开发，协助
公司与新渠道达成合作，为公司市场提供渠道数据资源。

3、负责策划，组织，参与各种宣传活动，教育展会等公司市
场活动。

4、及时完成上级交代的其它临时性工作任务。

1、有市场营销或教育行业从业经验优先。

2、工作细致，有上进心和积极负责的态度，有较强的工作计
划性。

3、应变能力强，善于与人进行交流和沟通，为人随和。

4、为人诚实守信，务实高效，理解并认同思尔孚国际的企业
文化。


