
最新大学生德育个人总结(通用5篇)
总结，是对前一阶段工作的经验、教训的分析研究，借此上
升到理论的高度，并从中提炼出有规律性的东西，从而提高
认识，以正确的认识来把握客观事物，更好地指导今后的实
际工作。怎样写总结才更能起到其作用呢？总结应该怎么写
呢？以下是小编精心整理的总结范文，供大家参考借鉴，希
望可以帮助到有需要的朋友。

大学生德育个人总结篇一

在为比赛准备的同时，我也接手了一个好朋友介绍的工作，
长沙一个广告公司的业务外包，当时“不择手段”争取到了
很大一笔经费，除去开支，赚到了差不多一个学期的生活费，
这在当时一个月每天只要求工作两三个小时的兼职来说已经
是天价了。总结如下：

老板开多少工资是老板决定的，但是拿多少是你自己决定的。
关键在于你有没有能力拿那么多，努力学会将自己做到一个
无可替代的'位置很重要。当时老板开的也只是一个月1000多
块钱而已，但是自己努力争取更多的事情，和上级主动联系，
他有事情会交给你做，你也会有更多钱来。更重要的是，我
将自己的位置做到了不可替代，这时候工资一路看涨，有一
次老板想要我把手头上一个工作给别人，我说不愿意，他也
没辙，因为那时候我的位置无可替代，他也知道我走了他基
本上搞不定哈哈。

当时我的领导因为被是被调走了，后来的领导就不会给我钱
了嘿嘿，现在想起来，当时我还是很明智的哈哈。

学会很低调，但其实很嚣张，我很喜欢这样的人，我要成为
这样的人。



赚完这次钱后我基本上是全身心的投入到学习中去了，同时
也看中了一家好公司广州周立功，经常看他的博客，尽量让
自己满足他的用人标准。学习之余，父母又给了钱重新让我
学了驾照，哎，这对我来说可是一段艰辛的历史啊，补考了
桩考和场内，尽管平时表现不错，到此为止，当初上大学想
要拿得证基本都无一不剩的拿到了。清楚的记得拿到驾照的
那一天心里的高兴啊，因为一个人流过汗水，付出过努力和
辛勤得到的成绩总是充满了自己的感动。

大学生德育个人总结篇二

20xx年11月14日，我认为自己做了大学里最正确最有意义的
一件事情，就是和我现在的女朋友相爱了，也许从分手到另
外一次牵手，时间很短，但是这个事实确实就实实在在发生
在我身上了。至此我们已经走完了“十年”(以异地恋的标
准)的的路程，回首往事，感动，知足。对于自己这一次的恋
爱，总结如下：

喜欢人，但是，无论你是男生还是女生，也许你真的很真诚，
但是请你不要太廉价自己，所以很美好的事情，你也要讲究
方法。(这个是血的教训，不仅仅发生在喜欢我的人身上，也
发生在我喜欢的人身上)。这就是说，追女生，你不能说，你
只能表现，越朦胧越好，机会越大。我已血的实践证明，这
真的是真理。这与《非你莫属》中的北邮码农异曲同工。

两个人在一起有矛盾是必然的.，吵架时必然的，几天不说话
是必然的，但是只要男生要学会妥协，学会迁就，学会更多
的包容，这就很简单。但是如何智慧的做这些事情，我以为
是一件大智慧，道理同第一条，哈哈真的是只可意会不可言
传。

我觉得两个人在一起，一起愉快走过无数个岁月，这样的事
情其实很难，需要坚持，需要用心的珍惜，而这个，需要双
方的努力。



大学生德育个人总结篇三

一个多学期的努力工作，我的成绩已经得到了各个部长和同
事的肯定，不过就在大一还未结束的时候我已经对学生会没
多大兴趣了，已经不适合我继续学习，除此之外，还有一个
原因就是因为我已经肯定无论我怎么努力，下一届的主席也
不会是我，后来证明这是对的，于是，果断放弃，于是开始
了我的转行----挣钱。

这个时候正是天气越来越热的时候，大学里干的最难忘的事
就是这里了，当时是父母给我的3000块钱考驾照的，我左思
右想，觉得做生意肯定能挣回来，就放心大胆的去干了，在
网上研究了一周之后，一个人提着考驾照的钱就跑到株洲批
发市场去进鞋子了，弄回来之后叫上了几个哥们(多亏了寝室
里的三个室友那时候还真给力哈哈感谢他们)，拖到学校三叉
路口就开始大卖，惨败哪次，一双鞋没有卖出，光天化日之
下卖地摊货确实很难，后来就改到晚上，哈哈情况有所好转，
不过没挣到什么钱也没什么时间自己卖，后来就租了学校一
家店子的三分之一左右请人卖。很快资金不足了，于是想到
拉人入伙，可是寝室里的三个哥们没啥钱，后来有个叫y----的
哈哈，后来大学里成了玩的最好的其中一个，尽管我们两个
没挣到什么钱，但是那一段岁月值钱，友情，永远都记得两
个人狼狈的到金苹果批发市场去进货的.经历嘿嘿。

这段时间和经历总结如下：

尤其是自己还不熟悉的事情。对市场不了解，对产品不熟悉，
一味自以为是，把自己的喜好加在消费者身上会害死自己的。
对产品没有进行过有效的调研，对事情没有一个整体的规划，
就开始行动，导致后来自己越亏越投，越亏越大，每次都以
为自己找到了原因，但是每次的改进都不全面。其实当时只
要弄清楚三个因素，首先，自己的产品消费者的消费能力，
其次，竞争对手产品和价格的，最后，投入与产出时间差。
还有，设计好促销手段和地点。



做生意财务管理一定要清晰，对各种花费和收入情况一定要
做好详细记载，就算自己是老板也一样，不然到头来，你是
赚了还是亏了还要算半天。

关注消费者，以人为本，注重消费者买你东西时候的体验，
学会卖故事，站在他们的立场为他们买东西，而不仅仅是产
品。

那些帮助过你的人，你要记得，并适时的表达你的感谢。如
果没有室友和朋友的帮助，我也坚持不了那么久。很多人愿
意第一次帮助你是因为他们把你当朋友，至于他们第二次还
愿不愿意帮助你，那要看你有没有把他们当做朋友。

大学生德育个人总结篇四

时间过得真快，转瞬间大一就过去了。回顾一下过去，刚来
到重医报到的那一天还历历在目，怪不得人们常说日月如梳！
总结一下这个学期的各方面状况，也许可以归纳以下几个要
点。

比起第一学期有了很大的进步，我以前对学习的看法不是很
端正，经常都是“得过扯过”，不过现在好多了，我起先养
成一种虚心、勤问的学习看法。因为我知道学习上的东西来
不了弄虚作假，是不懂就不懂，绝不能不懂装懂！要想在学
问上有所成就，古今中外全部的胜利例子都证明白只要保持
这两种学习看法才行。所以，我一有问题就问同学和老师，
直到弄懂为止。

我基本上都可以和同学们友好相处，和谐共处，互帮互爱，
自己的事情自己做，形成独立自理独立的良好品德。宿舍是
一个大集体，八个人生活在同一个空间里面，但是各自的生
活习性都不相，这就须要大家相互理解和迁就，只有这样才
能和好相处，为我们的学习创建一个良好的学习和休息环境。



因为有体育考试，所以每天晚上都会和挚友一起到操场上去
跑步和跳远。因此身体素养特别好，另外我在篮球、网球、
羽毛球等运动项目上有很深厚的爱好，每个周末都会和同学
一起运动。

纵上所述，虽然我在这个学期有了肯定的进步，可是我仍旧
存在不少缺点，还有许多须要改进的问题。人们常说，高校
的生活是异样轻松和自由的，我也觉得的确是这样。但时间
总是珍贵的，我不想成为虚度光阴的人，不想自己在老的时
候懊悔自己这样奢侈时间。总之，我要发扬优点，改正缺点，
不能再奢侈一分一秒，特殊是在星期天的时间里，要刚好总
结归纳一周里学的东西，作好笔记。针对自己的`专业，多到
图书馆看专业书和案例，拓宽自己的学问面和增加看问题的
深度，同时还要多跟任课老师沟通，不懂就问，戒除羞涩的
习惯。高校生活是很珍贵的，我不情愿平平淡淡地过这几年，
我要好好珍惜这难得的读书机会，努力读书，为自己的高校
生活增加丰富漂亮的色调。

大学生德育个人总结篇五

今天是20xx年1月29，是我大四第一学期的寒假，大学对于我
是值得感恩的，是值得纪念的，这里我学到专业知识，懂得
了做人的道理，遇到了我生命中最重要的人，结识了很多的
朋友，找到了理想的工作，对自己有了更深的认识。特此总
结大学感受如下：

生命本来没有意义，所谓的意义是完全去取决于你自己的定
义，你的追求决定这个意义的质量。快乐才是目的，生命是
一场好玩的游戏。

大学没我们曾经想象的那么美好，同时也没有那么失望。我
们要学会适应和转变，不断调整自己的目标，使其更具价值
和可行性，从而点起追求的希望。我从来大学时的惆怅失望
变成了后来的激情上进。



我不是救世主，我决定不了别人的，做好自己，才可能影响
他人，这很有意义。不要向别人解释，他们不是傻子，你是
怎么样的人，你说了不算，所以努力做好，对自己负责，别
人会尊敬你。不要老想得到别人的承认，所以不要告诉别人
你的.理想，努力去做，你会发现，你不但实现了自己的目标，
并且你早已经得到了别人的认可。

不能不学好自己的专业，否者，别人问你的能力，你从何证
明。或者你是百里挑一的意外人才吗?如果你说不喜欢自己的
专业，那请问你的天赋呢?也许你相信自己的运气很好，但是
我更愿意脚踏实地的做事情。

没有像你想象的那样难的目标不可达到，因为很多人如我一
样也有很多好运。但是那不代表你可以不努力辛勤准备，你
要坚信，越努力你才会越幸运。如果你认定了做什么事情，
而且不做会让你你睡不着，那么请不要犹豫了，大学读完的
时候，你会发现，其实能让你热情澎湃的事情不多。我从来
没想过自己会拿省一等奖，也从来没想过自己找工作会是那
么的顺利，可是结果呢?不多实现了吗?第六：做事情的要有
自己的步骤和方法。

做事情要有目标(或者有榜样)，有计划，自顶而下，不断细
化。学习如此，做生意如此，找工作如此，将来，工作如此，
理想如此。(如学习c语言，比赛训练，找工作的过程)。

为人要真诚，尤其是好朋友，很少有一直能隐瞒的真相。学
会让别人理解你，而不是误解。你要懂得，隐瞒的后果可能
会使你失去做好的朋友。(如y----，c----，n----)

努力学会快速恰当的表达自己，因为很多人不会花时间主动
了解你。是金子确实在哪里都会发光，但是生命太短，我们
要注意时间成本。(如你的老师，你的上司，你的老板不会花
很多时间主动了解你)。



感谢帮助你的人，你要知道，他们会帮你一次，是因为他们
把你当朋友，他们会帮你第二次，那是因为你把他们当朋友。
没有人会无缘无故的帮你，你也不能无缘无故的接受别人的
帮助，如果你真的想感谢，那么，请你行动，记住，不要说。

尤其当你还没有能力做那种能够自己创造机会的人的时候，
机会稍纵即逝，如果来了，一定要抓住。(如恋爱，比赛，工
作等等)

不要做连自己都不知道意义的事情，因为人生很短。所以做
每件事情都应该是有目的的，但是那不表示你需要让别人知
道，例如追女生，和人相处等等，如果别人知道了，他们会
恶意的误解你，贬低你，但是其实他们并没有自己所想的那
么高尚，他们只是不成熟而已，我原谅他们，同时这和真诚
并不矛盾。

不要太相信自己的第一印象，很多时候证明我没有在短时间
了解判断人的能力，从另一个方面来看，很少有人会在与你
第一次见面时就将他的为人展现的恰如其分，所以，给别人
一个机会，本质上是给自己一个机会，给他一百分，随着了
解的深入，慢慢扣分(也许还会有加分)，不及格的时候，便
不再是朋友。


