
国庆美容院活动实用方案 国庆节美容院
活动方案(优秀5篇)

为了确保我们的努力取得实效，就不得不需要事先制定方案，
方案是书面计划，具有内容条理清楚、步骤清晰的特点。那
么方案应该怎么制定才合适呢？以下是小编为大家收集的方
案范文，欢迎大家分享阅读。

国庆美容院活动实用方案篇一

1、稳定老顾客

2、发展新顾客

3、提升美容院在该地区的着名度活动要求：预备5000元货品
作活动用(公司送出10套亵服)活动时间：(促销时间：9月29
日——10月5日)

邀宴客人

一、邀宴客人：请老顾客带2个以上朋友参加。

二、会议流程：(18：30——21：00)

1)主持人公布晚会开始

2)美容师表演《感恩的心》

3)老板代表致感谢词

4)颁奖

a感谢xx年对美容院给予的最大支持、消费最高的忠实朋友特



奖大礼一份

b凡是美容院新老顾客均有一份精美礼品(请第二天到美容院
领取)

5)顾客代表讲话(讲美容院服务好、产品效果好、老板人好、
喜欢的美容师、自己在美容院得到的欢乐、帮助可举列子)

6)亵服秀

7)xx协会会长隆重推荐产品

8)美容院5.1促销活动公布方案(凡当场下定金300元者，即可
送亵服优先享有)

a找托下定金

b美容师游说顾客促成

9)公布促销时间，欢迎到美容院咨询

10)表演舞蹈，公布晚会结束。

国庆美容院活动实用方案篇二

缤纷国庆，惊喜优惠抢先送”

1、改善并提升美容院形象，增加知名度。

2、拓展商圈，开发更多的客源。

3、稳定客源，提高顾客忠诚度。

4、刺激营业额，提升顾客人均消费额度。



1、免费送大礼：在活动期间，每天前6名顾客，送价值288元
的美容项目免费体验一次，附加赠送一些小礼品;此外每天
前10名顾客，888办vip卡一张，可终身享受会员服务，另外
还送价值488元的美容护肤产品一套，机会不容错过哦!

2、豪华spa双人套餐：十一长假，相信很多情侣们都打算去
哪个景点旅游或者回家过节去，但是还是会有一小部分情侣
会留下来，这时美容院不妨专门为这些情侣打造一个豪华
的spa双人享受，让他们花实惠的价格享受同等的待遇。

3、“1+1”联合促销：十一长假带动了各大商场、电影院的
消费，同时不少有经营头脑的商家会联合一些商场或者电影
院搞联合促销，所以在此，美容院也可以在十一期间联合一
些影院，推出在美容院消费满388元，即可获得最新电影门票
一张;同时，还可以联合一些知名的服装店，推出在服装店消
费满500元，即可获得在美容院享受一次288元的护理。

1、美容院店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，刺激顾
客的购买欲望;

3、制定活动销售目标，并分解给各美容师(美容顾问)相应任
务，活动结束后按照达成率情况进行奖赏。

4、 提前准备好营销话术，以便应对顾客提出的各种问题。

国庆美容院活动实用方案篇三

年底各大美容院也都忙碌了起来，开始策划一年一度的终端
答谢会。顾名思义，答谢会的目的是要进一步拉近和顾客之
间的关系，为下一年的经营做一个良好的`铺垫。为您整理出
美容院年终答谢会方案要点，仅供参考。

活动前一个月在店外悬挂“终端会”主题横幅及宣传海报，
在店内摆放、展示终端会奖品，并在产品展柜上突出做会品



牌，整体营造终端会氛围。

能否有效邀约顾客直接影响终端会成败。对有较好客源的美
容院建议出售邀请函，凭邀请函参会赠送产品及服务项目。
一来可以确定人数并减轻做会成本负担，二来可以培养终端
顾客先付出的心态，有利于活动现场的促销。

对客源不是很好的美容院，免费派送邀请函无疑更为实际和
有效，可以通过老顾客带新顾客或者小区内派单来邀约顾客。
总的来讲邀约顾客还要根据美容院的实际情况，无论
是“卖”是“送”还是先“卖”后“送”、“送”“卖”结
合，都需要充分考虑后实施。

终端会前三天，应该基本确定参会名单。针对参会名单上的
老顾客，调出档案，充分了解顾客现在在美容院的消费情况。
对于新顾客，要注重引导，根据其回执单反馈的信息：如年
龄、职业等尽可能提前做好销售规划。根据信息总汇去考虑
终端会的主讲内容及创意流程，制定好详细的答谢会方案。

美容院年终答谢会的主要目的是为了联络和顾客的感情，答
谢美容院的老顾客。在实际的操作中，美容院年终答谢会常
常会有这些误区：

1、目标不明确，不清楚真正要的是什么?

很多美容院在策划答谢会的时候，既期望能够让顾客尽兴，
又想能够促进美容院的销售，还想着能够扩大美容院的影响
力，殊不知，如果什么都想好，其实什么都好不了。一场答
谢会必须有一个固定的主题，或者是答谢顾客，或者是美容
项目的优惠。有了明确的目标，才能有针对性的组织起一场
成功的答谢会.

2、过分依赖讲师，终端会不等于讲座。



有些美容院的答谢会往往会过分依赖讲师，整场答谢会下来，
除了听讲师讲以外，就没有其他的内容支持。这样的答谢会，
并不能够引起顾客的好感和兴趣，参与度也不够。

3、规划不细致，漏掉细节。

一场答谢会是要考虑到很多细节问题的，具体的流程、准备
的物料、宣传手段、会场安排等等，都是需要事先准备好的。
做好细节，是终端会成功的必备因素。会场的音响好坏?邀约
顾客是否备档?会议流程是否环环相扣?准备物品是否齐全充
分?这些都需要美容院认真、全面的规划和执行每一个环节。

4、促单时间及力度不够或商业色彩太浓。

一场成功的终端答谢会必须要让顾客感觉到舒服，不能显露
出太浓厚的商业色彩，让顾客反感。

国庆美容院活动实用方案篇四

“缤纷国庆，惊喜优惠抢先送”

二、美容院国庆促销活动日期

9月30日——10月8日

三、美容院国庆促销活动方案目的

1、改善并提升美容院形象，增加知名度。

2、拓展商圈，开发更多的客源。

3、稳定客源，提高顾客忠诚度。

4、刺激营业额，提升顾客人均消费额度。



四、美容院国庆促销活动方案内容

1、免费送大礼：在活动期间，每天前6名顾客，送价值288元
的美容项目免费体验一次，附加赠送一些小礼品;此外每天
前10名顾客，888办vip卡一张，可终身享受会员服务，另外
还送价值488元的美容护肤产品一套，机会不容错过哦!

2、豪华spa双人套餐：十一长假，相信很多情侣们都打算去
哪个景点旅游或者回家过节去，但是还是会有一小部分情侣
会留下来，这时美容院不妨专门为这些情侣打造一个豪华
的spa双人享受，让他们花实惠的价格享受同等的待遇。

3、“1+1”联合促销：十一长假带动了各大商场、电影院的
消费，同时不少有经营头脑的商家会联合一些商场或者电影
院搞联合促销，所以在此，美容院也可以在十一期间联合一
些影院，推出在美容院消费满388元，即可获得最新电影门票
一张;同时，还可以联合一些知名的服装店，推出在服装店消
费满500元，即可获得在美容院享受一次288元的护理。

五、美容院国庆促销活动方案注意事项

1、美容院店内须进行适当布置，营造节日促销氛围，刺激顾
客的购买欲望;

4、提前准备好营销话术，以便应对顾客提出的各种问题。


