
2023年外出策划案 外出游玩策划书(通
用8篇)

范文为教学中作为模范的文章，也常常用来指写作的模板。
常常用于文秘写作的参考，也可以作为演讲材料编写前的参
考。范文书写有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇范文呢？
下面是小编为大家收集的优秀范文，供大家参考借鉴，希望
可以帮助到有需要的朋友。

外出策划案篇一

：20xx年5月2日(星期一)

：10级化学31001班全体同学

：荆州市沙市区中山公园

：阳春三月，春意盎然，大自然正慢慢地在和煦的春风的吹
拂下苏醒。百花盛开，新叶舒展，好一派风光，令人陶醉之
中。为增强班级凝聚力，体现团结友爱的班级精神，让班级
在新学期中体现新的活力，以积极向上的面貌迎接新学期，
我们班将开展中山公园半日游，在走进大自然自然美好风光
的同时，让平日里交流不多的同学们走近彼此，相互了解，
共筑友谊。

(一)前期准备工作

1、召开班会(4月24日晚已完成)。为同学讲解春游当天的行
程，让同学们对行程有大致的了解。同时提醒同学们出行时
应该注意的问题，例如不要私自离队独立行动，注意人身财
产安全等。

2、完成活动当天工作人员的安排，维持春游当天的秩序(由



肖干，吴志忠，万利芳三名熟悉路线的同学负责领队)。

5、出游经费来源为班费+自费(往返车费1x2=2元与门票2元
由班费承担，其余消费一概由消费个人承担)，由副班长兰君
统一收取。

6、负责领队的同学应当提前了解有晕车症的同学，并做好相
应的措施准备。

7、由团支书吴丹构思行车过程中车上娱乐活动安排，如猜谜
游戏、歌曲大pk等，及时调节气氛，避免车上冷场现象。同
时准备出游过程的摄影工具，尽量准备多几台相机(注意财产
安全)，并由组织宣传委员肖干安排流动摄影的同学。

8、注意各项工作负责人需及时跟本活动负责人汇报各项工作
的进程。

(二)活动当天事宜

1、活动时间：5月2日早上6点半到指定地点集中，人员到位
后即集体乘车前往中山公园，注意确保各人员安全。

2、活动内容：

1)在前往景点的途中，让同学们在车上交流分享曾经出游的
经历，趣事;玩小游戏。同时再次提醒同学们游玩时应该注意
的事项。

2)抵达后，集体参观公园景点，感受大自然的魅力，在游玩
的同时互相交流感受与心得，互帮互助，体会出游休闲带来
的乐趣与自由，增进同学之间的友谊。

3)中午12点集体乘车返校吃午餐



3、后期工作

(1)清点各自带的物品，确定人数;

(2)了解同学们对本次春游的满意程度;

(3)用本次活动的照片和同学们的感想制作成纪念册。

4、注意事项

(1)出发前由宣传委员肖干同学做好有关出游安全方面的宣传，
提醒同学们不要私自离队，要集体行动。

(2)行为举止大方得体，不在风景区里大声喧哗，乱扔垃圾，
破坏公物，破坏环境。

(3)在游玩过程中，注意看护好自己所携带的物品，避免丢失
或者损坏。

(4)提醒同学们出发前手机充足电，出游全程保持手机处于开
机状态，方便联系。

(5)出行时由团支书吴丹准备应急药品，如清凉油、风油精、
晕车丸等等，以处理突发状况。

(6)期间出现任何突发情况时，要及时上报负责人，负责人及
时处理好应变工作。

(三)后期反馈工作

1、召开总结会议，同学们交流春游感受;

2、负责人听取同学们的意见和建议，并对工作进行总结。

1、如果5月2日出现恶劣天气，不能如期正常出行，则活动延



期。

2、如果出发前出现有同学因身体不适不能参加，对该同学进
行合理安排，让其留校休息。若发生在游玩过程中，则应当
就近联系班委，并及时联系医生，事先由组织宣传委员肖干
了解中山公园及附近急救医疗单位的紧急电话。

班长：高勇副班长：兰君团支书：吴丹

组织宣传委员：肖干另外两名领队：吴志忠万利芳

外出策划案篇二

1、加强团队凝聚力与团队协作潜力;

2、激发职员参与公司各项活动的热情;

3、加强和巩固职员对公司的管理制度、企业理念、产品知识
等的熟悉;

4、休闲娱乐，缓解工作疲劳。

时速全体职工

20xx年8月中旬，或20xx年9月中旬

长隆水上乐园

早上8点从公司集合完毕出发，9点抵达广州c长隆水上乐园。

漂流河(10点-11点)

从东门的团队入口进入的，这样离中心舞台比较近。漂流河
是一个狭长的漂流景观带，沿途分为六种景观区，热带风情，



冰河世纪，企鹅岛只是其中的一块。但是这些穿着黑白相间
礼服的企鹅真的十分可爱，躺在浮圈上数企鹅，突然被从后
边追上来的朋友的浮圈撞了一下，两队人马就这样回合，继
续漂流之旅。

超级大喇叭(11点10分-12点)

大喇叭是水上乐园的大型项目，不可不玩。8个人占据两个浮
圈，听完讲解员说明注意事项，迫不及待的爬上浮圈，不忘
回头让工作人员帮忙照了一张合照，相机等回来再拿。巨大
的喇叭口的回旋力，让女生们都忍不住尖叫出来，个人认为
比起过山车的冲击力确实差点，但是扑面而来的水柱，还是
有些意想不到的刺激感。有经验的朋友说，玩过大喇叭要玩
巨兽碗，更快更刺激。

12点-12点半吃午饭，自由活动

巨兽碗(12点半-13点半)

巨兽碗是大喇叭的升级版，外形设计上没有大喇叭炫，但是
因为半密封的巨碗，加上更长的滑道，所以在浮圈在碗内能
够构成更高速的旋转，人坐在浮圈内真的有快要被甩出去的
感觉了。

喷射滑道(13点40分-14点40分)

喷射滑道是全水上乐园高度最高的项目，视野好，观景佳。
但是站在高台上还真有点害怕，认真听完讲解员的演示，就
爬上浮圈，准备挑战这一"水上过山车"。由于高度和强水流，
所以整个浮圈的下滑速度是十分快的，加上赛道构成的坡度，
有时会感到被上抛构成的失重感，加之不是在安全带的保护
下，有水流的冲击，所以增加了游玩的惊险系数。

急驰竞赛(14点50分-15点50分)



急驰竞赛是一个能够和朋友一齐挑战的项目，和其他项目不
同，该项目抱着一个类似冲浪的.滑板，头向下从滑梯上俯冲
下来。比坐浮圈更有参与感和讲究技巧性，比谁冲的更快，
滑行的更远。滑行的秘诀是双手和双脚夹紧，减少水流的阻
力。但是这个项目，因为重力加速度的原理，那些体重身形
不胖的朋友，也容易占优势。仅供参考。

垂直极限

又是一个挑战速度和高度的项目，也被称为超级滑滑梯。有
三条赛道，其中蓝色赛道是全封闭性的，弯道更多，离心力
更强。

大滑板(16点-17点)

体验完高难度的急驰竞赛和垂直极限，来到大滑板是一个放
松舒展的项目。也是一个适合两人游玩的项目。大滑板巨大
的俯冲平台，带给绝佳的景色视野。

自由活动半个小时，17点30分集合回到公司。

8月份

门票成人票198元/人83人16434元

大学生票160元/人2人320元

食用自备

物品存放大柜子40元/个10个400元

车油费100元2次200元

共:17354元



团购9折优惠15618、6元

9月份

门票成人票140元/人83人11620元

大学生票110元/人2人220元

食用自备

物品存放大柜子40元/个10个400元

车油费100元2次200元

共:12440元

团购9折优惠11196元

外出策划案篇三

策划人：

美教302班委会（阎烈风、唐春芳、管朋、朱颖、李颜汐、朱
灵芝、李雅倩、曹淑玲、徐倩 、罗露 ） 活动背景：

美术教育302班作为一个集体组织，一个凝聚的大家庭。我们
将决定通过农家乐的活动形式，让同学们更加团结，同时体
验自己动手的生活能力，提升同学们的独立自主意识，从而
进一步把我们班凝聚成一个更加和谐的大集体。

活动目的：

1、丰富班级成员大学校园生活

2、提高成员的班级凝聚力



3、为班级成员提供锻炼平台的`机会

活动对象：

美术教育302班全体成员

活动地点：

松雅湖生态农庄

活动时间：

20xx年11月16号（星期六）

活动流程：

1.早上8点30分集合后，9点到松雅湖生态农庄（各负责人重
新清点人数并汇报组织人员）

2.再进行团体活动和个人活动

4.下午1点到3点为集体活动时间

5.下午三点开始在农家乐内进行烧烤

6.定为下午5点结束活动。

活动内容：

卡拉ok唱歌、钓鱼、踩气球、摘辣椒、采葡萄、二人三足、
拔河、羽毛球、乒乓球、户外烧烤（活动项目及场地由农家
乐提供场地以及部分设施道具，个别项目道具需有班费支出
购买，在活动中会设置几个冠军奖奖品由班费支出。）

活动安排：



立组长。

活动要求：

注意安全，同学尽量集体行动，不可单独行动，安保人员需
保证同学往返安全。本次活动同学遵守班长安排。

活动人员安排：

第一组组长：第二组组长：

第三组组长：第四组组长：

第一组成员：

第二组成员：

第三组成员：

第三组成员：

附表：

活动经费：参与人数39人，共计费用2655元。

经费说明：进入农家乐每人50元，另10元作为每组活动资金。
（每组十人，共计100元，由组长安排使用，烧烤食材费包括
在10元内）

烧烤材料费用：15元（孜然3元、辣椒粉2元、胡椒2元、竹
签8元）

活动奖品费用：200元

饮料费用：每组25元共计100元



注：如活动过后有余出班费统一由生活委员上交。

安保人员职责：由罗露安排负责全体人员往返安全，负责清
点人数以及保证活动过程的顺利进行。

20xx年11月11日

外出策划案篇四

为了抓住产品市场的脉搏，把企业的各种优点（理念、企业
文化、优质产品等）与社会各界沟通，让策划的行动被所有
的人所了解同时感动所有的`人，使以后策划的行动得以顺利
进行。

20xx年

1、主要调查：9月1日一9月15日，

2、次要调查：9月16日一11月30日，

我们要进行为期7天的市场调查准备工作，60天的市场调研，
确保万无一失

1、主要调查内容：运用便利抽样以及配额抽样法，调查清楚
以下几个主要问题：

（1）您是否知道“今越糖可营养片”这一传统品牌？

（2）“今越糖可营养片”最受欢迎的功能和服务诚诺是什么？

（3）“今越糖可营养片“的消费心理价格订在多少合适？18
元、28元、40元。

（4）您对”今越糖可营养片“最喜欢和担心的是什么？



（5）您的消费心理是什么？有何购买习惯？

（6）“今越糖可营养片”的独特卖点是什么？

（7）“今越糖可营养片”的包装是否受欢迎？

2、次要调查内容：（用观察、分析法）

（1）、用户的特点调查：人口，规模，分布，构成，变动情
况，城市，农村，主要用户，次要用户，地址，电话。

（2）、影响用户因素：购买力大小，社会风俗，习惯，文化
水平，民族特点，购买特点购买什么样的产品。

（3）、用户的需要调查：现实需要，潜在需要，意识到但未
及时购买，未意识到但以后会购买，不购买。

（4）、产品在销售区是独家不是多家，产品是否满意；诺不
满意原因是什么；产品畅销还是贷销原因。

（5）、产品处于生命周期中那一阶段，是否有妖折危机感。

（6）、价格在市场上有无竟争力？用户对价格反映？市场中
价格优况对哪些产品有利？对哪些产品不利？哪些产品好买？
哪些代销？价格波动有多大发展趋势如何。

（6）、企业销售量是否适应环境需求，现有渠道是否合理？
如何扩大销售渠道减少中间环节？如何正确选择广告媒体，
广告效果如何？营销组合策略是否妥当效果如何。

（8）、竟争环境笮样，竟争的力量，竟争结构与规划，竟争
内容与手段对手基本情况。

各地市场、经销商、经销点、商店



（1）9月1日一9月3日，设计主要调查问卷、调查表，策划经
理负责安排，设计师主办。

（2）9月1日一9月2日，用文案调查法，进行与营销部沟通，
说明调查原因和重要性，友好地与其配合搞好营销工作，共
同提高销售，索取营销部门汇编的市场资料（客户订货单、
销售额、销售分布、销售损益表、库存情况、产品成本等）
进行调查登记，策划经理负责安排，策划主管主办。

（3）9月3日一9月4日，用观察法，直接到市场、经销商、经
销点、商店观察、拍数码照片、行为记录调查。）作好工作
日记，策划经理负责安排，策划主管主办。

（4）9月3日一9月10日，用访问法，直接到经销商、经销点、
商店、中老年用户进行面谈访问，填调查表，调查问卷，作
好工作日记，策划经理负责安排，策划主管主办。

1、您是从哪里得知这一消息？

2、您是否听说过我们的新产品“今越醒酒丹”？

3、您是否有过糖尿病史？

4、您亲戚朋友是否有过糖尿病史？

5、您是否希望尽快得到治疗？

6、您是否希望帮助亲戚朋友尽快得到治疗？；

7、您对送礼送健康是否也有认同感？；

8、您愿意购买我们的“今越糖可营养片”吗？；

9、您的其他感想是什么______________________。



请你留下患者的具体名字______,年龄_____,地址_____,电
话_____，以备日后我们赠送礼品和跟踪治疗。

我们日后将不定期对你进行赠送礼品或惊喜。

外出策划案篇五

加强团队建设提升管理水平

20xx年xx月xx日（星期五）

xx县xxxx旅游度假村

野外拓展训练

共计参加人员为17人。

（一）部门领导（3人）；

（二）综合管理室（4人）；

（三）丁家梁煤矿（4人）；

（四）红四煤矿（4人）；

（五）邀请警务室吴勇学和消防中队白恩明参加。

组长：杨志明

副组长：白金柱李广昊

组员：综合管理室、丁家梁及红四煤矿队员主要负责

（一）活动方案的制定和策划工作。杨志明负责。



（二）活动所需的各种工具准备工作。马进龙负责。

（三）活动所需各种食材和饮料的购买工作。王荣和马进龙
负责费用支出管理，活动结束后及时对费用明细进行公示。

（四）活动期间人员的`安全及纪律管理工作。

（一）所有参加人员必须服从统一安排。

（二）所有参加人员必须着休闲便装。

（三）所有参加人员必须遵守相关工作纪律和要求。

（一）食材（肉、蔬菜、水果）

（二）酒和饮料

（三）工具准备

综合管理室

20xx年xx月xx日

外出策划案篇六

随着人们的生活水平不断提升以及生活压力增大，繁忙之余，
越来越多的人开始逐渐热衷于户外运动。

活动口号：暂别繁琐的工作，到户外去呼吸

活动主题：爱车养护课堂

活动目的：增进4s店与车主之间的感情，拥有更多的沟通。
既学习爱车知识，又能体验田园风情。



活动时间：每月可举行一次

活动地点：生态园，采摘园，更靠近自然一点的地方。（北
京周边的度假村都可以）

活动内容：

1、找到相应的度假村，就可先安排给车主一些休闲娱乐项目，
通常都是采摘、钓鱼，是为了让车主身心能够得到更好的放
松。

2、除此之外，为了使用户更好地了解车的使用性能，更好地
享受驾驶的乐趣，店内还可以给每一位车主准备精美礼品。
（建议户外产品）

3、之后由4s店高级讲师在课堂上可进行车辆日常检查保养常
识、安全节能驾驶技巧和常见故障判断处理等理论知识的传
授。为许多只会开车却不知如何把车用好、养好的新手用户，
开启了“爱车”的一扇窗。在这里，广大的车主不仅能了解
到爱车的脾气秉性，学到正确使用维护车辆的知识，还能纠
正在驾驶与日常保养方面存在的认识误区，特别学习到雨季
如何爱护自己的`爱车常识。

4、在“体会”与“乐趣”中，车主们与经销商、车主与车主
之间的感情，得到进一步的沟通，友谊得到进一步的加深。

这样的活动是非常具有意义的，既能得到放松游玩的同时也
能学到如何养车的常识，绝对是一举两得。

所以此类活动是非常受到车友俱乐部会员的喜爱的。

ps：地点内容都可做相对应的更改

活动口号：畅游京城我们一起



活动主题：全城巡游

活动目的：加深潜在用户对车型的印象，从而实现提升品牌
知名度，促进销售，扩大影响力的目的。

活动时间：可定期举行

活动地点：北京城

活动内容：

线路一（追寻奥运场馆足迹）：

4s店——五棵松体育馆——首都体育馆——工人体育场——
鸟巢——水立方——奥体中心特色：08奥运虽然已经过去，
但是那些激动人心的场景历历在目，奥运场馆线路，回忆那
些峥嵘岁月，感受20xx年那个夏天的激情。

线路二（追寻老北京春的韵味）：

4s店——故宫——四合院——后海——南锣鼓巷……特色：
这是一条“追寻老北京春的韵味”的怀旧线路，它在新北京、
新奥运的历史节点中，更显独特魅力。春天的场景更加体现
了老北京弥久流长的历史情怀和深厚历史底蕴。

巡游时间及安排事项：

1、车辆人员组成：专营店提供有经验的驾驶员，并准备好对
讲机等通讯工具。

始第二条线路。选取重点地标性建筑或场景附近，结束后各
自返回。

3、注意事项：保持车速和车距，注意安全，严格听从指挥。



ps：可根据不同4s店拟定不同路线图

通过借助场地的人气，吸引潜在购车者对汽车的关注度，近
距离体验汽车的质感，并为下一期的活动征集参与者。

活动口号：我就在这，其实离你并不远

活动主题：让客户人群更加近距离的了解我们的品牌

活动目的：树立汽车的品牌形象

活动时间：可定期举行

活动地点：人流密集之地，多选广场，商场，客流大的地方，
高贵之地也可选高尔夫球场展场布置：

1、活动现场展板展架安装，地毯铺设，音箱桌椅摆设，活动
条幅悬挂；

2、2至3辆汽车展示，经销商提供工作人员、座椅、小礼品，
易拉宝等；

3、主持人，乐队安排。

4、水，午餐准备。

活动内容：静态平台展示

1、开展当天由4s店员介绍展示的几款车型

2、现场亦可预约到4s店进行试驾。



外出策划案篇七

本次活动目的是让同学之间在活动中更好的交流，初步相互
认识了解，建立友谊。本次活动意义在于通过班主任带队，
让对摄影的了解只停留在感受层面的同学对摄影有更明晰的
了解，丰富大家的摄影知识及摄影技术，使同学们有所获有
所得。通过本次活动，也意在于让学生感受去感受美丽肇庆
的魅力。

摄影，是对生活，对生命的再现，也是对将存在，已存在，
或曾存在的记录。可以是美丽的，可以是丑陋的，可以是善
良的，可以是邪恶的.，可以是光明的，可以是阴暗的......
摄影所记录的美好很多,采风可以使我们更深入其中。

20xx年xx月xx星期午（下午）

七星岩牌坊、星湖湾、七星岩牌坊东门广场、文明路、校园

肇庆一中高一实验班全体学生（带队老师：陈建芬、吴桂雄）

七星岩采风、寻找肇庆美摄影活动

1、广场文化：下午2：30点在七星岩牌坊广场集合

（在采风活动的途中要注意安全，不得私自离开；欣赏自然
景观，并拍摄留念，在休憩，闲谈间，玩些小游戏，开火车，
成语接龙等）

（教一些相机的基本知识，让他们懂得怎样才能够照好像）

2、人文山水：从第一站“牌坊广场”经第二站“星湖湾”到
达第三站“七星岩牌坊东门广场”

（寻找肇庆美，发现并拍摄身边美丽的风景线）



3、校园剪影：活动结束返回学校

自费。

后期内容：

学生将自己拍摄的照片整理好，我们将会在6月7日对这次的
外出摄影活动（寻找肇庆美）进行一次作品展出。

外出策划案篇八

1、加强团队凝聚力与团队协作能力；

2、激发职员参与公司各项活动的热情；

3、加强和巩固职员对公司的管理制度、企业理念、产品知识
等的熟悉；

4、休闲娱乐，缓解工作疲劳。

二、活动对象

全体职工

三、活动时间

20xx年8月中旬，或20xx年9月中旬

四、活动地点

长隆水上乐园

五、旅游线路

早上8点从公司集合完毕出发，9点抵达广州长隆水上乐园。



漂流河（10点—11点）

从东门的团队入口进入的，这样离中心舞台比较近。漂流河
是一个狭长的漂流景观带，沿途分为六种景观区，热带风情，
冰河世纪，企鹅岛只是其中的一块。不过这些穿着黑白相间
礼服的企鹅真的非常可爱，躺在浮圈上数企鹅，突然被从后
边追上来的朋友的浮圈撞了一下，两队人马就这样回合，继
续漂流之旅。

超级大喇叭（11点10分—12点）

大喇叭是水上乐园的大型项目，不可不玩。8个人占据两个浮
圈，听完讲解员说明注意事项，迫不及待的爬上浮圈，不忘
回头让工作人员帮忙照了一张合照，相机等回来再拿。巨大
的喇叭口的回旋力，让女生们都忍不住锯叫出来，个人认为
比起过山车的冲击力确实差点，不过扑面而来的水柱，还是
有些意想不到的刺激感。有经验的朋友说，玩过大喇叭要玩
巨兽碗，更快更刺激。

12点—12点半吃午饭，自由活动

巨兽碗（12点半—13点半）

巨兽碗是大喇叭的升级版，外形设计上没有大喇叭炫，但是
因为半密封的巨碗，加上更长的滑道，所以在浮圈在碗内可
以形成更高速的旋转，人坐在浮圈内真的有快要被甩出去的
感觉了。

喷射滑道（13点40分—14点40分）

喷射滑道是全水上乐园高度最高的项目，视野好，观景佳。
不过站在高台上还真有点害怕，认真听完讲解员的演示，就
爬上浮圈，准备挑战这一“水上过山车”。由于高度和强水
流，所以整个浮圈的下滑速度是非常快的，加上赛道形成的



坡度，有时会感到被上抛形成的失重感，加之不是在安全带
的保护下，有水流的冲击，所以增加了游玩的惊险系数。

颈驰竞赛（14点50分—15点50分）

颈驰竞赛是一个可以和朋友一起挑战的项目，和其他项目不
同，该项目抱着一个类似冲浪的滑板，头向下从滑梯上俯冲
下来。比坐浮圈更有参与感和讲究技巧性，比谁冲的更快，
滑行的更远。滑行的秘诀是双手和双脚夹紧，减少水流的阻
力。不过这个项目，因为重力加速度的原理，那些体重身形
不胖的朋友，也容易占优势。仅供参考。

垂直极限

又是一个挑战速度和高度的项目，也被称为超级滑滑梯。有
三条赛道，其中蓝色赛道是全封闭性的，弯道更多，离心力
更强。

大滑板（16点—17点）

体验完高难度的急驰竞赛和垂直极限，来到大滑板是一个放
松舒展的项目。也是一个适合两人游玩的项目。大滑板巨大
的俯冲平台，提供绝佳的景色视野。

自由活动半个小时，17点30分集合返回公司。
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