
最新蔬菜采购计划书(通用5篇)
计划是一种灵活性和适应性的工具，也是一种组织和管理的
工具。我们该怎么拟定计划呢？下面是小编为大家带来的计
划书优秀范文，希望大家可以喜欢。

蔬菜采购计划书篇一

刘胜豪1.与早晚班交接

2.完成卫生表格

3.冬瓜切割台称台展示柜的清洗

4.早市牌挂好

5.每周一的全场叶菜价格元|500g周日晚上挂好

6.冷库整理整齐.仓库清洁

7.晚上台面上的货是否加满

8.把橙子与苹果台面下的商品清理出来

变价表的完成10.黄色价格标签卖场全有

11.检查晚班有没有更换农药检测日期

12.检查和更换海报价格是否正确

13.留言

16.毛利=未税营业额—销售成本



17.毛利率=毛利/未税营业额

18.含税进价=未税进价*

19.单品毛利率=（售价-含税进价）/售价

20.售价=未税进价/（1—单品粗毛利率）*（1+增值税）

21.将季节性商品陈列在部门入口处

22.营造现场气氛.使用切割台.并提供试吃服务.

23.使用id卡严格控制商品质量收货

24.按照先进先出原则.加速商品周转

26.水果和蔬菜陈列面积比例是6：4

27.蔬菜占整个22课营业额的平均比例是30%

29.在同一个冷库中我们允许同时出现最多2种颜色色带

30.对于冷库的管理.按照分类整齐排列.色带由收货的员工负
责粘贴并管理

31.蔬果部门每日销售前20名占部门每日总销售额的平均百分
比的70%

32.如发现到货质量不好的商品大于等于10%时.将整批送货全
部拒收

35.在收货时使用商品识别卡(id卡)来鉴别商品质量

水.根部切面朝向顾客.晚间无库存



37.列出22部门的四个陈列要点.蔬菜分类靠近鱼课和肉课.按
分类陈列.所有库存都在卖场.

季节性单品陈列在部门的入口.使用原始包装.颜色搭配.先进
先出

蔬菜采购计划书篇二

在华联香百超市半个月的实习时间很快就过去了，在这半个
月里我实习的岗位是超市果蔬区营业员。虽然这并不是我的
目标岗位，但在在实习的过程中我收获颇丰，半个月的时间
真的很短，在不停的忙碌中就已经接近尾声，在这短短的半
个月里，我要感谢上级领导的沟通与指导，谢谢我的同事对
我的耐心帮带，谢谢蔬果区的大姐们对我的关心，这些都是
我不断进取的动力，无形中加强了我对做好这份工作的信心
与勇气。现在的我与刚入超市的那时候相比，已不再懵懂，
经过时间的磨砺，我最终掌握了相关的技能并且找准了自己
的位置，相信自己在不断的努力后，可以在以后找准自己的
定位。回顾过去的半个月，主要学习了一些果蔬价值，了解
了本地果蔬一些行情，并通过同事交流学习了超市运营的相
关知识。

初来乍到，我对水果蔬菜的价格以及功能还知道得很少，老
同事们很耐心地引导使我受益匪浅。几天后，我大概对市面
上各种水果和蔬菜有了很大的认识，功能和营养也有了大致
的了解,以下是我边实践边总结出来的一些果蔬知识：

苹果： 苹果被誉为温馨圣果，吃较多苹果的人远比不吃或少
吃苹果的人感冒机会要低，现在空气污染比较严重，多吃苹
果可改善呼吸系统和肺功能，保护肺部免受污染和烟尘的影
响。苹果中的胶质和向量元素铬能保持血糖的稳定，苹果是
糖尿病患者的健康小吃，它还能有效地降低胆固醇。苹果还
能防癌，预防铅中毒。火龙果： 火龙果可以排毒解毒、保护
胃壁、预防脑细胞变性，抑制痴呆症发生;还可以美白皮肤、



养颜;减肥、降血糖、润肠滑肠、预防大肠、预防大肠癌发生
等。此外，火龙果有预防便秘、促进眼睛保健、增加骨质密
度、帮助细胞膜形成、预防贫血和抗神经炎、口角炎、降低
胆固醇、皮肤美白防黑斑的功效外，还具有解除重金属中毒、
抗自由基、防老年病变、瘦身、防大肠癌等功效。而较新的
研究结果显示，火龙果和枝的汁对肿瘤的生长，病毒及免疫
反映抑止等病症上表现出了积极作用。

雪梨： 梨有降低血压、养阴清热、镇静的作用。梨中含有较
多的配糖体和鞣酸成分以及多种维生素，故对高血压、心肺
病，肝炎、肝硬化病人出现头昏目弦、心悸耳鸣时，常吃梨
大有好处。肝炎病人吃梨能起到保肝、助消化，增食欲的作
用。雪梨还可止咳生津、清心润喉、降火解暑，可为夏秋热
病之清凉果品；又可润肺、止咳、化痰。对患感冒、咳嗽、
急慢性气管炎患者有效。

番茄： 番茄红素对心血管具有保护功能，并能减少心脏病的
发作，对前列腺癌也有预防作用。它性甘酸微寒，有生津止
渴，健胃消食，清热解毒，降低血压等功效。多吃番茄具有
抗衰老的作用，使皮肤保持白皙。

萝卜： 萝卜有红萝卜和白萝卜，萝卜，素有“士人参”之美
称，其外表虽粗而其色其味倍受儿童喜爱。萝卜含有b胡萝卜
素，它是一种维生素a原，对保护视力，促进儿童生长发育，
降低血脂，增强机体抗病、抗衰老能力有显著作用，具有清
除氧自由基的抗氧化、抗诱变化性能，增强人体免疫功能，
能减少或阻止癌细胞的生成。实践证明，萝卜具有降压、强
心、利尿、抗炎、抗过敏的自然功效。

在这半月的实习中，我发现有一些水果特别好卖。比如苹果，
砂糖橘，柑橘，橙子，火龙果等等，后来在和一些顾客的聊
天中我才发现，原来水果也有它们本身的寓意。苹果代表着
平安；柑橘，砂糖橘代表吉祥；橙子代表心想事成；火龙果
则预示来年的生意红红火火。而雪梨之类的，就没多少人买，



因为“梨”同“离”是同音，大家都不怎么喜欢，总觉得不
吉利，并前雪梨也很难保存。在顾客买了水果之后，我们还
要向顾客解说如何正确地保存水果，从而使它不容易腐烂。

通过与其他岗位的同事交流，我还了解了关于超市运营的一
些相关知识。例如，一个营业员工订货、上货、促销、护理、
报损、盘点的每一个细节都充满着学问，订货的准确、上货
的效率和细致、促销的降低姿态和针对性、护理的仔细认真
耐心、报损的责任心、盘点的熬夜和坚持……每一个细节都
充满着学问，虽然我的工作不像收银员那样频繁的与顾客打
交道，但我们的言行举止仍关系着整个商场的形象，服务的
态度同样向外界传达的是整个商场的服务理念。

通过那么多天的实习，我发现自己在说话和接待方面还存在
着很大的欠缺，通过我的观察，我发现以下几点：

一、服务态度至关重要做为一个服务行业，顾客就是上帝，
良好的服务态度是必须的。要想获得更好的利润就必须提高
销售量。这就要求我们想顾客之所想，急顾客之所急，提高
服务质量语言要礼貌文明，待客要热情周到，要尽可能满足
顾客的需求。目前职场上流行一句话“细节决定成败，态度
决定一切”，如何去服务好我们的顾客，是一件不仅除了领
导要去思考的问题，对我们每一位服务人员来说，更应该好
好斟酌。我们的工作薪水来自哪里？答案是：顾客。顾客是
我们的衣食父母，顾客是上帝，一个企业，组织要发展生存，
员工的劳动报酬都是来自顾客，我们没有理由不为顾客着想！

二、诚实是成功的根本诚信对于经商来说无疑是生存的根本，
如果没有诚信，倒闭是迟早的事情，诚信，我的理解是人对
人的诚实，真诚才能得到很好的信誉。刚开始不明白为什么
我们要每天都进货，而不是一次进很多，后来才知道，每天
去进货才能保持水果的新鲜度，这样销售才会更好！利润也
才会更高！



三、创新注入新活力创新是必不可少的东西，经商同样需要
创新。根据不同层次的消费者提供不同的商品。据老员工介
绍，今年很多水果是去年没有的，比如百香果等等。现在的
生活水平提高了，消费水平也会跟着提高，所以今年进了很
多高级的水果。

蔬菜采购计划书篇三

为进一步提升全县应对新冠肺炎疫情发展的产品市场供应能
力，切实保障“菜篮子”产品市场稳定有序进行，依据《xx省
部分生活必需品市场供应突发事件应急预案》、xx市人民政府
《关于切实做好“菜篮子”产品增产保供为坚决打赢疫情防
控阻击战提供物质保障的通知》(xx政发〔20xx〕x号)和县联防
联控指挥部第5次会议要求，特制定如下方案：

积极全面应对新冠肺炎疫情发展的严竣形势，预防市场供求
关系突变影响，统筹资源、多措并举、形成合力，全力保
障“菜篮子”产品市场供应基本充足、价格基本稳定、群众
需求基本满足，为打赢疫情防控阻击战、确保全县经济社会
大局稳定提供重要保障。

(一)以人为本、预防为主。以建立适度、完备、高效的应急
物资保障体系为支撑，努力提高全县突发事件应对处置能力，
最大限度降低新冠肺炎疫情造成的影响，最大程度保障全县
经济社会大局稳定。

(二)属地管理、分级负责。各乡镇人民政府、综合服务中心、
街道办事处要按照“统筹布局、分级负责、分类储备、共享
资源、综合调度”的要求，建立健全应急物资保障体系，有
关部门要加强对本行业、本系统应急物资的储备、管理、统
筹和指导工作。

(三)适度完备、重点突出。市场保供以生活必需品为主，保
供品种为米、面、食用油、猪肉、蛋、蔬菜、食盐、方便食



品、瓶装水共9类。市场保供要求至少满足全县居民一周的基
本需求，收贮和投放数量每周实行动态调整。

(四)多种形式、注重实效。政府储备以利用现有社会仓储能
力代储为主;商业储备以对重要生活必需品经营企业实行最低
库存管理为主;生产能力储备以扶持重要应急物资生产企业保
有必要的生产能力为主。

(一)加强市场监测。县经贸局牵头，对全县米、面、食用油、
蔬菜、肉、蛋、奶、盐、方便食品等生活必需品的销售价格
和供求信息进行跟踪监测，及时掌握市场行情，预测市场运
行趋势，为政府决策提供准确依据。

(二)建立货源档案。县农业农村局牵头，县市场_配合，摸排
全县猪、牛、羊、禽、蔬菜、瓜果等种养殖情况，以及商超、
农贸市场、批发市场的货源渠道，掌握农畜产品供应渠道和
供应能力，对规模以上的种养企业和货源企业建立档案，及
时统计供应信息，建立县级“菜篮子”基地联系制度。

(三)强化货源保障。县“菜篮子”产品增产保供应对工作领
导小组各成员单位按照职责分工，督促生产企业、货源企业
与我县各类商贸流通企业加强联系，通过市场预测和财政补
贴，引导企业签订保供协议和储备协议，建立安全可靠的商
品供应链。

(四)增加市场储备。县发改局负责，增加大米、面、食用油、
瓶装水储备量;县经贸局负责，加大肉、蛋、蔬菜、方便食品
储备量;县市场_负责，加大食盐储备量。各责任单位要通过
政策扶持，鼓励储备企业加快基础设施建设，督促企业及时
收贮和投放，在疫情防控期内不断增加储备量。

(五)提高生产自给率。县农业农村局牵头，落实扶持农业产
业发展各项政策，加快设施农业、种植、养殖基地建设，尤
其是要加快设施蔬菜生产，要制定蔬菜保障供给预案，积极



动员设施农业企业、合作社充分利用现有设施合理安排蔬菜
生产布局和产品结构，提高产量、加大保供能力;要加强设施
蔬菜生产技术指导服务，强化设施蔬菜质量安全监管，落实
市县设施蔬菜生产支持政策，暂定2月底前种植蔬菜的企业、
合作社，由市级财政给予每亩补助500元，动员农业生产企业、
农民合作社尽快复产，不断提高猪肉、蔬菜生产能力和自给
率;强化检疫监管，抓好非洲猪瘟、口蹄疫、高致病性禽流感
等重大动物疫病防控。县供销联社牵头，保障饲料、种子、
化肥、农药等农业生产资料运输供应。县发改局牵头，县_、
市场_、经贸局配合，动员米面加工厂、豆腐加工厂以及酱菜、
方便食品、瓶装水等应急物资生产经营企业复工，扩大生产
能力。

蔬菜采购计划书篇四

刘胜豪

：25做好跟早班交接.称台员工要核对早班跟价是否正确.告
知领班。做好传称.：30检查员工到岗情况.如不齐.通知余大
人.做好晚班卫生自控卡.接到排面图.调价单.根据排面图做
好商品的上货.

；35安排员工将报损区整理好.报损水果.蔬菜.空框分卡板放
好.保持生鲜通道的畅通啊.才能够有货拉的出去加.安排员工
将排面缺货的加货9水果和蔬菜）

蔬菜采购计划书篇五

一年多的深思熟虑,想在城市的规模小区门口或者内部开蔬菜
便利连锁超市，就象到处都是的便利店一样。优势、核心竞
争力为：

1.每个小区门口都有我们开的便利菜超市，居民不用跑一公
里之外的菜市场去买菜。。



2.一般菜市场蔬菜的利润大概在每市斤零点八-两元之间，根
据初步的市场调查，现在菜市场价格贵的蔬菜一般每市斤的
利润在一点五-两元之间，便宜的蔬菜每市斤的价格利润在零
点八-一元之间，市场上每个摊位一天的营业额大概在五百-
七百元之间。利润在两百-三百之间。按照每个市场一百摊位
计算，每天整个市场的销售总额在五万以上，利润在两万以
上。

5.蔬菜我们采用自己采购自己直销，对于肉类，鱼类和副食
品类我们采用替批发商代销的模式，对于禽蛋类我们作为特
价商品，按原进价销售，作为吸引消费的特色。

我们根据经济学规律房租不超过利润15%计算，我们一个月的
利润在万左右，这样每天的利润在750左右，根据蔬菜利润平
均25%计算，一天的营业额在3500左右，按照每天买一次菜平
均10元计算，一天要有300个人进我们的 菜店，按照每个小
区15%户数在我们店买菜，那么我们的菜店必须开在有2000户
的规模小区门口。

我们的销售策略：


