
创新创业商业计划描述 创新创业大赛的
商业计划书(汇总5篇)

人生天地之间，若白驹过隙，忽然而已，我们又将迎来新的
喜悦、新的收获，一起对今后的学习做个计划吧。计划书写
有哪些要求呢？我们怎样才能写好一篇计划呢？那么下面我
就给大家讲一讲计划书怎么写才比较好，我们一起来看一看
吧。

创新创业商业计划描述篇一

2.素食餐饮必然吸引爱美女士以及瘦身一族的青睐。定期举
办瘦身知识推广(在店面中摆出小知识贴，或者a型架海报)。
瘦身大赛，招揽瘦身一族(会员)参与，奖品可提供在店内消
费的代金卷等。

3.每月累计消费一定金额，参与会员抽奖，消费第一名获得
什么奖励。

4.在实体店的基础上建立网上淘宝店。将店内素食产品在网
上平台进行兜售。提高知名度以及一定的销售额。

主营30万资金的素食餐饮项目。又兼以6万的金融投资来赚取
外快。10万的流动资金又使得素食餐饮项目的实施更加顺利。
4万预留出的生活所需使我不为日常生活所牵制，能专心于素
食餐饮项目。50万的初始资金，大体上按此进行投资分配。

创新创业商业计划描述篇二

“xx”风情布艺所面向的消费群主要有以下几个群体：

1、时尚的年轻女孩：她们用“蝶恋花”来打扮自己和装饰房
间，比如说布做的包，布做的挂件，都是女孩子非常愿意买



的东西，同时一些可爱的布做的玩具，同时会受到女生们的
青睐。

2、家庭条件比较丰裕的妇女：“xx”的产品里有很大一类是属
于家居类的，这样东西非常适合有一定经济条件的人购买，
她们购买这些漂亮的布艺产品来装饰自己的家，同时提高自
己的生活品味。

3、一些年轻的男生：很多男生都有送女生礼物的习惯，既然
女生喜欢这样布做的小玩意，他们必定会舍得花钱来购买这
些参品，作为馈赠的礼品。

4、家境不错的小孩：有些父母可能带着小孩一起出来逛街的
时候，会给小孩买一些比较精致而且价钱不是很贵的布艺产
品，这些小布艺产品一定会让小孩爱不释手。

创新创业商业计划描述篇三

总公司规定在一公里范围内不再开第二家加盟点，而且类似
布艺的竞争应该会比较小。所以排除内部的竞争，那么竞争
主要就来自外部。由于我们布艺店的定位有点类似礼品店，
所以竞争就大多来自其他的礼品店，因为对于同一个人来说，
在别的地方已经买好了一样礼品的话，就不大会再买第二样。

为了让顾客能第一时间到店内来购买，除了要加大前期的广
告宣传外，还应该提高自己的服务质量，同时多搞一些促销
活动，做好了这些，相信在可以克服来自外界的竞争了，也
可以让自己的店能长期的经营下去。

创新创业商业计划描述篇四

“xx”布艺产品属于一种时尚产品，所以店面应该选择在一些
比较热闹和繁华的地段，平时与周末人流都比较多，类似步
行街的地方。当然，考虑到还应该考虑到租金的问题，一般



繁华的地段，租金都会比较高，所以可以选择一个折中的方
案。

同时还应该考虑周围的情况，看看周围是否有类似的店，尽
量避免不必要的竞争。当然，周围的店也不能是毫不相干的
店，不可能将店开在一堆小吃店中间，所以最理想的地段应
该是选择在类似步行街的地方。

创新创业商业计划描述篇五

由于加盟合同书中明确规定，加盟店中只能销售由甲方或甲
方指定代理商处购进甲方品牌的产品，即xx品牌的产品，所
以应当遵守合同条例，只销售“xx”品牌的相应产品。

即便如此，可以和总公司商量，向总公司购买原材料或者半
成品，在加盟店内进行相关布艺的手工制作，此可做为一种
吸引顾客和在促销的方式。此种方案需要和总公司协商后方
可实行。


