
2023年农村积分兑换礼品活动方案(精
选5篇)

为了确保我们的努力取得实效，就不得不需要事先制定方案，
方案是书面计划，具有内容条理清楚、步骤清晰的特点。优
秀的方案都具备一些什么特点呢？又该怎么写呢？下面是小
编精心整理的方案策划范文，欢迎阅读与收藏。

农村积分兑换礼品活动方案篇一

为回馈广大志愿者、激发网格内居民的'志愿服务热情，根据
服务的多少，进行积分兑换活动。

长坡社区党委

长沙市天心区合力社会工作服务中心

长沙市天心区裕南街街道长坡社区二楼

积分50分的志愿者兑换一袋20斤大米

积分满50分的志愿者

农村积分兑换礼品活动方案篇二

刺激用户消费积极性，提升用户arpu值。

20xx年5月份启动，长期开展

所有cct在网用户，且积分达到所需兑换礼品的规定标准

根据技术（4月份）统计数据，目前积分在2000点以上的用户
总数为61154人，按照五个月用户每月积分增长10%、每个积



分区间用户用户数增长10%推测，五个月后最低积分达到5000
点以上的用户预计将达到74000人左右。

该批物品目前仅知晓采购成本，预估物流及税收成本占采购
成本的`40%，建议此次积分礼品的成本占比在0.8%之间。

1、兑换方式

为简化积分兑换礼品的方式，我们将采购的礼品划分为五个
等级，用户可依据自己的积分自行兑换相应的礼品，积分由
系统自动扣除（礼品兑换一定要求用户前往营业厅进行兑
换）。

2、兑换流程

用户前往cct营业厅——查询礼品并兑换积分——cct客服人员
根据用户收到的回复短信发放礼品——客服登记领取人号码
并由对方签字。

该批礼品的使用周期预估为五-六个月，请分公司根据各自分
配到的礼品数量控制礼品的`发放节奏（按照到货礼品的种类
和数量开展积分兑换）。

以一个月为活动跟踪调查期，根据用户的积分兑换礼品的参
与情况调整积分兑换的额度，并继续策划相关后续活动。

农村积分兑换礼品活动方案篇三

会员积分累积方式是每消费1元累积1积分，积分兑换人民币比
（积分比）100：1。申请会员首次不参加积分累积。特价商
品不参加积分活动。

1、凭积分换购商品



顾客凭积分以较低的价格购买超市定期推出的优惠商品。如：
定期推出商品换购活动，顾客可凭积分以较为优惠的价格购
买超市推出的商品。顾客积分越多，可换购的。商品种类越
多，享受的优惠也就越多。

2、用积分兑换礼品

3、以积分换优惠券

顾客将积分换成优惠券使用。例如：顾客持会员卡每消费1元
可获得积1分，购买特殊商品可获得2倍积分，积分到达必须
数额后可到超市服务台兑换一张必须价值的优惠券，顾客在
结账时出示优惠券，可减免相应数额的货款。

4、积分兑换代金券

（1）代金券可设有10、50、100、500四个等级

（2）每1积分可兑换1分钱。

（3）代金券不参加节日活动，只限非节日使用

1、会员可累积积分一次性在非节日活动现场参加商品的减购
活动实缴会员日：

2、各店铺可设立会员日，会员日当天购物可享双倍积分。

农村积分兑换礼品活动方案篇四

为了以达到提升会所销售业绩，巩固顾客忠诚度，开拓新客
源，完善员工福利及提高员工积极性等目的。将采取对员工
促销品的积分兑换代金卷的福利方案，（代金卷可在会所抵
作消费卷使用），以达到即能提升员工积极性又能提高销售
业绩的目标。



1、主打“低价格、高品质”的促销模式，更好地吸引消费者
的目光；并积极利用有效的。促销活动宣传，促进员工销售
新品兑换积分。

2、每月推出主打促销新品。

3、每月规定销售目标，完成销售目标，额外奖励会所员工活
动基金。

4、有效预算出即将到期用品制作“低成本，高销量”饮品、
食品进行新品促销。

5、每天计算出促销品积分，并累积兑换代金卷。

6、代金卷可在会所内抵用消费一切非商品性质物品。

7、兑换积分时应在主管人员同意并签字后给于兑换代金卷。

1、积分按照促销品100%的计提方式计算。

2、代金卷兑换按照1%的计提方式计算。

3、完成销售目标营业额按照1%的计提方式计算。

农村积分兑换礼品活动方案篇五

为了答(）谢新老客户长期以来对我公司的支持与厚爱，我公
司实行消费获积分奖励活动，来回馈广大客户对我公司的贡
献，同时促进双方的深度合作，实现互惠共赢。

客户正常消费可同时获得相应积分，累计的积分可以兑换相
应礼品。

积分分为两个部分：消费积分和奖励积分。



1、消费积分

消费积分以1000元为最小单位，单次现金消费满1000元累计1
分，不满1000元，积分为0；单次签单消费满1000元累计0.8
分（xx天内），不满1000元，积分为0。单次签单消费满1000
元累计0.5分（16——30天），不满1000元，积分为0。超过
一个月积分为0。

（1）积分计算以实收金额为准。

（2）消费金额中，不满1000元部分不进行前后累计积分。

（3）消费积分在消费达成当天记入积分（即累计积分）。

（4）如发生退换货，将从积分中扣除由于退换货部分产生的
积分差额。

（5）积分只在同一帐户内累计，不同帐户的`积分不能合并。

2、奖励积分

（1）单次消费满10万元，可获赠额外积分10分。

（2）单次消费满20万元，可获赠额外积分20分。

（3）单次消费满30万元，可获赠额外积分30分。

（4）此奖励积分可以此类推。

1、兑换成功后将从会员帐户中扣减相应积分分值。

2、积分只能兑换相应礼品，不做兑换现金等其他用途。

3、积分兑的礼品换暂不提供更换或退货服务，所以请您细心
看准后再进行兑换。



4、兑换标准：

1、每次进行积分后均会说明截止到当次积分之前积分合计。

2、拔打xxxxx查询。


