
最新蛋糕店创业项目计划书摘要 蛋糕店
创新创业项目计划书(汇总5篇)

光阴的迅速，一眨眼就过去了，成绩已属于过去，新一轮的
工作即将来临，写好计划才不会让我们努力的时候迷失方向
哦。相信许多人会觉得计划很难写？下面是我给大家整理的
计划范文，欢迎大家阅读分享借鉴，希望对大家能够有所帮
助。

蛋糕店创业项目计划书摘要篇一

设备投资：1、房租5000元。2、门面装修约元(包括店面装修
和灯箱);3、货架和卖台投进约1500元;4、员工(2名)同一服
装需500元5。机器设备最大的投资：8万元(包括制作蛋糕的
全套用具)首期进货款：面粉、奶油等原材料，约6000元。

月销售额(均匀)：21000元。占有关内行人士评估，如此一家
小型蛋糕店的经营在走上正轨以后，每月销售额可达21000元。

每月支出：14033元。房租：最佳选址在居民较密集的小区、
社区贸易街、及靠近小孩子的地段(如幼儿园或者游乐场四
周)，约5000元。

货品本钱：30%左右，约5000元。职员工资：10平方米的小店
需要蛋糕师傅1名，服务员1名，工资共计2000元。

水电等杂费：700元设备折旧费：按5年计算，每月1333元月
利润：6967元左右按此估算，一年左右即可收回投资。
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(一)规模化养殖清水鱼(放养);



(二)规模化养殖家鸡、鸭、鹅、孔雀(放养);

(三)放养黄牛、山羊;

四)种植牧草、果树;

(五)规模化养殖石蛙;

(六)利用现有的设施搞农庄绿色食品开发、餐饮及旅游。

市场分析

随着经济的发展，城乡居民的生活质量和消费档次不断提高，
对有机的、绿色的、无公害的农产品的需求不断增加，其价
格也是一般农产品的数倍，市场潜力巨大;同时人民生活水平
的不断提高，不再是吃饱，而是吃好，讲营养，讲保健，讲
绿色、无公害，讲“回归大自然”，这为旅游业带来了巨大
的商机。国家提倡的发展“有机食品、绿色食品、无公害食
品”意义在此。这次浙江农民信箱举办的“网上农博会”最
受顾客喜爱的都是那些最农家化的原生态食品。比如山野菜
系列，符合现代人回归大自然的特点。产权式绿色农庄有如
下功能：

3、休闲及周末节假日度假功能;

4、居住功能，农庄具有舒适的居住卧室、活动室和洁净的厨
卫设施;

6、通过项目的实施为当地政府和农民提供示范作用，为农村
经济产业结构调整做出贡献。综合上述，本项目的需求和市
场前景非常广阔。

产品和服务

1、生态循环养殖



2、农家乐休闲旅游。

组织管理

把现代农业与自然资源及其旅游资源融为一体，以经济、社
会与环境紧密结合作为切入点，实现“三效益”，实施农业
和农村的可持续发展。

营销策略

现在大家都向往乡村生活，所以只要做好农庄真实性宣传.

生产策略

1、种植牧草，皇竹草，收获的牧草用于饲喂清水鱼、牛、山
羊。

2、养殖蚯蚓，将蚯蚓用于养殖土家鸡、土家鸭、土家鹅、蚯
蚓粪用于种植牧草。

3、养殖的清水鱼、土家鸡、土家鸭、土家鹅、石蛙、牛、山
羊供应市场。

4、养殖原料除购买豆渣、菌糠和少量的粮食，其它原料基本
都由自行生产供应。

5、利用微生物技术处理农村废弃物(猪、鸡粪、豆渣、菌糠
等)为畜禽饲料及高蛋白饲料(蚯蚓)原料，循环利用。这个生
态模式增加了产品的销售渠道.而成本又降低到最小化，每个
产品都能产生高效，都可形成一个体系，一个市场。这就从
根本上解决了农业投资高投资、低回报的大问题，退一万步
讲，即使一个项目亏损仍有其它众多项目产生很高的利润，
形成了一套有效的投资安全体系。本项目在产生巨大经济效
益的同时，同时解决了环境污染的问题，具有良好的生态、



社会效益资金需求情况及融资方案通过合资或筹资方式得到
资金。

财务计划

通过养殖、种植餐饮在3年内回收经济

专利情况

加盟连锁

风险因素

由于投资小，回收期短，依托当地绿色农业与自然资源，因
而此项目是可行的，并且风险也不大。
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1.我们餐厅属于餐饮服务业，名字叫“玛姬下午茶”，是一
家独资企业。它主要为人们提供蛋糕、面包、冰淇淋和饮料
等甜点。

2.商店计划在社区贸易街开业。它最初是一家中档蛋糕店，
将逐渐发展成为安德鲁森、朝阳广场等蛋糕连锁店。

3.店铺需要9万元和5万元的创业资金。

1.因为地理位置在贸易街，客户比较丰富，但是竞争对手也
很多。特别是要想开拓市场，就要在服务质量和产品质量上
下功夫，进一步扩大经营范围，满足消费者的不同需求。短
期目标是在贸易街站稳脚跟，一年内收回资金。长期目标是
逐步发展成为经济实力雄厚、有一定市场份额的蛋糕连锁公
司，在众多蛋糕品牌中闯出一片天地，成为蛋糕市场的知名
品牌。



1.客户来源:我店目标客户为:在贸易街购物娱乐的一般消费
者，约占50%；学校周围的学生、店员、社区居民，约占50%。
游客数量充足，消费水平中低。

1.先去周围几家蛋糕店“打探情报”，了解一下不同类型和
大小的蛋糕的成本价。了解各种蛋糕店的经营理念和“招
数”。

2.筹集了所有的开业资金后，他们开始在各大蛋糕店挖角。
不能明目张胆的挖，要在店里人少的时候偷偷过去和店长商
量。还是聘请糕点师傅，开一家糕点师傅很重要，要慎重考
虑。

3.已知找到一套固定消费率:“顾客从来没有最便宜的价格。
今天你可以减少几美元，明天可能会有竞争对手与你争夺更
低价格的订单。”由此，我体会到了产品市场上的某种竞争
策略:“降价促销不是长久之计。只有用最好的材料做最优质
的蛋糕，才能吸引顾客，留住顾客”。

4.蛋糕店主要面向大众，价格不会太高，属于中低价。

5.一些广告传单可以以优惠券的形式印刷和分发，以达到广
告的效果

6.蛋糕店可以专门开辟休闲区，设置很多独特的椅子。顾客
可以买一些零食，坐在蛋糕店慢慢品尝。蛋糕店的休闲功能
进一步加强。

7.经过多次调查，由于竞争等方面的需要，许多蛋糕店推出
了一些与蛋糕关系不大的零食，以形成新的利润增长点。在
品种上，很多店家都采取了一些创新的措施:比如在炎热的夏
天，及时推出目前非常流行的冰粥、刨冰，奶茶、果汁等饮
料受到顾客的青睐。



8.建立会员卡制度。会员的名字印在卡片上。会员卡的折扣
率不高，比如9%或者50%。这样一方面可以给消费者一种尊重
感，另一方面也方便服务员称呼消费者。特别是如果消费者
和别人在一起，服务员可以当众称呼他(她)为先生和小姐的
话，会有被尊重的感觉。

9.桌子上放一些宣传资料和杂志，里面有关于蛋糕和饮料的
知识和故事。一方面可以提升品味，烘托氛围，增加消费者
对品牌的好感。

10、无论是从店铺装修、店员形象，还是做蛋糕，都要给顾
客一种健康卫生的感觉。蛋糕店一定要严格执行国家食品卫
生法，这是基础。

11.食品行业有特殊的岗位技能要求:员工必须持有“健康
证”。

启动资产:约9-5万元

设备投入:

1.房租五千。

2.门面装修2000元左右(含店面装修和灯箱)

3.货架和销售台的投资约为1500元

4.员工同样的衣服需要500元

5.机器设备投资最大:8万元(含做蛋糕全套用具)。一期进价:
面粉、奶油等原料，6000元左右。

月销售额(偶数):21000元。据相关业内人士评估，这样的小
蛋糕店运营步入正轨后，月销售额可达2.1万元。



月支出:14033元，房租:最好的地段在人口密集的'住宅区，
社区贸易街，靠近孩子的地段(比如幼儿园或者游乐场)，大
概5000元左右。

商品成本:30%左右，5000元左右。员工工资:10平米的店需要
一个蛋糕师傅和一个服务员，工资合计2000元。

水电等杂费:设备折旧费700元:按5年计算，月利润:6967元左
右。根据这一估计，大约一年就可以收回投资。
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伴随着经济的发展，激烈的竞争是不可避免的，“烦
躁”、“郁闷”成了人们经常挂在嘴边的话语,与此同时，现
如今的孩子们缺少动手实践的机会;另外，“求异”的心理在
大众尤其是年轻的学生群体占有不可或缺的地位。制作一个
独一无二的蛋糕、糖果等食品，拥有一次非同寻常的亲自动
手的过程，在小资、孩子、学生们的群体中拥有巨大的潜力!
因此，为了缓解激烈竞争的压力，给孩子一个自己动手的条
件，给年轻人一个独一无二的享受，于是有了ac蛋糕店。

1、项目名称:ac蛋糕店

2、项目宗旨:打造都市避风塘，引领年轻时尚!

3、项目宣言:我的蛋糕，我的ac!

4、店面名称:某某ac蛋糕店

5、宣传口号:我的蛋糕，我的ac!

6、店面商标:根据个人喜好以及定位来决定

7、店面地址:选择学校附近，靠近年轻人聚集区，且交通便



利的地方。

8、店面布局:风格采用多样化的布局，诸如:童话版、欧版、
丛林版、温馨版……很多相互独立的不同主题风格的界面，
以供不同人群的喜好。(本身就是一个ac店，就让它一“独”
到底!每个人都有自己独特的意境。)周围排满蛋糕制作的参
考图片，大而且容易看，方便大家制作蛋糕。

通过问卷调查，网上投票，走访很多ac行业的商家，总结了
以下优势。

首先，大家对ac的态度还是很友好的，数据表明有大于80%的
人选择了愿意来，尤其是年轻的一代，都希望有自己独特的
东西。所以，我们就抓住人们的这种心理下手，必然会有良
好的效果。

第三，我们本身就是一个大学生，从校园中出来，我们很了
解现在的学生想要什么，不想要什么。能和顾客有个很好的
心灵的沟通是创业成功的关键。因此，这势必会成为我们良
好的资源。

第四，通过我们自己的预算，以及成功的案例，开一家ac蛋
糕店的成本在10万元以内，这对于我们没有什么资金来源的
大学生来讲，有很大的可行性，以及低风险性。

第五，我们走访了很多的做ac生意商家，大家普遍用“前景
无限”这个词来形容，足以见这个产业的发展潜力。

我们主要分为两部分来调查，调查群体主要集中的大学生群
体，分为问卷调查以及网络调查。

（一） 问卷调查:

由于本项目主要面向群体为大学生本身，因此，问卷调查主



要调查群体为在校大学生。

（1）去蛋糕店的频率:

女生对蛋糕的依赖远大于男生，因此，我们的蛋糕店会添加
更多的女生元素，以吸引更多的顾客。

（2）蛋糕的用途:

（3）市场满足度:

市场上蛋糕的种类基本能满足大众的需求，虽然对ac蛋糕会
产生一定的冲击，但是，从另一方面讲，市场上已有的经验
以及模型，我们可以直接借鉴使用。

（4）ac方式态度

总体来说，大家对ac方式还是很看好的，因此，我们还是有
很大的发展空间。

（5）是否愿意花时间自己做蛋糕?

男生比女生更为理性，女生讲究的是浪漫情调，而男生则更
为实际，因此，我们会从女生着重下手，开发我们的产业。

（6）蛋糕的价位:

（7）蛋糕的尺寸:

（8）蛋糕的形状:

圆形居多，我们会提供大量的圆形模具，用于制作蛋糕，同
时，利用参考资料帮助顾客完成自己“奇怪形状”的制作。



（9）担心的问题:

卫生安全、材料储备是大家主要担心的话题。所以，我们会
在办下卫生许可证的前提下，增加消毒设备，并及时更新材
料，以保证材料的新鲜。

（10）制作环境

大家还是喜欢优雅的环境，所以，我们在不同的风格还是会
以静雅舒适的风格为主。

（11）制作蛋糕的伴侣:

来店里的恋人居多。所以，我们要创造一个温馨浪漫的情调
来吸引更多的情侣来本店。

（12）蛋糕店的频率:

时效性决定我们选择地址的重要性。因此，我们选择在学校
附近，因为学校每年都有新生的加入，所以，可以说，我们
的生源是源源不断的。

（13）宣传渠道:

大部分同学选择的是“朋友推荐”。因此，重视回头客就必
不可少了，创建良好氛围，并创立推荐好友优惠的制度，我
们的ac蛋糕店必定会不胫而走!

蛋糕店创业项目计划书摘要篇五

随着社会经济的快速发展，人们对精神和物质文化的要求越
来越高。然而，随着城市生活质量的提高和生活节奏的加快，
多元文化的快速渗透，许多传统产业被迫面临继承和创新的
阶段，消费者也在追求更高更好的精神和物质享受。然而，



分析当今社会，人们追求的主题无非是绿色、健康和时尚。
纵观当今社会，人们越来越注重饮食，一天的饭菜种类很多，
尤其是早餐，简单却不简单。这一点在很多现代白领和学生
身上体现的尤为明显。因此，我们需要开一家集传统与创新
于一体的现代、开放的时尚蛋糕店。让顾客扔掉“忙或闲时
激烈的社会竞争背后。易怒”。这也让他们对餐饮有了更多
的理解和选择。

至于蛋糕这个传统行业，面临着巨大的行业竞争。我们需要
在竞争中脱颖而出，慢慢打造品牌，一系列有口碑的产品。
我们的产品涵盖:中式、日式和西式糕点，各种西式糕点、甜
点、奶酪制品、新鲜果蔬和茶。我们所有的产品都必须注重
绿色、健康和时尚的概念。在产品中实现现代消费者“寻求
差异”心态。此外，我们将建立一个电子商务平台，方便客
户，并通过硬推广巩固自己。我们将努力围绕一个理念创造
更多的社会价值，以满足不同消费者的需求。在消费者满意
的同时，为了打造和推广自己的品牌，实现利润，他们会赢
得更多的声誉。公司会面临行业内的激烈竞争，但公司不会
以一个弱者新人的姿态来索要股份。我们反而会以追求新的
学习和成功的态度占领一部分市场份额，从而不断成长。

公司主要产品:各种风格和口味的中日西式糕点、甜点、小吃
和奶酪产品、鲜榨健康果蔬饮料、各种茶。公司的产品将继
续基于新鲜、绿色、健康和时尚的理念创新，以满足客户的
各种需求，实现双赢。

此外，公司将利用和推广电子商务平台构建自己的在线销售
平台，实施专门的门到门分销，实现品牌对接，采用双线销
售模式，真正实现生产、销售和服务的一体化，最大限度地
实现公司价值，满足客户的不同需求。

公司将秉承绿色、健康、时尚的理念。尽最大努力给自己一
种使命感，让客户得到充分的尊重和享受，同时得到认可。



1、我们将以提供各种口味的蛋糕、小吃、饮料为基础，立足
市场，面向未来，服务客户，微笑尊重。

2、公司的产品会受到市场的青睐。与普通的蛋糕店相比，我
们产品所针对的客户分布在各个年龄段，从儿童到老人。

3、一个新产品推出后，自然会吸引一定的客户群，然后慢慢
开发各种新产品，做到推陈出新，从少到多，推出越来越多
有自己特色的产品，在这个行业中做出自己的特色。

作为服务行业，我们不仅提供单一的产品，还提供周到的服
务。特色环境也是吸引客户的重要因素。因此，我公司从事
特殊产品、店内服务、店员服务，以及各种中西糕点、糕点、
甜点和奶酪产品。

我们还会聘请专业的面包师进行设计改进，推出自己的特色
产品，成为公司的品牌工程。特殊旗舰产品也会在各种节假
日或不同季节推出。

1、各种鲜榨健康果蔬饮料

对于果蔬汁饮料，我们会购买各种产品配方最新鲜、最饱满
的果蔬，采用分别榨汁、搅拌均匀的方法，达到尽可能不损
失任何原汁和营养价值的目的，给顾客最新鲜、最有营养的
新鲜果蔬汁饮料。

2、包装类别

主要的套餐特别针对现在的白领，早餐、中餐、下午茶、晚
餐、夜宵。不同的时间段搭配不同的营养套餐。让每件产品
都物有所值。

3、优雅舒适的店内环境



传统蛋糕店以产品和自身品牌价值吸引顾客。但是，我们吸
引顾客再次光临，除了我们自己的特色产品，还有一个优雅
的店内环境。顾客来到我们的商店享受休闲时光，追求轻松
写意的温暖感觉。因此，室内装饰应注重贴近自然的鲜艳色
彩，给人一种更加放松的感觉。比如时尚人性化的桌椅陈设，
符合主体环境，给人一种轻松温馨的感觉。加上一些精致的
小摆设，小细节给顾客留下了深刻的印象。

4、简单友好的店员服务

无论什么行业，客户都是最重要的，服务业就更不用说了，
客户就是上帝，所以优质的店员服务也很重要。店员要与顾
客建立友好、默契的关系，在经营过程中积极与顾客沟通，
让顾客感到亲近，让顾客对公司和店员产生好感。这是培养
有一定基础的固定客户的好办法。我们会统一店员的服装，
训练店员有统一的欢迎口号，礼貌谦和，微笑服务。

工作原理:

1、诚实守信原则。礼貌对待消费者，友好好客。另外，商品
质量必须过关。

2、微笑服务的原则。客户就是上帝，会是一种真情，礼貌谦
和，互相尊重。

3、双赢互惠的原则。在诚信的基础上，实现客户之间的平等
互惠，不仅达到了我们的经营目的，也满足了消费者。

我们计划在餐饮服务行业展开竞争，相信这个行业的发展趋
势将朝着环境健康、小型化、高品质的方向发展。

随着现代人生活水平的提高和生活节奏的加快，日常生活中
对各种健康食品的需求越来越大，健康、绿色、时尚的食品
和饮料越来越受到人们的欢迎，市场前景广阔是毋庸置疑的。



虽然市场机会在望，但其市场竞争也很大。这是一个很有挑
战性的市场，比如蛋糕店或者果汁饮料茶叶店。而一些在内
地驻扎了十几年的老蛋糕店，口碑和客户群都不错，品牌也
是多年积累下来的。除此之外，它只以蛋糕为主要经营项目，
如遍布大街小巷的茶叶店、果汁店，都以饮料为主要产品。
我们的竞争对手还包括现在高消费的咖啡店。他们主要以西
式餐饮和高标准服务为市场基础，不断扩大自己的消费群体。

综上所述，大部分都是以单一的产品类型吸引固有的消费者，
缺乏多元化、合并的优势，很多都没有绿色健康的理念。我
们将在这个多元化的市场中注入自己的想法，积极探索，争
取更新，我们一定会发挥自己的优势。我们可以利用市场需
求，创造自己的特色，利用产品的高品质和优雅环境，用贴
近自然的服务打动和赢得客户。make “大自然的纯洁和甜蜜。，
慢慢提高知名度，然后申请品牌专利，实施品牌加盟，实现
连锁形式。我们有自己的品牌价值，吸引更多的加盟商，市
场份额越大。

糕点、果蔬饮料男女老少皆宜，深受消费者喜爱。而且其产
品清新健康的特点尤其受到年轻人的青睐。它的营养价值也
相当高，所以有人把它当正餐吃，可见其市场前景。

我们可以首先瞄准白领，他们早到晚归，经常不注意自己的
早餐。我们可以吸引他们作为我们的主要客户，提供优质健
康的蛋糕、小吃和果蔬饮料。所以，早期是我们为了吸收和
巩固一类客户而必须加强的卖点。

不及物动词财务分析:

启动资产:约9、5万元；设备投资:

1、房租5000元；

2、门面装修2000元左右(含店面装修、灯箱)；



3、货架和销售台投资约1500元；

4、员工制服服装500元(2)；

5、机器设备最大投资:8万元(含全套糕点用具)；初始购买价
格:面粉和奶油等原材料。

经济效益估算:

月销售额(平均):2.1万元。据相关业内人士评估，这样的小
蛋糕店经营步入正轨后，月销售额可达2.1万元，月支
出14033元。房租:最好位置在人口密集的住宅区、社区商业
街、靠近儿童的地段(如幼儿园或游乐场)，5000元左右。

商品成本:30%左右，5000元左右。员工工资:10平米的店需要
一个蛋糕师傅和一个服务员，工资合计2000元。

水电等杂费:设备折旧费700元:按5年计算，月利润:6967元左
右。根据这一估计，大约一年就可以收回投资。

如果你的蛋糕店不是你所在街道或社区的第一家店，它将花
费更多的财力和“trick ”为了吸引客户，因为客户很难改变平
时的口味，控制风险，社会上有一种说法，理想的生活是住
在英国农村，用德国电器，有一个日本老婆，一个法国情人，
一个中国厨子。无论这是否是所有人的理想生活水平，字里
行间都有一个信息，那就是食物在中国。这是事实。中国是
一个非常重视食物的国家，也是世界上最发达的国家。中国
饮食文化源远流长，餐饮业是中国最古老的行业之一。餐饮
业是指通过即时加工、商业销售和劳务为消费者提供食品(含
饮料)、消费场所和设施的食品生产经营行业。随着餐饮业的
不断发展，人们外出就餐的频率越来越高，各种责任事故层
出不穷。餐车和餐厅之间的民事责任赔偿纠纷越来越多。从
保险的角度来看，餐饮业特有的这些民事责任风险可以转移
到保险公司，最适合的责任保险产品是“餐饮经营者责任



险”。


