
最新保险公司典型发言稿 保险公司领导
发言稿(实用5篇)

在日常学习、工作或生活中，大家总少不了接触作文或者范
文吧，通过文章可以把我们那些零零散散的思想，聚集在一
块。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需要注意呢？
下面我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，
我们一起来看一看吧。

保险公司典型发言稿篇一

尊敬的贾总裁、银保系列的各位精英：

大家上午好!首先，让我们以热烈的掌声欢迎今天亲临启动会
现场的贾总裁一行。

日月开新元，天地又一春。在这个辞旧迎新的虎年岁末，我
们掀开了泰康人寿河南分公司银保历史上的新篇章，写下了
河分银保发展史上最为浓重的一笔。昨天，我们成功摘下银
行保险“规模、期缴”双达成的桂冠，继续领跑全系统。在
此，我谨代表分公司总经理室向大家表示最热烈的祝贺和最
诚挚的感谢。

20xx年，我们在总公司“以价值为导向、发展大个险、建设
大分公司”的战略指引下，规模、期缴齐抓共进，保费平台
实现新跨越。截止12月21日，我们共实现保费收入87.7亿元，
稳居系统第一，市场第二，今年有望跨越90亿新平台。同时，
我们在价值的创造上稳步向前。截至12月21日，大个险累计
实现保费收入11亿，全系统第一，提前两年完成了新三年战
略的10亿大个险目标。

平台的跨越，价值的提升，离不开银行保险的巨大贡献，目
前银保新契约规模保费已突破65亿，期交达成7.5亿，圆满实



现规模、期交双丰收。此外，fic也表现不俗，一举突破千万平
台，累计承保1046万。银保续期突破2亿元，13个月继续率
达90%。银保二开也有效展开。银保的蓬勃发展，为河南分公
司早日实现“百亿分公司、十亿大个险“的目标做出了巨大
的贡献。

河南分公司银保的全面胜利，离不开总公司贾总裁的'战略指
引，离不开分公司陈宝芝总的正确领导，更离不开全体银保
将士的辛勤付出。你们永争第一、精诚团结、无私奉献、勤
勉专业的精神是分公司银保制胜的法宝，值得河南分公司全
体伙伴去学习、去发扬。河南分公司为有你们这样一支钢铁
之师感到骄傲和自豪。我再次代表分公司经理室对你们取得
的成绩表示由衷的祝贺，并对你们的辛勤付出表示真诚的感
谢!

20xx年，又是新的起点，更是新三年的起始，我们要用新思
维去坚定不移的推进新三年战略，用新格局去谋划新三年的
宏伟蓝图，用新跨越去实现新三年的伟大目标。要继续坚持
以价值为导向，以营销为核心，发展大个险，建设大分公司;
坚持以客户为中心，严抓基础管理、基础建设、专业化经营。
力争成为系统内总规模第一、大个险第一、价值贡献最优的
大型分公司。

对于银保系列，就是要积极响应总公司的号召，要快速积累
客户，尤其是优质客户，快速实现客户价值最大化;要大力发
展期缴、fic、银保二开;要进一步强化专业经营，完善销售培训
体系，夯实队伍基础;要进一步强化系统运作能力，推行标准
化管理、精细化管理。从而为早日实现“三好”公司做出应
有的贡献!

我们相信，在贾总裁高瞻远瞩的战略指引下，在分公司陈宝
芝总的带领下，在全体银保将士的团结协作下，河南分公司
银保一定会在新三年的发展中不断前行、不断突破、不断跨
越，创造一个又一个奇迹，抒写一个又一个辉煌。



今天，我们将再踏征程，让擂响的战鼓成为我们冲锋的号角，
让我们以中原儿女特有的豪情，奋马扬鞭在xxxx年开门红的
战场，共同收获一个金光灿灿的开门红!

谢谢!

保险公司典型发言稿篇二

同学们，今天演讲的主题是“迎接21世纪科学的技术挑战”，
然而，当我准备这篇演讲的时候，我始终无法回避这样一个
问题：“真正的挑战到底来自哪里!”我苦思冥想，却找不到
一个满意的答案。后来，当我翻开《精神的魅力》这本书时，
我终于明白了：其实，真正的挑战不是来自于我们的智力，
中华民族被誉为是世界上最聪明的民族之一，我们的祖先创
造出来的辉煌灿烂的古代文明历经千年之后，仍然令西方人
艳羡不已;真正的挑战也不是来自于我们的科技实力。事实上，
伟大的李约瑟博士在他不朽的著作《中国科学技术史》中早
已指出中华民族的科技创造力是无穷的;真正的挑战更不是来
自于享廷顿所谓的“文明的冲突”。拥有五千年悠久历史的
华夏文明从来不畏惧任何外来文明的冲击。我想，真正的挑
战恰恰来自于我们的内心深处，来自于我们是否能够真正地
继承和发扬那深埋在我们内心的生生不息的民族之魂!当光怪
陆离的物质世界不断发展的时候，人们的精神家园却日见花
果飘零;当日新月异的科学技术不断取得进步时候，人们的精
神世界却日见贫瘠匮乏;当我们为华人所取得的每一个成就而
欢呼雀跃的时候，却往往苦涩地发现，他们其实是美国人!今
天，摆在人类面前的问题，不仅仅是如何去求得物质的最大
化，而是如何去获得精神上的归属感，如何在精神与物质上
取得双丰收;今天要使中国21世纪的科学技术真正具有原创力，
真正获得长足的发展，也不仅仅只是如何去求得知识硬件构
造的完美，而是如何在重视科技自身建设的同时，去重新建
构人类精神的伊甸园，使人类从非理性回到理性的轨道。真
正的挑战恰恰是来自于我们自身。我想这才是二十一世纪科
技挑战的真正含义。



前几天，在北大物理文化节的开幕式上，应邀前来的李政道
先生面对近千名北大学子，发表了热情洋溢满怀深情的演讲。
他说：“二十一世纪是中国人的世纪，祖国的腾飞就在诸位
青年学人身上。作为一个科学家，首先要有严谨的科学精神，
但更重要的是要热爱自己的祖国，要有一个精神的归属，要
有一条自己的根。二十一世纪人类最大的悲剧就是在取得科
学与技术的巨大发展之后，人类的精神世界却全面面临着空
虚、绝望、不安全与非理性，这是人类历经痛苦的浩劫之后
所得出的最深刻的教训。”他说：“今天每一个炎黄子孙都
应力图使自己成为一个理想主义者，缺乏浪漫主义气质、利
己实用的民族是衰败、凋谢、可悲的民族，我对中华民族的
崛起充满信心。中华大地，对我们是一片崇高的圣址，这儿
埋藏着中国人祖祖辈辈的欢乐与悲哀，也埋藏着我们少儿时
所心爱的一切，青年时的追求与梦想，忘掉这一切，还有什
么存在的价值?”

李先生说得多么好啊!忘掉了这一切，还有什么存在的价值!
人，总是要有那么一点精神的，人之所以为人，就在于他的
那股精神，那点魂魄。为什么要科学技术的竞争?为什么会有
科学技术的挑战?其实就是一个国家的实力的竞争;其实就是
一个民族的存亡的挑战。落后就要挨打，挨打就会灭亡，这
是连小孩子都清楚的道理。在人类历史的第一个1020x年中，
中华民族曾傲视群雄，独领风骚;在人类历史的第二个1020x
年中，中华民族历经了由先进到落后，由强盛到衰弱的苦难
历程;如今，在人类即将迈入第三个1020x年的今天，是走向
中华民族的全面复兴，还是听任其一味落后下去?是勇敢地抓
住机遇，去再创中华民族的又一次辉煌?还是对这艰辛的希望
熟视无睹，只是趋之若鹜地去大洋彼岸寻求一个远不成熟的
梦想?这是摆在每一个跨世纪青年面前的深刻问题。我们全民
族都面临着深刻的思索。因此，回到我最初的提出的问题，
亲爱的同学，当你即将踏上远去的航班，飞往异国他乡的时
候，想一想伟大的肖邦吧。他是那样挚爱他的祖国，无论走
到哪里也不离开那捧波兰的热土。因为他深深地知道：无论



你走得多远，也走不出我的心。

保险公司典型发言稿篇三

随着社会不断地进步，我们都可能会用到发言稿，发言稿可
以帮助发言者更好的表达。大家知道发言稿怎么写才正确吗？
以下是小编帮大家整理的保险公司团队发言稿，仅供参考，
希望能够帮助到大家。

各位尊敬的领导，亲爱的伙伴：

大家上午好！

我叫xx—x，是xx—x处的一位业务员，今天很荣幸有机会代表
新人和各位分享我的心路历程。

我是xx年5月底来到xx人寿的，以前做过一些销售工作，也曾
自己开店，后来，我决定要改变目前的状况，让自己走出去，
得到更多锻炼，于是列出了自己认为理想和完美的工作条件，
我告诉自己，我要的工作要满足这些条件：

1，时间一定由我自己掌控；

2，要能不断地接触人，建立新的人际关系，和一些成功的人
交朋友锻炼自己；

3，必须能够有不断的学习成长机会；

4，收入可以由自己的努力获得；

5，这份工作对社会有贡献；

6，它可以让我环游各地。冲着这样似乎不切实际的目标，我



开始寻找适合的工作，于是，我找到了保险公司。

装载着美好和希望，我来到了xx区部，对我来说一切都是那
么新鲜好奇，刚来到公司我参加了新人培训班，学到了很多
基础知识。回到群英部后，得到了我的主管、组训和伙伴们
对我的无私帮助，使我备感亲切，在此，我对我的主管李雪
梅经理和李文娟经理表示衷心的感谢！同时也感谢所有帮助
过我的朋友们！

在展业过程中，由于是新人，我遇到很多困难。我记得跟第
一个客户接触，向客户介绍xx—xx、条款险种后，得到的是无
情的拒绝，我非常失望、沮丧，然而我的主管和组训给予我
很多精神上的鼓励和知识的帮助，我按照他们教的办法，多
次与客户接触，终于得到了信任，使我迈开了成功的第一步。
第一个客户的成功，极大地激励了我的信心，之后我又开发
出了一张又一张保单。几个月来我期交保费7.7万元，件数17
件，初步实现了自己的梦想。

通过大家的帮助，我由一个对保险一无所知，迷茫无助的人，
转变成朝气蓬勃、积极进取的人。xx区部的氛围无时无刻都在
激励着我，使我感到青春、主动、进取，要对事认真，对人
感恩，对物珍惜。同学朋友也感到我的`变化，说我比以前有
涵养，又年轻了，这都是在xx区部取得的意外收获！

今天的成绩只是迈出了第一步，今后的路还很长，我知道只
有制定远大的目标，才能够取得理想的成绩。今年一季度我
制定了参加市公司敦煌旅游的目标，决心在一开始就为全年
打一场攻坚战，只要我努力了，即使不能实现最终目标，也
一定能取得比一般人强的成绩！进入xx精英俱乐部的前辈伙
伴们，都是我学习的榜样，我要争取尽快加入精英俱乐部！
其实，所有的新人伙伴们都应该有这样的决心，你才能真正
树立坚定的信心，在这个行业走得坚定而从容；入司时间长
的老伙伴们，你们的客户积累比我们多，让我们很羡慕，但



我们会在你们的帮助下，快马加鞭，取得更好的成绩，希望
咱们共同进步，咱们的团队，咱们的区部一定能有更好的氛
围，产生更多的机会！

我们的工作会遇到不少挫折，但我不会向困难低头，我相信
劳动的付出会有报答，我相信最美好的词就是“自信”。从
事保险的几个月期间，我每周都给自己定计划，按计划一家
家去宣传，每当我签下一张保单，我的心情特别高兴，面对
竞争激烈的市场，能得到客户的信任，能给客户带来方便的
同时，自己也觉得很充实。

我为自己是一名xx—xx人而高兴，我要更加努力学习和工作，
用高度的热情，怀着感恩的心去勤奋工作，不断开拓，迎接
美好未来！再次感谢领导、伙伴们对我的帮助和支持。祝愿
大家新年新气象，取得新收获！谢谢大家！

保险公司典型发言稿篇四

尊敬的各位领导、各位同仁：

大家上午好！首先感谢中支各位领导给我一个发言的机会，
正是有了各位领导的关心和支持，才有了我今天的工作成绩。

20xx年，在中支公司总经理室的正确领导下，在个管部
及xxxx的精心部署和同事们的真诚帮助下，我紧紧围绕公司
个险政策认真开展工作，完成了中支公司安排的各项指标，
特别是在百日大战中取得了全省进度前十强的好成绩，使得
滨海的保费及人力平台稳步增长。这些成绩的取得与总经理
室的正确领导、各位领导的深切关怀和同事们的鼎力相助是
分不开的，在此，我向各位领导、各位同事表示衷心的感谢。

我们的身影，工作虽然辛苦却很充实，更使我看到了组训工
作的伟大及不平凡性。流血流汗却流淌不走我们的坚持与信



心，因为我们身边有可爱的业务伙伴、一同奋斗的兄弟姐妹，
还有关爱及支持我们的领导和家人，所以我们无怨无悔！古
之成大事者，不惟有超士之才，亦有坚忍不拔之志，我相信
只要我们坚持付出一定会有回报。感谢公司的平台、感谢领
导的关爱，让我们成长起来。此时此刻让我再次想起组训誓
词里的一句：我骄傲我是太平洋组训。

“百尺竿头，更进一步”。20xx年，我们一定会以新的姿态、
新的面貌，努力工作，绝不辜负各位领导和同事的期望，坚
决打好开门红首战，为盐城太保的稳健、快速、高效发展做
出应有的贡献。

保险公司典型发言稿篇五

各位同仁，各位为公司作出卓越贡献伙伴，以及各位伙伴家
属：

下午好!

把爱心送给每一个人，我们用诚信书写人生;把真情送给每一
个人，我们用信念铸就双成。在这天朗气清的午后，在这万
家团结的温馨时刻，我们在这里聚首，共同庆祝中国人寿xx
支公司家属联谊会的召开，同时也庆祝我们辉煌的20xx年，
和即将到来的20xx年。首先，请允许我，代表公司经理室，
向一年来为公司发展辛勤耕耘作出贡献的所有同仁说声：你
们辛苦了!向关心并支持营销伙伴的各位家属，表示衷心的感
谢，谢谢你们!

寿险是什么?您的爱人每天在外奔波到底忙什么?我想这是各
位家属一定想要知道的问题。上帝创造了人类，却没有办法
保护每一个人，于是他创造了母亲;而母亲没有办法陪伴孩子
一生于是有了人寿保险。当您的家人通过自己的努力给千家
万户送去爱心时候;当客户因为您家人的介绍从人寿保险获得
保障的时候;当您的家人通过自己努力撑起家庭另一片天空的



时候，各位，您平日里默默地支持没有白费，我要告诉您：
您的家人从事的就是这样一份有意义的工作!

刚刚过去的20xx年，是xx公司发展史上极不平凡的一年。全
体同仁以崭新的精神面貌，饱满的工作热情，顽强的斗志开
展了各项工作。截止12月底，全年保费总收入达xx万元。其
中，个险首年期交保费收入xx万元;中介保费收入xx万元;短
意险保费xx万元;全年共计赔款xx万元。这些数字的取得是大
家点滴努力的汇聚。成绩的背后，无不凝聚着大家的智慧和
汗水，我们的管理人员，面对激烈的市场竞争，可以说是日
夜辛劳，体现了较强的拼搏精神;我们的内勤人员，经常放弃
休息时间加班加点，也是非常的辛苦;我们的广大员工和营销
伙伴们，工作兢兢业业，从不叫苦叫累，反映出很好的大局
意识。

其实，你们每一个人的辛勤努力和敬业精神都让我感动，也
正是因为有了你们，xx公司才有今天这样的发展势头，才能取
得这样的发展业绩。与此同时，我们也看到，我们所有的工
作都离不开我们的家人的默默支持，我们的家人同样也是我
们公司发展的有生力量和功臣!军功章也有你们的一半!在这
里，请允许我再次向你们诚挚地道一声：你们辛苦了!公司永
远感谢你们!20xx年，对于xx公司来说，是极为关键的一年。
这一年，我们不仅要全面、高质量地完成上级公司下达的各
项指标任务，还要进一步注重内涵式增长、坚持走跨越式发
展之路。我们是小公司，所以我们可以更灵活，通过大胆创
新、特色取胜，让我们显得更精锐;我们要以勇争一流的志气
和不断超越的贡献，赢得别人的尊重。

20xx年开始xx的保险市场进入一个新的历史时期，群雄逐鹿，
竞争加剧;群众的保险意识更加强化，群众对公司的选择和要
求也越来越高。在未来的`日子，不是群众买不买保险，而是
选择哪一家公司的保险。现在对市场还心存疑虑的伙伴，我
要告诉你，保险无季节，销售无模式;只有淡季的思想，没有



淡季的市场。市场在哪里，市场在你脚下。你走不出去，你
就没有成长的机会，你将永远不知道市场在什么地方!我们肩
上的担子还很重，发展的路还很长，希望大家在新的一年里
能继续保持这种可贵的拼搏精神和奋发有为的状态，振奋精
神，再接再厉，为xx公司的发展历程作出更多更大的贡献，
为支持我们工作的家人交出更好更优的答卷。

再过几天，一年一度的传统佳节——元旦就将来临，我们平
时工作很忙，一定要利用这个假期好好陪陪家人，尽一尽作
为儿女、父母、爱人的责任，借此机会，也预祝大家度过一
个热闹的、祥和的元旦佳节!今天，花似锦，歌飞扬;今天，
酒不醉，人自醉。最后，我提议，让我们为了xx公司更加美
好的明天，为了我们所有同仁都拥有幸福安康、为了默默支
持寿险事业的家属鼓掌!


