
2023年童装年终总结(优质8篇)
总结是对前段社会实践活动进行全面回顾、检查的文种，这
决定了总结有很强的客观性特征。那么，我们该怎么写总结
呢？那么下面我就给大家讲一讲总结怎么写才比较好，我们
一起来看一看吧。

童装年终总结篇一

2.比豆：亲亲比豆，幸福专家

3.可趣可奇：让幸福的感觉永远相伴

4.久岁伴：久久相依，岁岁相伴

5.快乐王子：我们共同的欢乐世界

6.小猪班纳：做健康快乐的小孩

7.小毛虫：与梦想一起成长

8.嗒嘀嗒：有爱，就有未来

9.青蛙皇子：勇气成就未来

10.杰米熊：我是最棒的！

11.人生之路，童装起步！——志兴牌儿童套装

12.让小宝贝在“凯尼“中幸福成长吧！——凯尼童装

童装年终总结篇二

2. 童装要穿“童的梦”! xx牌童装



3. 向阳童装，天使风采，儿童用品,向阳独佳! xx牌童装

4. 星座宝贝，激情绽放，为您的宝贝提供.折的夏装，错过
了，您只有等待秋装上市了!

5. 艳丽毛衣，送给靓丽的女孩!xx牌童装

6. 一件心爱的志兴童服一个甜美童年回忆的开始!xx牌儿童
套装

7. 一件艳丽的童服，一个自信的童年。

8. 让宝宝一出世，就能享受到“向阳”温暖! 向阳牌童装
广告

9. 向阳童装，天使风采，儿童用品，向阳独佳! 向阳牌童装
广告

10. 艳丽毛衣，送给靓丽的女孩! 童的梦牌童装广告

11. 欢笑伴童年! 童的梦牌童装 广告

12. 童装要穿“童的梦”! 童的梦牌童装广告

13. 梦蕾娜儿童服装，新一代儿童的追求。 梦蕾娜牌童装广
告

14. 妈咪的爱! 志兴牌儿童套装 广告

15. 过一个属于我们自己的节日! 志兴牌儿童套装广告

16. 人生之路，童装起步。 志兴牌儿童套装 广告

17. 舒儿纸尿布------宝宝穿的开心，妈妈选满意。 舒儿纸



尿布广告

18. 让小宝贝在“凯尼”中幸福成长吧。 凯尼童装 广告

19. 穿起梦幻，放飞童心。----叮当猫

20. 穿叮当猫，妈妈叮咛在耳边……----叮当猫

21. 一件心爱的志兴童服。一个甜美童年回忆的开始! 志兴
牌儿童套装广告

童装年终总结篇三

向阳童装,天使风采,儿童用品,向阳独佳! 向阳牌童装

艳丽毛衣,送给靓丽的女孩! 童的梦牌童装

欢笑伴童年! 童的梦牌童装

童装要穿“童的梦“! 童的梦牌童装

梦蕾娜儿童服装,新一代儿童的追求. 梦蕾娜牌童装

妈咪的爱! 志兴牌儿童套装

过一个属于我们自己的节日! 志兴牌儿童套装

一件心爱的志兴童服.一个甜美童年回忆的开始! 志兴牌儿童
套装

人生之路,童装起步. 志兴牌儿童套装

舒儿纸尿布------宝宝穿的开心,妈妈选满意. 舒儿纸尿布

让小宝贝在“凯尼“中幸福成长吧. 凯尼童装



童装年终总结篇四

乙方：________________________

根据平等自愿，互惠互利的原则，双方协商经销协议如下：

一、甲方授权乙方在__________________。

二、甲方以商品全国统一零售价的______折作为乙方结算价，
并开具增值税发票。运费由乙方负担，甲方代办运输手续。
本市内运输由甲方承担。

三、乙方自行看样定货，发货后不作退换货处理。如有质量
问题，货到三天内通知甲方，并发回给甲方鉴定，过期不再
处理。

四、乙方在该地区经销期间，应维护甲方的品牌形象，不得
损害甲方的利益，做好优质服务、售后服务工作。

五、甲方授权期限为半年，经甲方对乙方销售业绩考核，再
协商制定续签手续，或转为连锁经营点。

六、如有下列情况，甲方不需经乙方同意，可以终止本协议，
并且由乙方自负一切责任：

1、有违反本协议之事的行为。

2、不能及时给付货款。

3、提供畅销产品，供同业仿造。

4、对外促销等广告，未经甲方事先同意而实施。

5、乙方违反以上条例，经口头劝告无效，再发书面通知限期



改正，如还不思改过，经甲方信函通知乙方终止本协议。

七、协议期满，自动终止双方义务。

八、协议期间，如有异议，双方协商解决。如双方协商不成
可在签约地点处所管辖法院提出诉讼。

童装年终总结篇五

2、管理加盟客户资源并推动客户持续良性发展;

3、完成本区域所有城市的.童装开店网络规划;

4、编纂下一年度童装区域开店计划。

职位要求:

1、精通所在区域童装渠道发展工作;

2、熟悉所在区域童装加盟客户资源;

3、有很强的童装渠道规划、加盟商管理和童装渠道拓展能
力;

4、有童装服装品牌加盟管理及店铺拓展经验者优先。

童装年终总结篇六

1、名称：子小 口号：童心在童装里，子小在我心里。

2、名称：粉色精灵屋 口号：粉色精灵屋，孩子的百变衣橱。

3、名称：精灵童年 口号：精灵童年，儿童的乐园。

4、名称：童美 口号：爱宝贝，就给他最美的！



5、名称：小猎豹 口号：像猎豹一样的勇敢。

6、名字：贝倍美 口号：一穿贝儿倍儿美！

7、名称：卡哇伊 口号：可爱的你，需要卡哇伊的我来衬托。

8、名称：尚美童装 口号：够时尚，够完美。

9、名称：爱童 口号：爱童服饰，爱上童年，爱上你！

10、名称：小衣仙 口号：带你走进魔幻般的童年。

11、名称：贝贝乐服饰 口号：爱宝贝，就给他快乐！

12、名称：小美人 口号：小美人，美在小！

13、名称：芭比童装 口号：穿出可爱的你！

14、名称：红果 口号：亲爱的宝贝，唯一的红果。

15、名称：公主童林 口号：专属小公主的童话衣林。

16、名称：小淘妞 口号：因为小，所以淘！

17、名称：囡囡乐 口号：穿上囡囡乐，囡囡更快乐！

18、名称：金色花童装 口号：将爱穿在身上！

19、名称：爱童 口号：爱童服饰，爱上童年，爱上你！

20、名称：宝宝乐 口号：宝宝快乐的源泉。

21、名称：珊珊衣都 口号：永不服输！

22、名称：棒棒糖 口号：棒棒糖童装，宝贝穿的快乐，妈妈



买的开心。

23、名称：舒福乐 口号：舒适，是您为孩子更好的选择。

24、名称：俏美妞 口号：从小做个小美妞。

25、名称：爱顽 口号：爱玩你就这么顽。

26、名称：粉靓宝贝 口号：装扮妈妈心中最可爱的宝贝。

27、名称：公主坊 口号：父母心中的小公主。

28、名称：咔娃丫 口号：小娃娃，大未来。

29、名称：小红帽 口号：妈妈贴心的小棉袄。

童装年终总结篇七

作为一个相对独立的产业童装行业和气压行业想比发展比较
晚，最早可以追溯到上世界中期。在这之前，基本上没有专
门的童装店铺，对于广大儿童群里来说，没有专门的童装商
品可供自己选择，他们往往哪个是在商店里选择合适的布料，
然后利用这些布料请设计师或者是服装店完成制作成衣服的
过程。

这个阶段的童装产品表现为款式单一，远远没有像今天这样
各种款式的童装层出不穷，消费者对童装的需求也就是最基
本的，功能性的消费。

到上世纪中期时，慢慢开始出现一些儿童服装的商店，不过
店内的产品也是比较单一的，随着对市场区域的扩大，一些
经营比较好的童装店老板开始开分店，这就是最早的童装连
锁经营的雏形。



随着市场经济的不断发展，越来越多的消费者不再简单的只
满足于童装的功能性需求，也开始追求童装的美观、舒适以
及流行等。

到现在21世纪的童装行业以及发展到一个时尚流行的状态，
竞争也是越来越急了，越来越多的消费者可以根据自己的需
求来购买自己满意的童装，同时购买童装的方式也是有很多
种。

在改革开放之前，我国的童装行业基本还处于萌芽状态，那
个时候的孩子经常穿的衣服都是成人的旧衣服拿来改一改，
没有专门的童装店，这也和当时的国情与经济又关。随着改
革开放的深入，我们的经济水平也在逐渐的提高，人们的生
活水平也在慢慢地好起来，童装行业也随之发展起来。

目前，我国童装行业格局基本是大量国外童装品牌纷纷进驻
中国市场而本土童装品牌和童装企业也在竞争中不断成长，
随着各种品牌风格的不断深入，不断发展，基本上每个童装
品牌都有自己独特的风格和文化。当然，随着童装行业的不
断发展，我国的童装行业也面临着新一轮的机遇和挑战。

提前做好服装行业的调查能够更好的了解当前市场消费者的
需求与服装发展趋势，这样才能够被消费者接受，满足消费
者的需求间接地提高消费者满意度。

童装年终总结篇八

晚上忙到九点正准备下班，突然接到一个电话说：“程经理，
我被某童装公司骗了，你是做这行的能不能帮帮我现在该怎
么办？”

这是一位江门的女士，之前来壹号童仓（）考察觉得我们进
货1-3折比较贵，就跑去加盟了一个1折进货的某童装品牌。
在谈话中，她说跟某骗子公司签合同的时候说是一折进货，



就交了2万块钱然后就回家了。等收到货发现根本不是自己在
公司选的货，而且也不是一折进货，电话里她一直懊恼自
己30多岁的人了还会被骗！回到家，我想了很久。为什么现
在社会上这么多骗子公司？为什么有那么多的人会上当受骗！

可以堂而皇之的注册公司，设立办事处打开大门做生意！

客户一旦签了合同公司后期就会变脸，每当这个时候无助的
客户就会找110，因为合同纠纷属于经济案件110也只能建议
去法院起诉：去法院起诉吧诉讼费、律师费又十分的高昂，
客户承担不起，最后只能不了了之！所以，现在的骗子依然
活得很好，可以逍遥法外！

都是一些很幼稚的手段，但是依然挡不住一些想占小便宜的
客户。结果小便宜没贪着，最后还吃了大亏！

这么多客户受骗，其实都是投资不理智的表现。大家想想1折
进货可能吗？现在是冬装销售季节，一件棉衣零售价100块钱，
1折进货就是10块钱。10块钱的成本可以做一件棉袄吗？还有
的公司交1.98万2万的货还送1万的开业物资，公司跟你首次
合作就亏了一万块钱，这样的公司不应该叫公司了，应该叫
济善堂！！！

那么如果辨别一家公司是否是骗子公司呢？

不要嫌麻烦，怕麻烦就是对自己的人民币不负责！

一个开了几年的公司，连身边的客户都吸引不到，那这家公
司就不值得去投资！

这是骗子公司常用的伎俩，也是造成货不对板的主要原因!朋
友们，现在一定要转换思想了，想要不再上当我们该怎么办
呢？可以先拿几次小额的货物，不需要一次性就拿上万的货
物，一步一步来比较安全，可以逐步增加进货金额，或是坚



持货到付款方式，把风险减到最低。作为壹号童仓市场经理
我提醒各位，投资要慎重，选好了品牌一定要到公司实地考
察。对自己，对自己的人民币负责！！！壹号童仓开童装店
详情：020-86488808.


