
代理商会议 代理商会议致辞(优秀5篇)
人的记忆力会随着岁月的流逝而衰退，写作可以弥补记忆的
不足，将曾经的人生经历和感悟记录下来，也便于保存一份
美好的回忆。写范文的时候需要注意什么呢？有哪些格式需
要注意呢？下面我给大家整理了一些优秀范文，希望能够帮
助到大家，我们一起来看一看吧。

代理商会议篇一

尊敬的张总、各位领导、各位代理商朋友、世纪金榜的各位
同仁：

大家好!

大地春回，万物复苏。在生机勃勃的春天我们齐聚美丽的泉
城济南，满怀激动、喜悦的心情迎来了世纪金榜_年度新产品
发布暨销售政策研讨会，非常荣幸能够作为代理朋友的代表
站在这里发言，在此我谨代表全体代理商同仁向与会的每一
位嘉宾朋友致以最诚挚的祝福，代表所有参会的代理朋友对
本次盛会表示热烈的祝贺!

时光飞逝，日月如梭，不知不觉中我们已和世纪金榜公司紧
密联系在了一起。世纪金榜过硬的图书质量让我们在师生面
前骄傲;世纪金榜细致的营销服务让我们在合作面前感动!世
纪金榜公司的贵仁重义，让我们领悟了孔孟大家的风范;世纪
金榜公司的战战兢兢、如履薄冰，让我们学会了低调为人，
认真做事的风格;世纪金榜公司的全心全意为客户，殚精竭虑
出精品，让我们体验了树行业正气之风，为用户着想的执着
坚定。在两年的默契合作中，泉州一凡图书有限公司在世纪
金榜快速发展的带动下，也取得了飞跃式的发展，与世纪金
榜合作之前，我公司的销售仅仅局限在纯粹的进货、批发，
之后不闻不问，等来的却是大量的退货、销量的缓慢增长，



所辖市场的区域空白更是不可想象。在与世纪金榜合作的过
程中，让我公司迅速脱胎换骨，无论是公司的管理还是销量
都达到了一个更高的水平，与世纪金榜的合作，使一凡图书
有限公司真正懂得了“经营品牌图书，打造品牌企业”的深
远意义。

俗话说的好：不是每一场雨都及时，不是每一场火都温暖。
但我们和世纪金榜的合作不仅是正常的生意伙伴，更是亲密
无间的亲人朋友。虽然图书产业是朝阳产业，但我们国家的
出版行业还不健全发达，这样的时代需要我们这些优秀的世
纪金榜代理商同仁来肃清渠道的淤泥，给图书这个朝阳产业
以支持和帮助。朋友们，今天的聚会加强了我们和世纪金榜
公司的合作交流沟通，今天同世纪金榜的合作影响着我们每
一位代理商的将来，我们有责任、有信心和世纪金榜携手并
肩共创书业美好未来。

最后祝代理商大会取得圆满成功!祝与会嘉宾身体健康，事事
顺心，新的一年里百尺竿头更上一层楼!

尊敬的梁在信董事长，

尊敬的工程机械协会陈正利秘书长，

各位亲爱的代理商代表，大家好!

虎年伊始，能与各位在美丽的港口城市烟台欢聚一堂，召
开20_年度代理商会议，我感到无比荣幸!过去数年间，在诸
位的积极支持与合作下，大宇重工业烟台有限公司有了今日
的辉煌发展。借此机会，我谨代表我个人和公司，向各位表
示衷心的感谢!

首先，让我们回顾过去的一年。从外部环境看，20_年真可以
说是风起云涌，竞争激烈的一年。中国经济发展保持8.6%的
高速增长，工程机械市场也保持上升势头。但与此同时，日



立、小松等原有的竞争对手通过扩大生产规模、提高了供应
能力;沃尔沃、利勃海尔、住友、加藤等新兴对手也纷纷进驻
挖掘机市场;二手挖掘机大量涌入，使得挖掘机市场竞争日趋
白热化。另外，突然爆发的sars，影响了正常的营业活动;银
行按揭不能正常进行，则更是雪上加霜;可以说，20_年是销
售环境非常恶劣的一年。从公司内部来讲，为了扩大生产能
力我们进行了工厂的扩建，这样一手抓建设，改造扩建生产
线;一手抓生产，生产供应挖掘机，也的确是困难重重。但是，
在烟台有限公司的全体员工以及在座各位团结一心、努力奋
进下，我们完成并突破了6000台的既定销售目标，取得了辉
煌的业绩。在这里，我对过去一年各位所付出的辛勤与努力，
表示深深的谢意;对各位辛勤创造的业绩，表示热烈的祝贺!

我们不能因为过去一年的业绩而沾沾自喜，固步自封，时光
仍在流逝，工作还要继续。全新的20_年已经来到，为了实现
下一个跨越式的发展，我们聚集在此，制定新年的发展方针
与计划。

众所周知，20_年挖掘机的销售目标我们已经确立，为10000
台。在考虑各地区的市场规模、成长潜力等因素后，各支社、
各代理商的目标也已经确立完毕。借今天这个机会，我想说
明一下，可能诸位中有人会认为这个目标是不现实的，我认
为这取决于我们如何去做，我相信市场一定会更加广阔，目
标一定会完全实现。目前，在已经掌握市场的地区，我们要
发扬长处，继续保持优势;在竞争相对处于劣势的地区，我们
更要彻底分析原因，树立妥当对策。如果大家共同努力，一
定会化劣势为优势，克服困难，实现目标。

为了实现10000台的目标，一方面我希望各位努力奋斗，另一
方面，我们大宇公司也会对各位的努力给予回报。为支持和
帮助各位的工作，公司将采取如下各种措施。

1. 应对销售旺季，充分备足货源，最大限度减少因货源问题
给诸位造成损失。



2. 通过机种供应多样化，满足市场多元化需求。

3. 全面引进新机型(7型),通过此举，提高大宇产品在市场上
的技术竞争力。

4. 对于5.5吨，22吨等需求量大的机种，旧机型(5型)同时生
产供应，以最大限度减少低价位市场上销售份额的损失。

5. 通过补充完善现行奖金政策，对于优秀的代理商给予优惠
的奖励;对于规模较小的代理商，也会给予与业绩相当的奖励。

6. 灵活的银行按揭这里不再多说，公司还要研究开拓多种方
式的销售条件，然后逐步提供给各位。

7. 广告费、交流会费用等，各位为拓展市场而进行的各种促
销活动中的促销费用，公司仍负担50%，这个政策还会继续实
行。

8.我们计划按地区形成并运行“骨干代理商联合体”。通过
这种联合体，活跃代理商与公司的双向交流，从各种大宇政
策信息的正确传达与市场生存竞争的信息着手，积极交流，
迅速反应，及时调整相关政策，通过与诸位代理商通力合作，
携手并进，共同主导市场发展。

9.目前，北京项目组正在通过各种努力，积极参与政府机关
所实施的各种招投标工作，这不仅可以拓展销售渠道，同时
也能够提高大宇挖掘机的知名度。我希望诸位更加积极地参
与招投标工作。

10.如果诸位有这个意愿，并且已做好充分的前期准备，诸位
可以代理除挖掘机以外的，叉车、数控机床、发动机、发电
机、压缩机等大宇制造的所有产品，成为大宇综合代理商，
与公司共同发展。



各位代理商代表，对于我们大宇来说，20_年意义深远。首先，
上半年即将实现累计生产销售突破20_0台的宏伟业绩，而20_
年10月1日是大宇重工业烟台有限公司创立10周年的特殊日子，
具有非凡的意义。

过去的十年，在我公司全体员工的奉献努力与各位的全力支
持下，我们烟台公司才有了今日的发展与辉煌，第一个十年
即将结束，新的十年又要开始，在这承上启下的关键一年，
希望各位继续给予协助，我期待着各位的不懈奋斗。让我们
齐心协力，创造新的历史;让我们满怀豪情，奔向美好的未
来!

最后，对于准备不足、招待不周的地方，还请诸位多多海涵。
今天全国各地的代理商代表与大宇员工欢聚一堂，真是一次
难得的机会，我非常希望诸位能够海阔天空，畅所欲言，互
相交流，互相融和!在这里，对过去一年诸位代理商的积极支
持与协作，我再次表示深深的谢意!

甲申金虎年，祝愿各位身体健康，家庭幸福，事业繁荣!谢谢。

代理商会议篇二

尊敬的张总、各位领导、各位代理商朋友、世纪金榜的各位
同仁：

大家好!

大地春回，万物复苏。在生机勃勃的春天我们齐聚美丽的泉
城济南，满怀激动、喜悦的心情迎来了世纪金榜20##年度新
产品发布暨销售政策研讨会，非常荣幸能够作为代理朋友的
代表站在这里发言，在此我谨代表全体代理商同仁向与会的
每一位嘉宾朋友致以最诚挚的祝福，代表所有参会的代理朋
友对本次盛会表示热烈的祝贺!



时光飞逝，日月如梭，不知不觉中我们已和世纪金榜公司紧
密联系在了一起。世纪金榜过硬的图书质量让我们在师生面
前骄傲;世纪金榜细致的营销服务让我们在合作面前感动!世
纪金榜公司的贵仁重义，让我们领悟了孔孟大家的风范;世纪
金榜公司的战战兢兢、如履薄冰，让我们学会了低调为人，
认真做事的风格;世纪金榜公司的全心全意为客户，殚精竭虑
出精品，让我们体验了树行业正气之风，为用户着想的执着
坚定。在两年的默契合作中，泉州一凡图书有限公司在世纪
金榜快速发展的带动下，也取得了飞跃式的发展，与世纪金
榜合作之前，我公司的销售仅仅局限在纯粹的进货、批发，
之后不闻不问，等来的却是大量的退货、销量的缓慢增长，
所辖市场的区域空白更是不可想象。在与世纪金榜合作的过
程中，让我公司迅速脱胎换骨，无论是公司的管理还是销量
都达到了一个更高的水平，与世纪金榜的合作，使一凡图书
有限公司真正懂得了“经营品牌图书，打造品牌企业”的深
远意义。

代理商会议篇三

各孕婴用品供应商：

为共同搭建一个山西母婴店、代理商、厂家交流合作的平台，
诚邀您参加，由恒力源、婴姿坊、婴缘携众多厂家共同举办的
“牵手给力・我们共赢”山西首届孕婴用品新品发布暨订货
会。

时间：3月6日―8日

地点：山西太原并州饭店(五一广场西南角)

日程安排：3月6日下午14:00―18:00报到

19:00晚餐(并州饭店)



3月7日上午07:00―08:00早餐(并州饭店)

08:30―12:00“买好赢利”店铺领袖特训

12:30―1:30午餐(并州饭店)

下午14:00―18:00新品推介及订货政策发布

晚上18:30―21:00晚餐及交流座谈(并州饭店)

3月8日全天现场看样订货(恒力源亲贤店)

12:00―13:30午餐(芙蓉酒店)

范文二：

尊敬的奇搜合作伙伴：

奇搜的资本运营渠道规划与支持分组交流、讨论返程

范文三：

___________________:

2、会议日程安排:3、会议联系人：

__________________公司________年____月____日

会议回执

代理商会议篇四

至：有限公司非常感谢贵公司长期以来对深圳市极致软件有
限公司的大力支持，为了提升各区域代理合作商的产品知识
及销售技巧、加强区域性市场推广营销及长期友好合作，也



为了更好地服务于客户，深圳市极致软件有限公司总部特安
排了此次“极致软件产品知识及销售技巧培训会”特邀请广
大代理商到深圳总部一聚，具体安排如下：

一、时间计划：

本次会议共安排3天时间，自/3/22日至2012/3/24日，为期三
天。

二、日程安排

时间

1.2.3.4.5.

内容

参会人员

吴亮明各参会代理商李江宁熊灿华王建军

2012/3/22上午(8：50—12：00)

2012/3/22下午(13：30—18：00)

1.客户服务及呼叫中心模块培训2.租赁管理培训3.收费模块
培训1.采购仓库的培训2.人力资源系统培训(部分)

各参会代理商曾琪各参会代理商刘星罗海燕各参会代理商罗
海燕吴亮明李江宁

2012/3/23上午(8：30—12：00)

2012/3/23下午(13：30—18：00)



2012/3/24全天

《锦绣中华》或《东部华侨城》旅游一天

三、费用事宜

交通及住宿费用：交通及住宿费用：由各代理商自行承担交
通及住宿费用，极致公司可根据报名表优化住宿方案，协助
预定酒店(以环境舒适且价格相对实惠为原则)。餐费：餐费：
极致公司承担2012/3/22日至2012/3/23日的中餐及晚
餐、2012/3/24日旅游项目的中餐。培训期间的午餐以商务快
餐为主，晚餐由公司组织安排特色聚餐。公司回馈：公司回
馈：为答谢所有参会代理商对极致软件的大力支持，特为每
家参回馈会代理商赠送“极致物业管理系统(普及版)”一套。

四、极致软件联系方式

电子邮箱：xx

会议活动邀请函【范文二】

我们特邀各位嘉宾和我们一起讨论。

主办单位

经济观察报

经济观察网

上投摩根基金管理公司

会议地点北京国际饭店会议中心二层多功能厅8号

邀请嘉宾



代理商会议邀请函【范文三】

致各孕婴用品供应商：

为共同搭建一个山西母婴店、代理商、厂家交流合作的平台，
诚邀您参加，由恒力源、婴姿坊、婴缘携众多厂家共同举办的
“牵手给力·我们共赢”山西首届孕婴用品新品发布暨订货
会。

时间：203月6日—8日

地点：山西太原并州饭店(五一广场西南角)

日程安排：3月6日下午14:00—18:00报到

19:00晚餐(并州饭店)

3月7日上午07:00—08:00早餐(并州饭店)

08:30—12:00“买好赢利”店铺领袖特训

12:30—1:30午餐(并州饭店)

下午14:00—18:00新品推介及订货政策发布

晚上18:30—21:00晚餐及交流座谈(并州饭店)

3月8日全天现场看样订货(恒力源亲贤店)

12:00—13:30午餐(芙蓉酒店)

代理商会议篇五

尊敬的各位领导、各位来宾、全国各地的经销商朋友们：



大家早上好！北风挡不住春天的脚步，xx已向我们挥手告别，
冰雪封不住青春的热情，xx已随春潮滚滚而来！

春上技头花竞艳，国逢盛世人同欢。很荣幸在这里与各位欢
聚一堂，共叙友情，举杯同庆！在这分享成功与喜悦的美好
时刻，我代表方圆公司向今天前来参加会议的各位领导、各
位嘉宾和朋友们表示热烈的欢迎！对你们一直以来对我们的
关心、支持和帮助表示诚挚的感谢！向我们的合作伙伴我们
最忠实的经销商朋友们表示热烈的欢迎和诚挚的谢意！

玉兔回宫传捷报，金龙奋舞庆新春。站在岁末，我们回望过
去，过去的一年有太多的感动与故事；站在岁首，我们期盼
未来，未来的一年有更多的期望与梦想！

想起xx年，我们感慨万千：我们把每一天都当作“零起点”，
风风雨雨，如履薄冰，战战兢兢。寒风中、烈日下，到处是
方圆人的足迹；朗月下，漆黑中，多少未眠的夜晚！路遥知
马力，日久见人心，困难见真情！在座的各位奋战在市场一
线的客户和将士们无怨无悔，不离不弃，并肩作战，寸土必
争！一年的努力，使zz酒的市场份额迅速扩大，市场的基础
更加稳固，取得的成绩有目共睹。

我们经受了坎坷、挫折和逆境，也获得了关心、支持和爱护，
更赢得了鲜花、胜利和掌声。过去的一年，我们最大的收获
是赢得了众多志同道合的朋友，一起用心卖力的推广我们
的zz酒！产品在市场的良好势头源自于集体的智慧和力量，
源自于我们的创业精神和拼搏作风。这些年，我们方圆公司
如同一艘乘风破浪的船，载着大家，一路远航，共同铸就了
今日的辉煌！借此机会，请允许我向长年累月在市场的前沿
阵地打造我们zz酒品牌的经销商朋友们表示由衷的谢意！

想起xx年，我们更忘不了z酒集团股份有限公司各位领导的关
心和支持，有太多的事情值得我们铭记，有太多的故事让我



们感动，一个电话、一次拜访、一个建议、一条思路……，
无不透着对zz酒的真挚爱护；对z酒品牌的精心维护；对z酒
集团公司形象的深情呵护！借此机会向关爱、关注、关心zz
酒的各位领导再次表示最诚挚的感谢！

走过往昔，奋斗的汗水刚刚拭去；展望未来，胜利的笑容还
在蔓延。我们迎来了崭新的一年！新的一年，我们豪情满怀，
新的一年，我们信心百倍！我们的关系简单而纯洁，那就是
这十二个字——共同目标，精诚合作，互利共赢！让我们携
起手来，一起用心来感受真情，用行动来兑现诺言。

风正潮平，自当扬帆破浪；任重道远，更需策马扬鞭。让我
们以“用心做事，追求卓越”为指导，以诚立业，以信铸魂，
鼓足干劲，再接再励，共同创造更加美好的明天！激情与成
功同在，我们会发展得更大，生活得更好！光荣与梦想共存，
我们会站得更高，飞得更远！

最后，我代表公司所有人员衷心祝愿在座的各位龙年吉祥，
身体健康，工作顺利，阖家康宁！


