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为了确保事情或工作有序有效开展，通常需要提前准备好一
份方案，方案属于计划类文书的一种。方案的制定需要考虑
各种因素，包括资源的利用、时间的安排以及风险的评估等，
以确保问题能够得到有效解决。以下是小编为大家收集的方
案范文，欢迎大家分享阅读。

商务谈判方案策划书篇一

“热忱团结，务虚立异”是我们构和团队的理念，置信我们
此次构和在充实的准备下，能取得完竣胜利。

商务谈判这门实战性很强的课程，一定不能只局限与理论知
识的学习，更应该把理论的东西与实战相结合，多抓住些实
战的机会锻炼自己的谈判能力，从而达到自己的目标，减少
经济成本，赢得最大利益，成为一个成功的商务谈判人士。

“真诚团结，务实创新”是我们谈判团队的理念，相信我们
这次谈判在充分的准备下，能取得圆满成功。

商务谈判方案策划书篇二

(一)本次活动各参赛作品使用权归各参赛队所有，未经参赛
代表同意，任何单位和个人不得侵权。

(二)未经本活动组办单位同意，不得使用有关于本次活动所
有作品作商业宣传用途。

(三)本活动最终解释权归xx师范大学xx校区商务贸易协会所
有。



商务谈判方案策划书篇三

主方为买方杜维则先生，从市场的实际情况出发，最理想的
价位为80法郎每平米,是与另外两厂家的达成信息，为私密信
息，不能被拉芳先生知晓。而拉芳先生并不了解市场的全貌，
他会要求休息一下并考虑对策。杜维则先生需利用“第一印
象”引导的机会，了解客方缺少的信息，从而主方信息更专
业，但同时也需要考虑专家咨询因素，防止阻碍谈判结果。

缺少足够信息而主动开价是盲目的，作战计划是为了主动开
价创造条件，在调查获取信息上领先客方。

基于以上因素，根据商务谈判中的谈判风格类别，主方应选择
“合作型”双赢风格，着眼于长远，用真诚务实的态度来实
现双方利益的最大化。

谈判策略：

（1）投石问路策略：谈判中通过不断地询问，来直接获得客
方尽可能多的资料，以此来摸清客方的虚实，掌握客方的心
理，以便在谈判中作出正确的决策。

（2）“僵局”策略：主方有意地把最有争议的问题推迟到谈
判的最后阶段，先在一些次要的问题上让步，然后通过使用
僵局策略，在重要的问题上达到主方目的。

（3）趁隙击虚策略：主方捕捉和创造有利的时机，趁对手之
隙，攻击其短处或漏洞，变客方的疏忽为主方的利益，从而
在谈判中处于有利的地位。

（4）客方为布鲁瓦尔主义者，不要还价，安慰客方的自尊心，
转移到搞清事实上。



商务谈判方案策划书篇四

：了解对方权限情况，“白脸”据理力争，适当运用制造缰
局策略，“红脸”再以暗示的方式揭露对方的权限策略，并
运用迂回补偿的技巧，来突破缰局;易于用声东击西策略。

3、对方使用借题发挥策略，对我方某一次要问题抓住不放。

商务谈判方案策划书篇五

（我方：xx网络集团；乙方：xx责任有限公司）

我方（甲方）：

xx网络集团成立于xx年，是一家游戏网络运营集团，董事会
主席兼ceoxx、以及其它5名个人股东（大多数为xx网络董事和
权益股东），创建了现在的xx网络集团，它与著名的xx网络
集团有过合作，在中国地区是一个覆盖面广、很有影响的网
络集团之一，全国500强企业之一。

乙方：

同方股份有限公司是由xx大学控股的高科技公司，于xx年x月
成立并在xx证券交易所挂牌交易，股票代码xx。xx年xx位
列“中国电子信息企业500强”第23位，是中国政府重点支持
的电子百强企业。

xx以自主核心技术为基础，充分结合资本运作能力，创立了
信息技术、能源与环境、应用核电子技术、生物医药四大产
业。

在信息产业中，xx致力于应用信息系统、计算机系统和数字电
视系统领域的技术创新与产品开发，为电子政务、数字家园、
数字城市、数字教育、数字传媒等行业提供全面解决方案和



成套设备。目前，xx在计算机产品、重大行业信息化、数字教
育资源、数字电视等领域已具有国内领先的技术实力和市场
份额。

在能源与环境产业中，xx在人工环境、能源环境、建筑环境和
水环境等业务领域，以烟气脱硫、垃圾焚烧、水处理、空气
调节等核心技术为基础，专业从事能源利用与环境污染控制
工程、人工环境工程，并在大中型空调设备方面具有显著优
势。

在应用核电子技术产业中，以电子加速器、辐射成像、自动
控制、数字图象处理技术为核心的系列产品，已达到国际先
进水平。

在生物医药与精细化工产业中，生产新型成药、药品中间体、
原料药品等多种产品，已成为一家新兴的生物医药高科技企
业。


