
最新商场促销活动数学题 商场服装促销
活动方案(优秀5篇)

在日常的学习、工作、生活中，肯定对各类范文都很熟悉吧。
大家想知道怎么样才能写一篇比较优质的范文吗？下面我给
大家整理了一些优秀范文，希望能够帮助到大家，我们一起
来看一看吧。

商场促销活动数学题篇一

1、直接提高店面此段时间的销售业绩。

2、未农历新年的销售峰期奠定客户基础！

圣诞！元旦！借鸡生蛋！快乐诞旦！买100送100！

12月18日（六）—1月2日（日）

活动业绩预估：

各店单日平均营业额提升至3000元以上。

sp（商品直接促销）活动

活动时间：

12月18日（六）—1月2日（日）

费用预估：

暂无

sp1：优惠送到底大行动：



凡在活动期间内，到店内一次性购买满100元货品（8折以上，
含8折）可一次性获得赠送的价值20元抵用卷5张！累计共
计100元！

每张抵用券限单次消费，且20元可以当场消费，不设找零。
（详细使用方法，见抵用券说明）

sp2：折扣降价直接促销：

1、全场秋冬装特价5折起（主力折扣7折）

2、全场3w货品全面3—6折清仓。

3、全部新款冬装8折优惠。新客上门真优惠：

sp3：新客上门有实惠：

1、凡第一次到店面内购买商品的客户，可以直接登记客户资
料。并在原有购物的`基础上再打9、5折！（限6折以上商品）

2、凡一次性买购超200元以上，可获得积分卡直接多两枚印
花的优惠积分。

3、新顾客一次性购买满228元可赠送精美身高尺一套！

备选：抢购乐其中

1、自行指定15款为抢购专款货品，此些货品在抢购时间段内
一律最后单一成本价销售。

2、抢购详细操作方式（见附件）。



商场促销活动数学题篇二

为提高民勤县农产品线上营销水平，宣传推广民勤特色农产
品品牌，促进农民增收，特制定如下方案：

一、活动主题

“决战双十一我们在行动”

二、活动时间

时间：20xx年11月11日――11月30日

三、活动目标

1.做好宣传工作。组织不同类型商品的民勤特产商户联合参
加活动，共享广告、客户资源的同时产生聚焦效应，将本次
活动的宣传辐射面和社会影响力最大化。

2.充分进行展示。充分利用“双十一”电商购物节的消费者
购物心理，最大范围锁定目标消费群体，提高农产品电商销
售额，扩大网络占有率。

四、举办单位

主办单位：民勤县商务局

承办单位：x服务中心

协办单位：xx有限公司

五、参与对象及活动方式

民勤县域内各电商所销售的网货及本土特色产品、龙头企业、



专合组织及民勤农特产品生产企业经销商及流通企业等等。
依托各大电商平台，开展民勤县“双十一”电子商务促销活
动。

六、活动内容

（一）做好“双十一――销量大比拼”

由各网店及企业自主报名参与“双十一销量大比拼”，

活动时间：20xx年11月11日（00：00――24：00）

数据报送：20xx年11月12日―14日（17：00截止）

评审时间：20xx年11月15日―16日

发布时间：20xx年11月30日

平台：各电商平台均可

（二）评选并发布“20xx年民勤电商品牌”榜单

时间：20xx年11月11日―30日

平台：凡科微传单

内容：由xx理服务中心推荐优质的民勤特产企业、品牌产品，
通过网友投票、专家打分综合评选，于11月底评出：1.20xx最
有影响力的民勤电商企业top10；2.20xx最受欢迎的民勤农特
品牌top10，评选出的民勤电商企业和农特产品将在我县县域
公共品牌“民清源”优先推荐发布。

七、活动要求



（一）参加活动企业采取自愿、诚信原则，按照统一安排参
与活动，切实遵守相关规定和要求，协同配合，共同做好促
销活动。

（二）活动组织单位加强产品筛选，保证展示展销产品质量
和商品信息发布准确，不得销售假冒伪劣商品和进行虚假宣
传，树立民勤农特产品品牌形象，营造民勤县“双十一”电
子商务促销活动安全、放心的购物环境。

将本文的word文档下载到电脑，方便收藏和打印

推荐度：

点击下载文档

搜索文档

商场促销活动数学题篇三

5月xx日（星期x）—5月xx日（星期x）。

一、甜蜜情人节满50减30

活动期间，顾客购穿着类商品满50减30，满100减60……多买
多减，依次类推，上不封顶。男女装、男女鞋、羊毛羊绒、
家居内衣、床品儿品、箱包皮具、部分少淑女装，少数品牌
及特例品不参加活动。相同满减规则不跨楼层、专厅累计，
详见各专厅告示。



二、520甜蜜幸福礼

活动期间，顾客购穿着类商品实付现金满800元赠xx摄影价
值1088元摄影券一张，满500元赠送xx摄影价值880元婚纱礼
券一张。满200元赠送周末相声大舞台门票2张。单票限赠一
次，不累计不重复赠送，数量有限，赠完为止。赠礼地点：
一楼总服务台。

活动期间，顾客购穿着类商品实付现金满800元加赠xx玩偶或
电影票2张；满600元加赠xx小熊皂一个；满300元加赠迷你绿
色盆栽一个。单票限赠一个，不累计不重复赠送，数量有限，
赠完为止，礼品以实物为准。赠礼地点：三楼商场xx专厅旁。

活动期间，顾客购镶嵌类实付现金满1000元加赠xx一盒。单
票限赠一次，不累计不重复赠送，数量有限，赠完为止，礼
品以实物为准。赠礼地点：一楼商场办公室。

三、甜蜜喜刷刷

活动期间，顾客持xx信用卡购穿着类、化妆品当日单卡累计
消费满500元（含）送50元xx储值卡1张，珠宝玉器、家电当
日单卡满1000元送50元xx储值卡1张，单卡当日限送2张，数
量有限，先到先得，送完即止。赠送地点：一楼总服务台。

活动期间，顾客持工行信用卡购穿着类、化妆品当日单卡累
计消费满800元（含）送洗护三件套1份，礼品以实物为准，
数量有限，送完即止。赠送地点：一楼总服务台。

四、满200减40。

五、xx、xx牌黄铂金每克优惠15元。

六、双休日幸运90分购物只花一半钱。



商场促销活动数学题篇四

2、提升网店浏览量，吸纳新客源；

3、打造网店的信誉度，提升顾客忠诚度；

情浓一生，真心表爱意

活动（一）主题：情系中秋，礼表爱意

年10月1日—10月8日（中秋节）

针对20—30岁的女性顾客。

“情系中秋，礼表爱意”特惠活动

1、满100送10元钱的'优惠券，可以用这10元券在小店进行消
费。

2、购物满100加2元送项链，购物满200加5元送丝巾。

3、购物满150元钱免费送货，赠送免费的精美礼品盒。

4、只要是本店会员，都可以通过在本店购物积分，然后找积
分换为我所卖的`产品。

5、购满300元可以赠送假日购物券，节假日购物积分双倍。

6、活动期间，凡是情侣顾客，获赠爱情誓言卡一张，参
加“最佳情话评选活动，有机会获得精美奖品。

1、宣传重点时间：活动前2天；中秋后1天；

2、宣传手段：qq群b、博客、发帖c、旺旺群。



3、产品宣传公司产品可作为该活动的指定用品，形象树立布
意坊古淳品牌

4、抽奖活动流程

5、现金20元

6、现金10元

7、vip白金卡一张

8、立白洗衣液一袋

通过横幅，活动、抽奖等形式，扩大宣传力度，让公众增加
对本店的好感和信赖。

商场促销活动数学题篇五

,通过国庆系列商品促销活动,我们将力求既争取商品的销售
高峰,又赢得个性化的商品口碑,价格口碑,从而真正做深做透
我们的节假日市场.

,由于保健品具有相当丰厚的利润空间,故而供应商无论是在
促销,还是在配合上力度都是应该相当大的.,因此,充分整合
各保健品厂家的中秋促销活动,开展一届滋补保健品节,一方
面可以有效降低促销成本,另一方面也可以有效刺激保健品在
节日期间的销售.

动,我们可以用烟,酒,保健品等做成礼篮,再降价销售,便可以
避免.)4,“华联送情意,中秋礼上礼”

凡在本超市购月饼或滋补品满200元,即送精美礼品一份.(礼
品建议为红酒,打火机等时尚物品)五,活动配合:采购处:与供
应商洽谈活动,赠品的相关适宜.营运处:场地,地堆的提供.企



划处:场地的布置,dm的制作与发放,活动的监督执行.


